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I.  O tradiciji i svrsi izučavanja ekonomskih disciplina        

     (znanosti) u obrazovanju pravnika 

Pravni  studij je od svojih povijesnih početaka pa sve do danas multidisciplinaran, što znači da je cjelokupni  program pravnog studija komplementarno prožimanje pravnih, ekonomskih, povijesnih i socioloških znanosti. Ova širina studija, uz nužnu dominaciju pravnih disciplina s obzirom na cilj edukacije, od presudne je važnosti  za ostvarenje visokih spoznajnih sposobnosti i stručne kompetentnosti budućih magistara prava i upravnih pravnika. Razumijevanje suštine velikog broja raznorodnih društvenih pojava,  procesa i odnosa, kao i prepoznavanje obrisa budućih društvenih pojava, procesa i odnosa, moguće je upravo zahvaljujući optimalnoj kombinaciji pravnih (juridičkih) i nepravnih (metajuridičkih) disciplina i studijskih predmeta na pravnom studiju
.

U svezi povremenog problematiziranja potrebe proučavanja Političke ekonomije i ostalih ekonomskih disciplina (npr. Ekonomske politike, Financijske znanosti, itd.) na pravnom studiju, kao odgovor nudimo činjenicu da pravnici obnašaju najrazličitije poslove i funkcije u društvu, kako kod nas tako i u svijetu. Čest je slučaj da se upravo pravnicima mimo pravosuđa i uprave, njihovih izvornih polja društvenog djelovanja, povjeravaju i najzahtjevniji, najsloženiji i najodgovorniji radni zadaci, službe i položaji u politici, gospodarstvu i kulturi. To je upravo stoga što su studirali i  diplomirali multidisciplinarno koncipiran program pravnog studija. Zakonodavci, suci, pravni savjetnici, odvjetnici i službenici
, ali i ministri, poduzetnici, menadžeri, novinari itd. s diplomom pravnog fakulteta, bez ekonomskih znanja ne mogu biti efikasni, korisni i društveno odgovorni profesionalci na svojim radnim mjestima niti pridonositi napretku u brojnim društvenim dimenzijama. Uz stečena ekonomska i druga vanpravna znanja, nije nikakva slučajnost višestoljetna dominacija pravnika u društvenom, gospodarskom, političkom i kulturnom životu Hrvatske, neovisno od vladajućih društveno-političkih sustava i dominantnih političko-društvenih ideologija. Veoma je slična situacija i u drugim zemljama širom svijeta, što se može ilustrirati  činjenicom kako je više od polovice dosadašnjih predsjednika Sjedinjenih Država ranije steklo pravno obrazovanje. Uvažavajući takva pozitivna iskustva možemo zaključiti da je multidisciplinaran karakter studijskog programa s aktualnom zastupljenošću ekonomskih i drugih vanpravnih znanosti (disciplina) od ključnog značaja za očuvanje kvalitete pravničkog obrazovanja. Ovome dodajmo i činjenicu da su pravni studiji i fakulteti tradicionalno matična kuća Političke ekonomije jer su se prije nekoliko stotina godina ekonomske teorije po prvi puta počele predavati upravo na pravnim studijima.      
II. UlogA Političke ekonomije i drugih  

     ekonomskih  disciplina (znanosti) u obrazovanju 
     pravnika

      (udžbenik, str. 5-8)
III.-IV.  (udžbenik, str. 9-16)
1. O PORIJEKLU NAZIVA POLITIČKA EKONOMIJA /
 KRATAK PREGLED POVIJESTI EKONOMSKE MISLI / 
PREDMET ISTRAŽIVANJA POLITIČKE EKONOMIJE/ 

2. KARAKTERISTIKE, METODE I POLOŽAJ POLITIČKE EKONOMIJE U ODNOSU PREMA DRUGIM EKONOMSKIM DISCIPLINAMA
1. 
      - PORIJEKLO NAZIVA „POLITIČKA EKONOMIJA“

- KRATAK PREGLED POVIJESTI EKONOMSKE MISLI

- PREDMET ISTRAŽIVANJA POLITIČKE EKONOMIJE

Ekonomska dimenzija (sfera) života predstavlja vrlo široko područje ljudskih aktivnosti. Sve ekonomske aktivnosti ljudi razvrstavamo (klasificiramo) u četiri skupine – proizvodnju, raspodjelu, razmjenu i potrošnju.  Ekonomska dimenzija života i ekonomske aktivnosti koje se u njoj odvijaju   najvažnija su dimenzija i područje ljudskih aktivnosti iako, naravno, ne i jedino, posebno ne i dostatno za potpun život čovjeka kao svjesnog i društvenog bića. Takvo važno  mjesto ove dimenzije ljudskih aktivnosti treba naprosto vidjeti u činjenici što u njoj čovjek stvara materijalnu pretpostavku vlastite egzistencije (opstanka i biološke reprodukcije).

Ekonomska dimenzija kao jedna od dimenzija društvene i šire prirodne stvarnosti
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Čovjekov interes za proizvodnju, raspodjelu, razmjenu i potrošnju, tj. za ekonomski proces ili najopćenitije za ekonomsku dimenziju života, pojavljuje se u povijesti kada on kao vrsta više nije pronalazio dovoljno slobodnih dobara u prirodi kojima bi mogao zadovoljiti svoje osnovne materijalne potrebe. To ne znači da ljudi nisu bili zaokupljeni ekonomskim problemima i ranije, sve od pojave čovjeka kao vrste. No, te ranije ekonomske preokupacije čovjeka odvijale su se u okvirima onoga što je ljudima pružala priroda i odnosile su se na razvoj znanja i vještina prilagođavanja (npr. lova, ribolova, prikupljanja korisnih biljaka i plodova, odijevanja itd.) prirodno zadanih uvjeta egzistencije. No, s pojavom problema osiguravanja materijalnih dobara za život (otprilike prije 10 do 12.000 godina), hrane prije svega drugog, ljudi su bili primorani razvijati novu i posebnu vrstu aktivnosti kako bi mogli osigurati sredstva za prehranu, oblačenje, stanovanje itd. Ta nova vrsta aktivnosti bila je proizvodnja i to poljoprivrednih proizvoda biljnog i životinjskog porijekla (više  u V. dijelu gradiva). Prva proizvodnja poljoprivrednih (ratarskih,  a zatim i stočarskih) kultura bila je jednostavna, no s vremenom su se proizvodne aktivnosti čovjeka širile i usložnjavale (pored poljoprivredne razvijeni su i drugi oblici proizvodnje) paralelno s razvojem njegovih proizvodnih oruđa (tehnika proizvodnje), znanja (tehnologija proizvodnje) te vještina i radnih navika (fizičke i intelektualne sposobnosti čovjeka), kao i s promjenama u sustavu potreba  kao posljedice sve kvalitetnijeg zadovoljavanja osnovnih fizioloških i psiholoških potreba.  Naime, zajedno s razvojem proizvodnih snaga i napretkom društva (materijalni život je sve bogatiji) rastu i želje ljudi u pogledu raznovrsnosti (asortimana)  proizvedenih dobara i usluga (s obzirom na njihov sastav, veličinu, vrstu, kvalitetu i druge osobine) s kojima se potrebe zadovoljavaju. Čovjek samog sebe primorava da kroz kombiniranje čimbenika (inputa, faktora, utrošaka, resursa) proizvodnje stvara sve veću i složeniju masu dobara i usluga. S razvojem poljoprivredne i kasnije drugih oblika proizvodnje (npr. zanatstva), podrazumijeva se da je čovjek kao svjesno i razumno biće ubrzo počeo opažati razne probleme koji se javljaju u proizvodnji, ali i u međusobnoj raspodjeli i razmjeni onoga što je proizveo (općenito problemi u ekonomskoj dimenziji života)
. Probleme je nastojao spoznati i otkloniti. Tako nastaju prva objašnjenja brojnih i raznorodnih ekonomskih pojava, procesa i odnosa. Dakle, čovjekov interes za stvaranje uvjeta u kojima će lakše, brže i sigurnije zadovoljavati životne potrebe (rješavati probleme proizvodnje, raspodjele i razmjene) izazvao je misaono zanimanje za probleme ekonomskih aktivnosti i nastanak ekonomske misli.  

Čovjek se tisućama godina kontinuirano pita: Kako neprestano osiguravati proizvodnju za podmirenje uvijek prisutnih (po vrsti) ali i rastućih  potreba (sve više dobara i usluga) pojedinaca i društva, kako nadvladati razne probleme koji se pored u proizvodnji javljaju i u preostalim fazama ekonomskog procesa? Na višoj razini apstrakcije pitanje se može preoblikovati: Kako osigurati neprekidnu materijalnu reprodukciju (proizvodnju, raspodjelu, razmjenu i potrošnju) i na taj način osigurati društvenu reprodukciju (obnavljanje društva i njegovih djelatnosti u istim ili proširenim razmjerima)?

U potrazi za odgovorima na ova pitanja (rješavanju ekonomskih problema) čovjekov najkorisniji saveznik je oduvijek bila, posebno od otkrića poljoprivrede, ekonomska misao. Zbog toga ekonomska misao ima svoju povijest, a temeljne uvide u tu povijest omogućuju nam istraživanja posebne ekonomske discipline (znanosti) koju zovemo Povijest ekonomske misli.
   Ova ekonomska disciplina istražuje razvitak ekonomske misli i ekonomske znanosti prateći kronološkim redom nastanak i faze u razvoju pojedinih ekonomskih ideja, teorija i posebnih škola ekonomske misli. Naravno, jednostavno nije moguće  odrediti točan „datum“ nastanka neke ekonomske misli ili znanosti (npr. Političke ekonomije), a u datiranju prvih razmišljanja o ekonomskim pitanjima ograničeni smo sačuvanim pisanim tragovima davnih povijesnih razdoblja. Ipak, ekonomsku misao i ekonomsku znanost u cijelosti teško je razumjeti bez osnovnih znanja o njihovoj povijesti.

Kako bi u potpunosti obuhvatili i razumjeli predmet istraživanja Političke ekonomije kao znanosti, odnosno utvrdili ekonomske probleme za koje Politička ekonomija  traži rješenja,  koristit ćemo se  rezultatima analiza još jedne ekonomske discipline – Ekonomske povijesti. Ekonomska povijest je  znanost koja kronološki prati i proučava razvoj proizvodnih snaga (tehnike, tehnologije, rada) i proizvodnih odnosa (najvažniji odnos je vlasništvo nad sredstvima za proizvodnju)
 kroz povijest, a u pojedinim društvima. Ekonomska povijest ujedno prikuplja konkretne podatke iz ekonomske prošlosti ljudskog društva, a ovim se podacima  koriste Politička ekonomija te sve ostale ekonomske discipline. Temeljem podataka o konkretnih povijesnim uvjetima ekonomskog života nekog društva i njegovog načina proizvodnje materijalnog života (ekonomska povijest predagrarnih, agrarnih, industrijskih i postindustrijskih društava) misaono izgrađujemo (konstruiramo) tipični ekonomski i društveni kontekst u kojem se pojavljuje neka važna ekonomska misao, odnosno ekonomisti i ekonomske discipline. Svaka znanost, pa tako i Politička ekonomija, ima svoje korijene u davnim i jednostavnim objašnjenjima nekog pojedinačnog (ekonomskog) fenomena ili problema, a nakon što se ukupno znanje poveća, temeljito provjeri i sistematizira nastaju skupovi znanja ili znanosti.  Znanstvene spoznaje uvijek nastaju na određenom stupnju materijalnog i društvenog razvitka (svaki stupanj razvoja proizvodnih snaga ima svoje pojavne oblike i probleme) te na prethodno ostvarenim misaonim probojima i znanstvenim postignućima.       

PREDZNANSTVENO RAZDOBLJE POVIJESTI EKONOMSKE MISLI (POLITIČKE EKONOMIJE) I PREDMET ISTRAŽIVANJA 
1. 

Povijest ekonomske misli može se podijeliti na dva osnovna razdoblja: predznanstveno i znanstveno. Predznanstveno razdoblje obuhvaća vremensko razdoblje između otprilike 2.200-te godine pr.n.e. ( nastanka Hamurabijeva zakonika) i  1776. godine kada Adam Smith tiska svoju knjigu Bogatstvo naroda (puni naziv je: Istraživanje prirode i uzroka bogatstva).  Godina tiskanja ovog djela prijelomna je točka u razvoju znanstvene političke ekonomije. S Bogatstvom naroda Smith je utemeljio klasičnu školu političke ekonomije, teorijski pravac kojim započinje povijest znanstvene političke ekonomije. Do pojave ove knjige povijest ekonomske misli bilježi brojne zapisane i vrijedne  misli teologa, filozofa, liječnika i poduzetnika koji su gradili solidne temelje ekonomije i političke ekonomije, fundamentalne društvene znanosti.   

Natruhe ekonomskog promišljanja o ekonomskim prilikama i načinima uređenja ekonomskih odnosa pronalazimo najprije u idejama mislilaca drevnog Istoka (Indija, Kina, Babilon, Egipat), u starim istočnjačkim legendama i pjesmama, prvim zbirkama zakona (spomenuti Hamurabijev gdje se regulira kamata kod pozajmljivanja novca), kao i u Homerovoj (7. ili 8. st.pr.n.e.) Ilijadi i Odiseji. Ova promišljanja teže samo k tome da objasne neke pojedinačne pojave i probleme ekonomskog života zajednice. Donekle razvijeno ekonomsko promišljanje pronalazimo u Starom zavjetu, dijelu Biblije. U njemu proroci žale za razdobljem kad nije bilo problema vezanih za proizvodnju i raspodjelu dobara, kad su ljudi pronalazili dovoljno slobodnih prirodnih dobara u svojem prirodnom okolišu. «Radit će te šest dana u znoju lica svog», glasila je kletva kojom su Adam i Eva istjerani iz raja, dok je Kainu u zadaću dano da obrađuje zemlju. 

2. 

U antičkoj Grčkoj i njezinim gradovima-državama (polisi Atena, Sparta, itd.) proizvodne snage i proizvodni odnosi su bili već znatno razvijeni u odnosu na prethodna tisućljeća nakon otkrića poljoprivrede i nastanka agrarnih društava. Štoviše, može se reći kako ekonomski život u antičko doba  poznaje ekonomske pojave (fenomene), koje nisu bile potpuno različite od naših vlastitih, i probleme, što su se tada rješavali u duhu koji, također u osnovi, nije bio vrlo različiti od našeg. Osnovni sustav privređivanja (ek. aktivnosti) temeljio se na robovlasništvu (radu robova), premda su se robovlasnička društva međusobno razlikovala po brojnim zasebnostima.  Osnovna društvena jedinica proizvodnje u polisima antičke Grčke je obitelj, a svaka poljoprivredna obitelj je sama proizvodila svoj kruh, svoj sir, svoje slatkiše, svoje meso, svoju odjeću, vino i maslinovo ulje itd. Premda su živjeli i u gradu, uzmimo za primjer Atenu (gdje su se muškarci, tj. slobodni ljudi, bavili upravljanjem gradom, politikom, te filozofijom, umjetnošću i sportom), ove i druge proizvode slobodni građani  Atene proizvodili su na svojim poljoprivrednim imanjima koja su okruživala urbanu cjelinu. Fizički dio poslova u poljoprivredi obavljali su robovi, a u tome su im pomagale žene i djeca, članovi obitelji. Za rodnih godina, kad je prinos bio velik i kad je bilo dosta viška, proizvođači su ono što je preostajalo razmjenjivali (npr. rajčicu ili pšenicu koje su imali u količinama preko svojih potreba) za proizvode drugih proizvođača, one koje nisu mogli sami proizvesti (npr. srpove, marelice itd.). U doba «mršavih krava», kad su stezali remen i patili zbog neimaštine, trgovinske razmjene (kopnene i morske) su prestajale (s obzirom na to da nije bilo viška koji bi se razmjenjivao za druge proizvode). Unutar jedne obitelji ono što je proizvedeno raspodjeljuje se u okviru kuće, „našeg doma“, a takva raspodjela temelji se na solidarnosti i naliči na uzajamno darivanje. I prije i poslije starogrčkih gradova-država, čak sve do prije 200 do 300 godina (relativno nedavno, do pojave industrijske revolucijei industrijskog poduzeća), u gotovo cijelom svijetu korisna dobra i usluge (hrana, odjeća, nastambe, namještaj itd.), su se najvećim dijelom proizvodile u jednom domu (imanju, gazdinstvu) i unutar kruga članova proširene obitelji koja uključuje mnoge starosne generacije.  

Ovaj opis tipične proizvodnje, raspodjele i razmjene (ekonomskog procesa) u antičkoj Grčkoj važan nam je radi razumijevanja društveno-ekonomskog konteksta u kojem su se pojavili dotad najsnažniji poticaji za nastanak i razvoj analitičke ekonomske misli i rukopisa. O privređivanju i ekonomskim pojavama pisali su isključivo filozofi budući da u to doba nisu postojali ekonomisti kao zasebni znanstvenici. Pisci i državnici stare Grčke u svojim tekstovima i govorima raspravljaju o problemima trgovine i robne razmjene, zatim o pitanjima najpovoljnijeg iskorištavanja robovske radne snage, podjele rada itd. Ksenofont se zauzima za zemljoradnju kao najvažniju granu privrede i među prvima raspravlja o podjeli rada s gledišta njezine korisnosti. U Platonovim djelima nalaze se opširna razmatranja o podjeli rada, o porijeklu grada i klasnoj strukturi društva (slobodni ljudi i robovi). Njegov učenik Aristotel prvi je pravi analitički ekonomist, što posebice pokazuje u svojim djelima Nikomahova etika i Politika. Njegova analiza predmeta istraživanja ekonomije, robne razmjene i novca istakla je probleme kojima će se kasnije baviti svi poznatiji ekonomski mislioci.  Aristotel razlikuje ekonomiju (vještinu upravljanja kućanstvom) od hrematistike, odnosno stjecanja kojemu je smisao puko bogaćenje. Upravo je u to doba, oko 300. g. prije naše ere, za sva istraživanja (predznanstvena i necjelovita) usmjerena na probleme proizvodnje, raspodjele i razmjene u okviru obitelji i šireg društva nastao izraz (riječ, termin, naziv) – ekonomija.  U etimologiji ove riječi sadržane su dvije starogrčke riječi: oikos, što znači kuća, gazdinstvo, gospodarstvo, i nomos, što znači pravilo, red, zakon. Izraz ekonomija je dakle složenica, a nakon što smisleno povežemo značenje obje riječi (oikos i nomos =  oikonomos, a jezične promjene teku od latinske riječi «oeconomia» do naše riječi «ekonomija) ekonomija se u svom primarnom značenju može definirati kao «učenje o pravilima dobrog upravljanja kućnim privređivanjem» ili kao «učenje o zakonima dobrog vođenja obiteljskog gospodarstva».  Do pravila o dobrom upravljanju obiteljskim gospodarstvom dolazi se kroz promatranje problema, analizu i zaključivanje, a u konkretnoj ekonomskoj praksi primjenjuju ih čelne glave obitelji i njihovi voditelji obiteljskog imanja.  

3.

Suprotno svojoj veličini i moći Rimsko carstvo je ostavilo vrlo skromno naslijeđe u ekonomskim raspravama. U doba prosperiteta, teritorijalnog širenja i time ublažavanih unutrašnjih socijalnih napetosti pritjecanjem dobara (sredstava potrošnje) iz osvojenih teritorija, interes za ekonomska pitanja bio je slab. Vidljiv interes za ekonomske probleme pokazuju i stari Rimljani među kojima se ističu braća Gras, Ciceron, Seneka i Lukrecije Kar. Ciceron npr. ističe važnost poljoprivrede, a zanimanje poljoprivrednika smatra najplemenitijim pozivom slobodnog čovjeka. Trgovinu na veliko ističe kao važnu sponu između proizvodnje i potriošnje. U odnosu na grčka promišljanja, rimska ekonomska misao predstavlja ipak drugorazrednu verziju, osim u promjeni stava prema ropstvu i robovima. Neki rimski pisci upozoravaju na nedjelotvornost rada robova i ističu potrebu prijelaza na privređivanje kod kojeg će proizvođač biti više zainteresiran za svoj rad. Rimsko je razdoblje ipak značajno za razvoj ekonomske misli jer se u njemu raspravljaju i utanačuju mnoge kategorije ekonomskog života važne i danas. Tako se u to doba, kroz kodificirani sustav normi Rimskog prava,  formuliraju pitanja vlasništva, raznih ugovora o kupnji, zajmu, kamatama, o prometu robe itd. Pravne institute su razradili pravnici kroz sustav zakona za reguliranje ekonomskih odnosa, gdje se podupire neograničeno pravo privatnog vlasništva i sloboda ugovoranja.  Pravni institutu vlasništva, kojem je pravo tada dalo oblik, bit će središtem osobnog zadovoljstva, ekonomskog razvitka i političkih sukoba u stoljećima koja su slijedila. 

4.

Iako se obično kaže da razdoblje srednjeg vijeka (od pada Rimskog carstva u 5. st. do pada Carigrada sredinom 15. st.) i kanonskog prava nije ostavilo znakovitiji pečat ni u ekonomskom učenju, ipak se zna da je Toma Akvinski (1224.-1274.) branio privatno vlasništvo, govorio o pravednoj cijeni koja bi trebala odgovarati pravoj vrijednosti robe. Odbacivao je kamatu kao lihvarsku i nemoralnu kategoriju. Moralno učenje srednjevjekovnog kršćanstva sadrži u sebi mnoge ekonomske ideje. U feudalizmu, razdoblju ekonomske stagnacije (nakon propasti rimskog imperija sporo se oporavljaju proizvodnja, trgovina i pozajmljivanje novca) i klasne podjele na feudalne vlasnike zemljišta i kmetove  vezane za zemlju golom prisilom, Crkva je najkrupniji feudalac u okruženju.  Kanonisti prihvaćaju znatan dio Aristotelovog učenja i koriste se njime u nastojanjima da teološku dogmu (etičke principe kršćanstva) usklade s uvjetima postojećeg, grubog i stotinama godina stagnirajućeg ekonomskog života (primjer je njihova kritika kamate kao najnemoralnijeg izvora bogaćenja).

5.

Razdoblje koje je proteklo od kraja srednjeg vijeka  do sredine 17. stoljeća pripremilo je materijalne i društvene uvjete za pojavu potpuno razvijene ekonomske znanosti. Najznačajnija društveno-ekonomska promjena u odnosu na nestajući feudalizam, koja je neizmjerno doprinjela procvatu ekonomske misli, bila je pojava kapitalizma kao novog ekonomskog poretka (novih pravila ekonomske organizacije društva). Najprije u ekonomsku sferu, a zatim i u političku, ulaze nove društvene snage – buržoaska klasa, koja favorizira kapitalistički način proizvodnje i tako stvara uvjete bržeg razvoja proizvodnih snaga. Promjena društvenih odnosa te ekonomski preobražaj, u kojem je do tada dominantan proizvodni čimbenik – zemlja – gubio svoje značenje a kapital poprimao važnost ključnog ekonomskog čimbenika, s povijesne scene je postupno eliminirao feudalnu nadgradnju. To prijelazno razdoblje razgradnje feudalnog poretka i uspona trgovačke klase trajalo je od sredine 15. st. do sredine 18. stoljeća i pojave industrijske revolucije.

Feudalni je poredak po ekonomskim karakteristikama društvo dugoročne stagnacije, dominantnog agrara (poljoprivrede) i zemljišne rente kao temeljnog prihoda vladajuće feudalne klase na temeljima monopola nad glavnim ekonomskim resursom tog razdoblja.  Ovaj poredak nestaje s razvojem obrtništva i trgovine te brojčanim jačanjem gradskog stanovništva i izmicanjem gradova od apsolutne vlasti feudalaca. Snagom naraslog ekonomskog i vojnog potencijala izboren je privilegiran status gradova nad političkom moći feudalaca utemeljenoj na zemljišnom vlasništvu i renti. Feudalizam dodatno destabiliziraju i velika geografska otkrića. Naglo pritjecanje zlata i srebra iz južnoameričkih područja bogati trgovce i zanatlije, a rente koje je zemljovlasnicima plaćalo seljaštvo postaju nedovoljne za potrošnju feudalnog staleža. Nastaju i formiraju se prve nacionalne države u Europi, što mijenja i dotadašnje institucije vlasti. Feudalni model političkog vladanja u kojem upravljačke ovlasti izviru iz vlasništva nad zemljištem smjenjuje razdvojenost institucija ekonomske sfere od državnog aparata prisile. Kada državne institucije vlasti nisu izravno utemeljene u ekonomskoj sferi (zemljovlasništvu), raste važnost mehanizma prikupljanja sredstava potrebnih za normalno funkcioniranje političke (državne) infrastrukture. Država počinje nadgledati izvore financiranja, što vodi u ekonomsku politiku koja za cilj ima unaprijeđivanje i jačanje izvora državnog proračuna (budžeta).

S počecima kapitalizma, kao i kasnije tijekom njegovog unutarnjeg razvoja, ekonomska misao postaje sustavnija i preciznija (određuje se i zaokružuje ekonomska problematika). Rastom interesa za ekonomsko područje života u građanskom društvu, kako se poima društvo u vrijeme kapitalizma nasuprot staleškog društva u feudalizmu, dovelo je i do pojave novog, proširenog naziva za ekonomsku znanost – Politička ekonomija. Ranijem nazivu «ekonomija» pridodana je starogrčka riječ «polis» (grad, država) iz koje se izvlači pridjev «politički». «Ekonomija» je postala «politička ekonomija», a  obuhvaća znanja koja se koriste ne više samo za dobro vođenje jednog domaćinstva (kućanstva, gazdinstva) s ciljem povećanja materijalnog blagostanja obitelji već i za dobro upravljanje ekonomskim životom jednog cijelog društva (države) s ciljem povećanja materijalnog bogatstva cijelog društva. 
Autorstvo za naziv „politička ekonomija“ pripada francuskom piscu Antoine Montchretienu (1575.-1621.) koji je 1615. godine u svom djelu Rasprava  o političkoj ekonomiji  prvi put spomenuo naziv politička ekonomija.  Iz novog poimanja političke ekonomije kao znanosti koja ima zadaću podučiti sve ljude (u jednom društvu) dobrom privređivanju, među kojima su i država tj. ljudi na čelu države (kralj, npr.), može se razumjeti razloge zbog kojih je došlo do proširenja naziva ekonomske znanosti. To što je izraz «politička ekonomija» skovan tek na početku 17. stoljeća, u vremenu u kojem se i ekonomija počinje potvrđivati kao prava znanost, objašnjava se novoizgrađenim odnosima između države i ekonomskih aktivnosti ljudi, odnosom primjerenim za početak izgradnje nacionalnih privreda i razgradnje feudalizma. 
6.

Razgradnjom feudalnog poretka nastupa razdoblje dominacije trgovačkog kapitala u sferi proizvodnje. Sloj trgovaca nameće svoj monopol nad trgovinom  na veliko i vanjskotrgovinskom razmjenom. Rastuća ekonomska moć trgovaca utječe na politiku države te pravnu regulativu prilagođenu interesima trgovačke klase. Ekonomska misao slijedi ove trendove stvarajući teorijsku osnovu snaženja pozicija trgovaca. Ovo se posebno dobro razabire iz prvog sustavnijeg učenja o političkoj ekonomiji (prva ekonomska škola
) koje su podučavali merkantilisti (najviše ih je u Francuskoj i Engleskoj), kojima je pripadao i sam Montchretien.  Merkantilisti (u prijevodu „trgovački duh“) su tražili od političke ekonomije da nauči ljude kako doći do novca (zlata i srebra) jer su u njemu vidjeli bogatstvo i način povećanja materijalnog blagostanja ljudi. U skladu s tim teorijski i praktično su se zalagali za gomilanje i akumulaciju plemenitih metala. Kako se do zlata moglo doći kopanjem u rudnicima, ali i izvozom proizvoda (koje stranci plaćaju zlatom i srebrom), merkantilisti su tražili od države da pomaže izvozu koji će omogućiti pritjecanje zlata i srebra u zemlju, a da istovremeno koči uvoz dobara kako ne bi došlo do otjecanja plemenitih kovina. Kako su cijene izvezenih proizvoda više od domaćih, nacija zarađuje i povećava bogatstvo. Osnovna svrha proizvodnje je stjecanje sve veće količine novca, a ona se sve više ulaže u povećanje proizvodnje i izvozno orijentirane trgovine (razmjene). Trgovac je najvažniji subjekt u vanjskoj trgovini te ga se stoga poistovjećuje s državom,  a njegovi profiti i bogatstvo s bogatstvom države. Merkantilistička škola predstavlja prvo teorijsko raspravljanje o kapitalističkom načinu proizvodnje i prvi put ističe da je profit glavna svrha kapitalističkog privređivanja. Profit je višak novca (vrijednosti) koji ostaje proizvodnim i trgovačkim kapitalistima nakon što se prihodi od prodaje umanje za troškove proizvodnje i prometa (trgovine).   

7.

Merkantilizam traje od kraja 15. st. do druge polovice 17. st., a tad ga potiskuju dvije nove ekonomske škole – fiziokrati u Francuskoj i  predstavnici klasične političke ekonomije u Engleskoj. Fiziokratska škola (fysis –priroda; kratien – vladati) ukazuje, problematizira i dokazuje da povećanje društvenog bogatstva nastaje samo radom i proizvodnjom u poljoprivredi. Središnja točka fiziokratske analize jest potraga za viškom koji oni nazivaju produit net. U toj potrazi fiziokrati odbacuju merkantilističko vjerovanje da bogatstvo nastaje i da se povećava u trgovini. Povećanju društvenog bogatstva pridonosi jedino materijalna proizvodnja i to samo jedan njezin dio (grana) – poljoprivreda. Na neki su način fiziokrati bili u pravu, u poljoprivredi zemljoradnik dobija prilikom žetve više žita nego što mu je potrebno da nadoknadi troškove proizvodnje (utrošeno sjeme i vlastita godišnja prehrana, tj. nadnica). Takav višak proizvoda (produit net – čisti proizvod) ne postoji u zanatstvu, a još manje u trgovini. Razvoj poljoprivrede povećava društveno bogatstvo, a zanatstvo i trgovina svoje rezultate samo mijenjaju za drugi oblik vrijednosti (novac). Najveća je zasluga fiziokrata što su prebacili predmet istraživanja političke ekonomije iz djelatnosti trgovine na djelatnost proizvodnje. Dobivanje viška vrijednosti, čijom akumulacijom raste društveno bogatstvo (time i mogućnosti zadovoljavanje potreba ljudi), osnovna je svrha i smisao kapitalističkog načina proizvodnje. Jedini proizvodni rad koji daje višak vrijednosti je rad u poljoprivredi gdje zajedno „rade“ neposredni poljoprivrednici i zemljovlasnici (koji izravno ne rade, ali daju zemljište za poljoprivrednu proizvodnju). 

ZNANSTVENO RAZDOBLJE POVIJESTI EKONOMSKE MISLI (POLITIČKE EKONOMIJE) I RASCJEP U PREDMETU ISTRAŽIVANJA POLITIČKE EKONOMIJE 
8. 

Vrhunac razvoja političke ekonomije nastaje sredinom 17. st. u klasičnom razdoblju političke ekonomije (klasična politička ekonomija). Tada ekonomska znanost prestaje jednostavno opisivati i sistematizirati vidljive ekonomske pojave te počinje istraživati njihovu unutarnju povezanost. Klasičnoj političkoj ekonomiji kao polazna točka služi spoznaja da se bogatstvo ne sastoji u novcu, već u materijalnim dobrima kojima u ukupnosti raspolaže jedna zemlja (država) i njezino društvo. U okvirima klasične političke ekonomije raspravlja se o mnogim ekonomskim pitanjima i pronalaze  odgovori koji su sve do danas ostali nepromijenjeni. Posebno se ističe njezin doktrinarni doprinos kroz načelo o ekonomskoj učinkovitosti slobodne konkurencije i  svih instituta koje ona pretpostavlja, kao što su privatno vlasništvo, poduzetništvo, akumulacija itd. Klasična politička ekonomija obuhvaća ekonomsku misao razvijanu u Engleskoj i Francuskoj, a nositelj ove škole je Adam Smith (1723.-1790.), pisac djela Bogatstvo naroda  tiskanog 1776. godine. Upravo godina publiciranja ove knjige  smatra se trenutkom nastanka znanstvene političke ekonomije.  U knjizi se objašnjava kako doći do bogatstva iz naslova knjige, ali se raspravlja i o problemima raspodjele bogatstva u društvu te o problemima koji se javljaju u razmjeni. Bogatstvo naroda  je stvorilo temelje cjelovite i konzistentne teorije kapitalizma, teorijskog sustava čiji se utjecaj zadržao do danas. Najveći Smithov  doprinos bio je  u postavci o samoregulirajućem tržišnom mehanizmu ili tzv. nevidljivoj ruci po kojoj mimo volje tržišnih subjekata nevidljive sile (a zapravo mehanizam ponude i potražnje) dovode do uspostave tržišne ravnoteže između ponude i potražnje kada proizvođači proizvode upravo one robe koje potrošači traže. Pri tome ne postoji potreba za nekom državnom intervencijom, već je dovoljno da se prepusti slobodnoj konkurenciji i nevidljivim silama da one spontano usmjeravaju svaku aktivnost željenom cilju i da na najpovoljniji način usklađuje pojedinačne i društvene interese. Državi je namijenjena uloga „noćobdije“, neutralnog nadzora poštovanja ekonomske igre, slobodnog, nesputanog djelovanja ekonomskih zakona (npr. zakona ponude i potražnje) koji su objektivne naravi. Polazna ideja klasične škole je da težnjom ka vlastitom bogaćenju, pojedinac doprinosi i općem blagostanju. 

Smith se, dakle, zalaže za afirmaciju tržišta, konkurenciju i nesputano slobodno poduzetništvo. Koju zadaću namjenjuje pak političkoj ekonomiji A. Smith jasno iskazuje stavom da je «načelo svakog mudrog oca obitelji da nikad ne pokuša načiniti kod kuće ono što će ga više koštati da učini nego da kupi». Drugim riječima, po Smithu politička ekonomija uči o racionalnom privređivanju što veže za količinu utrošenog rada u proizvodnji jedne jedinice određenog proizvoda. 

David Ricardo (1772.-1823.) drugi je iz plejade velikana klasične ekonomije. Njegovo je životno djelo O načelima političke ekonomije i oporezivanja  iz 1817. godine. U njemu pisac analizira dohotke građanskog društva: najamninu (radnici), profit (kapitalisti) i rentu (zemljovlasnici). To predstavlja čuvenu dogmu po kojoj se svaki dohodak dijeli na tri dijela. On stoga i upućuje političku ekonomiju da istražuje zakone koji određuju sudjelovanje pojedinca, ali i grupa ljudi (npr. klase, kaste...) u raspodjeli onoga što društvo proizvodi. Poput Smitha, i Ricarda zaokuplja problem odnosa cijena i vrijednosti. Dok je za vrijednost tvrdio da je rezultat uloženog rada, nejasno objašnjava odstupanje cijena nekog proizvoda od vrijednosti. Također se bavio problemima zemljišne rente, teorijom vanjske trgovine, teorijom novca itd. Ricardo je nastavljač Smithovog teorijskog koncepta kojeg dorađuje originalnim doprinosima u brojnim područjima. Premda slijedi glavne postavke Smithovog učenja ne dijeli njegov bezgranični optimizam u pogledu mogućnosti harmonizacije općih i pojedinačnih interesa (sebičnost pojedinca može dovesti do materijalnog bogatstva, ali to ne znači da su time zadovoljeni društveni interesi poput pravednosti i etičnosti), ali u pogledu granica ekonomskog napretka upozoravajući na zakon opadajućih prinosa obradivog zemljišta. 

Robert Malthus (1766.-1834.), još jedan istaknuti klasičar, posebno je zadužio političku ekonomiju svojom teorijom o progresivnom rastu stanovništva koju ne može pratiti aritmetička progresija sredstava za njihovo uzdržavanje. Malthus, slično Ricardu, ne dijeli Smithov optimizam u pogledu realnosti ekonomskog prosperiteta čovječanstva upozoravajući na posljedice neravnoteže u porast stanovništva i proizvodnje sredstava za prehranu koju ograničava spomenuti zakon opadajućih prinosa. Polazna teza koju je Malthus razvio u djelu Rasprava o populaciji iz 1798. je da su socijalni problemi društva posljedica geometrijske progresije u množenju stanovništva (2,4,8,16,32 itd.) nasuprot aritmetičkoj progresiji u proizvodnji hrane (1,2,3,4,5 itd.). Zato preporučuje ograničavanje rađanja, odgađanje sklapanja brakova, uzdržljivost bračnih partnera itd. Neovisno od točnosti njegovih postavki (zanemario je pozitivni utjecaj uvođenja mehanizacije, kemijskih sredstava, bioloških otkrića itd. na porast poljoprivredne proizvodnje) i preporuka, Malthus je obogatio ekonomsku teoriju propagirajući nužnost vođenja aktivne demografske politike u cilju optimalizacije razvoja stanovništva.  

Jean Baptiste Say (1767.-1832.) doprinjeo je razvoju ekonomske teorije na više područja. Zagovara potpunu slobodu ekonomskih aktivnosti bez intervencije države, izuzev u javnim radovima. Od Smitha prihvaća samo dio njegove teorije koja podupire stajališta o racionalnosti i harmoničnosti kapitalističkog poretka sposobnog da samoregulacijom uspostavi i održava ravnotežu. 
John Stuart Mill (1806.-1873.) značajan je i po tome što je u djelu Ogledi o nekim neriješenim pitanjima u političkoj ekonomiji ukazao da «politička ekonomija ne treba raspravljati o ukupnom djelovanju čovjeka, već da proučava kako se stječe i troši bogatstvo».

Primjena klasičnog modela političke ekonomije kojeg su Smith i sljedbenici snažno zagovarali nije u poletnoj fazi manifestirala i svoje nedostatke. Proturječnost individualnog i općeg interesa u ekonomskom životu očitovala se jasnije tek u zrelijim fazama kapitalističkog razdoblja. U tom smislu apsolutizacija ovog modela kroz načelo „laissez faire“ nije opstala kao trajan princip funkcioniranja razvijenog tržišnog gospodarstva. Zato su i određene ranije postavke o nužnosti državnog intervencionizma rehabilitirane u izmijenjenoj formi i intenzitetu u kejnezijanskom razdoblju. 

9.

Od pojave Montchretienovog  djela „Rasprava o političkoj ekonomiji“ (1615.) pa sve do kraja klasičnog razdoblja (1890. godine i izlaska Marshallovih „Načela ekonomike“) politička ekonomija je bila znanost kojoj se u zadaću stavljalo istraživanje raznih problema ekonomskog života sa svrhom da se omogući snažna proizvodnja dobara i usluga te bogatstvo društva. Jednostavno rečeno, zadaća je političke ekonomije podučavati ljude dobrom privređivanju. No, u postklasičnom  razdoblju dolazi do rascjepa u shvaćanju onoga što politička ekonomija treba istraživati. Razloge ovog rascjepa treba vidjeti u nastalim problemima građanskog društva. Za razliku od poleta koji je vladao, osobito u zadnjem razdoblju manufakturnog razvoja i počecima industrijske revolucije (18. st.), iza toga se počinju javljati do tada nepoznati problemi u ekonomskoj aktivnosti. Osobiti je problem u višku radne snage i pojavi nezaposlenosti, dolazi i do problema realizacije proizvodnih dobara, javljaju se štrajkovi i društvene pobune. Ovi i drugi problemi kulminirali su 1825. pojavom prve ekonomske krize koja je je zahvatila tada najnaprednije privrede svijeta. 

Na nastalo krizno stanje odgovor političke ekonomije bio je dvojak. Jedan pravac, često nazvan postklasična politička ekonomija, upućuje političku ekonomiju da se počne baviti pojedinim konkretnim pitanjima ekonomskog života. Od nje se zahtjeva da ispituje npr. uzroke neravnoteže u razmjeni sa svijetom ili da ispituje zašto dolazi do nesklada između ponude i potražnje za određenim robama (problem hiperprodukcije roba). U istom pravcu ide zahtjev za ispitivanjem čimbenika koji utječu na globalnu ponudu i potražnju ili utjecaja visine kamatne stope na kretanje proizvodnje itd. Ovdje se politička ekonomija stavlja u poziciju da rješava konkretna ekonomska pitanja i privredne probleme. Ovo specijalno dolazi do izražaja pojavom Johna Maynarda Keynesa (1883.-1946.), velikana ekonomske misli kad on od ekonomske znanosti traži da se pozabavi npr. problemima privrednog rasta, zaposlenosti, stabilnosti cijena, raspodjele itd. izazvanih Velikom ekonomskom  krizom (Velika depresija, eng. Great Depression) 1929.-1933. god. Keynes je svoje poglede izložio u kapitalnom djelu Opća teorija zaposlenosti, kamata i novca iz 1936. god. U njemu je podvrgao kritici mnoge postavke klasične političke ekonomije, a osobito je važno uočiti da je kritičan prema teoriji nevidljive ruke (invisible hand), te utvrđuje da je došao kraj slobodnoj tržišnoj konkurenciji.  Keynes demantira i vjerovanje u podudarnost individualnog i društvenog interesa. Promovira potpuno novu, aktivnu i nenadomjestivu ulogu države u privrednom životu zemlje. Keynes tvrdi da trošeći iznad  svojih realnih prihoda, država ne djeluje štetno na gospodarstvo, već upravo suprotno, time oživljava rast i omogućuje privredi izlazak iz krize. Odbacujući neprikosnovene teorijske „istine“ i dogme klasične škole utjecaj njegova učenja na ekonomsku teoriju i praksu bio je golem, a  što se jasno razabire iz naziva Kejnezijanska revolucija. 

I Keynesova koncepcija državnog intervencionizma iskazala je granice svoje efikasnosti 1970-ih godina. Primijenjen u izvornom obliku Keynesov model nije pokazao svoju dotadašnju učinkovitost. Stagflacija, istodobna pojava privredne stagnacije i visoke inflacije pokazala se otpornom na keynezijansku terapiju. To je potaknulo interes za teorijsko nasljeđe neoklasičara pa iznova, u prilagođenim oblicima oživljavaju teorijski derivati te škole. Najpoznatiji su monetarizam, ekonomika ponude, ekonomika racionalnih očekivanja, neoklasična sinteza i konstitucionalna politička ekonomija. 

U tretiranju predmeta političke ekonomije niti jedno od ovih postkejnezijanskih učenja ne pravi otklon. I dalje se taj predmet veže za istraživanje konkretnih ekonomskih kretanja, pitanja i problema u kojima se dominantno mjesto daje različitim čimbenicima: novcu, kamatama, porezima, kreditima itd. Kao primjer se mogu uzeti monetaristi (Čikaška škola), na čijem je čelu veoma poznati američki ekonomist Milton Friedman (1912.-2006.),  koja problem novca stavlja u centar ekonomskih kretanja i istraživanja. On opovrgava točnost tvrdnji keynezijanaca da niske kamatne stope potiču investicije smatrajući da se takvom politikom samo uvećava novčana masa u opticaju zbog čega se stvara neravnoteža i vrijednost novca opada. Zato zagovara određivanje novčane mase neovisno od trenutnih privrednih kretanja i programirani rast novčane mase. Polazna je teza monetarista štetnost državnog intervencionizma na odvijanje privrednih procesa, budući da je anticiklička ekonomska politika glavni uzročnik pojave nezaposlenosti, inflacije i nedovoljne iskorištenosti proizvodnog potencijala društva. Za kontinuitet ekonomskog rasta od odlučne je važnosti masa novca u opticaju. Friedman se posebno zalagao za oslobođenje tržišta i slobodne konkurencije od štetnog državnog uplitanja  i za profitno poticanje poduzetnika budući da njihovo poduzetništvo obogaćuju ne samo njih već i cijelo društvo, uključujući i manje bogate društvene slojeve.    

10. 

Nasuprot iznijetom pristupu, razvitkom društva i množenjem njegovih problema počelo se javljati shvaćanje o nužnosti drugačijeg poimanja predmeta političke ekonomije. Umjesto istraživanja zakonitosti dobrog upravljanja privredom (dobrog gospodarenja), tj. zakona o reprodukciji dobara (proizvodnji), kako je istraživala dotadašnja politička ekonomija, novo shvaćanje stavlja u zadaću političkoj ekonomiji da istražuje i podučava o zakonima reprodukcije društva, njegovih klasa, slojeva, staleža, pojedinaca. Kazano drugačije, politička ekonomija mora istraživati i podučavati o reprodukciji života, a da bi to mogla, ona treba ispitivati odnose proizvodnje, tj. odnose u koje ljudi stupaju i u kojima žive u procesu ukupne materijalne reprodukcije. Prvi su na ovo ukazali socijalisti-utopisti. To je teorijski pravac nazvan po djelu ranog socijaliste Thomasa Morea (1478-1535) Utopija, u kojem autor izlaže projekt besklasnog društva s društvenim umjesto privatnim valsništvom i općom obvezom proizvodnog rada svih članova. Najznačajniji utopijski socijalisti su bili Claude Henry Saint-Simon (1760.-1825.), Charles  Fourier (1772.-1837.) i Robert Owen (1771.-1858.). Oni vrše kritiku kapitalizma okrivljujući ga za probleme nejednakosti, nezaposlenosti, ekonomskih kriza, međusobne otuđenosti ljudi i otuđenosti od rada itd. Traže promjene takvih problematičnih kretanja i stanja u kapitalizmu, npr. jednakiju raspodjelu proizvedenih dobara, promjenu tipa vlasništva nad sredstvima za proizvodnju itd. Osobit doprinos poimanju političke ekonomije kao znanosti o odnosima proizvodnje daje Karl Marx (1818.-1883.). U svom djelu Kapital on vrši kritiku klasične i postklasične političke ekonomije, posebno ove posljednje, a oslanjajući se na dostignuća klasične ekonomije daje novi sustav političke ekonomije poznat pod nazivom marksistička politička ekonomija. Ovo je shvaćanje imalo brojne sljedbenike osobito u radničkim sredinama pa je taj pravac često nazivan i politička ekonomija radničke klase. Od suvremenih pisaca ovom pravcu pripadaju npr. Paul Sweezy (1910.-2004.) i Paul Baran (1910.-1964.), autori poznatog djela Monopolni kapital, a neki im pribrajaju i američkog ekonomista J. K. Galbraitha (1908.-2006.)
 jer se, između ostalog, bavio i uzrocima pojave siromaštva. Za sve njih je karakteristično da vrše kritiku kapitalističkih ekonomskih odnosa.          

ZAKLJUČNA RASPRAVA O NAZIVU I PREDMETU ISTRAŽIVANJA (DEFINICIJI) POLITIČKE EKONOMIJE

11.

Utvrđivanje predmeta istraživanja (definicije) političke ekonomije nije jednostavno niti lako. Naime, može se reći da politička ekonomija nema jednu općeprihvaćenu konkretnu definiciju već da ima brojne i međusobno raznolike definicije. To je,  usput kazano, nije spriječilo da postane „kraljicom znanosti“, odnosno da je nazivaju „anatomijom društva“, kako politekonomisti pomalo narcisoidno tepaju vlastitoj struci. Razumije se da ovo pomanjkanje općepriznate definicije, odnosno raznolikost definicija, unosi zbrku kod svih onih koji je žele upoznati, osobito u glave početnika.  Zbrka se povećava kada se shvati da se pod istim nazivom politička ekonomija kriju različita shvaćanja predmeta njezinih istraživanja.  Ali i obrnuto, pod različitim nazivima kakvi su ekonomija, politička ekonomija, ekonomika, često se misli na iste ili vrlo slične sadržaje. Ipak, ovo šarenilo i nije teško razumjeti i opravdati. Ono proistječe iz širine ekonomske dimenzije života, njenog dinamizma i posebno iz često proturječnih ekonomskih interesa aktera ekonomskog procesa  (proizvođača-potrošača, kapitalista-radnika, zaposlenih-nezaposlenih, itd.). 

Ipak, kada bi nakon prethodnih izlaganja pokušali sintetizirate sve definicije Političke ekonomije  mogli bi reći da je ova znanost izvorno nastala i napravila prve korake u antičkoj Grčkoj pod nazivom ekonomija,  te da je obuhvaćala sva tadašnja znanja i učenja o dobrom ekonomskom upravljanju jednim kućanstvom ili gazdinstvom.  Najčešće se površno opisuju pojedini ekonomski fenomeni (pojave), ali se počinje i dublje raspravljati i o pravednoj cijeni, novcu, razlici između upotrebne i razmjenske vrijednosti dobara itd. U staroj Grčkoj ekonomija je skroman, nepodijeljeni i jednostavni misaoni sustav (ne i znanost u punom smislu) zbog toga što proizvodne snage i proizvodni odnosi nisu bili ni približno razvijeni kao što je to slučaj danas.
12.

S nadolaskom i razvojem kapitalističkog načina proizvodnje (proizvodnja dobara za tržište i stvaranje profita) i građanske klase koja se želi obogatiti, ekonomija se, zahvaljući ovim ekonomskim i društvenim poticajima,  sve više približava tome da postane znanost (cjelokupnost argumentiranih i provjerenih znanja o prošlosti, sadašnjosti i budućnosti ekonomske dimenzije objektivne stvarnosti). Godine 1615. dobija prefiks politička i postaje Politička ekonomija
.  Do promjene u nazivu dolazi zbog toga što u to vrijeme po Europi započinje izgradnja jedinstvenih tržišta i nacionalnih država u modernom smislu, a nove se uloge države odražavaju i kroz njezino isticanje u nazivu sustava ekonomskih znanja. Kao „politička ekonomija“ bavi se potragom za pravilima o dobrom ekonomskom upravljanju državom i društvom.  Unutar okvira ovog pristupa predmetu istraživanja političke ekonomije, nazivamo ga građanski ili buržoaski, politička ekonomija i politekonomisti poučavaju vladare i narod o instrumentima i putovima bogaćenja, pri čemu se kao izvori bogatstva naglašavaju novac (zlato i srebro) i trgovina (merkantilizam), poljoprivredna proizvodnja (fiziokratizam) i ukupna materijalna proizvodnja društva (klasična politička ekonomija). Klasičar A. Smith zahtjeva da politička ekonomija poučava narod kako će sebi pribaviti obilan dohodak ili uzdržavanje i da poučava državu, odnosno vladara, kako će se snabdjeti dohotkom dovoljnim za uzdržavanje javnih službi (uprave, vojske, itd.). Premda želi obogatiti i državu i narod, klasična politička ekonomija napušta ideju državne intervencije i stvara teorijski sustav u kojem se prikazuje međuzavisnost pojedinih ekonomskih pojava što djeluju mimo volje države i ljudi («nevidljiva ruka», slobodno konkurentsko tržište). S pojavom A. Smitha, preciznije s izlaskom njegove knjige Bogatstvo naroda 1776. g., politička ekonomija postaje znanost u punom smislu riječi.  D. Ricardo, drugi veliki klasičar, vidi u političkoj ekonomiji znanost koja istražuje i zakone raspodjele proizvoda između klasa koje sudjeluju u stvaranju tih proizvoda.  

Za razdoblje od 1615. g. do 1890. g. (kraja klasične političke ekonomije) uobičajeno je da se riječ «ekonomija»  i dalje upotrebljava (uostalom, nerijetko je tako i danas), često kao skraćeni naziv za «političku ekonomiju». U ovom razdoblju, kao što je rečeno, zadaća je političke ekonomije istraživati i podučavati o zakonitostima dobrog privređivanja u svrhu povećanja materijalnog bogatstva društva i države, a to znači  da politička ekonomija istražuje odnos čovjeka prema čimbenicima proizvodnje («zemlja», rad, kapital, poduzetništvo itd.). Taj je odnos veoma važan i njega politička ekonomija  mora proučavati. Da bi se naglasio baš taj odnos, u anglosaksonskoj literaturi došlo je do napuštanja i samog tradicionalnog naziva politička ekonomija. To započinje od 1890. g. kada A. Marshall (1842.-1924.) tiska svoje najpoznatije djelo Načela ekonomike, s namjerom da s izrazom ekonomika odrazi približavanje ekonomske teorije ekonomskoj politici i praktičnoj privrednoj djelatnosti, iako u njemu tretira niz pitanja koja se istražuju i u političkoj ekonomiji. Posljedica je to preorijentacije ekonomskih istraživanja na pojavne oblike kapitalističke privrede i udaljavanja od analize ekonomskih odnosa (u koje ljudi stupaju tijekom proizvodnje, raspodjele, razmjene i potrošnje), pri čemu su se ranije mogli izvoditi politički i moralni zaključci.  

Naziv ekonomika prihvaćaju i danas se njime općenito koriste (kao općim pojmom za ekonomsku znanost) ekonomisti anglosaksonskih zemalja, dok u zemljama izvan kruga ovih zemalja (naročito u francuskom jezičnom području) danas i dalje prevladava naziv politička ekonomija. Marshallovo učenje bilo je vrlo popularno i nesumnjivo je doprinjelo određivanju područja interesa ekonomike koja je od tada zasebna ekonomska disciplina koja, kako ju je kasnije definirao značajni ekonomist P. Samuelson (1915.-2009.), 

· «proučava kako društvo koristi oskudne resurse da bi proizvodilo vrijedne robe i raspodijeliloih među različitim ljudima». 

Dodatna i također često korištena definicija ekonomike kaže da je ekonomika

· «znanost koja odgovara na pitanja što proizvoditi, kako proizvoditi, za koga proizvoditi»
.    

Nakon Velike ekonomske krize 1930. godina, velikih promjena u kapitalističkom načinu proizvodnje i pojave lorda Keynesa, neki drže da je započelo novo razdoblje izvorne ili građanske ekonomske misli, u kojem analiza monopola i makroekonomska analiza (ekonomske aktivnosti na razini cijele privrede) čine glavne preokupacije ekonomike, tj. građanskih ekonomista. Rezultati ovih istraživanja trebaju služiti potrebama kapitalizma i građanskog društva, ekonomskoj politici države i potrebama poduzetnika (kapitalista).        

13.

Za razliku od građanskog ili buržoaskog pristupa definiranju političke ekonomije, drugi pristup, kojeg nazivamo marksističkim ili socijalnim, ostaje kod naziva «politička ekonomija», a predmet istraživanja pronalazi u ekonomskim odnosima u koje ljudi stupaju tijekom proizvodnje, raspodjele, razmjene i potrošnje dobara i usluga (nekad,  danas i sutra). Ti ekonomski odnosi, tj. odnosi ljudi prema radu i međusobni odnosi ljudi u radu, postoje prije svega u procesu proizvodnje, ali i u raspodjeli i razmjeni. Odnosi nastaju, razvijaju se i nestaju u zavisnosti od tipa vlasništva nad sredstvima za proizvodnju (privatnog vlasništva nad sredstvima), te stupnja razvoja proizvodnih snaga društva i njima odgovarajuće organizacije društvenog rada. Naglasak u istraživanjima političke ekonomije ovdje nije na proizvodnim snagama i njihovom razvoju (s ciljem povećanja bogatstva), već na kritici ekonomskih odnosa u kapitalističkom načinu proizvodnje i dokazivanju da je građansko društvo nepravedno te da ga stoga treba zamijeniti pravednijim društveno-ekonomskim uređenjem. Ovaj pristup se zalaže za vraćanje moralnih i političkih pitanja u predmet političke ekonomije, a zapuštanje istraživanja ekonomskih zakona koji utječu na efikasnost proizvodnje.  

Ovo se može reći i na drugi način - zadatak političke ekonomije je da izloži zakon nastanka, razvitka i iščezavanja vladajućih proizvodnih odnosa. Tako ona razotkriva zakonitosti reprodukcije društva, a zakonitosti reprodukcije dobara i usluga ostavlja ekonomici i drugih ekonomskim disciplinama. Zbog toga što ne istražuje zakone proizvodnje i potrošnje upotrebnih dobara i usluga, niti se bavi problemom ekonomiziranja raspoloživim dobrima (štedljivom upotrebom) rezultati političke ekonomije ne mogu poslužiti niti za organizaciju i ekonomiku poduzeća, niti za organizaciju i ekonomiku cjelokupnog društvenog privređivanja. Politička ekonomija mora biti više «politička» a manje «ekonomska». 

No, ni u ovom pristupu predmetu političke ekonomije nema jedinstvenog pogleda u odnosu na njezino definiranje, odnosno određivanje predmeta istraživanja. Pristalice razgraničenja političke ekonomije i ekonomike često koriste sljedeće definicije političke ekonomije, a navodimo ih uz napomenu da im je zajednički temelj istraživanje odnosa proizvodnje (a ne proizvodnih snaga):

i) Politička ekonomija je znanost o uvjetima i oblicima pod kojima su razna ljudska društva proizvodila, raspodjeljivala i razmjenjivala proizvode;

ii) Politička ekonomija je znanost koja istražuje određene načine proizvodnje i odnose proizvodnje, raspodjele i razmjene koji odgovaraju pojedinom načinu proizvodnje;

iii) Politička ekonomija je znanost koja ne raspravlja o stvarima, nego o ekonomskim odnosima između ljudi.  

14. 

Ukoliko zanemarimo način pristupa grčke ekonomije svom predmetu istraživanja (anakron i neadekvatan), za oba danas važeća pristupa predmetu političke ekonomije (građanski i socijalni)  možemo primijetiti da suštinski imaju isti objekt istraživanja ili predmet promatranja, a to je privreda (gospodarstvo). Privreda je, utvrdimo to na ovom mjestu, ukupnost  ekonomskih resursa (prirodnih resursa, fizičkog kapitala, radne snage i proizvedenih dobara), financijskih sredstava, organizacijskih oblika (poduzeća, obrta, poljoprivrednih imanja itd.) i svih državnih i društvenih institucija i ustanova (vlada neke zemlje, dio prava i pravosuđa, ekonomski fakulteti i instituti, gospodarska komora, obrtnička komora i druga udruženja građana koja se bave ekonomskom problematikom itd.) koje svojim djelovanjem na neki način osiguravaju odvijanje i omogućuju razvoj ekonomskih aktivnosti u društvu. Svaka zemlja na svijetu ima svoju nacionalnu privredu, čak to imaju i uža teritorijalno-politička područja kao što su gradovi i regije Privreda, s obzirom na broj zemlja koje obuhvaća, može biti i međunarodna (npr. privreda Europske unije), a u doba globalizacijskih procesa govori se i o svjetskoj privredi. Ovisno o razvijenosti fizičkog kapitala i radne snage, privreda može biti nerazvijena, razvijena i visokorazvijena. Svaka privreda funkcionira na temelju nekog ekonomskog modela koji predstavlja teorijski okvir osnovnih obilježja i pravila nekog privrednog sustava. Najčešće se razlikuju tržišni, planski i mješoviti ekonomski model.       

Istina, oba opisana pristupa predmetu političke ekonomije istražuju privredu iz svog kuta promatranja. Ali, iz te činjenice posve je logično i da se ti pristupi međusobno isprepliću. Uostalom, nije moguće razumjeti zakonitosti proizvodnje, raspodjele i razmjene bez shvaćanja ekonomskih odnosa u okviru kojih se ekonomski proces odvija. Upravo zbog te istine čini se posve prirodnim i nužnim da se oba pristupa istraživanja privrede uvažavaju. Zanemarivanje bilo kojeg od njih, rezultira negativnim učincima po cjelokupan ekonomski proces. To se i dogodilo u svakoj od suprotstavljenih koncepcija u pristupu. Tako je u dijelu  postklasičnog razdoblja politička ekonomija bježala od analize odnosa proizvodnje, baveći se isključivo površinskim manifestacijama ekonomskog života i na taj se način pretvorila u apologetiku postojećih odnosa. Od tada taj isključivi pravac političke ekonomije i nosi pogrdan naziv vulgarna politička ekonomija. U drugoj koncepciji ovo je još jasnije došlo do izražaja,  posebno u razdoblju realne egzistencije socijalističkih zemalja. Ova politička ekonomija posve je isključila kvantitativnu analizu, onu koja istražuje brojeve, parametre, odnose veličina, principe i zakonitosti proizvodnje materijalnih dobara. Njen se interes sveo na tzv. kvalitativnu analizu i to na takav način da joj je glavni cilj bio kritika građanskog društva (kapitalizma) i njegovih odnosa proizvodnje, a glorifikacija socijalizma. Tako je ona postala sluškinja vodeće ideologije, čak se i sama pretvorila u nju. Kao što se zna, obje krajnosti su rezultirale istim posljedicama, koje su vidljive u konkretnim promjenama i u kapitalističkim i u socijalističkim privredama. Kapitalizam je 1930-ih pogodila Velika depresija,  a 2008. godine Velika recesija čije posljedice dobar dio svijeta još uvijek proživljava. Pod pritiskom posljedica Velike depresije dogodile su se snažne promjene u načinu proizvodnje privreda tržišnog modela. Te promjene su tržišne privrede sve više gurale prema konsenzualnom odlučivanju kapitalista, zaposlenih i države, odnosno prema mješovitom modelu. To je doprinjelo neviđenoj ekspanziji blagostanja u zapadnim društvima (Država blagostanja) nakon Drugog svjetskog rata. Ne treba posebno naglašavati da su sve promjene bile inicirane od strane  ekonomske teorije i velikih ekonomista (ponajviše od Keynesa), kako teorija koje istražuje zakonitosti reprodukcije (materijalne proizvodnje) dobara koje je osmislila ekonomika, tako i teorija koje istražuje zakonitosti reprodukcije samog društva, što je zadatak koji je na sebe preuzela politička ekonomija (barem jedan njezin dio). No, društvo blagostanja je sredinom 1970-ih zapalo u krizu iz koje se nastojalo izvući uz pomoć modela slobodnog tržišta koji se u odlučivanju o privrednom razvoju odrekao sudjelovanja države i milijunskih masa zaposlenih. Sve je bilo podređeno inicijativi, instinktu i profitu poduzetnika u realnom i financijskom sektoru, a to je napokon završilo 2008. g. s Velikom recesijom i ekonomskim krahom prouzrokovanim manjkavim kvantitativnim analizama (propale banke su na temelju brojki krivo zaključile da su im plasirani krediti potpuno sigurni) i potpunim izostankom kvalitativne analize (bez obzira na neupitni doprinos poduzetnika rastu proizvodnje, udio u društvenoj raspodjeli koji pripada poduzetničkom profitu ne može se neprestano povećavati na štetu udjela plaća zaposlenih, jer se zbog toga osiromašeno radno aktivno stanovništvo radi osiguranja zadovoljavanja osnovnih egzistencijalnih potreba mora zaduživati preko granice svojih kreditnih mogućnosti).  U socijalizmu su nastupile još dramatičnije promjene jer se planski model od 1989. god. počeo urušavati sam od sebe. Posljedica je to potpuno krivih ekonomskih zaključaka koji su doveli do konstantnog ekonomskog zaostajanja socijalističkih privreda i niskog životnog standarda ljudi, a te je odnose zdušno zagovarala ekonomska misao u kojoj je prednjačila tamošnja politička ekonomija.

Prema tome, iz ukupne analize proizlazi zaključak da ekonomskoj dimenziji života, ekonomskim aktivnostima ljudi (ekonomskom procesu) i privredi podjednako treba analiza kategorija, zakonitosti, modela i teorija dobrog upravljanja privredom, zapravo proizvodnje dobara i usluga (materijalne reprodukcije), kao što joj treba istraživanje kategorija, zakonitosti, modela i teorija ekonomskih odnosa (društvene reprodukcije).  Prvu zadaću obavlja ekonomika, a drugu vrši politička ekonomija. Dakle, politička ekonomija i ekonomika dvije su zasebne ekonomske znanstvene discipline. Pritom, razumije se, treba imati u vidu činjenicu da im je isti predmet promatranja pa se one nužno isprepliću i zalaze jedna u drugu. Uostalom, odnosi proizvodnje, koje istražuje politička ekonomija, manifestiraju se preko ekonomskih kategorija kakve su npr. novac, tržište, ponuda i potražnja, a ove su aparatura ekonomike.    

15.

Pridodajmo gornjim izlaganjima još nešto. Kada proučavaju materijalnu i društvenu stranu ekonomskog procesa (proizvodnje, raspodjele, razmjene i potrošnje) politička ekonomija i ekonomika imaju ispred sebe istu svrhu ili korisni učinak na život pojedinca, društvenih grupa i društva u cijelosti. To je omogućavanje sve sigurnijeg i kvalitetnijeg zadovoljavanja individualnih, grupnih i društvenih potreba, a od toga zavisi čovjekov opstanak i kvaliteta materijalnog života.  Potrebe proizlaze iz ustroja čovjeka kao prirodnoga, društvenoga i ljudskog bića, a rješavanje problema njihovog zadovoljavanja je glavni i vječni ekonomski problem i najopćenitija zadaća (i najuzvišenija) svih ekonomskih disciplina, bez obzira na određenje pojedinog predmeta istraživanja. Ovu istinu je najjednostavnije izrazio veliki A. Marshall rekavši da politička ekonomija (ekonomika) proučava ljudsku vrstu u njezinom svakodnevnom poslu.

Recimo i to kako se ovaj kolegij Političke ekonomije izvodi na pravnom studiju u čijem programu ima i drugih obveznih ekonomskih predmeta, ali, iz ovdje nevažnih razloga, ne postoji zaseban kolegij Ekonomike kao zasebne ekonomske discipline.  Iz te činjenice, ali i iz zadaće predmeta Politička ekonomija u obrazovanju pravnika, bit će nužno da se u njenom nastavnom programu obradi niz kategorija, modela i teorija koje pripadaju u Ekonomiku, a ponekad i u Ekonomsku politiku. Premda je  Ekonomska politika  obvezan predmet na drugoj studijskoj godini, program i izlaganja Političke ekonomije ne mogu zaobići spominjanje predmeta, ciljeva i osnovnih instrumenata znanosti o utjecaju organa vlasti i uprave (države) na ekonomski razvoj privrede i društva. Zbog svega ovoga može se reći da će predmet Politička ekonomija na ovom studiju predstavljati svojevrsnu kombinaciju navedenih predmeta.  
2. 

- KARAKTERISTIKE POLITIČKE EKONOMIJE 

- METODE ISTRAŽIVANJA POLITIČKE EKONOMIJE

- POLOŽAJ POLITIČKE EKONOMIJE U ODNOSU PREMA DRUGIM EKONOMSKIM DISCIPLINAMA
KARAKTERISTIKE POLITIČKE EKONOMIJE

1. 

U sklopu sustava društvenih znanosti, Politička ekonomija je temeljna (fundamentalna)  znanost.  Temeljna je stoga što analizira i objašnjava ekonomsku stvarnost (prošlost i sadašnjost) koju čine  ekonomske aktivnosti ljudi i odnosi koji se među ljudima stvaraju stupanjem u ekonomske aktivnosti, predviđa tendencije u ekonomskom razvoju i djeluje na konkretne promjene u ekonomskim aktivnostima i realnim ekonomskim odnosima. Pored toga što od njih izravno zavisi materijalna pozicija pojedinaca i društava, ekonomske  aktivnosti ljudi i s njima povezani brojni odnosi snažno utječu, poneki tvrde da ih determiniraju (određuju)
, na sve ostale (neekonomske, vanekonomske) postupke, procese i odnose u ljudskom društvu. Zbog toga se tek na temelju spoznaja  o ekonomskim aktivnostima i odnosima mogu pravilno sagledati i u potpunosti objasniti pravni i politički odnosi, znanstveni, etički, filozofski, umjetnički  i drugi  pogledi i postupci ljudi.   Upravo stoga što ekonomske aktivnosti i odnosi snažno (manje ili više), ponekad i suštinski, utječu na sve ostale  pojave, postupke, učinke i odnose u drugim dimenzijama čovjekovog života (u stanovitoj mjeri važi i obratno), ekonomske znanosti pozorno prate i pokušavaju iz materijalne (ekonomske) perspektive objasniti i sva druga zbivanja u društvu, koja na prvi pogled nisu povezana s ekonomskim aktivnostima i odnosima. Zbog toga se ekonomske znanosti i ekonomski teoretičari  povezuju s  drugim društvenim i humanističkim znanostima (kao što su pravo, politologija, sociologija, povijest, filozofija itd.) u cilju zajedničke analize i objašnjenja raznorodnih ekonomskih ali i drugih društvenih pojava, procesa i odnosa (npr. obitelj, obrazovanje, religija, politika, pravo itd.) 

Zbog povezanosti ekonomske s drugim dimenzijama života, može se tvrditi kako je gotovo nemoguće zamisliti kompetentnog pravnika koji ne razumije ekonomsku podlogu pravne nadgradnje. Kako pravo, između ostalog, regulira i ekonomske pojave, procese i odnose, ekonomska znanja su nužan temelj za razumijevanje pravnih (normativnih) regulativnih rješenja (zakoni i drugi propisi). Npr. već na prvoj godini studija, u okviru predmeta Rimsko pravo, studenti savladavaju pravne institute posjeda, vlasništva (oblike stjecanja i zaštite imovine), obveze, zajma, kamata, ugovornih kazni, kupoprodaje, najma, ortakluka, hipoteke, bezrazložnog bogaćenja itd., a već i puko nabrajanje ovih pravnih instituta čak i laika upućuje na povezanost prava s ekonomskim kategorijama, pojavama i odnosima
. Proučavanje pravne regulacije (infrastrukture) realnih ekonomskih aktivnosti i odnosa (onoga što pravo regulira u stvarnom ekonomskom životu) nastavlja se i nakon Rimskog prava kroz cjelokupan studij, a posebno je izraženo kod predmeta Trgovačko pravo (Gospodarsko pravo) na višim godinama studija. Ova pravna grana (i studijski predmet s pravnim sadržajem) pomoću pravnih propisa uređuje odnose ekonomskih subjekata (npr. poduzeća) međusobno kao i odnos ovih poslovnih subjekata prema državi. Propisi Trgovačkog prava sastoje se od pravnih normi prepunjenih ekonomskih pojmovima i kategorijama, a norme (regule) služe za stvaranje preduvjeta za nesmetano odvijanje ekonomskih aktivnosti u društvu
.  No, ne samo da pravne norme reguliraju ekonomske pojave, procese i odnose, one i povratno snažno utječu na  kontinuirano odvijanje svih ekonomskih (privrednih) aktivnosti.  Tako, primjerice, postojanje pravnih normi (iza kojih stoji država sa sankcijama u slučaju kršenja norme) koje čvrsto jamče investitorima (ulagačima kapitala u stvaranje novih poduzeća) slobodno stjecanje, prisvajanje i raspolaganje profitom stvara u društvu (privredi) pozitivnu poduzetničku klimu zahvaljujući kojoj se otvara sve više novih poslovnih organizacija (npr. poduzeća) i stvara dodatna radna mjesta. U suprotnom slučaju  pravna nesigurnost ulagače obeshrabruje i tjera na odustajanje od ulaganja, a što za posljedicu ima izostanak ekonomskog rasta i rast nezaposlenosti u jednoj privredi. Vladavina prava  znači da u društvu postoji optimalan broj kvalitetnih pravnih normi (pravna prenormiranost ili „šuma propisa“ također stvara pravnu nesigurnost, suprotna situacija je podreguliranost) kojih se čvrsto pridržavaju pojedinci, skupine ljudi, poduzeća, organi vlasti i uprave,  a u svrhu unaprjeđivanja svojih ekonomskih aktivnosti (i drugih životnih aktivnosti). Logično, za vladavinu prava nije dovoljno postojanje jednostavnih, jasnih i brojčano optimalnih pravnih propisa, već je nužno postojanje i stručnog i nekorumpiranog pravosuđa koje brzo i pravično sankcionira svako ponašanje i djelovanje koje odstupa od važećih pravnih normi.     
2.

Uz nužnost upoznavanja studenata s poveznicama između pravnih instituta i njihovog ekonomskog temelja, u koncipiranju nastavnih programa ekonomskih studijskih predmeta – Političke ekonomije,   Ekonomske   politike,   Financija  itd.  - oduvijek se  polazilo od potrebe upoznavanja studenata s pojavnim oblicima i suštinom ekonomskih aktivnosti ljudi kao temeljnih društvenih aktivnosti.   To znači da svi ekonomski predmeti na pravnom studiju u određivanju svojeg sadržaja polaze od rezultata znanstvenog promatranja i analize određenog (za svaki nastavni predmet posebno utvrđenog) skupa pojava, procesa i odnosa u okviru istog ekonomskog procesa. Sve ekonomske discipline (svi studijski predmeti s ekonomskim sadržajem) ekonomski proces vide kao cjeloviti i zaokruženi tok ekonomskih aktivnosti (zbivanja) na razini ukupnog društvenog privređivanja (jedne ili više nacionalnih privreda
).  Raznorodne i brojne ekonomske aktivnosti  ipak možemo objediniti u četiri osnovne skupine: proizvodnju, raspodjelu, razmjenu i potrošnju. Iz toga proizlazi da se ekonomski proces sastoji od  četiri faze ili skupina aktivnosti. U svakoj se fazi ekonomskog procesa ili skupini ekonomskih aktivnosti odvija specifično i svjesno djelovanje pojedinaca i njihovih grupa,  poduzeća i drugih privrednih organizacija, države i društva radi ostvarivanja određenog korisnog učinka koji pojedincima, grupama i društvu u cijelosti omogućuje sigurno i kvalitetno zadovoljavanje individualnih i društvenih potreba. Od svih skupina aktivnosti najvažnije su proizvodne ekonomske aktivnosti  jer je njihov konačni rezultat proizvod koji svojim oblikom i  osobinama zadovoljava (kroz potrošnju) određenu vrstu individualnih ili društvenih potreba. Takav proizvod danas u većini slučajeva nije namijenjen zadovoljenju potreba njegova proizvođača, već odlazi na tržište gdje se kao roba prodaje za novac ili razmjenjuje za druge proizvode. Osim što je namjenjen izravnoj potrošnji stanovništva, recimo to već na ovom mjestu, dio proizvoda namjenjen je za tzv. investicijsko trošenje, tj. trošenje koje je namijenjeno zamjeni potrošenog ili zastarjelog osnovnog društvenog fonda fizičkog kapitala (alata, strojeva, pogonskih uređaja itd.) i njihovu povećanju.  
3. 

Iz objašnjenja poveznica između ekonomskih temelja života i pravne nadgradnje te između ekonomske i pravne znanosti, kao i iz  pojašnjenja obrazovne, kulturalne i praktične važnosti razumijevanja ekonomskih pojava, procesa i odnosa, proizlazi da studenti prava, premda  dakako ne moraju postati ekonomisti, u okviru programa predmeta Politička ekonomija  trebaju upoznati, razumjeti i upamtiti:

i) oblike i suštinu ekonomskih pojava, procesa i odnosa kroz povijest i danas;  

ii) međusobnu povezanost ekonomskih pojava, procesa i odnosa;  

iii) povezanost ekonomskih i drugih društvenih pojava, procesa i odnosa (život, već je spomenuto, pored ekonomske ima i druge bitne dimenzije sa njihovim pojavama, procesima i odnosima), te 

iv) tendencije u ekonomskom razvoju i prijedloge rješenja budućih ekonomskih problema.         

Ove programske zadatke studenti prava će uspješno obaviti kroz učenje, razumijevanje, usvajanje  i korištenje:

i) temeljnih ekonomskih pojmova (ekonomskog pojmovnika ili rječnika) i osnovnih ekonomskih kategorija
ii) najvažnijih ekonomskih modela  i ekonomskih teorija, te

iii) najpoznatijih ekonomskih doktrina (ekonomskih škola). 

Temeljni pojmovi neke znanosti, pa tako i Političke ekonomije (i drugih ekonomskih disciplina), nisu ništa drugo nego riječi koje nužno međusobno upućuju i razmjenjuju oni koji se bave npr. ekonomskom problematikom, bilo da su ekonomisti teoretičari ili praktičari, ali i pravnici, politolozi, sociolozi itd. Iza svakog pojma nalazi se provjereno i standardizirano znanje, odnosno cjelovite i sređene spoznaje o ekonomskim pojavama, procesima i odnosima. Odvijanje ekonomskog života ogromne većine današnjih zemalja (uključujući Hrvatsku) u okvirima tržišne (mješovite) privrede i prihvaćanje općih postignuća moderne ekonomske znanosti implicira temeljito upoznavanje s pojmovnim aparatom dominantnog privrednog modela. Usvajanje relevantnog pojmovnika ekonomske znanosti i vladajućeg privrednog modela  od neizmjerne je važnosti za sve one koji će ga stručno obrađivati u sklopu procesa stjecanja raznorodnih znanja na pravnom studiju.  Više ili manje bogate pojmovnike nalazimo na kraju udžbenika, u leksikonima i enciklopedijama iz određene znanstvene discipline.  

Najopćenitije ekonomske pojmove zovemo ekonomskim kategorijama. Takve su npr.: roba, novac, cijena, tržište, ponuda, potražnja, kapital, najamnina, konkurencija, akumulacija kapitala, ekonomska prinuda itd. Svaka ekonomska kategorija ima svoje značenje, a ono se kroz povijest često mijenja u zavisnosti od promjene ekonomskog sustava (načina i odnosa proizvodnje). Npr. novac postoji i u feudalizmu, ali nije mogao poprimiti oblik kapitala kao što se to s njim  dogodilo u kapitalizmu.           

Ekonomski model je teorijski sustav koji koristeći ekonomske kategorije pojednostavljeno objašnjava cjelinu promatranih ekonomskih pojava, odnosa i procesa u njihovu međusobnom odnosu, međusobnom utjecaju i zajedničkom djelovanju. Premda nužno pojednostavljen zbog enormne kompleksnosti ekonomske stvarnosti, model je ispravan samo ako je izveden iz objektivnog svijeta (stvarnosti), ukoliko se uvijek može potvrditi u stečenom iskustvu i ako u mjeri u kojoj se ostvaruje uvijek može biti potkrijepljen statističkim podacima i drugim egzaktnim pokazateljima iz realnog života. Model može biti izražen i) opisno (riječima), ii) uz pomoć simbola (grafički, crtežom) ili iii) kvantitativno, u matematičkim izrazima (formulama). U suvremenoj ekonomskoj analizi prevladavaju modeli u obliku simbola, te matematički i ekonometrijski modeli. Najpoznatiji ekonomski modeli su model ponude i potražnje, model kružnog toka novca i proizvoda u privredi, model zatvorenikove dileme,  modeli ekonomskog rasta, model ponude novca, model međunarodne trgovine, model nepotpune konkurencije, model dohotka i potrošnje prema životnom dobu  itd. Ekonomija, naravno, nije jedina znanost koja se služi modelima. Fizika, biologija i mnoge druge raznorodne znanstvene discipline neprestano ih koriste. Prikaz atoma kao sustava planeta (elektrona) koji kruže oko Sunca (jezgre) je model kojeg smo svi susreli u osnovnoj ili srednjoj školi.   

Primjeri simboličkih modela 

Primjer 1. Model nepotpune konkurencije
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Primjer 2.  Model ponude i potražnje
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Primjer 3.  Model odnosa dohotka, potrošnje i životne dobi
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Ekonomska teorija je skup modela koje objedinjuje zajednička temeljna ideja. Teorija je most koji povezuje model i stvarnost. Ovo se može izreći i na drugi način: ekonomska teorija je sustav znanja o nekoj ekonomskoj pojavi, procesu ili odnosu prema kojem funkcionira model.  Osnovne ili polazne spoznaje (načela) jedne teorije opisuju i objašnjavaju uzročne mehanizme pojedinačnih ekonomskih pojava ili ekonomske stvarnosti u cijelosti. Znanja nastaju na temelju ispitivanja činjenica i stečenih iskustava, te na poznavanju uzroka, načina funkcioniranja i razvoja neke pojave ili procesa. Za praktičnu djelatnost društva ekonomska teorija ima golemo značenje. Ona omogućuje da se shvati suština ekonomskih aktivnosti, da se utvrde zakonitosti ekonomskog života (ono za što barem mislimo da je nepromjenjivo
), da se razumiju i predvide putovi daljeg ekonomskog razvoja bez nepotrebnih lutanja i promašaja u donošenju raznih ekonomskih odluka.   

Ekonomske doktrine su sustavi ekonomskih načela kojima se prikazuje i tumači ekonomska zbilja te donose sudovi o njezinim karakterističnim pojavama, procesima i odnosima, bilo da se ona opravdava bilo da se kritizira uz traženja njezine promjene. Zato se stvaraju i iznose programi i projekti novih ekonomskih sustava. U povijesnom razvoju ekonomije najznačajnije ekonomske doktrine su merkantilizam, fiziokracija, klasična ekonomija, socijalistička ekonomija, kejnezijanska ekonomija, neoliberalna ekonomija itd. Ove i druge doktrine su iznjedrile istoimene ekonomske škole – merkantilisti, fiziokrati, socijalisti, marginalisti itd. Ekonomske škole su pravci ekonomske misli koji se međusobno razlikuju po izboru problema koji su predmet njihova istraživanja, po metodama ekonomske analize i po svojim teorijskim shvaćanjima i uopćavanjima. Svaka pojedina škola okuplja veći broj ekonomista koji imaju približno ista shvaćanja, a naziv škole se određuje prema imenu osnivača škole, mjestu u kojem je škola nastala, osnovnom metodološkom pristupu ili prema glavnim teorijskim idejama.   
Ekonomski pojmovi, kategorije, modeli, teorije i doktrine kojima se služe ekonomisti (ne samo oni nego i svi koji su u svojim područjima i zanimanjima upućeni na ekonomiju) i ekonomske znanosti (Politička ekonomija, Ekonomika, Ekonomska politika, Financije i druge) omogućuju spoznaju (stjecanje znanja) pojavnih oblika i suštine ekonomskih pojava, procesa i odnosa, te zacrtavanje budućih razvojnih tendencija, ali i dublje razumijevanje svih drugih pojava, procesa i učinaka u društvu. Posebno se to odnosi na shvaćanje povezanosti i međusobnih odnosa između   ekonomske strukture društva, s jedne strane, te npr. pravne i političke strukture društva, s druge strane.  Razumijevanje ekonomskih, ali i pravnih, političkih i drugih pojava, procesa i odnosa u društvu može pomoći smanjivanju egzistencijalnih (ekonomskih) problema ljudi (pojedinaca i njihovih društava) i povećavanju koristi od svakodnevnih ekonomskih aktivnosti u kojima ljudi sudjeluju. Zaključimo. Bez političke ekonomije i drugih ekonomskih disciplina pravne su discipline bez  realnih  temelja, a znanje studenata prava može zauvijek ostati klimavo i  hendikepirano. 
1.

Politička ekonomija ima društveni karakter jer promatra i analizira društvo u cijelosti, ali s naglaskom na ekonomske aktivnosti pojedinca i društva. U svojim ekonomskim aktivnostima – proizvodnji, raspodjeli, razmjeni i potrošnji -  pojedinci i grupe pripadnika društva ulaze u međusobne ekonomske odnose, kao i u odnose prema prirodi i radu. Ekonomski odnosi dio su širih društvenih odnosa razvijenih u različitim dimenzijama svakodnevnog života i zajedničkih aktivnosti ljudi. Ekonomski odnosi su temeljni društveni odnosi jer nastaju u ekonomskoj dimenziji života koja ima značajnu, gotovo presudnu, ulogu za ljudsku egzistenciju. Obično se govori o sljedećim vrstama ekonomskih odnosa:

- odnosi čovjeka prema prirodi
Ovi odnosi javljaju se na način što čovjek uzima dijelove prirode, mijenja ih kroz procese proizvodnje i tako prilagođava svojim potrebama. Javljaju se, dakle, u proizvodnji dobara koje čovjek koristi za zadovoljavanje svojih potreba

- odnosi čovjeka prema radu i procesu proizvodnje
Ovi odnosi javljaju se zbog toga što čovjek u stvaranju svojim materijalnih uvjeta života mora raditi kao sudionik brojnih i raznorodnih proizvodnih procesa u društvu. Rad je temeljni čimbenik proizvodnje, a predstavlja svjesnu, organiziranu i svrsishodnu aktivnost čovjeka koja se manifestira u njegovu trošenju umnih i fizičkih snaga i sposobnosti. Na svakom višem stupnju razvoja proizvodnih snaga čovjekov rad postaje kompleksniji i zahtjeva više razine znanja, vještina i radnih navika ljudi. Ovi odnosi uključuju i odnose ljudi prema procesu proizvodnje te njihove odnose prema poduzeću i drugim organizacijskim oblicima proizvodnje. 

- odnosi između sudionika ekonomskih aktivnosti
Ovo su odnosi u koje ljudi međusobno stupaju dok proizvode, raspodjeljuju, razmjenjuju i troše proizvedena dobra i usluge. Takvi su odnosi npr. zasnivanje radnih odnosa između poslodavca i posloprimca, odnosi kupnje i prodaje koji se javljaju na tržištu u razmjeni dobara između kupaca i prodavatelja, odnosi između vjerovnika i dužnika u koje oni stupaju povodom ugovora o zajmu, odnosi između države i poreznih obveznika itd. Na temeljima ekonomskih odnosa, među kojima je najvažniji odnos kapital – rad (poslodavac – posloprimac) i sukladnosti odnosno proturječnosti između njihovih interesa, izrasta cjelokupni splet svih drugih društvenih odnosa, npr. političkih, pravnih, obiteljskih, ideoloških itd. 

Ekonomski odnosi se mijenjaju usporedo s razvitkom proizvodnih snaga društva. Na njihovu promjenjivost dominantno utječe stupanj razvitka materijalnih proizvodnih snaga. Dokaz pronalazimo u povijesnom tijeku u kojem su se događale tehnološke revolucije. Jedne je odnose uspostavila prva tehnološka revolucija izazvana pronalaskom parnog stroja, gdje je glavni proizvođač bio radnik. Za razliku od toga mehanizacijska i informatička revolucija sa stručnjakom i informatičarom kao dominantnim proizvođačima otvorile su procese novih odnosa proizvodnje najčešće nazvanih odnosi proizvodnje informatičkog doba. Danas se razvila znanstvena revolucija sa znanstvenikom kao bitnom polugom tehnologije proizvodnje i ona predskazuje uspostavu novih odnosa proizvodnje.  

Naravno, na odnos ekonomskih i društvenih odnosa ne treba gledati samo jednosmjerno i strogo mehanički. Postoje uzajamne veze između ovih odnosa i strujanja u ljudskom životu i to se ne smije zaboraviti. Ne može se osporiti važan i vidljiv povratni utjecaj pravne, političke, ideološke, obrazovne, moralne i duhovne sfere na ekonomski život i ekonomske odnose. Zbog toga tvrdnju da ekonomski položaj čovjeka određuje njegovo mjesto u svim drugim društvenim odnosima, tj. tvrdnju o dominaciji ekonomskih odnosa nad drugim društvenim odnosima treba shvatiti kao tendenciju.   

Širi društveni i uži ekonomski odnosi rezultat su aktivnosti ljudi kao društvenih bića te je i znanost koja te odnose objašnjava nužno društvena. Političku ekonomiju ponajprije interesira društvena strana ekonomskog procesa (ekonomskih aktivnosti ljudi), a ne npr. tehnička, organizacijska ili neka treća. Ove strane procesa proizvodnje, inače prve faze ekonomskog procesa, istražuju npr. agronomija, metalurgija, itd. (i brojne tehničke i tehnološke znanosti).  Naravno, u objašnjenju svog predmeta politička ekonomija se osvrće i na ove druge aspekte ekonomskog procesa, ali samo toliko koliko je to nužno za objašnjenje njenog predmeta istraživanja
.   

2.

Politička ekonomija ima povijesni karakter jer promatra, analizira i objašnjava nastanak, razvoj i nestanak određenih ekonomskih pojava, procesa, odnosa i zakonitosti. Povijesnost ove discipline, dakle, ne treba tražiti u činjenici da se ona kao znanost pojavila u određenom povijesnom trenutku (antička Grčka), a niti u činjenici što se razvijala tijekom povijesti već, prije svega, u tome što na svoj predmet ne gleda statički, već dinamički. Politička ekonomija svom predmetu istraživanja prilazi kao živom organizmu koji se nalazi u stanju kretanja. Ona istražuje ekonomske odnose proizvodnje, raspodjele, razmjene i potrošnje te s njima povezane društvene odnose kao one koji nužno nastaju, razvijaju se i nestaju na određenom stupnju razvitka materijalnih proizvodnih snaga društva. Naime, svakom stupnju razvitka proizvodnih snaga društva (predagrarnom, agrarnom, industrijskom, postindustrijskom, da navedemo jednu povijesnu periodizaciju stupnjeva u razvoju proizvodnih snaga) odgovara sveukupnost odnosa proizvodnje, a koji čine realnu osnovu na kojoj se diže pravna i politička nadgradnja i kojoj odgovaraju određeni oblici svijesti.  

3. 

Istražujući odnose proizvodnje i s njima povezane ostale društvene odnose politička ekonomija nužno ulazi u procjenu njihove kvalitetu. Ona odnose klasificira te konstatira da u njima neki pojedinci i skupine prolaze bolje ili gore, da su neki povlašteni, a neki podređeni, neki monopolisti, a neki autsajderi itd. Takve se konstatacije mogu vidjeti i pratiti kroz cijelu povijest političke ekonomije (ekonomske misli). Prilazeći na ovaj način analizi ekonomskih odnosa, prije svega u proizvodnji i raspodjeli (vlasnici privatnih poduzeća vs. zaposleni, profit od vlasništva vs. najamnina od rada), politička ekonomija ne može pobjeći od političkih i moralnih zaključaka i stavova (sociološkog i politološkog zaključivanja) a zbog toga dira u uspostavljene interese i remeti postojeće odnose. Ona pritom ukazuje na prevladanost nekih odnosa i onih snaga koje te odnose zagovaraju. Danas npr. politička ekonomija konstatira da svega nekoliko stotina ljudi (dolarski milijarderi) na cijelom svijetu posjeduje pedeset posto ukupnog svjetskog bogatstva i kritizira takvo stanje kao posljedicu nepravedne raspodjele, ali i kao prepreku bržem razvoju proizvodnje u mnogim dijelovima svijeta. Razumije se da ovakav pristup izaziva otpore onih koji su takvom analizom pogođeni i odobravanje onih kojima takva analiza otvara perspektivu za bolji život. Zato je politička ekonomija uvijek imala dosta protivnika, ali i pristalica.    

To možemo vidjeti i prateći povijest političke ekonomije kao znanosti, gdje se može zapaziti da je ona u analizi ukupnih ekonomskih i društvenih odnosa, pored svih stranputica, zagovarala one društvene snage i odnose koji su osiguravali društveni napredak. Tako je bilo u prihvaćanju industrijske proizvodnje, privatne inicijative i poduzetništva (uz opravdane kritike). To joj je bio stav i kod zagovaranja New Deala, a potom i u odobravanju nastupa politike socijalne države (države blagostanja, Welfare State). Događa se to i danas kad suvremena politička ekonomija ukazuje na značaj znanstveno-tehnološke revolucije u podizanju društvene proizvodnosti i kreativnom oslobođanju rada (ublažavanju nužnosti rada). Politička ekonomija priznaje i prihvaća da su slobodnija, sigurnija, pravičnija, zadovoljnija itd. ona društva čije su materijalne proizvodne snage razvijenije od onih kod kojih to nisu. U takvim društvima i ekonomski odnosi su manje proturječni i destabilizirajući. Budući da iznošenjem progresivnih rješenja politička ekonomija  bitno utječe na poboljšanje ekonomskih i društvenih odnosa, s pravom se ističe da je ona  progresivna znanost odnosno znanost usmjerena ka budućnosti.
4.
Politička ekonomija je i kompleksna ili interdisciplinarna znanost. Kompleksna (složena) je jer se u svojim istraživanjima služi i spoznajama a)  drugih ekonomskih disciplina (ekonomske politike, ekonomike, financija, međunarodnih ekonomskih odnosa, računovodstva, ekonomske povijesti, povijesti ekonomske misli, filozofije ekonomije, ekonomske statistike i ekonometrije itd. Isto tako, politička ekonomija koristi i znanja iz b) drugih društvenih i humanističkih znanosti kao što su sociologija, politologija, pravo, opća povijest, demografija, antropologija, arheologija, psihologija, kulturalne i komunikacijske znanosti, itd. Politička ekonomija u svoja razmatranja unosi i c)  interdisciplinarne spoznaje koje preuzima iz disciplina smještenih s obje strane granice između ekonomskih i drugih društveno-humanističkih, te između društveno-humanističkih, prirodnih, tehničkih, biotehničkih i biomedicinskih znanosti, kao što su npr. ekologija, ekonomska geografija itd.  

5.  

Politička ekonomija je istodobno  pozitivistička i  normativna znanost.  Pozitivistička jer  iznosi objektivne (činjenične) ekonomske tvrdnje koje objašnjavaju što se događalo, što se događa i što se, uz određene uvjete, može očekivati da će se dogoditi. Pitanja na koja odgovara mogu se riješiti samo promatranjem i analiziranjem činjenica. No, nakon opisa i objašnjenja uzroka ekonomskih pojava, procesa i odnosa mogu se iznositi i vrijednosni sudovi  - kroz npr. kritiku prošlog i postojećeg ili iznošenje prijedloga za efikasnije privređivanje, naprednije društveno-ekonomsko uređenje i  humanije odnose među ljudima. Kada u svojim istraživanjima polazi od nekog vječnog morala, opće pravde ili univerzalne ljepote i prema njima prosuđuje praktične ekonomske djelatnosti te se zalaže za njihovu promjenu, za Političku ekonomiju kažemo da je normativna. Bez obzira što se može zadržati samo na opisu činjenica i njihovom objašnjenju, ali i ne mora, treba  međusobno strogo razlikovati ova dva pristupa ekonomskoj stvarnosti i ekonomskoj analizi.   

METODE POLITIČKE EKONOMIJE

1. 

Sve znanosti imaju predmet svojeg istraživanja, a to mogu biti manji ili veći dijelovi prirodne ili društvene stvarnosti od kojih se sastoji svijet. Zbog toga znanosti razvrstavamo (klasificiramo) na prirodne i društvene
, a sve znanosti, pored područja istraživanja, imaju i svoje metode istraživanja, tj. osmišljene i ustaljene načine analiziranja pojava, procesa i odnosa.  Prirodne i društvene znanosti  se međusobno razlikuju po predmetu istraživanja (cjelini relevantnih pojava i procesa), dok im se metode istraživanja dijelova stvarnosti veoma često preklapaju (uz važan izuzetak eksperimentalne metode čija je primjena kod društvenih znanosti veoma ograničena).  Prema svojem predmetu istraživanja Politička ekonomija pripada među društvene znanosti, istu skupinu znanosti kojoj pripada i pravna znanost.  

2. 
Koji je suštinski razlog zbog kojeg je nastala podjela na prirodne
 i društvene znanosti i znanstvenike? Podjela je nastala na tragu mišljenja prema kojem se istraživanje prirodnih dijelova stvarnosti (prirodnih pojava) razlikuje od istraživanja društvenih dijelova stvarnosti (društvenih pojava) po tome što se prirodne pojave i procesi ponavljaju suštinski neizmjenjeno od nastanka svijeta (jer ne mijenjaju niti svoje uzroke
),  dok su društvene pojave i procesi u stvarnosti promjenjivi (a takvi su im onda i uzroci). To je tako  jer, između ostalog, društvene pojave i procesi zavise od ljudi koji “za razliku od elektrona imaju mogućnost slobodnog izbora i sposobnost tumačenja stvarnosti prema vlastitim ciljevima”.  Dok je npr. fizika egzaktna prirodna znanost, ekonomija zajedno s drugim društvenim znanosti to nije jer istražuje dio stvarnosti na koji, pored samog čovjeka (može se ponašati nestabilno pa čak i iracionalno, tj. postupati protiv svojih interesa), snažno utječu politika, pravo, vjera, običaji, moral, prirodne katastrofe, epidemije, tehnološki razvoj itd.  Politička ekonomija i druge ekonomske discipline stoga nisu egzaktne  znanosti jer na razini ekonomskih pojava i procesa nema potpuno pouzdanih pravilnosti i zakonitosti!

3.

No, što je „znanstveno istraživanje“ (uključivo „ekonomsko istraživanje“)? To je specifična djelatnost koju ljudi poduzimaju kada žele pronaći i spoznati prave uzroke brojnih i različitih društvenih i prirodnih pojava, procesa i odnosa, njihove promjene i učinke. Istraživati kako bi se otkrilo uzroke pojava, procesa i odnosa najvećim se dijelom sastoji u “odgonetavanju zagonetki” (odgonetka je znanstvena spoznaja) budući da se na ovom svijetu najdublji uzroci prirodnih i društvenih pojava sakrivaju od ljudske spoznaje.  To znači ništa drugo nego da je prirodni i društveni svijet veoma složen i da nam nije  nimalo lako shvatiti strukturu i funkcioniranje stvarnog svijeta. Zadaća je znanosti prodrijeti kroz sve ono što priječi spoznaju
 i razotkriti temeljne istine
, odnosno krajnje uzroke pojavne stvarnosti.  Sveukupnost stečenih znanstvenih spoznaja (istina) o bilo kojem dijelu stvarnosti (pojavi, procesu i odnosu)  nazivamo znanjem.  Sustav znanja o nekoj pojavi, njezinim  uzrocima, učincima i promjenama,  naziva se teorijom.  Oduvijek, pa tako i danas, postoje i rijetki znanstvenici koji se ne bave istraživanjem nekog dijela stvarnosti već potragom za onim što se naziva «teorijom svega». Umjesto pukog stjecanja i akumuliranja znanja o dijelovima različitih stvarnosti, oni se nadaju da će razmišljanjem prokrčiti izravan put do «jedne velike stvari» - Boga, Prirode ili nekog univerzalnog načela. 

4.

Kako se sprovode istraživanja, odnosno što znanstvenici konkretno rade kada istražuju?   Znanstvenici tijekom istraživanja koriste znanstvene metode – zavisno od postavljenih ciljeva Politička ekonomija i politekonomisti se najčešće služe promatranjem pojava (empirijski – putem osjetila, iskustveno, praktično, ili  teorijski), opisivanjem pojava (deskripcijom), prikupljanjem činjenica o pojavama (kroz statističko praćenje i mjerenje), vrednovanjem i klasificiranjem činjenica (unošenjem reda među činjenice
), analiziranjem i sintetiziranjem činjenica
 te eksperimentiranjem
 – a uz to postavljaju i provjeravaju hipoteze (teze). Hipoteza je misaona pretpostavka ili početna tvrdnja od koje se polazi u odgonetavanje, a može se i reći da je hipoteza pretpostavljeno objašnjenje promatranog dijela stvarnosti kojeg treba dokazati. Ukoliko se jedno objašnjenje pokaže netočnim - nije objasnilo pojavu jer se posljedice koje proizlaze iz pretpostavljenih uzroka ne slažu s pojavama u stvarnosti - znanstvenici postavljaju drugu, treću itd. hipotezu, sve dok ne dođu do konačnog i provjerljivog objašnjenja uzroka neke ekonomske pojave (posljedice koje proizlaze iz glavnih uzroka uvijek se slažu s pojavama u stvarnosti). Uz korištenje metodama kojima provjeravaju hipoteze, znanstvenici slijede i pravila ispravnog korištenja razuma (logiku). Ova su se pravila pojavila po prvi puta kod učitelja u Grčkoj, Indiji i Kini u drugoj polovici prvog tisućljeća pr. Krista. U pozadini nastanka pravila vjerojatno su bila praktična pitanja: u podnescima sudu, sporenju među državnim izaslanstvima, uvjeravanju neprijatelja i slavljenju vladara bilo je važno iznositi besprijekorno čvrstu argumentaciju. Zahvaljujući tome, pojavio se ključan sporedan proizvod: pravila za razlučivanje istine od laži i obmana. Najrigorozniji i najsustavniji pregled pravila iznio je Aristotel jer je zdrav razum obuhvatio jasno razumljivim pravilima logike. Prema Aristotelovoj doktrini, sve je utemeljen argumente moguće podijeliti na manje-više identične faze, u kojima je nužan zaključak moguće izvući iz dviju premisa koje su utvrđene ranijim dokazivanjem ili sporazumom (indukcija je povezivanje pojedinačnih zaključaka ili premisa u opće sudove ili zaključke, a dedukcija opće sudove ili zaključke primjenjuje na objašnjenje pojedinosti). Ekonomsko istraživanje polazi od pojedinačnih ekonomskih pojava (premisa), procesa i odnosa te na osnovi njihovog promatranja, postavljanja u povijesni kontekst (naime, pojave i procesi se kroz povijest mijenjaju) i analize dolazi do općih sudova (zaključaka) i teza o njihovim bitnim osobinama i zajedničkim karakteristikama. Šaroliki svijet pojavnih oblika poprima sliku sustava u kojem svaki njegov djelić čini jednu kariku u neprekinutom lancu događaja i odnosa među ljudima. Ekonomske pojave jesu pojedinačne, ali tek prividno samostalne. Iza tog privida nalazi se njihova tijesna povezanost i međuzavisnost, a to znači da sve ekonomske pojave, procesi i odnosi čine jedan društveno-ekonomski sustav. Poput pojedinačnih ekonomskih pojava, i društveno-ekonomski sustav koji uključuje sve ekonomske pojave, procese i odnose mora se znanstveno prikazati i objasniti u cjelini.            
5.    

Prirodnu ili društvenu stvarnost na svoje načine istražuju, zapravo, svi ljudi bez obzira na međusobne razlike u znanju, uzrastu, spolu itd., ali su zbog svoje obrazovanosti i vještina (jednom riječju stručnosti), dodijeljenih/prihvaćenih  poslova i radnih zadataka (vlastite specijalizacije u okviru društvene podjele rada) i trajnosti bavljenja istraživanjima znanstvenici najosposobljeniji i najpozvaniji zamisliti, sprovoditi i tumačiti rezultate istraživanja.  Znanstvenici, smije se tako reći, u odnosu na druge najbrže pronalaze prave uzroke prirodnih i društvenih pojava, što ne znači da su u tome nužno uvijek uspješni. Obične pogreške (zbog nedovoljne stručnosti ili dekoncentriranosti), stroga i ograničavajuća društvena vjerovanja i norme mišljenja koje ne dopuštaju hereze (sjetimo se dogme prema kojoj se  Sunce okreće oko Zemlje a ne obrnuto, i točka!) i osobne želje (npr. za brzom karijerom) mogu negativno utjecati  na tijek i rezultate istraživanja. U takvom slučaju znanstvenici “neodgonetavaju”, odnosno proizvode “lošu” ili pseudoznanost, a što može pogubno djelovati na ugled znanosti, znanstvenika i znanstvenih organizacija. Visoki ugled znanosti i znanstvenika danas se  konkretno vidi u rastućim iznosima novca koje se troši na organizirana istraživanja, kao i velikom utjecaju kojeg znanstvenici imaju kao savjetnici u vladama i poduzećima, na sudovima itd.

Ukupnost stečenih spoznaja ili ukupno znanje o prirodi i društvu znanstvenici čuvaju, nadopunjuju i razmjenjuju između sebe, ali i prenose zainteresiranim „neznanstvenicima“ (npr. poslovnim ljudima u poduzećima), pa čak i samo radoznalim laicima. Danas znanje ima osobitu važnost te se sve više pojavljuje i ističe kao najvažniji čimbenik proizvodnje. To je vjerojatno glavni razlog zbog kojeg se cjelokupno ljudsko znanje ostvareno do 1900. godine udvostručilo do 1950. godine. Naredno udvostručenje došlo je 1960. godine, a od tada se fond znanja u svijetu udvostručuje svakih 5 do 8 godina. U tom povećanju ukupnih znanstvenih spoznaja i širenju znanja postoji neravnomjernost jer neki pojedinci i skupine, pojedine regije i zemlje imaju „dominantno znanje“ koje osigurava posebnu proizvodnu i društvenu moć te omogućuje vladanje drugim ljudima, skupinama i zemljama.  U cilju zadržavanja ovih prednosti, ali i u namjeri sustizanja najrazvijenijih, došlo je do ekspanzije obrazovanja i nastanka prave industrije znanja
. 

S razvojem individualnih i društvenih potreba i napretkom u organiziranju i financiranju znanstvenih istraživanja, znanje se stalno proširuje i nadopunjuje, usprkos tome što se društvena stvarnost neprestano mijenja i tako otežava spoznaju. Ipak, nasuprot neupitnom i fascinantnom znanstvenom napretku danas nam izgleda kao da su i priroda i društvo u konačnici zapravo neobjašnjivi definitivnim oblicima analize, pa ih stoga čovjekov um ne može u potpunosti razumjeti i nadzirati.     
POLOŽAJ POLITIČKE EKONOMIJE U ODNOSU PREMA DRUGIM EKONOMSKIM DISCIPLINAMA
1. 

Sve se znanosti susreću s istim problemom – kompleksnošću onog dijela stvarnosti kojeg istražuju. Budući da se sve pojave i procesi ne mogu istraživati istodobno, prirodne i društvene znanosti (kao i znanosti u ostalim znanstvenim područjima) na ovu kompleksnost odgovaraju povećanjem vlastite složenosti i to na način da se unutar sebe počinju dijeliti na  podcjeline koje zovemo disciplinama. Svaka disciplina može imati i poddiscipline, a zajedno istražuju određene i manje sastavne dijelove prirodne ili društvene stvarnosti (međusobno dijele istraživački „posao“). Svaka disciplina (i poddisciplina) proučava jednu vrstu uzroka. Očito je da, ako su uzroci mnogobrojni i složeni, pojava i njezini učinci neće odraziti niti jedan uzrok izolirano, već kombinaciju utjecaja svakog od njih. Zbog često opsežnog predmeta istraživanja i važnosti spoznaja, pojedine poddiscipline također se nazivaju  „znanostima“.
 

2. 

S razvojem proizvodnih mogućnosti društva kroz ekonomsku povijest (predagrarno, agrarno, industrijsko, postindustrijsko razdoblje) pojavljuje se sve veće mnoštvo ekonomskih pojava, procesa i odnosa. Također, postoji niz aktivnosti, mjera i instrumenata koji se poduzimaju u svrhu razvitka privrednog organizma. Kao reakcija na postupno usložnjavanje ekonomskog života nastaju i razvijaju se brojni i raznorodni ekonomski pristupi, pojmovi, modeli, teorije i doktrine. Na određenom stupnju složenosti ekonomskog života jedna jedina ekonomska znanost prestaje biti  dovoljna za njegovo istraživanje. Ekonomski proces počinje istraživati i objašnjavati čitav sustav ekonomskih disciplina (znanosti). U istraživanju ekonomskih pojava, procesa, odnosa, mjera, pojedinih gospodarskih cjelina itd. javljaju se, pored političke ekonomije, ekonomika, ekonomska politika, ekonomska povijest, ekonomska geografija, razne financijske znanosti, ekonometrija i ekonomska statistika itd. Zbog mnogobrojnosti ekonomskih disciplina mora se objasniti njihov međusobni odnos.

3. 

Podjela ekonomije na samostalne discipline (znanosti) je, dakako, fluidna, i to stoga što su ekonomske znanosti u velikoj mjeri međusobno povezane jedinstvom predmeta istraživanja da gotovo neprimjetno prelaze jedna u drugu. Ipak, razgraničenje među njima postoji. Predmet istraživanja Političke ekonomije upućuje nas na zaključak da je ona opća i temeljna (fundamentalna) ekonomska disciplina. Opća je jer istražuje ekonomski život društva u cijelosti, dok su sve druge discipline posebne budući da obrađuju samo dio ekonomskog života. Npr. znanost o financijama istražuje probleme novca, dakle, probleme jedne ekonomske kategorije.  Politička ekonomija je temeljna jer istražuje temeljne ekonomske zakone, a za razliku od nje druge ekonomske discipline su izvedene iz političke ekonomije koja im služi kao osnova u spoznaji predmeta njihova istraživanja. Politička ekonomija sa svojim enciklopedijskim karakterom predstavlja temelj za pravilno sagledavanje pravnih i političkih odnosa, etičke, filozofske, umjetničke i druge poglede na različitim stupnjevima povijesnog razvoja društva.

Ipak, ni politička ekonomija ne može bez drugih ekonomskih disciplina, jer ona od njih dobija građu koja joj služi u istraživanju i dokazivanju njenih postavki.  Recimo, politička ekonomija samo praćenjem odluka i mjera porezne politike kao dijela ekonomske politike suvremenih država može zaključiti jesu li te odluke i mjere usmjerene npr. na suzbijanje koncentracije bogatstva ili ne (pogoduju li porezne stope bogatijima, srednjem sloju ili siromašnima). Pri utvrđivanju odnosa političke ekonomije i drugih ekonomskih disciplina, najčešće se javlja problem razgraničenja između političke ekonomije, ekonomike i ekonomske politike. 

4. 

Ekonomika (eng. economics) je, podsjećamo na razgraničenje između nje i političke ekonomije dato prilikom utvrđivanja predmeta istraživanja političke ekonomije,  istraživanje kako društvo koristi oskudne resurse da bi proizvodilo vrijedne robe i raspodijelilo ih među različitim ljudima. Ekonomika poučava ljude kako će se najracionalnije (ekonomično) koristiti raspoloživim čimbenicima proizvodnje („zemlja“, kapital, rad). O drugačijem definiranju ekonomike kao posebne discipline, odnosno kao drugom nazivu za političku ekonomiju, također je govoreno u ranijem dijelu izlaganja. 

5. 

Ekonomska politika (eng. economic policy) (još pod nazivima privredna politika, gospodarska politika) je veoma specifična ekonomska disciplina i zbog toga izlaganja njoj posvećena započinjemo s pitanjem koje će nas pripremiti kako bi jasno razmjeli suštinu ekonomske politike. Što ljude motivira da podupiru i financiraju istraživanja, odnosno da se bave znanstvenim istraživanjem kada je to poprilično zahtjevan, dugotrajan i često veoma skup poduhvat? Ponekad je za to dovoljan razlog ljudska radoznalost koja želi i) objašnjenje neke zbiljske pojave, odnosno odgovor na pitanje zašto je stvarnost takva kakva je. No, u slučaju ekonomske znanosti ljudi od rezultata istraživanja, koji su spoznata i objašnjena prošlost i sadašnjost neke ekonomske pojave, očekuju nešto širu svrhu – ii) predviđanje ekonomske budućnosti i projekcije budućeg ekonomskog života. Od svog postanka znanost općenito nastoji otkriti «prirodne» i «društvene» zakone i tako u funkcioniranje svijeta unijeti predvidivost koja će, možda, olakšati život i odnos sa svijetom. Ekonomsko, kao i svako drugo znanstveno predviđanje, polazi od provjere valjanosti pretpostavki o tome kakva je sadašnjost i od razumijevanja čimbenika koji su utjecali na to da ono postane to što jest (zašto je stvarnost ovakva). Štoviše, od ekonomske znanosti se pored predviđanja traži da ponudi i iii) konkretno djelovanje, konkretnu intervenciju u realne odnose i događaje.  Ekonomisti u ovom slučaju kroz povezivanje trenutačnog stanja s budućnošću nastoje uočiti mjesta (neke od uzroka) na kojima bi se moglo utjecati na budućnost tako da se ostvari jedna od nekoliko mogućnosti. Nakon toga sugeriraju politici
 i političarima zahvate (mjere, postupke) kojima bi se kroz ekonomsku politiku vlade (te izvršnih tijela nižih razina vlasti) mogli spriječiti ili izazvati određeni događaji – npr. izbjeći ekonomsku krizu, potaknuti ekonomski rast, smanjiti nezaposlenost i broj siromašnih itd. 

Upravo se na posljedicama susretanja ekonomista i političara (koji su veoma često, ako ne i najčešće, po zanimanju pravnici!) može vidjeti koliko ekonomska znanost i njezine teorije izravno i ustrajno utječu na naš svakodnevni život. Toliko smo navikli veličati prednosti koje nam daje npr. fizika – sa svojim laserskim zrakama, nuklearnim postrojenjima za proizvodnju energije, mikrovalnim pećnicama i svom drugom zadivljujućom i zastrašujućom tehnologijom – da često zaboravljamo koliko su u našem životu važne ekonomske znanosti.  Pogrešne sugestije ili loše ekonomske reforme mogu imati pogubne posljedice. Mogu strmoglaviti u nezaposlenost ili bijedu cijele društvene slojeve. Mogu izazvati oskudicu koja ubija na tisuće djece, kao što se to još uvijek događa u zemljama u razvoju i kao što se u prošlosti događalo i u zemljama bogatim prirodnim i ljudskim resursima. Vrlo često pogrešne ekonomske teorije sugeriraju krive privredne reforme, a to su one iste teorije koje se razrađuju na ekonomskim fakultetima i institutima te na ekonomskim odsjecima drugih fakulteta. Navikli smo okrivljavati političare za velike katastrofe u povijesti. To je djelomično ispravno, jer u načelu, odgovornost za ekonomske politike i jest njihova. Ali zaboravljamo da su političari često bili pod utjecajem loših znanstvenika ili jednostavno znanstvenika koji su se oslanjali na lošu no popularnu ekonomsku znanost svog vremena
.  

Ekonomska politika je, kao dio opće politike države i društva, skup ekonomskih odluka, mjera i instrumenata koje preko vlasti (npr. vlade) i uprave poduzimaju političari na razini neke regije ili grada, države (najčešće) ili neke asocijacije država (npr. EU) kako bi se osigurao održivi gospodarski razvoj ili brzi izlazak iz ekonomske krize. Razrađeniji ciljevi su joj: brza stopa rasta proizvodnje, visoka razina zaposlenosti, stabilnost cijena, ravnoteža izvoza i uvoza i stabilan devizni tečaj. Da bi se ostvarili ovi ciljevi, oko kojih se svugdje na svijetu slažu najširi slojevi građana i velika većina političkih stranaka,  potrebno je odabrati primjerene mjere i instrumente, a njih razvrstavamo u četiri osnove skupine: fiskalna politika (utječe na oporezivanje, uporabu poreznih prihoda i javnu potrošnju), monetarna politika (kontrola novca, kredita i banaka), politika razmjene s inozemstvom i upravljanje deviznim tečajem  (poticanje uvoza ili izvoza, jačanje ili slabljenje domaćeg novca) te politika dohodaka (kontrola visine nadnica i cijena). Kada se istodobno teži ostvarivanju mnogih ili svih ciljeva sve je teže odabrati primjerene mjere i instrumente radi ostvarenja određenih ciljeva i to stoga što pojedine mjere i instrumenti pogoduju postizanju jednog cilja dok istodobno trpe drugi ciljevi – npr. da bi se suzbila inflacija vlada ograničava količinu novca u opticaju (to je tzv. restriktivna monetarna politika), ali to negativno utječe na proizvodnju i visinu plaća.  Ali, ekonomska politika je ujedno i ekonomska disciplina (znanost), s kojom se studenti prava pobliže i šire susreću kroz istoimeni predmet na drugoj studijskoj godini, koja proučava ulogu države u funkcioniranju gospodarstva te analizira načela, metode i ciljeve pojedinih ekonomsko-političkih zahvata i aktivnosti u gospodarstvu. Djelotvornost ekonomske politike, iz prethodnog izlaganja to logički proizlazi, ovisi o kvaliteti ekonomske znanosti i ekonomista, kvalitete kreatora i nositelja ekonomske politike (političari i među njima pravnici), njihove sposobnosti da znanstveno predvide ciljeve i nužne promjene nacionalne (i nadnacionalne, npr. gospodarstva EU) ekonomije.

Dakle, vrsta politike s kojom se ekonomska dimenzija života društva uređuje, štiti i usmjerava naziva se ekonomska politika. Djelatnost organa vlasti i uprave ima za cilj pomoći razvoju cjelokupne privrede i društva – tj. podizanju ekonomske efikasnosti  pojedinaca i poduzeća u sklopu  proizvodnje i podizanju razine društvene pravednosti u sklopu raspodjele i potrošnje onoga što je privreda proizvela. Država čak i sama organizira neke oblike proizvodnje (javnih dobara i usluga) koje privatna poduzeća ne mogu ili ne žele započeti jer im se to ne isplati ili je odviše rizično. No, ne smijemo nikako zaboraviti da ekonomsku dimenziju života društva stvaraju, organiziraju i mijenjaju najviše slobodni pojedinci i društvene grupe na principima (načelima) slobodnog tržišnog djelovanja. Zbog navedenog, svaka nacionalna privreda rezultat je svjesnog državnog upravljanja, ali i autonomnog djelovanja (u visokoj mjeri odvojenih i nezavisnih od države) poduzetnika i privatnih poduzeća, te ljudi koji rade i potrošača. Stoga se gotovo svaka nacionalna privreda (gospodarstvo) danas u svijetu može okarakterizirati kao mješovita privreda (tržište + država). 

6. 

Povijest ekonomske misli je već u prethodnim izlaganjima definirana kao disciplina koja proučava razvoj ekonomske misli prateći nastanak i razvoj pojedinih ekonomskih ideja, teorijskih sustava i posebnih škola (doktrina). Povjesničari ekonomske misli ponekad se bave samo odabranim problemima te prate ekonomska promišljanja i zaključivanja povezana s njihovim istraživanjem i rješavanjem. 

7.

Ekonomsku povijest smo također već upoznali kao ekonomsku disciplinu koja proučava razvoj pojedine nacionalne, regionalne i svjetske privrede s obzirom na djelovanje i unaprijeđivanje proizvodnih snaga, karakterističnih oblika organizacije proizvodnje, raspodjele i razmjene te tipičnih institucija i oblika privređivanja. Istraživanje se obavlja kronološkim redom i na konkretnim oblicima, otkrivajući pritom stvarne uzroke i učinke ekonomskih procesa, pojava i odnosa u prošlosti.  

8.

Ekonomska statistika promatra, prikuplja i analizira kvantitativne (brojčane) pokazatelje kojima se koriste politička ekonomija i druge ekonomske discipline kako bi s tim podacima potkrijepili određena ekonomska kretanja i svoje zaključke o tim kretanjima. Nadalje, podaci o proizvodnji, zapošljavanju, potrošnji stanovništva, izvozu, uvozu, financijskim kretanjima i dr. temelj su i zaključivanja o stanju jedne privrede i informacijski temelj oblikovanja ekonomske politike. Nakon što se prikupe, statistički podaci se objašnjavaju uz pomoć prikladnih znanstvenih postupaka i uz upotrebu prosjeka, varijacija, korelacija i indeksnih brojeva.

9.

Demografija je zasebna društvena znanost, te prema tome ne pripada među ekonomske discipline. Ipak, ovdje je navodimo stoga što se analize kretanja stanovništva i njegove uloge u ekonomskim procesima nalaze u djelima brojnih ekonomskih teoretičara. S razlogom jer je stanovništvo najvažnija proizvodna snaga, bitan čimbenik ekonomskog razvoja i izravni akter kroz cijeli ekonomski proces. Nastala je u 19. st., a razvila se kao demografska statistika proučavajući kretanje nataliteta (rodnosti) i mortaliteta (smrtnosti). Obuhvaća također broj i prostorni razmještaj stanovništva, mehaničko kretanje (tj. vanjsku i unutarnju migraciju), dobno-spolnu strukturu stanovništva, obrazovnu strukturu stanovništva. Demografske analize uspostavljaju kauzalne (uzročno-posljedične) veze između demografskih kretanja i ekonomskih, političkih, socijalnih, kulturalnih i drugih društvenih pojava i procesa. Primjerice, godišnji prirast stanovništva, što utvrđuje demografija, utječe na utvrđivanje stope nužnog godišnjeg porasta proizvodnje (zadaća ekonomike) bez kojeg bi se, s obzirom na priraštaj stanovništva,  nacionalni dohodak po stanovniku, tj. životni standard ljudi, smanjio. Što  je veći priraštaj stanovništva, to je potrebna viša stopa rasta nacionalnog dohotka. 
Na kraju ovog dijela izlaganja zaključimo kako premda postoje brojne ekonomske discipline, unutar njih razgraničenje još uvijek nije cjelovito niti potpuno. I postojeća je klasifikacija disciplina relativna, jer su ekonomske znanosti u tolikoj mjeri međusobno povezane jedinstvom predmeta istraživanja da gotovo neprimjetno prelaze jedna u drugu. U novije doba ekonomskih istraživanja veliki broj ekonomskih disciplina na štetu kvalitativnih favorizira  kvantitativnu ekonomsku analizu, uz široko korištenje statističkih podataka i matematičkih oblika dokazivanja. 

V. RAZVOJ PROIZVODNIH SNAGA I ODNOSA KROZ POVIJEST 
1. TEORIJA POTREBA

2. POVIJESNE ETAPE RAZVOJA PROIZVODNIH SNAGA I ODNOSA PROIZVODNJE
(umjesto V. dijela udžbenika)
1. TEORIJA POTREBA
1. 
Čovjek, kao i druge vrste živih organizama, neprestano mora zadovoljavati svoje potrebe kako bi opstao (preživio) i stvarao potomstvo (biološki reproducirao). Čovjeku je svojstveno da temeljem svojih potreba planira, organizira i međusobno usklađuje svoje aktivnosti. Isto tako i društveno planiranje ima kao polazni temelj sagledavanje društvenih potreba i mogućnosti njihova zadovoljavanja. 

2.

Potrebu (potrebe) definiramo kao fiziološki i psihološki osjećaj manjka ili nedostatka, odnosno kao poticaj ili težnju da se taj neugodni nedostatak otkloni
.  Nažalost, jednokratno otklanjanje (zadovoljenje)  neke od potreba ne znači da je potreba zauvijek nestala. Tako npr. nekoliko puta dnevno osjećamo glad, ali iako smo se svaki put najeli već sutra moramo i želimo ponovno jesti. Sve se potrebe kod čovjeka neminovno ponovno javljaju, iako opseg, struktura i intenzitet potreba zbog fizioloških, psiholoških, kulturalnih i drugih razlika između ljudi može varirati od jednog do drugog pojedinca ili društva. Netko je češće i/ili snažnije gladan od drugog, a npr. vanjskom prijetnjom ugroženo društvo ima snažniju potrebu da se zaštiti nego ono bez  opasnih neprijatelja na svojim granicama.   Što će ljudi jesti, u kakvim nastambama žele živjeti, koju odjeću oblače i sve druge odluke u svezi zadovoljavanja potreba u konačnici zavise od fiziološko-psiholoških osobina pojedinca, ali i od prirodnog okruženja i bogatstva prirodnih resursa, lokalnih navika i pretenzija, socijalne strukture društva, dostignutog stupnja društvenog materijalnog bogatstva, moda i ukusa,  raširenosti komunikacije s drugim društvima i – slučajnostima povijesti.

Bez obzira na moguće razlike u opsegu, strukturi i intenzitetu, temeljne ljudske potrebe su suštinski univerzalne jer se ne javljaju u zavisnosti od npr. geografskih i klimatskih uvjeta niti od političko-ekonomskog uređenja drušva ili njegove kulture (vjerovanja, obrazovanja, tradicije itd.). Ne postoji niti je ikada na svijetu postojalo povijesno vrijeme, klima, politički sustav ili kultura u kojoj ljudi svih rasa nisu vodili brigu o svom fizičkom preživljavanju i dobrobiti.  Briga i djelovanja ljudi oko zadovoljavanja osnovnih potreba za npr. hranom, skloništem ili sigurnošću osnovne su komponente ljudske prirode duboko ukorijenjene u čovjeku.  

3.   

Osnovne ili temeljne čovjekove potrebe nastale su kao rezultat djelovanja prirodnih zakona i biološkog razvoja vrste (biološke evolucije) te ih stoga  nazivamo i prirodnim potrebama. S prirodnim potrebama čovjek se rađa, a mogu se razvrstati na fiziološke (materijalne) potrebe – za hranom, odjećom, skloništem, snom, seksom – i na psihološke (nematerijalne) potrebe – za sigurnošću, udobnošću, skladom, pravednošću, priznanjem od strane drugih i za samoispunjenjem. No, pored prirodnih čovjek mora zadovoljavati i povijesno nastale i razvijane potrebe. Njih u čovjeka nije usadila priroda i biološki razvitak već ih je autonomno i nezavisno od prirode čovjek razvio i samonametnuo kroz kulturnu evoluciju kao povijesni proces u kojem se tjelesnim i umnim radom ljudi povećava količina u širokom smislu shvaćenih materijalnih i duhovnih dobara korisnih za preživljavanje, ali i kvalitetu života. Povijesno nastale potrebe su duhovne potrebe koje se javljaju na višem stupnju razvoja pojedinca i društva –  potreba za upravljanjem, rukovođenjem, organiziranjem, kulturnim uzdizanjem, umjetničkim i znanstvenim izražavanjem. Nezavisno od podjele potreba, veliki broj filozofa, sociologa i antropologa naglašava kako ljudi pored materijalnih imaju i psihološke, odnosno povijesno razvijene potrebe, primjerice potrebu za autonomijom (samoispunjenjem, priznavanjem od drugih) ili za slobodom od prisile.  Ljudsku prirodu se nikada ne može i ne smije svesti na samo biološke potrebe jer ljudi nikada nisu trebali  samo hranu, sklonište, odjeću i druga materijalna dobra. Ljudi oduvijek pored slobode od materijalne neimaštine traže i oslobođenje od brojnih oblika političke i društvene represije (neslobode). Štoviše, mnogi mislioci zastupaju stav prema kojem oslobađanje od materijalne bijede, iako od neprocjenjive vrijednosti samo po sebi,  nema svrhu samo za sebe,  već je  posredan cilj koji, kada se i ako ostvari,  treba poslužiti stvaranju materijalnih temelja na  kojima će doći do izgradnje potpunijeg i dostojanstvenijeg života u kojem humanije i demokratičnije društvene ustanove (nego što su to jučer ili danas) omogućuju nastanak novih i brojnijih dimenzija  individualne i društvene slobode. Kroz ekonomski razvoj (razvoj proizvodnih snaga) smanjuje se ukupna količina društveno potrebnog rada namijenjena zadovoljavanju prirodno nastalih potreba (npr. sve je manji broj ljudi angažiranih u poljoprivrednoj proizvodnji), te se na tom temelju stalno povećava rad namijenjen zadovoljavanju povijesno nastalih potreba (npr. sve je veći broj zaposlenih na proizvodnji usluga, npr. obrazovnih, zabavnih, umjetničkih itd.). Ekonomski i društveni razvitak društva kroz povijest, započet s otkrićem poljoprivrede (neolitska revolucija), širio je prostor mogućnosti zadovoljavanja ljudskih potreba, od početnog minimalnog zadovoljavanja najelementarnijih životnih potreba do današnjeg revolucionarnog uspjeha u zadovoljavanju potreba i potrošnje svake vrste (barem u najrazvijenijim društvima). Premda između  postojećih društava i unutar njih danas i dalje postoje različite mogućnosti zadovoljavanja potreba (ponegdje su i oštro naglašene), ipak se u novije vrijeme događaju velike promjene i postupno ublažavaju razlike.    

4. 

Život pojedinca u zajednici s drugim ljudima (u okviru obitelji, različitih grupa, društva) dovodi i do razvoja potreba proisteklih iz suživota sa manjim ili većim brojem ljudi.  Obiteljske, grupne i društvene (kolektivne) potrebe nisu isto što i individualne potrebe pojedinca, premda se rađaju iz međusobnog udruživanja određenog broja pojedinaca radi kvalitetnijeg zadovoljavanja vlastitih potreba. Razlozi i kriteriji udruživanja u skupine obuhvaćaju afektivne,  reproduktivne, profesionalne, estetske, proizvodne, sigurnosne i druge razloge.   
Premda su subjektivni fiziološki i psihološki osjećaj nedostatka, opseg, intenzitet i struktura   potreba se ipak, istina na indirektan način, mogu pratiti, mjeriti i brojčano izražavati. Na razini neke zemlje, regije ili čak svijeta ekonomski statističari (u suradnji s psiholozima, liječnicima, sociolozima i ekonomistima) mogu približno točno pokazati koliko npr. tona pšenice, pari cipela, novih stanova ili određenih lijekova (ili oružja npr.) ljudi na tim područjima godišnje trebaju kako bi kroz njihovu prosječnu potrošnju zadovoljili potrebe. U procjeni i predviđanju mogu biti uspješni budući da su na određenom stupnju ekonomskog razvoja te u okvirima trenutnih životnih uvjeta postojeće potrebe pojedinaca i društva poprilično stabilne i relativno sporo se mijenjaju. No, pod iznenadnim i snažnim utjecajem npr. prirodnih katastrofa ili društvenih poremećaja (primjerice velike nezaposlenosti ili rata), pojedinci i društva mogu naglo promijeniti strukturu i opseg svojih potreba, te nastojati prije svega minimalno zadovoljiti najosnovnije potrebe kako bi preživjeli. U dobrim vremenima ekonomskog rasta i društvenog mira najčešće će se dogoditi suprotno – pojedincima i društvu porasti će “apetiti”  ali i  šanse da ih zadovolje jer je proizvodnja potrošačkih dobara i usluga u uzletu, društvo ne potresaju nemiri, a priroda ne pokazuje svoju lošu stranu. 

Prikaz hijerarhije potreba prema A. Maslowu: od fizičkih preko emocionalnih do duhovnih 
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5. 

Kako uspješno  zadovoljiti materijalne i nematerijalne potrebe da bi se održalo i produljilo vrstu  glavno je pitanje na koje moraju odgovoriti sve žive vrste, a ne samo čovjek. Ovo je pitanje za ekonomiju i ekonomiste u suštini prvi i glavni ekonomski problem  kojeg ljudima nije lako riješiti. Za ovaj problem očigledno nisu imale dobra rješenja sve one vrste koje su u međuvremenu izumrle – naime, preko 99 posto svih dosadašnjih živih vrsta danas više ne postoji! Ekonomski problem zadovoljavanja potreba star je koliko i sam čovjek, on postoji danas a gotovo sigurno će postojati i sutra. Prema Bibliji, svojevrsnom tumačenju postanka svijeta i ljudi na temelju božje volje, kad je «u znoju lica svoga počeo jesti kruh svoj» čovjek se kao oblik kazne za svoj grijeh morao suočiti s osnovnim ekonomskim problemom. Tada se i Adam morao potruditi oko toga kako da s najmanje utrošeg znoja (rada) dobije dovoljno kruha. Budući da je količina energije (znoja) ograničena, Adam je morao početi ekonomizirati. Tisućama godina kasnije ekonomisti isti taj problem danas formuliraju tek nešto drugačije: kako s najmanjim utrošcima oskudnih proizvodnih resursa (čovjekovog rada, prirodnih resursa i oruđa za proizvodnju) pokrenuti određenu proizvodnju i  proizvesti dovoljnu količinu dobara ili usluga s kojima će zadovoljiti potrebe (ovo je ujedno i jedna od definicija ekonomike/političke ekonomije, kao što je ranije izloženo). 

6. 

Problem zadovoljavanja potreba, barem u ekonomskom smislu,  ne bi postojao kada bi prirodna sredstva (darovi prirode) koja ljudima stoje na raspolaganju za zadovoljavanje potreba bila količinski dovoljna – no stvari na ovom svijetu nisu tako uređene budući da je  priroda prema ljudima i njihovim potrebama, općenito gledajući, oduvijek bila škrta. Sve ono što ljudima treba za život priroda daje u oskudnim (rijetkim, eng. scar), a ponekad čak i u nedovoljnim količinama. Danas na svijetu postoji još svega nekoliko prirodnih dobara kojih ima u izobilju ili čak preko zahtjeva ljudi – potrošnju npr. zraka, pijeska, leda, sunčevih zraka i donekle vode još uvijek ne moramo ograničavati – i tu je gotovo kraj liste onoga što nam priroda još uvijek  dovoljno i besplatno pruža. Nažalost, pored oskudnosti prirodnih izvora naspram ljudskih potreba, oskudnost ima još jednu dodatnu dimenziju . Naime, dobra i usluge koje  ljudi  radom proizvode kako bi smanjili ili ukinuli životnu oskudicu svojom količinom i raznovrsnošću još uvijek dovoljno ne podmiruju postojeće potrebe (potražnju) ljudi. Stoga se može zaključiti kako nad ljudima oduvijek vlada zakon oskudnosti, kako u pogledu zatečenih prirodnih sredstava za život tako i u pogledu još uvijek nedovoljne proizvodnje potrošnih dobara i usluga. Svi ekonomski problemi i ekonomska rješenja (uspješna, ali i neuspješna) proizlaze iz te osnovne životne činjenice nesrazmjera između prirodnih uvjeta i društvenih proizvodnih mogućnosti, s jedne strane, te opsega i strukture potreba ljudi, s druge strane. Zbog oskudnosti svi moramo naučiti kako se u nestašici najbolje snalaziti, kako rijetka prirodna i proizvedena dobra i usluge racionalno i štedljivo trošiti te čuvati od prekomjerne potrošnje, te kako osigurati njihovu jednostavnu ili čak proširenu materijalnu reprodukciju (neprestanu proizvodnju). Najviša i najvažnija zadaća društveno organizirane proizvodnje je da uvijek iznova proizvodi potrošna dobra i usluge i to na razini dovoljnoj kako bi se zadovoljavale prirodne i povijesno razvijene potrebe i rastuće želje ljudi.  O tome nas, kao pojedince i kao društvo,  (između ostalih) podsjećaju i podučavaju politička ekonomija, ekonomika, ekonomska politika i druge ekonomske discipline, odnosno ekonomija kao cjeloviti sustav ekonomskih disciplina.

 “Među svim životinjama što nastanjuju zemaljsku kuglu nema nijedne s kojom priroda na prvi pogled postupa okrutno; ona naizgled okrutno postupa samo s čovjekom. Kako su samo bezbrojne potrebe i nužni zahtjevi kojima ga opterećuje, a kako neznatna sredstva što mu ih je stavila na raspolaganje za njihovo zadovoljenje. Kod drugih stvorenja te su dvije stvari uglavnom u ravnoteži. Kada lava promatramo kao proždrljiva mesoždera, lako ga možemo smatrati bićem veoma velikih potreba; ali ako bacimo pogled na njegovu građu i ćud, na njegovu okretnost, hrabrost, na njegovo oružje i snagu, otkrit ćemo da su njegove vrline razmjerne njegovim potrebama. Ovci i govedu sve te vrline nedostaju, ali zato su i njihove potrebe umjerene,  a njihova se hrana lako pribavlja. Samo je u  čovjeka do krajnjosti izražen neprirodni spoj  slabosti i potrebe. Hrana koja mu je nužna za  opstanak bježi od njega dok je traži i kad joj se približi; ili je barem potreban rad da bi se proizvela.  A također mora imati odjeću i stan kako bi se zaštitio od vremenskih nepogoda. Pa ipak on, promotren po sebi, ne posjeduje ni oružje ni snagu, a ni prirodne vještine koji bi odgovarali  tolikom  mnoštvu potreba.“

David Hume, «Čovjekova prvobitna egzistencija» 

Prikaz zakona oskudnosti: na lijevoj strani vage su ograničeni prirodni i društveni resursi (prirodna bogatstva, rad, strojevi), a na desnoj strani neograničene ljudske potrebe i želje
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7. 

Za razliku od  malobrojnih preostalih slobodnih  prirodnih dobara (raspoloživa prirodna dobra čija ponuda nadmašuje potražnju ljudi) i koja su stoga besplatna, ekonomska dobra  (proizvodi) su rezultat organizirane društvene proizvodnje, te stoga što ih ima u također ograničenim (nedovoljnim) količinama u odnosu na ljudske potrebe – nisu besplatna.  Ekonomska dobra imaju cijenu izraženu u novcu koju treba platiti kako bi ih se pribavilo za potrošnju, a sustav cijena je jedan od dva osnovna načina kako se potrošnja može racionalizirati u cilju sprječavanja pretjerane eksploatacije i konzumacije (potrošnje). Što je neki proizvod teže proizvesti (njegova proizvodnja zahtjeva upotrebu rjeđih prirodnih sirovina, više skupog specijaliziranog rada, složenih tehničkih naprava, itd.) cijena će mu rasti i potražnja potrošača za njim će automatski opadati. Suprotno od toga, niže cijene ohrabruju potrošače da kupuju i troše one proizvode čiji uvjeti i troškovi proizvodnje ne predstavljaju značajnije proizvodne napore za zajednicu. Drugi sustav racionaliziranja potrošnje sastoji se od uvođenja zabrana, npr. prekomjerne sječe prorijeđenih vrsta drveća i proizvodnje namještaja, a zabrane su najučinkovitije kada se sprovode putem pravnih propisa koje donosi država. 

8.

Visokorazvijena društva,  njihova brojna i  efikasna poduzeća te obrazovani i marljivi zaposlenici ne samo da danas mogu gotovo u potpunosti zadovoljiti sve prirodne i brojne povijesno razvijene potrebe stanovništva, što ne znači da u tim društvima ne postoje apsolutno siromašni (oni koji jedva mogu ili uopće ne mogu zadovoljiti minimum vlastitih potreba), već se u bogatim društvima potiče brzo osmišljavanje i razvoj potpuno novih proizvoda za potrošnju i zadovoljavanje već postojećih potreba. Ekspanzija ljudskih želja za raznovrsnijim proizvodima (za prehranu, odijevanje, stanovanje, prijevoz, zabavu itd.) potiče proizvođače na širenje asortimana proizvoda i  njihove količine, a to ubrzava privredni razvoj i rast proizvodnih mogućnosti društva. Ipak, mnogi istaknuti mislioci pozivaju pojedince i društva na oprez u svezi nekontroliranog prepuštanja čarima šopingiranja i gotovo neograničene potrošnje! Mnogi u novije vrijeme osmišljeni proizvodi i načini zadovoljavanja potreba imaju slabe ili nikakve veze s istinskim čovjekovim potrebama i zdravorazumskim zadovoljavanjem biološko-psiholoških nužnosti, štoviše njihovo prihvaćanje zdravo za gotovo izaziva mnogobrojne štete općenito na slobodu i zdravlje ljudi, uređenosti i stabilnosti društva te očuvanosti prirodnog okoliša!  Društvo u kojem značajni dijelovi stanovništva pribavljaju i troše proizvode da bi se zadovoljile “proizvedene”, umjetno pobuđene želje, nazivamo potrošačkim društvom, a konzumerizmom životni stil kojim dobar dio ljudi živi u suvremenom potrošačkom društvu.  Premda, dakle, razvijeniji i bogatiji dio svijeta količinom i raznovrsnošću proizvedenih dobara i usluga uspješno smanjuje materijalnu oskudicu usprkos a) nuždi neprestanog zadovoljavanja vječno obnovljivih potreba i b) širenju želja, i razvijenija i manje razvijena društva zabrinjava neprestani porast (barem trenutno) broja pripadnika naše vrste na planeti. Sve veći broj stanovnika dovodi do povećanja ukupne količine potreba koje treba kroz potrošnju zadovoljiti,  što, između ostalog, pojačava pritisak na prirodu (zagađenje prirode) i njezina bogatstva koje koristimo u proizvodnim procesima (iscrpljivanje prirodnih resursa). Iako postoji znanstveno objašnjenje, pomalo je ironično da broj stanovnika na našoj planeti najbrže raste upravo u onim područjima svijeta gdje su životni uvjeti najteži, proizvodni potencijali najmanji, a potrebe najlošije zadovoljene. 

“Veliki američki psiholog Abraham Maslow rekao je da se naše potrebe uspinju hijerarhijom od fizičkih do emocionalnih i duhovnih (stazom koju je znanstvenik Jacob Bronowski opisao kao ‘uspon čovjeka’). Naše su najvažnije potrebe zrak, voda i hrana; zatim kad su one zadovoljene a okoliš neprijateljski, sklonište i sigurnost. Potom dolaze naše društvene potrebe za pripadanjem, potrebe našeg ‘ega’ za ljubavlju i pažnjom i konačno naša potreba za osobnim razvojem i intelektualnim istraživanjem.  Kad se svaka od tih potreba zadovolji, ljudi postaju svjesniji i željniji iduće, više. Kad zadovolje svoje fizičke potrebe, neki traže emocionalni užitak, a malobrojni traže intelektualno udovoljenje. Andrew Curry iz Henley Centrea u Londonu kaže da su se potrebe potrošača u OECD-u (tj. u industrijaliziranim zemljama) primjetno promijenile u proteklim desetljećima, od funkcionalnih i praktičnih stvari do osjećaja blagostanja i osobnog ispunjenja. Godine 1998. više od 50 posto izdataka potrošača otišlo je na ‘životni stil’ i ‘zabavu’. Paul Saffo iz Institute of the Future u Kaliforniji kaže da postoji hijerarhija potrošačkih želja s razonodom na vrhu. Ne bismo trebali biti iznenađeni ako ljudi kojih su materijalne potrebe uvelike zadovoljene i koji imaju visoku razinu raspoloživog dohotka ispremiješaju svoje ambicije i počnu visoko cijeniti stvari  uma. Također se ne bi trebali iznenaditi ako se tržište razvije kako bi udovoljilo tim potrebama. Već se odvija nekoliko različitih procesa. Na strani ponude, automacija u proizvodnim djelatnostima i, u manjoj mjeri, u uslugama, smanjuje potrebu za manualnim radom, tako da mladi ljudi traže posao drugdje. Mnogi se okreću kreativnim djelatnostima, koje mogu pružiti atraktivan način života i izvanprosječne ekonomske naknade. (…) Tržišne ekonomije vješto zadovoljavaju potrošačke potrebe, naročito u području razonode, gdje su te potrebe tako žarke i nestalne. Dobavljači su postali vješti u naplaćivanju užitka. Na strani potražnje, ekonomski proizvod nastavlja rasti, vodeći do rasta kupovne moći; do povećanja proračuna za dokolicu; i do sve veće usredotočenosti na dokoličarske aktivnosti. Britanci, Amerikanci i Japanci troše više na vlastitu razonodu nego na odjeću ili zdravstvenu zaštitu (a većina odjeće bira se podjednako radi zadovoljstva,  kao i korisnosti).
John Hawkins, “Kreativna ekonomija”
Adam Smith (1723.-1790.), škotski ekonomist i filozof iz 18. stoljeća se zapitao: “U čemu je svrha svega tog napora i jurnjave na ovom svijetu? U čemu je smisao pohlepe i častohleplja, utrke za bogatstvom, moći i superiornosti? Zar da se priskrbi za prirodne potrebe? Čak i nadnica najbjednijeg radnika za njih može priskrbiti. U čemu su onda prednosti tog velikog cilja ljudskog života koji nazivamo poboljšanje našeg stanja? Odgovor je sljedeći: “Kada vam udovoljavaju, vode brigu o vama, ukazuju pažnju s razumijevanjem, zadovoljstvom i odobravanjem, to su prednosti koje iz njega proizlaze. Bogataš slavi svoje bogatstvo, jer osjeća da ono prirodno na njega svraća pozornost svijeta. Siromah se, naprotiv, srami svog siromaštva. On osjeća da ga ono stavlja izvan vidokruga čovječanstva. Osjećaj da na nas ne obraćaju pozornost nužno utišava i najgorljivije želje ljudske prirode. Siromah izlazi i ulazi  neprimijećen, a kad je usred gomile u istoj je tami kao da je zatvoren u vlastitu potleušicu. Čovjeka na istaknutom položaju, naprotiv, promatra čitav svijet. Svatko je željan pogledati ga. Njegova djela predmet su javne skrbi.  Rijetko će koja riječ ili gesta koja dolazi od njega proći nezamijećena.” Što je A. Smith želio istaći? Ovo: Ljudi ne žele zadovoljiti samo svoje fiziološke, već i psihološke potrebe! Ljudi, dakle, tragaju za dostojanstvom  i poštovanjem!  Ovo se odnosi i na bogate i na siromašne! No, tek nakon što osiguraju hranu i sklonište ljudi počinju snažnije osjećati nagon za priznanjem i ljubavlju od strane svijeta! Već bogati čovjek ne skuplja novac dalje iz razloga što ga nema dovoljno, već stoga što zbog toga očekuje poštovanje (kojeg ne dobiva često)!

2. POVIJESNE ETAPE RAZVOJA PROIZVODNIH SNAGA I ODNOSA PROIZVODNJE
1.

U ljudskom društvu su do danas postojale i nestajale brojne ekonomske kategorije, ekonomski zakoni i ekonomski odnosi. Kako bismo mogli shvatiti i razumjeti suvremene kategorije, zakone i odnose, nužno je sagledati njihov povijesni hod.

Promatranjem ovih promjena u svakodnevnoj (praktičnoj) ekonomskoj dimenziji života zapažamo da je ljudsko društvo prevalilo razne etape (faze) u prevladavajućim načinima proizvodnje  (tehnike proizvodnje) i odnosima proizvodnje. Prijelaz iz jedne etape u drugu plod je čovjekovih saznanja o prednostima jednog načina proizvodnje i jednih odnosa proizvodnje nad prethodnim. Svakoj pojedinoj etapi odgovara specifičan i drukčiji sustav materijalnih proizvodnih snaga i drukčiji sustav odnosa proizvodnje (ekonomskih odnosa – prema prirodi, radu i između sebe) koji odgovara dostignutom stupnju razvoja proizvodnih snaga. 

U periodizaciju ekonomske povijesti može se krenuti iz različitih stajališta, te se stoga susreću i različite ideje o etapama (fazama, razdobljima, periodima) kroz koje su prošla, kroz koja sada prolaze  i kroz koja će u budućnosti prolaziti pojedina društva
. Ovdje se ekonomska povijest, povijest razvoja proizvodnih snaga i odnosa proizvodnje, izlaže kroz specifičnosti četiri etape: i) predagrarne, ii) agrarne, iii) industrijske i iv) postindustrijske.  Svaka etapa ima svoje karakteristične proizvodne snage i odnose proizvodnje na kojima izrasta društvena nadgradnja, tj. sustav pravnih, političkih i drugih društvenih odnosa među ljudima i odgovarajući oblici društvene svijesti. No, ne postoje tzv. „čiste“ etape, one su uvijek kombinacija staroga koje nestaje i novoga što se rađa. 

2. 

Važno metodološko pitanje je kako smo došli do spoznaja o činjenicama iz ekonomske povijesti, budući da se ona proteže duboko u prošlost ljudskih zajednica i organizacija kada nije postojalo pismo a materijalni tragovi su tek fragmentarno sačuvani. O toj ekonomskoj prapovijesti kao najstarijem dijelu povijesti, dakle, ne postoje pisani tragovi (a oni su ipak najbolji dokazi), ali je ipak na temelju arheoloških dokaza i antropološkog zaključivanja možemo djelomično materijalno rekonstruirati i uvjerljivo zamišljati (ali i mijenjati kako nam eventualno sugeriraju noviji rezultati istraživanja). S izumom pisma, otprilike prije 5.000 godina, ljudi počinju ostavljati zapise na različitim materijalima koji su ponekad preživjeli sve do naših dana. Konkretne zapise pronalaze arheolozi, a zauvijek izgubljene je ponekad moguće rekonstruirati iz drugih zapisa, ali i iz sačuvanih umjetničkih dijela, legendi  i mitova. Arheološke pronalaske možemo usporediti s dokazima iz najtradicionalnijih društava (plemena) koja su se očuvala u današnjem svijetu, onima koji i danas žive isključivo od lova i skupljanja (u slivu rijeke Amazone npr.). Bez obzira na postojanje ili ne postojanje materijalnih tragova, politička ekonomija se prilikom svojih istraživanja ekonomske prošlosti nužno mora osloniti na druge ekonomske discipline (npr. ekonomsku povijest), zatim na brojne društvene i humanističke, pa i prirodne znanosti, te koristiti rezultate njihovih istraživanja (zato smo i naveli da je politička ekonomija interdisciplinarna ekonomska disciplina). 

PREDAGRARNA ETAPA

3. 

Prije više od 130.000 godina (spominje se i brojka od 200.000 g.) u Africi su se pojavila prva moderna ljudska bića koje smo nazvali Homo sapiens («mudri čovjek», «razumni čovjek»), i koja su postupno naselila Zemlju i zagospodarila njezinim prirodnim bogatstvima. Poput njihovih predaka hominida i moderni ljudi su migrirali iz Afrike i postupno se proširili planetom. Na kraju su iz jugoistočne Azije stigli i do Australije, prije otprilike 60.000 godina. Druge skupine sakupljača i lovaca su prije otprilike 18.000 godina migrirale na sjever, prateći životinjska krda preko današnjeg Beringova prolaza u Sjevernu Ameriku. Prije približno 27.000 godina, a nakon izumiranja neandertalaca, vrsta Homo sapiens (naši izravni preci) ostala je jedina vrsta modernih ljudi na planeti. Rani pripadnici vrste Homo sapiens, živjeli su u Europi prije 40.000 godina, (nazvali smo ih kromanjonci, a prema lokalitetu u Francuskoj gdje su pronađeni njihovi ostaci), bili su sakupljači prirodnih plodova, ali i vješti lovci, izrađivači oruđa i umjetnici, poznati u današnje vrijeme po svojim špiljskim crtežima. U neprekidnom su pokretu dok prate svoju lovinu i tragaju za novim izvorima hrane. Najraniji ljudski lovci vjerojatnije su lovili životinje kad bi imali priliku, nego što su planirali lovačke pohode. Tako je s vremenom uzimanje mesa s mrtvih životinja preraslo u lov na male i slabe životinje. Upotrebljavali su koplja i toljage za hvatanje riječnih riba, koje su bile dobar izvor hrane bogate bjelančevinama. Vjerojatno su se koristili istim oruđem i na obalama mora, gdje su mogli skupljati i ljuskare. Dodatne količine bjelančevina i masti povećavaju mozak homo sapiensa u također sve većoj lubanji – u prostornim centimetrima gibon je imao 90, čimpanza 400, gorile 500,  australopitek od 500 do 800, homo erectus od 750 do 1.225, neandertalac 1.450, kromanjonac 1.590, a današnji čovjek do 2.000 centimetara obujam lubanje.  

Unutar svake plemenske skupine (između 50 i 150 članova) muškarci su bili lovci, dok su žene i djeca bili zaduženi za skupljanje biljne hrane (korijenje, bobice, sjemenke, voće, koštuničavi plodovi, zrnje, med), ptičjih jaja i kukaca. Ova se hrana mijenjala ovisno o godišnjem dobu, te su žene sigurno imale opširno znanje o biljkama, koje se prenosilo s naraštaja na naraštaj. Prikupljena hrana bila je važan dio prehrane, posebice kad lov ne bi bio uspješan.   Stariji članovi skupine čuvali su mlađu djecu i održavali vatru, posebno važnu aktivnost kada je vatra dolazila samo od munja i gromova. No, kromanjonci su otkrili kako zapaliti vatru udaranjem kremena, koji bi proizveo iskre. Kad su naučili kako kontrolirati vatru, mogli su pripremati meso i drugu hranu. Tako pripremljeno meso ne samo da je bilo ljepše i ukusnije za jelo nego je bilo i zdravije. Upotrebljavali su igle od kostiju za spajanje životinjskih koža radi izrade odjeće te za posude. Uglavnom su se držali zajedno u manjim skupinama, odmarajući se ispod nadsvođenih stijena, u špiljama ili drugim jednostavnim skloništima, sve dok ne bi ponovno došlo vrijeme za pokret. Kroz intenzivan život u skupinama ljudi su razvili komunikaciju i društvene vještine, te su počeli i djelovati zajedno u skupinama. Počeli su sačekivati životinje u zasjedi, upozoravati jedni druge, pomagati u napadu i loviti veće i zdrave životinje. Razvitak lakih koplja i strijela značio je da su se lovci manje izlagali opasnosti. U paleolitiku (staro kameno doba), zadnjem razdoblju prije otkrića poljodjelstva,  oprema ljudskih lovaca-sakupljača postala je složenija pa su ljudi provodili više vremena baveći se izrađivanjem različitih vrsta oštrica i šiljaka od kremena, vrste tvrdoga kamena. Njih su upotrebljavali za rezbarenje kostiju i drva, a ti su predmeti zatim služili za izradu većih, složenijih oruđa, kao i za male, tanke igle s rupicom. Ovi izumi su olakšali rezanje, oblikovanje i spajanje odjeće izrađene od životinjskih koža.  Na primjeru igle s ušicom, koja se pojavljuje prije otprilike 18.000 godina izrađena od ivera kosti, vidimo kako tako mali izum toliko mnogo postiže i mijenja te ostaje do danas nepromijenjen (osim sirovine od koje se izrađuje). Biljna vlakna za izradu odjeće počela su se upotrebljavati znatno kasnije, a prva poznata tkanina je bilo platno koje potječe od prije 8.500 godina. Krajem ovog perioda otkrivene su nove tehnologije te su ljudi počeli oblikovati glinu u posude (prve posude nastaju u Japanu prije otprilike 12.500 g.), koje bi potom pekli, i kovali bakar u figure i oruđe. Bakar je vjerojatno prvi put upotrijebljen u Mezopotamiji prije otprilike 10.000 g. Rani obrađivači metala ubrzo su naučili zagrijavati metal da bi se mogao lakše kovati, a oko 5.000 godine p.n.e. ljudi su otkrili kako da taljenjem dobiju metal iz rudače.   

Bitna obilježja ove etape, započete prije 130.000 do 200.000 godina i završene neolitskom revolucijom (okrićem  poljoprivrede, prije oko 10 do 12.000 godina), a od interesa za analizu koja zanima političku ekonomiji, mogu se ovako sažeti: sakupljačko-lovačke aktivnosti, nomadski stil života, zajedničko vlasništvo, spolna i dobna podjela rada, nema države, prava, vojske, policije i sudova. Članovi plemenskih zajednica bili su istom položaju prema prirodi i njenom bogatstvu, odakle se uzimalo sredstva za život, ali su bili u istom položaju i između sebe. To govori o njihovoj slobodi i ravnopravnosti. Zajednice ljudi u kojima vladaju takve prilike zovu se samodjelatne zajednice, jer u njima nema bilo kojeg oblika prinude osim prinude osim prinude fizičkih potreba koja tjera svakog odraslog člana zajednice da sebi pribavlja sredstva za život.      

Po svemu sudeći «prirodno stanje» od kojega je čovjek startao bilo je slobodno društvo. Ovo je u skladu s općeprihvaćenom tvrdnjom o prirodnoj jednakosti ljudi viđenoj u činjenici da ljudi na svijet dolaze na isti način – kao slobodni ljudi. To i jeste temeljni razlog što sve društvene teorije u filozofiji, ekonomiji, sociologiji i drugim humanističkim znanostima ukazuju na to prirodno stanje kao čovjekovu rodnu bit, a osuđuju stanje nejednakosti, ropstva i prisile.

Međutim, to prirodno stanje nikako nije bilo idilično. Bila je to ograničena samodjelatnost, jer su postojale mnoge opasnosti, prepreke i ograničenja (oskudnih) prirodnih sredstava za život. Prije svega opasnost je vrebala od divljih zvijeri, prirodnih nepogoda i klimatskih neprilika (npr. ledeno doba). Antropolozi ističu da je čovjeku bilo potrebno mnogo fizičkog prostora da bi našao dovoljno sredstava za život. Tako je prema procjenama izdašnija priroda mogla na 1 km2  prehraniti dva čovjeka, a u oskudnijim prilikama je trebalo čak 50 km2  za jednog čovjeka. Ovoj slici okoline u kojoj je čovjek živio treba dodati i relativnu nerazvijenost pomagala kojima se on služio u svojoj ekonomskoj aktivnosti pa se dobija slika stvarnih ograničenja njegove prvobitne samodjelatnosti. Zato se i može kazati da iako nije bilo institucionalne prinude, vladala je prisila uzrokovana golom borbom za opstanak.  Vidi se to i iz procjene prema kojoj u ovoj etapi sveukupni broj ljudi na planeti nije prelazio brojku od pet milijuna, a najčešće se ovaj broj kretao između jednog i dva milijuna pripadnika naše vrste
. 
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4. 

Suočeni s jedne strane s problemom dovoljnog i sigurnog zadovoljavanja potreba  i  s druge strane s problemom oskudnosti prirodnih sredstava ljudi su se okrenuli vlastitim naporima i pronalaženju vlastitog rješenja (nezavisno od prirodnih zadatosti) kroz proizvodnju dobara koja će trošiti zadovoljavajući potrebe. Prijelaz od prilagodbe na vanjske uvjete egzistencije (prirodne, anorganske) do prilagođavanja tih uvjeta (mijenjanja) vlastitim ciljevima i potrebama tekao je postupno, a njegov je početak poprilična misterija za znanstvenike oko koje se ne mogu do kraja dogovoriti. Većina ipak vjeruje da je do toga došlo zbog toga što čovjek ima “sposobnost vlastitog usavršavanja” koja, “ovisno o okolnostima, uspješno razvija sve ostale i prebiva u nama, i u cijeloj vrsti i u pojedincu” (J.J. Rousseau).
Poljoprivredom su se ljudi počeli baviti prije otprilike 10 do 12.000 godina u prostoru Mezopotamije ili današnje Turske. Poljodjelstvo se, dakle, pojavilo krajem zadnjega ledenog doba (na kraju pleistocena) nakon kojeg je Zemlja uglavnom postala toplije i suše mjesto. Na navedenim lokacijama lovci-sakupljači su počeli sijati sjeme na jednom mjestu, gdje se i trajno naseljavaju (prestaju seliti). U Mezopotamiji su prvi poljoprivrednici, zapravo ratari, sakupljali i sijali sjeme divljih žitarica, kao što su pšenica i ječam. Prilikom svake žetve ostavljali su dio sjemena najboljih žitarica, koje bi zasijali iduće sezone. Tako su razvijali i poboljšavali usjeve. U sjevernoj Kini, u okolici Žute rijeke, rani ratari su na isti način postupali s prosom, a u dolini rijeke Yangtze uzgajali su rižu. U Srednjoj Americi glavni usjev bila je još jedna žitarica – kukuruz – zajedno s grahom i tikvama, a u Andama krumpir. Prvi ratari su najprije koristili zašiljene štapove za kopanje tla kako bi pripremili zemlju za sijanje. Prvi jednostavni drveni plugovi za preokretanje zemlje rabili su se u Mezopotamiji prije 6.500 godina, a do prije 5.000 godina ovom oruđu dodan je brončani plug, koji je ostavljao duboke brazde u tvrdom tlu koje nije natapano. Otprilike u isto vrijeme izumljena su kola s kotačima. Iako su  nastavili loviti životinje zbog mesa, postupno su ih počeli pripitomljavati, kako bi ih mogli držati blizu svojih naseobina (sela). Životinje su pripitomljene tako što su odvajane od divljih krda i prehranjivane čovjekovim trudom. Poljoprivrednici su, u ovom slučaju stočari,  ubrzo otkrili kako im te životinje mogu osigurati opskrbu mlijekom, kožom, vunom i mesom te da se također mogu koristiti za vuču i nošenje tereta. Ovce i koze uzgajane su u Mezopotamiji, gazele na Bliskom istoku, svinje u Anatoliji (današnja Turska) i Kini, goveda u Sjevernoj Africi i predjelu Egeja (današnja Grčka), a lame i zamorci u Južnoj Americi. Tako su rani ratari i stočari u Mezopotamiji i drugdje mogli nadzirati svoje zalihe hrane, čime su potpuno promijenili svoj način života. Budući da je pitka voda bila nužna za blagostanje uzgajanih biljaka, životinja, kao i njih samih, najraniji poljodjelci su naseljavali velike riječne doline u različitim dijelovima svijeta. Rani poljodjelci u Mezopotamiji suočavali su se s poplavama u proljeće, kad su njihova polja bila puna mladih usjeva, te sa sušnim razdobljima u sezoni rasta biljaka. Zato su približno prije 9.000 godina počeli kopati rovove i graditi nasipe, kako bi obuzdali plavne vode rijeka Eufrat i Tigris. Također su kopali kanale za natapanje i spremnike za skladištenje vode (irigacijski radovi), a kako bi mogli cijele godine iskorištavati vodu iz rijeka. 

Bitan pad važnosti rezultata lova i sakupljanja prirodnih plodova u čovjekovoj prehrani te postupno napuštanje nomadskog stila života, početak bavljenja poljodjelstvom i stanovanje na jednom mjestu ogromne su promjene u načinu života homo sapiensa koje zajednički nazivamo neolitičkom revolucijom (poljoprivrednom, agrarnom) ili «velikom prekretnicom» (prevratom). Milijuni godina biološke evolucije doživjeli su promjene kada su se nove biljne i životinjske vrste pojavile zahvaljujući nečemu što bismo mogli nazvati «neprirodnom selekcijom», tj. čovjekovim intervencijama radi ostvarenja vlastitih ciljeva. «Prirodna selekcija» kao dotadašnje jedino sredstvo diversifikacije života nije nestala, ali joj od tada uz bok ide i selekcija koju sprovodi čovjek.  

Lovci i sakupljači su prije ove najveće revolucije u povijesti svijeta doslovno živjeli od danas do sutra. Oni su, doduše, već desecima tisuća godina poznavali vatru, izrađivali oruđa, ali su  se inače u potpunosti morali prilagođavati ritmu prirode. Ako je lov bio dobar, i život je bio dobar, ako je izostala lovina, gladovali su. U razdobljima najvećeg prosperiteta u kamenom dobu većini zajednica za prehranjivanje bilo je dovoljno loviti i tražiti hranu dva do tri dana u tjednu. Barem koliko znamo, rad se nije smatrao uobičajenom aktivnošću, prije bi se moglo reći da se radilo o obredu. Traženje hrane bio je kolektivan obred, poput svečanosti i igara koje su mu prethodile i koje su slijedile. Nije bilo ni potrebe ni prilike za odvajanjem rada od slobodnog vremena, niti za to da se nekim dijelu zajednice ili spolu udijeli povlastica posebnog pristupa jednome ili drugome. Lovci i sakupljači dakle nisu «radili» u današnjem smislu riječi, oni su instinktivno (nagonski) činili ono što je priroda zahtijevala od njih, i ništa više. Sve bi drugo bilo besmisleno. Dugoročno planiranje ili disciplinirani rad odvraćali bi njihovu pozornost od njihovog neposrednog okruženja i njegovih opasnosti. Čini se da je poljoprivreda to promijenila otkrivanjem rada, koji je potom prerastao u zasebnu kategoriju, odijeljenu od slobodnog vremena i uživanja. Većina novonastalih agrarnih društava u davno doba nije si mogla priuštiti razinu opuštanja karakterističnu za raniji paleolitik jer su morali navodnjavati suha poljoprivredna tla ili kopati kanale, podizati humke i nasipe ako su tla bila vlažna. Došlo je do silnog povećanja broja sati posvećenih trudu potrebnom da bi se osigurale potrebne količine hrane.  

Zbog ritma izmjene godišnjih doba, zbog intenzivnih napora koje su iziskivale faze sjetve i žetve i zbog svakodnevnih zadaća poput plijevljenja i održavanja kanala i nasipa, poljoprivreda funkcionira samo onda kada se poljoprivrednici planski i svjesno brinu za životne potrebe. A svjesno, planski i organizirano brinuti o onome o čemu zavisi život znači dobro gospodariti, odnosno dobro upravljati privredom ili gospodarstvom. Zato kažemo da preci u mlađem kamenom dobu nisu otkrili samo poljoprivredu – oni su otkrili i rad i privredu (gospodarstvo) uopće. Čovjek je nakon otkrića poljoprivrede, rada i privrede postao biće koje načine zadovoljavanja svojih potreba ne osigurava jedino kroz prilagođavanje prirodnim uvjetima i mogućnostima (oskudnim), već prirodne okolnosti i bogatstva nastoji kroz proizvodnju i rad (najprije u poljoprivredi) i prema svojim zamislima upotrijebiti i iskoristiti za zadovoljavanje vlastitih potreba.  Umjesto metode suradnje i modela simbioze s prirodom, koji su još od pojave naše vrste upravljali čovjekovim odnosom prema prirodi, čovjek se nakon otkrića poljoprivrede počeo suprotstavljati prirodi – iskorištavati druge žive vrste prema svom nahođenju (ili uništavati ako su po njega štetne), preoblikovati zemlju, mijenjati okoliš i modificirati ekosustav.  

Neolitička revolucija je započela u veoma udaljenim i ničim povezanim područjima svijeta potpuno neovisno (u različitim oblicima i stupnjevima specijaliziranosti), najprije u predjelima u kojima je vode i sunca bilo u izobilju, a tlo se lako mrvilo i moglo se lako obrađivati oruđem. Istina je da ne znamo točno što je ovu revoluciju potaklo. Možda je to bila slučajna i iznenadna ideja  kao što tvrdi uokvirena izmišljena priča (što ne znači da nije istinita), možda je zbilja jedna žena uočila da tamo gdje pripadnici plemena obavljaju nuždu ili odbacuju otpad rastu upravo one biljke kojima se oni pretežno hrane. Njezina je ideja mogla biti plod stresa nastalog zbog pritiska izazvanog sve većim brojem stanovnika i sve manjeg broja divljači. Ali, isto je tako ideja mogla biti plod obilja koje je sakupljačima hrane omogućio da u miru i opušteno razmišljaju kako bi mogli početi proizvoditi hranu.  No, poljoprivreda se mogla razviti i malo-pomalo u sklopu «suevolucije». Naime prema ovom scenariju, ljudi koji su neposrednu okolinu dijelili sa životinjama i biljkama mogli su malo-pomalo razvijati odnos međusobnog suovisništva. Tragači za hranom planski su odabrali i presadili pojedine usjeve. Dio novih usjeva razvio se sam od sebe, u blizini ljudskih naseobina, u smeću obogaćenom ostacima hrane. Pojedine životinje počele su ovisiti o čovjekovoj brizi (nisu se mogle razmnožavati bez čovjekove pomoći) ili su se, s čovjekom dijeleći isto stanište, našle u njegovim krdima. 

Na samim počecima poljoprivreda je najčešće imala katastrofalne posljedice i zbog toga nije odgovarala svima. Dio posljedica nije bio poželjan (niti očekivan):  (i) mukotrpan rad, (ii) nezdrava koncentracija ljudi (pojava zaraznih bolesti i život na skučenom prostoru), (iii) povećanje broja stanovnika (zbog obilnije prehrane žene mogu imati više djece) štetno za prirodni okoliš (ljudi počinju zagađivati okoliš), (iv) opasnosti od izbijanja gladi zbog pretjeranog oslanjanja na ograničene usjeve (pojava štetnika na usjevima), (v) problemi vezani za nedostatnu i krivo strukturiranu prehranu (ove probleme i danas osjetimo – šećerom i masnoćama zasićena hrana uz sve manje kretanja) u novoj okolini. Poljoprivreda je s vremenom poticala i pojavu (vi) velikih poljoprivrednih i irigacijskih projekata (umjetno navodnjavanje), što je pratilo nastajanje tiranskih režima («agrarni despotizam»). Poljoprivreda je najviše (vii) pogoršala položaj žene u zajednici. U lovačko-sakupljačkim društvima podjela rada (specijalizacija) po spolovima najčešće opterećuje muškarce najopasnijim i fizički najzahtjevnijim aktivnostima usmjerenim na pribavljanje hrane. Poljodjelske radove žene u prosjeku mogu obavljati u najmanju  ruku jednako djelotvorno kao muškarci. Stoga su žene, koje su ionako najčešće trpjele zahtjevne uloge podizanja djeca i održavanja domaćinstva, sa širenjem poljodjelskih navika preuzele nove dužnosti i odgovornosti, osiguravajući hranu. 

Neke su skupine ljudi zbog loših posljedica preorijentacije na poljoprivrednu proizvodnju radije pošle za ledom koji se povlačio prema zemljinim polovima i životinjama bogatima masnoćom, u tundre i neobradive stepe, i dalje loveći i tražeći hranu, ili uzgajajući stoku. U Bibliji se početak obrade zemlje povezuje s razdobljem nesreće i jada i to nakon izlaska iz Raja (Edena). Međutim, zahvaljujući poljoprivredi postale su moguće koncentracije stanovništva dotada nezamislive brojnosti i gustoće. Svi kasniji pomaci povezani s onim što nazivamo civilizacijom ovisili su o ideji ili planu promjena u prehrani ovisno o našim željama i ciljevima, te radi održavanja stalnih izvora selektivnom sadnjom i uzgojem.  

Bilo kako bilo, nakon proteka otprilike 2.000 godina od otkrića, i uz sve poželjne i nepoželjne posljedice, poljoprivreda se nastavlja širiti  te započinje i u južnoj Europi kao i u dolini rijeke Ind. Nakon proteka narednih 2.000 godina poljodjelstvo se proširilo i na srednju Europu i Srednju Ameriku. Povećanjem populacije, čemu su najviše doprinjeli bolja opskrbljenost hranom i odjećom te veća sigurnost i udobnost svakodnevnice, ljudi su mogli posvetiti sve veći dio svojeg vremena vjeri, umjetnosti, zanatima (lončarstvo, tkanje, predenje, obrada metala, tesarstvo, izrada namještaja itd.) i trgovini i novim oblicima društveno-političkog organiziranja. Dobre žetve, sve veća količina mesa iz domaćeg uzgoja i uspješno skladištenje biljne hrane značilo je da su neki ljudi jednostavno imali vremena baviti se i drugim stvarima.
 

Poljodjelci su se naseljavali u blizini polja, a gradnjom stabilnijih, trajnijih kuća počela su se razvijati sela. Obitelji su često dijelile jedno boravište, a kuće su građene blizu jedna drugoj. Ove građevine su se međusobno razlikovale, što je ovisilo o klimi i materijalu dostupnom za gradnju, koji je varirao od cigala napravljenih od blata i sušenih na suncu, kao materijala koji se koristio u toplim riječnim dolinama, do kamenih ploča, koje su bile dostupne blizu obala u hladnijim krajevima. Prije 9.000 godina poljodjelska sela su počela nastajati duž obala Eufrata i Tigrisa (Mezopotamija), prije 8.000 godina su u sjevernoj Kini i na Sredozemlju također nastajale poljodjelske naseobine. U dolini rijeke Nil prva sela su podignuta prije 6.000 godina i imala su najprije pedesetak stanovnika a kasnije i oko tisuću stanovnika po selu.  
S vremenom su jednostavne poljodjelske naseobine (sela) prerasle u gradiće, a kasnije i u dojmljive gradove, što je dovelo do početka moderne civilizacije. Prije otprilike 5.500 godina u južnoj Mezopotamiji su nastali prvi veliki gradovi u svijetu. Nakon proteka naredna tri tisućljeća već je 90 posto žitelja Mezopotamije živjelo u gradovima. Grad Ur, koji se nalazio na obali rijeke Eufrat, razvio se u uspješno trgovačko središte. Kako je rasla njegova moć, tako je počeo zauzimati obližnja sela i okolnu zemlju i pretvarati se u malo kraljevstvo. Susjedni, isto tako sumerski Uruk bio je još jedan važan grad u ondašnje doba. Izvan zidina grada poljodjelci su uzgajali ječam, sezam i luk te uzgajali ovce, koze i goveda. U Egiptu su se utvrđeni gradovi počeli razvijati duž rijeke Nil. Nešto kasnije, prije oko 5.100 godina, gradove je ujedinio prvi faraon. Giza, Memfis i Sakara bili su među najvažnijim egipatskim gradovima. U plodnoj dolini rijeke Ind (u današnjem Pakistanu) postupno su se razvila dva velika grada – Mohenjo-Daro i Harappa. Bili su to dobro osmišljeni gradovi, s ulicama sagrađenim u obliku mreže. Njihove zemljane kuće imale su nužnike spojene na kanalizaciju koja se protezala ispod ulica. Prvi europski gradovi nastaju na Kreti, otoku u Sredozemnom moru, prije približno 4.000 godina. Sagradili su ih Minojci, koji su dobili ovaj naziv prema svojem legendarnom kralju Minosu. Minojci su gradili velike gradove-palače, poput one u Knososu, koja je imala čak 1.500 prostorija. Ljudi koji su živjeli u dobro organiziranim zajednicama mogli su graditi hramove i palače te početi trgovati s drugim, sličnim zajednicama.

Razmjena ili trgovina je po svoj prilici izniknula iz razmjene darova (u duhu reciprociteta), čak i prije nego što je došlo do trgovanja robom između između dvaju različitih okruženja. Čini se da su među prvim predmetima razmjene među plemenima bili i vatra - koju, možda, zbog obrednih prepreka, neki narodi nisu nikada palili, nego su je pribavljali od drugih skupina – te oker, općenito najtraženiji sastojak paleolitskih (starije kameno doba) obreda. S pojavom viškova proizvoda razmjena je postala i racionalan način rješavanja vlastitih viškova proizvoda (npr. ratarskih) za poželjne viškove proizvoda drugih (npr. stočarskih ili ribolovnih). Znatno prije izuma prvoga kovanog novca trgovalo se tako da su se razmjenjivala dobra (trampa), što je uključivalo vrijedne i luksuzne predmet poput metala i dragog kamenja. Veći dio rane trgovine podrazumijevao je razmjenu korisnih dobara koja nisu bila svima na raspolaganju. Područja bogata mineralima i metalima imala su prirodnu komparativnu prednost. Zlato i srebro cijenili su se zbog svoje ljepote i rijetkosti. Bilo kako bilo,  do prije 4.000. godine u Mezopotamiji je razvijen sustav međugradske trgovine. Budući da su gradovi nastajali u riječnim dolinama, većina robnog prijevoza obavljala se vodenim putovima – rijekama, ili na otvorenom moru, prateći crtu obale. Rani gradovi-države, koji su nadzirali trgovinu, imali su znatnu moć i sve su činili da bi zaštitili svoje pozicije. Gradovi, kao što je Troja (na obali današnje Turske), koja je nadgledala trgovinu između Sredozemnog i Crnog mora, bili su pod teškom zaštitom, ali i neprestano pod prijetnjom napada. Novi trgovački putovi doveli su do komunikacije između rastućih gradova i manjih naseobina u susjednim područjima. Nedugo nakon toga trgovačka mreža pokrivala je široko područje, od Sredozemnog mora do doline rijeke Ind. Uz trgovinu širile su se i razmjenjivale i ideje. Prva kola s kotačima vjerojatno su nastala prije 5.600 godina u Mezopotamiji, a znanje o ovom nevjerojatnom izumu ubrzo se proširilo dijelom svijeta. To je vrijedilo i za napredak u obradi metala, posebice u tehnikama taljenja, premda se čini kako su se mnogi izumi pojavili neovisno, u različitim vremenskim razdobljima i na raznim mjestima.   
Prije više od 5.000 godina ljudi su izumili pismo i počeli stvarati zapise, što je označilo kraj razdoblja pretpovijesti i početak pisane povijesti. Od izuma pisma ljudi su imali mogućnost zapisivanja svih svojih transakcija, događaja, zakona, otkrića, izuma i literarnih priča. Zahvaljujući pisanju, komunikacija je postala beskonačno fleksibilnom, a upravo je pisanje pokrenulo sve kasnije revolucije na području čovjekovog mišljenja. Društva koja raspolažu pismom imaju neograničeno pamćenje, a to pomaže akumulaciji i tradiciji znanja bez čega bi čovječanstvo napredovalo sporo ili čak stagniralo. Pismo je toliko važno da ga većina zabilježenih pradavnih mitova pripisuje božjem daru. Neke teorije o njegovom podrijetlu navode da je poteklo od političkih ili vjerskih vođa kojima su trebali tajni kodovi i to radi očuvanja vlasti i bilježenja magije, radi proricanja i navodnog komuniciranja s bogom. Ipak, čini se da je pismo nastalo iz posebnih znakova koje su počeli upotrebljavati rani trgovci iz Mezopotamije radi bilježenja podataka o svojim poslovnim računima – tipu, količini i cijeni robe i financijski podaci. Znakovi u pismu su bili nakupina malih slika i simbola,  a u različitim kulturama razvili su se različiti sustavi pisanja. U Mezopotamiji su klinasti znakovi urezivani u tanke glinene pločice, a u otprilike isto vrijeme Egipćani su počeli koristiti sustav pisanja koje nazivamo hijeroglifi (što znači «sveto rezbarenje»).
 

Zahvaljujući pismu, usluga i protuusluga mogla se zabilježiti u ugovorima.  Koliko je to bilo važno za povijest gospodarstva, ne može se ni procijeniti. Sumerski su trgovci poslove do pojedinosti pismeno utvrđivali na glinenim pločama. Izlijevali su zlato i srebro u poluge normirane težine, obilježavali su ih žigom i upotrebljavali kao sredstva plaćanja – to je nezgodnu robnu razmjenu učinilo jednostavnijom. Za težine su Sumerani uveli mjerne jedinice: najveća jedinica, oko 25 kilograma, bila je talent, on je bio podijeljen na 60 mina, a jedna mina pak na 60 šekela. Sumeranima ekonomske prednosti nije donijelo samo pismo nego i njihov napredak na području matematike. Iz tog doba do danas nam je ostalo to da sat dijelimo na 60 minuta a jednu minutu na 60 sekundi.  
Trgovački bi poslovi bili sasvim jednostavni kad bi jedan partner uvijek imao baš ono što drugi trebaju. Kod razmjene između plemena vjerojatno je bilo tako, no već kod Sumerana trgovina je bila mnogo složenija. Kako da 100 trgovaca za svoju robu može dobiti baš ono što bi htjeli imati? Rješenje je nađeno u zaobilaznom putu. Trgovci više ne mijenjaju robu samu, već se umjesto toga usuglašuju da će koristiti određenu robu u koju će se onda mijenjati sve druge robe. Ta je roba tako postala simbol za sve druge vrste roba; danas je nazivamo novac. Novcem plaćamo vrijednost neke robe, ta roba nešto vrijedi. Kao novac u različito su vrijeme služile različite robe: goveda u Africi, školjke u Tihom oceanu, krzna u Europi, papirnati listići iscrtani slovima u Kini itd. Zlatne i srebrne poluge Sumerana u usporedbi s kravama i školjkama imale su nekoliko značajnih prednosti: zlato i srebro je bilo skupo jer ga na svijetu nema puno. U jednoj je poluzi, dakle u malo prostora, sadržana velika vrijednost. Osim toga metal se može dijeliti, a neće propasti niti pobjeći  (kao npr. krava) niti će se pokvariti. Unatoč svim tim prednostima, zlatna ili srebrna poluga još je uvijek bila nespretna i u svagdašnjici ne baš posebno prikladna da se njome kupi, npr.,  kruh. Odlučujuća je ideja nastala negdje prije otprilike 2.700  godina: zlato i srebro bilo je podijeljeno na mnogo pločica, većih ili manjih, a obilježenih pečatom, pri  čemu je uvijek bilo utvrđeno koliko je težio koji komad. Tko je htio trgovati, morao je samo pogledati te komade plemenitog metala i odmah je znao koju vrijednost ima u ruci.  To se po prvi puta dogodilo otprilike 700. g. prije Krista u carstvu Lidijaca u Maloj Aziji, dakle veoma blizu mjesta na kojem je prije 10-12.000 g. nastalo ratarstvo. 

5. 

Budući da je rad u poljoprivredi trebalo organizirati i točno vremenski rasporediti, izniknula je i «klasa besposlenih i imućnih», kojoj je povjerena nadzorna uloga nad proizvodnjom i proizvođačima, tako da nisu trebali fizički raditi. Nadzornici su osmislili i «radnu etiku», nužni skup pravila koja su se morala nametati čim je rad postao mukotrpan i prestao pružati užitak. Radna snaga pak, organizirana u masovnim razmjerima, morala je biti poslušna. Nadzornici su se s vremenom pretvorili u prvu aristokraciju kojoj je na čelu bio kralj, a ova hijerarhijska politička organizacija se opravdavala lakšim organiziranjem zajednice (sve gušće naseljene i složenije strukture), kontroliranjem svakodnevnog života u gradovima (gdje su ondašnji umjetnici i znanstvenici nailazili su na sve više prilika za stjecanje pokrovitelja) i obranom od vanjskog neprijatelja. Ovaj se tip političke organizacije zove država, a on je politički oblik zajednice tipičan za ljude koji se bave stočarstvom i ratarstvom. Prije države, na čelu plemena - političke organizacije društva čija je kultura utemeljena na traženju hrane i nomadstvu - bile su poglavice ili starješine. Kada su se skrasili na jednome mjestu, umjesto skupina (plemena) pojavile su se države kao novi oblik političke organizacije društva.  Način života koji obuhvaća više nadmetanja i sukoba oko prostora nužno je jačao instituciju vladanja, budući da se broj sporova i ratova povećavao. Gradove-države su kraljevi radi obrane od neprijatelja uglavnom utvrdili bedemima. Vojske su rasle i jačale, a brojna ulaganja poboljšavala tehnologiju ratovanja. Kraljevi i drugi vladari gradova-država bili su uglavnom i vrhovni zapovjednici svojih vojski, često predvodeći svoje postrojbe u bitke. Uglavnom je postojala stalno spremna vojska, koju je plaćao kralj, premda su se vojni pohodi većinom organizirali nakon žetve. Gradovima koji su dolazili u dodir bilo je teško živjeti u miru jer je bogatiji grad «izazivao» druge da ga zauzmu i otmu mu bogatstvo. Također, na granicama gradova su se uvijek javljali neprijateljski nastrojeni «barbari» (izvan granica uvijek žive «divljaci»), nomadski grabežljivci zavidni na bogatstvu sjedilačkih naroda. Vidi se da je država na čelu s autoritarnim kraljem (često je ujedno i bog) i njegovom aristokracijom služila narodu: posredovala je komunikaciju s bogovima, organizirala kolektivne aktivnosti obrade zemlje i navodnjavanja te spremala hranu za crne dane i dijelila je na opću dobrobit. No, čak i najbenignija država nekoga tiranizira, jer je u samoj biti državljanstva odricanje, u korist zajednice, dijela prava koja bi pojedinac, da je sam, mogao imati. Međutim, do danas nitko nije otkrio neki drugi način na koji bi se odnosi velikog broja ljudi regulirali na pravedniji ili praktičniji način.   

S razvojem podjele rada (ratari, stočari, tesari, zidari itd., trgovci) razvijaju se i sredstva za rad (oruđa), što je omogućilo rast količine proizvedenih dobara iz koje se postupno izdvaja višak proizvoda (nad potrebama stanovnika gradova-država). Taj višak proizvoda najprije prisvaja „klasa besposlenih i imućnih“. Tako je nastao i oblikovao se i nagon za posjedovanjem. Ubrzo je postalo jasno da se taj nagon najbolje može zadovoljiti ukoliko se prisvoje i uvjeti proizvodnje, a oni su u samom prirodnom bogatstvu kao što su zemlja, livade, šume i dr. Taj je proces trajao izuzetno dugo i završio je podjelom društva na one koji su postali vlasnici većine prirodnih bogatstava i one koji to nisu. Novo je društvo bitno različito od prethodnog jer je došlo do diferencijacije između ljudi na klasu vlasnika (nad sredstvima za proizvodnju i gotovim proizvodima) i klasu nevlasnika. Vlasnik prisvaja višak proizvoda koji je radom stvorio nevlasnik, radom na koji je natjeran kroz podjelu rada. Ovo je protivno čovjeku kao univerzalnom biću, te se može reći da je nevlasnik otuđen i od svog ljudskog bića. Novo je društvo klasno i antagonističko, a u njemu osim prisile potreba vlada i prisila drugog čovjeka.
 Ova se prisila manifestirala na različite načine u različitim povijesnim oblicima načina proizvodnje i prisvajanja rezultata rada i proizvodnje.  Na temeljima zaoštrene diferencijacije između vlasnika i nevlasnika negdje na prijelazu iz 4. u 3. tisućljeće pr.n.e. (u Mezopotamiji, Egiptu)  nastaju prve robovlasničke države. Krupni robovlasnici se izdvajaju iz aristokracije,  a uz pomoć državne prisile razvija se sustav ekonomskih i društvenih odnosa koji će proizvođače materijalnih dobara trajno prisiljavati da radi za druge i da tako uzdržava one koji su se sasvim izdvojili iz materijalne proizvodnje. Takav oblik društvenog uređenja razvio se u svim državama svijeta, ali ne svugdje u istoj mjeri i na isti način. Razlike su proizlazile dijelom iz posebnih geografskih uvjeta života pojedinih naroda, a dijelom opet iz posebnih ekonomskih i socijalnih prilika, pod kojima je je u svakom posebnom slučaju dolazilo do stvaranja robovlasničkog društvenog uređenja.  Negdje su robovi postali glavnim nositeljima čitavog procesa proizvodnje, a negdje su ostali samo pomoćnom radnom snagom u okviru jedne patrijarhalne obitelji. On radi pored ostalih članova obitelji, nema jednakog udjela u raspodjeli, ne može se ženiti i ne uživa toliku slobodu kao drugi. Tek u kasnijim fazama robovlasništva, kad su se još više razvile proizvodne snage, robovi postaju glavnom i jedinom radnom snagom. Klasa robovlasnika sasvim se odvaja od proizvodnog procesa. Sva se njezina aktivnost iscrpljuje u traženju najpogodnijih oblika i metoda za eksploataciju robovskog rada, u bavljenju državnim poslovima, umjetnošću i u obavljanju raznih općedruštvenih funkcija. Najpotpunije se taj tip robovlasništva razvio u staroj Grčkoj i Rimu. Robovsku radnu snagu robovlasnici su nabavljali u početku jedino putem pobjedonosnih ratova, a u aksnijim razdobljima pretvaraju u robove i vlastite suplemenike, s čitavim njihovim obiteljima. U nemogućnosti da podmire obveze prema državi, slobodni seljaci su napuštali svoje imanje seleći u gradove. Tako se formirao poseban društveni sloj, tzv. gradski proletarijat, koji je predstavljao gradsku sirotinju regrutiranu iz raznih društvenih slojeva seljaka, zanatlija, vojnika itd. Ovu sirotinju je trebalo izdržavati, a to je zahtijevalo daljnje opterećivanje robova i drugih proizvođača. Rast suprotnosti u robovlasništvu, a dolazi i do otvorenih sukoba – pobune robova. To je vodilo unutrašnjem slabljenu sustava. Ovome treba dodati i vanjske pritiske, a to su upadi barbara koji su sa svoje strane doprinosili slabljenju robovlasničkog sustava. Robovlasnički sustav je bio vrlu surov sustav u kojem je eksploatacija ljudi bila otvorena. Glavna njegova suprotnost, pred suprotnosti između umnog i fizičkog rada te grada i sela, bila je u stavu da je rad u materijalnoj proizvodnji nedostojan slobodnog čovjeka. Međutim, robovlasništvo je  usprkos surovosti napravilo korak naprijed u ekonomskoj i društvenoj povijesti –  dalje se razvila društvena podjela rada i napredovala su sredstva za rad. Odnosno, ojačali su zanatstvo i trgovina, što je vodilo povećanju proizvodnje. Upravo ove činjenice daju mu povijesno opravdanje. To vrijedi i za naredne sustave. Nijedan sustav ne bi prevladao ukoliko ne bi nudio više i bolje u odnosu na prethodni.  

6.

Posljednje robovlasničke države na obalama Sredozemlja nesta u razdoblju od 2. do 5. st.n.e., kada ih potkraj 5. i početkom 6. stoljeća u Europi (u Egiptu, Indiji, Kini i ranije) zamjenjuje feudalni društveni poredak. Naime, izlaz iz krize robovlasničkog sustava (otpor robova, opadanje broja robova, njihov je rad skup i nerentabilan) postupno se našao u pojavi kolonata. Naime, vlasnici velikih imanja – latifundija – počinju svoje imanje dodjeljivati robovima i drugim bezemljašima da ih oni obrađuju, a za uzvrat ih obvezuju na plaćanje obveze. Tako je u krilu starog sustava nastajalo novo u kojem su odnosi između vlasnika i nevlasnika uređeni na drugačiji način. Nevlasnik i dalje ostaje ovisan od vlasnika kojem mora plaćati. Međutim, nevlasnik je ipak popravio svoj položaj, jer nakon podmirenja obveze prema vlasniku ostajalo je nešto i njemu. Osim toga, on više nije res (stvar) kao što je bio u prethodnom sustavu. U ovome se nazire početak novog, feudalnog načina proizvodnje, u kojem sitna proizvodnja postaje dominantan i jedini isplativi oblik proizvodnje. 

Osnovno obilježje odnosa proizvodnje u feudalnom sustavu je eksploatacija kmetova od strane feudalaca (svjetovni i duhovni). Dakle, opet se radi o dvije suprotstavljene klase. Jedna radi  u materijalnoj proizvodnji i sustavom izvanekonomske prinude (osobna ovisnost od feudalca) uzdržava vladajuću klasu (koja ima vlasništvo nad zemljom) putem raznih davanja – renti. Razlikuju se tri vrste renti koje su dominirale na početku, u sredini i na kraju feudalizma: radna, naturalna i novčana. Feudalni način proizvodnje dominira u Europi do 18. stoljeća, a u zaostalim istočnoeuropskim zemljama čak i do kraja 19. st. 

Uvođenje feudalnog načina proizvodnje stvara uvjete i okvire za dalji brzi razvitak proizvodnih snaga i produktivnosti ljudskog rada. To se posebno vidi na polju jačanja i širenja društvene podjele rada. Na velikim feudalnim imanjima (gospodarstvima) uvode se nove i savršenije metode ratarstva, povrtlarstva, vinogradarstva, stočarstva itd. Drvena oruđa za proizvodnju zamjenjuju se željeznim oruđima. Procvat obrta i podjela rada između grada i sela dovode do mnogih novih obrtničkih vještina i specijalizacije proizvođača. Usavršava se obrtničko oruđe, pronalazi papir, barut, sat, kompas i niz drugih tehničkih novina. U gradovima se formiraju udruženja obrtnika i trgovaca, cehovi i gilde, koja imaju važnu ulogu u organizaciji proizvodnje i trgovine. Velika se važnost daje pridaje kvaliteti  izrađevina, što pridonosi usavršavanju proizvodnih vještina. Iako i u feudalizmu prevladava naturalni karakter proizvodnje (samodovoljnost), robno-novčani odnosi je sve više potiskuju. 

Feudalizam je razbio stare predrasude o proizvodnom radu kao djelatnosti koja nije dostojan slobodna čovjeka. Vratio je proizvođaču onu zainteresiranost u radu koje u robovlasništvu nije bilo. Konačno je donio proizvođačima mnogo bolje i snošljivije uvjete rada i života. Tako je feudalni poredak odigrao veoma veliku i progresivnu povijesnu ulogu. 
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Ovaj prosperitet je u kasnom feudalizmu izbacio na površinu jedna novi društveni sloj koji se zanima za trgovinu, bankarstvo i zanatstvo. On u svoje ruke koncentrira bogatstvo, osjećajući da društvo može i mora osigurati povećanje tog bogatstva. Oslanjajući se na nezadovoljstvo seljaštva i kmetova, a imajući podršku u filozofiji liberalizma koja se tada javlja, ta nova grupacija stavlja se na čelo raznih protivnika feudalizma tražeći promjenu njegovih odnosa.   

Feudalizam ulazi u svoju završnu fazu u 16. st. kada se u njegovom krilu razvijaju elementi novih kapitalističkih društvenih odnosa, razvija se kapitalistička manufaktura, odvija se proces raslojavanja kmetova i zanatlija na bogate i siromašne, stvara se masovna nezaposlena radna snaga, formiraju se prvi veliki kapitali, širi se tržište i brzim koracima razvijaju proizvodne snage. Na čelu ovih promjena je buržoazija, nova klasa koja rušeći feudalni sustav igra progresivnu ulogu. Ona sebi podčinjava sve druge klase i uspostavlja novi sustav – buržoasko društvo. Okončanjem buržoaskih revolucija započinje novo razdoblje čovječanstva poznato kao kapitalističko, buržoasko ili građansko društvo (danas još i društvo građanske demokracije ili društvo tržišne demokracije). Kapitalizam je društveno-ekonomsko uređenje koje se temelji na privatnom vlasništvu nad sredstvima za proizvodnju i proizvedenim dobrima i uslugama, te na iznajmljivanju rada zaposlenih za plaću. On je i danas vladajući oblik odnosa u svijetu, iako bitno izmijenjeno u odnosu na svoj početak. 

Ubrzanom kapitalističkom razvitku nekih europskih zemalja nesumnjivo je doprinjelo opljačkano bogatstvo u novootkrivenim zemljama.  Međutim, pljačkanje, pa ni dugogodišnje iskorištavanje kolonija, nisu bili dovoljni za snažan ekonomski razvoj. Presudan je bio – razvitak vlastite proizvodnje – obrta i manufakture. To najbolje potvrđuje činjenica da su nositelje prvih geografskih otkrića i prve osvajače kolonija, Španjolsku i Portugal, već u 17. stoljeću nadmašile Engleska i Nizozemska, a zatim i Francuska, zato što su uspjele jače i brže razviti vlastitu proizvodnju. Buran i snažan razvitak obrta i manufakture počeo je kad su izumljeni strojevi s pomoću kojih se moglo proizvoditi brže, bolje i jeftinije nego ručnim radom. Strojevi obavljaju određene proizvodne radnje, a pokreću ih ljudi, životinje ili vodena energija. Strojevi nisu izum kapitalizma. Pet jednostavnih strojeva – poluga, klin, kotač i osovina, koloturnik i vijak -  bili su poznati već tisućljećima. Tako su Europa i Azija 1600. g. bile dobro opremljene raznolikim napravama koje su bile plod stoljeća spore ali sigurne evolucije praktičnog znanja. Sve do 1700. g. strojevima je bilo teško upravljati, a bili su i neučinkoviti u iskorištavanju pogonske sile, kada se kroz niz otkrića u mehanici rad strojeva poboljšava. Učinkovitije strojeve moglo se načiniti samo pomoću boljeg izvora energije. Otkriće ugljena kao novog i boljeg izvora energije omogućilo je grijanje vode i stvaranje pare, koja je zauzvrat pokretala klipove i, nedugo nakon toga, kotače na željeznim tračnicama. Para i danas pokreće mnogo toga u industrijskom svijetu, premda vodu mogu grijati i npr. nuklearni reaktori. Svaki je stroj radio bolje ako su njegovi dijelovi bili bolje izrađeni, a i trajao je dulje. Zbog toga je prioritet postala proizvodnja nove vrste čelika, načinjenog u pećima zagrijavanim ugljenom i koksom. Možda je najvažniji mehanički izum 18. stoljeća bila tvornica, veliki stroj koji je povezivao ljudske i mehaničke elemente radi proizvodnje roba u količinama (masovna, serijska proizvodnja) o kojima se prije nije moglo ni sanjati. 

Takva nova vrsta stroja, načinjena od ljudskih i ne-ljudskih dijelova, bila je čudo toga doba i moguć izvor «općeg blagostanja». Novo bogatstvo koje će «tvornički stroj» neminovno proizvesti sigurno će se ostvariti jer je rad bio podijeljen (podjela rada) ne samo među radnicima u jednoj tvornici nego i i među svima unutar naroda, pa čak i na razini iznad naroda. Proizvodnja ustanovljena temeljem podjele rada je mnogo učinkovitija, iako specijalizirani tvornički rad uništava duše ljudi, odnoseći se prema njima kao prema dijelovima stroja. No, seljaci koji će ubrzo postati tvornički radnici nisu se na to obazirali jer su ionako radili i živjeli teško baveći se poljoprivredom. Bježali su od zemlje i sela glavom bez obzira, a kako bi radili čak i u najzahtjevnijim i najopasnijim tvornicama. Industrijska revolucija ne bi uspjela da je svi nisu željeli, kapitalisti koji eksploatiraju ali i iskorištavani radnici. 

Gledajući unatrag, pojam industrijska revolucija rabimo kako bismo označili veliku promjenu u organizaciji rada i proizvodnji započetoj u drugoj polovici 18. st., naročito u Engleskoj. Ta je promjena bila revolucionarna jer je mnoge stvari okrenula naglavce, stvorila novu klasu imućnih i moćnih ljudi, počela mijenjati, možda čak trajno, prirodnu okolinu u kojoj ljudi i druge žive vrste žive, a imala je i druge važne posljedice. Ljudi su u 18. st. svoje doba smatrali dobom u kojem je život počeo teći ugodnije, stekavši racionalna i trajna obilježja. Njihov simbol je bio stroj koji označava jednoličnost u radu, ali i napredak. Neprestano povećanje broja strojeva iziskuje povećanje sirovina, mase rada i broja zaposlenih. S ovom promjenom mijenja se i društveno-ekonomski život pojedinaca i društava. Broj stanovnika u gradovima raste, ljudi počinju živjeti gradskim načinom života, značenje sela i poljoprivrede opada, raste broj stanovnika i njihov dohodak, kvaliteta prehrane, sigurnost i zdravlje ljudi i dr. Za razliku od prijašnjeg shvaćanja koje je držalo da su promjene ciklične i nebitne, osamnaesto stoljeće ne samo da je vjerovalo u napredak već ga je aktivno tražilo i podupiralo. No, napredak se nije shvaćao samo u materijalnom smislu, već i kao napredak čovjekove slobode. Do ovog se napretka dolazi kroz drugačiju vrstu revolucije – političku, a ne ekonomsku. I ona je započela u Engleskoj, ali se, kao i industrijska revolucija, brzo proširila i u druge zemlje. Nastajala je i razvijala se ideja demokracije koja je, iako još daleko od realizacije, pravo na vladanje davala onima kojima se vlada (narodu), a ne onima koji vladaju.  
Tijekom burnog 19. st. Europa je u ostatak svijeta utisnula svoj znak pa se mogla hvaliti kako sunce nikada ne zalazi na britansko, španjolsko, portugalsko, francusko i nizozemsko carstvo. Procvjetale su i Sjedinjene Države, tada «velika nacija budućnosti».   Devetnaesto stoljeće je bilo relativno mirno te je stoga dopustilo razvoj svjetskog tržišta robom potrebnom za život, a ne samo luksuznim artiklima. U 19. st. otkriveni su novi izvori energije, primjerice nafta i elektricitet, te čudesni novi komunikacijski uređaji poput telegrafa i telefona. Domovi su postali udobniji zbog električnog svjetla i jeftinih peći od lijevanog željeza. Ručno izrađene predmete u malom broju zamijenile su velike serije tvorničkih proizvoda. Popularna književnost i novinarstvo zahtijevali su opću pismenost, kao i industrijski procesi, a što dovodi do podizanja sustava općeg osnovnog obrazovanja. Kroz prostranstva vijugala je željeznica povezujući udaljene zajednice i istodobno stvarajući nove. Na kraju stoljeća u Njemačkoj i SAD-u izumljen je automobil.

No, najveća promjena došla je s drugačijim pogledom na novac u odnosu na ranija vremena. Razlika je bila toliko velika da ju je teško shvatiti. Ljudi su antici relativno vrlo malo držali do novca. To također vrijedi za većinu ljudi iz srednjeg vijeka, doba renesanse, pa čak i 17. i 18. st. Sve do kraja 18. st., što je zapravo jučer, većina ljudi nije još otkrila koliko novac može biti važan. Zbog toga im je život bio vrlo različit od našeg. Novac nije izmišljen u 19. stoljeću. Kad se to zna, tim više začuđuje da do razmjerno nedavno većina toliko nama sličnih ljudi uopće nije poznavala toliko poznati pojam «zarađivanja novca». Gotovo svaki čovjek na svijetu danas zna što to znači, premda za mnoge to i nije laka zadaća.   Danas gotovo svatko i u svakoj zemlji radi za novac, a novac koristi za kupovinu dobara i usluga koje treba i želi. Gotovo da i nema onih koji mogu dobro živjeti bez  novca. Promjena u tom smislu između 1800. g. i današnjice gotovo je nevjerojatna. No, promjena je nastupila i u odnosu između rada i života. Rad je na početku 19. st. postojao kao i danas, ali pomisao da je rad život, a život rad, gotovo je nestala. Mi radimo kako bismo zaradili za život, a možda i sanjamo o danu kad više nećemo morati raditi i tako imati vremena za «pravi život». Rad i život, umjesto da su nerazdvojivi dijelovi našeg postojanja, postali su sukobljeni, gotovo suprotni pojmovi.  Za većinu ljudi na Zemlji ta je promjena nastupila tijekom 20. st. Uzrok tome je činjenica da su za industrijski razvoj cijeloga svijeta bila potrebna dva stoljeća.
Već do 1914. g. većina je ljudi u razvijenim zemljama živjela u novčarskom gospodarstvu, gdje su sve važniju ulogu imale banke i druge financijske ustanove.  Tvorničarima su nove tvornice, usprkos svojim skupim strojevima, bile isplative jer su proizvodile jeftinije pa su mogli proizvesti više svojih proizvoda nego obrtnici. Ali oni su, i prije negoli zarade prvi novac, strojeve najprije trebali kupiti. Oni su, dakle, trebali puno novca, kapital, da bi uopće mogli započeti s proizvodnjom. Industrijsko doba pokazivalo je neizmjernu potrebu za velikim količinama slobodno raspoloživog novca, a on je stvarao nove mase kapitala. Tvorničari nisu gradili samo nove tvornice nego i ugljenokope da bi imali ugljena za nove strojeve, gradili su stanove za radnike, ceste za prijevoz robe i, naposljetku, željezničke pruge. Kako je u industrijsko doba kolalo tako puno kapitala, novo je doba nazvano kapitalizmom.

Velika promjena ljudskog života u 19. st. obilježena je otkrićem korisnosti znanosti nastale još u 15. i 16. st.: ekonomije. Tijekom 19. st. političari i poslovni ljudi u najvažnijim i najrazvijenijim zemljama Europe slijedili su principe ekonomskog liberalizma i slobodne trgovine koje su razvili ekonomisti  A. Smith i D. Ricardo (klasična politička ekonomija), a države su se povlačile iz privreda i ostavljale tržištima da riješe glavne ekonomske probleme: što i koliko proizvoditi, kako proizvesti i za koga proizvoditi (tko će i koliko dobiti proizvedenih dobara). Sve u svemu, za 19. i 20. st. znak učinkovitosti bila je zarada mjerena novcem. Taj je novac bio ciljem svih ekonomskih i društvenih stremljenja. Industrijska  je revolucija radikalno promijenila lice Zemlje, donijela je neizmjerno materijalno bogatstvo rastućem broju društava i pojedinaca, ali i socijalne i ekološke probleme koji nisu riješeni ni do danas.  Tako se rodio suvremeni svijet u kojem i mi danas živimo.  

Iako kapitalizam i građansko društvo uspostavljaju formalnu jednakost između svih građana, oni se stvarno dijele u dvije velike interesne skupine. Na jednoj su vlasnici dobara koji se javljaju u funkciji poslodavca, a na drugoj vlasnici radne snage koji se javljaju u funkciji posloprimca. Prvi teže oplodnji svog uloženog kapitala, tj. profitu, a drugi zaštiti svojega položaja u tom odnosu. Ovaj se odnos još naziva odnos kapitala i rada. Bitna obilježja kapitalizma su njegova robna proizvodnja, poduzetništvo, konkurencija i inovacije koje prate taj oblik privređivanja. To omogućuje koncentraciju kapitala, a što vodi masovnoj proizvodnji koja zahtijeva širenje domaćeg i inozemnog tržišta. Radna snaga postaje roba i dobiva svoje tržište – tržište radne snage, poput tržišta kapitala i proizvoda. U težnji za oplodnjom kapital ide tamo gdje su povoljniji uvjeti privređivanja, a to dovodi do bržeg razvoja jednih u odnosu na druga područja (neravnomjerni razvitak, razvijene zemlje i nerazvijene zemlje). U hrvanju sa svojim protivnicima i s vlastitim proturječnostima kapitalizam je uspio jer je omogućio neviđen razvoj proizvodnih snaga društva, afirmaciju privatne inicijative,  poduzetništva i stvaralaštva, razvoj znanosti, obrazovanja i kulture, razvoj prometa, razvoj domaćeg i svjetskog tržišta, povezivanje naroda, oblikovanje naroda i njihovih država, a iznad svega porast opće razine življenja. Međutim, i pored svih uspjeha, ni suvremeni kapitalizam nipošto nije bezkonfliktan sustav.

S pojavom industrije i industrijskog društva završava više tisuća godina duga povijesno-ekonomska etapa u kojoj se život društva temelji na poljoprivrednoj proizvodnji i na njoj nastalim strukturama – ljudi su prevali put od ograničene samodjelatnosti do nametnutog rada robovima, kmetovima i radnicima (uz prisilu fizičkih potreba razvija se i prisila drugog čovjeka), od zajedničkog vlasništva nad sredstvima za proizvodnju i rezultatima rada do privatnog vlasništva, od rada uz pomoć jednostavnih oruđa do rada uz pomoć strojeva, od života na selu do života u gradskim aglomeracijama. Agrarno društvo utemeljeno je na poljoprivredi pa se sva društva do industrijskog mogu nazvati agrarnim (ruralnim) ili predindustrijskim. Većina članova društva bavi se poljoprivrednom proizvodnjom, a selo je dominantan prostor življenja. Agrarno društvo ima svoju tradicijsku kulturu i njime dominira religija.  Industrijalizacija i prodor kapitalizma omogućili su povijesni prijelaz iz agrarnog u kapitalističko i industrijsko društvo. Prijelaz obilježava proces deagrarizacije i starenje sela, općenito smanjenje (depopulacija) poljoprivrednog i seoskog stanovništva, smanjenje broja članova obitelji te migracije u gradove i industrijske centre. U industrijskom društvu jačaju tendencije individualizacije i odmasovljenja, o čemu svjedoče cijeli građanski pokreti koji se zalažu za jačanje ljudskih prava i demokratizaciju društva.   Naime, počela se uviđati uska veza između ekonomskog napretka društva i snaženja i širenja građanskih prava i sloboda (jačaju moralni i demokratski potencijali društva). 
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Klasični kapitalizam i industrijsko društvo razvoj započinju u drugoj polovici 18. st., a počinju nestajati u drugoj polovici 20. st. Određenije, početak razdoblja razgradnje klasičnog kapitalizma i nastanak novih proizvodnih snaga i društvenih odnosa poklapa se sa završetkom Drugoga svjetskog rata, makar začetke tog procesa najavljuje već kejnezijanska era započeta sa savladavanjem Velike ekonomske krize. U ovoj još uvijek mladoj etapi dolazi do promjene proizvodne osnovice društva. Privredni sektor proizvodnje usluga (tercijarni sektor) postaje najveći sektor u privredi, za razliku od poljoprivrednog sektora (primarnog sektora) u agrarnoj etapi i industrijskog sektora (sekundarnog sektora) u industrijskoj etapi. No, u zaključivanju se mora biti oprezan kako se ne bi krivo shvatilo: jer,  iako se u ovoj etapi u razvijenim privredama smanjuje broj zaposlenih u poljoprivredi i industriji, ne smanjuje se poljoprivredna i industrijska proizvodnja. Upravo suprotno, u oba se ova sektora proizvodnja povećava, ali sporije od rasta proizvodnje i zaposlenosti u sektoru usluga.  

Na čelu promjena su, naravno, najrazvijeniji. Tako je bilo i na početku industrijske revolucije, koja je rođena u tada najrazvijenijoj zemlji – Velikoj Britaniji. Ispred mnoštva novih pojava, procesa i odnosa ističe se znanstveno-tehnička revolucija, pod čijim utjecajem dolazi do promjena u svim sferama života. Promjene pod utjecajem znanstveno-tehničke revolucije vidljive su u pojavi kompjutora, robota, komunikacijskih satelita, mobitela, u novim prijevoznim sredstvima, novih kućnih pomagala (npr. mikrovalna pećnica), novih sirovina, novih oblika energije (npr. nuklearna i solarna), novih medicinskih uređaja i lijekova, novih oblika dobivanja, čuvanja i prerade hrane itd. Svugdje su nazočni vijesnici novog. 

Proces promjena zahvatio je i opseg i kvalitetu proizvodnje, razumije se, isto tako povezan s znanstveno-tehničkim napretkom. Porasla je produktivnost rada i smanjenje troškova poslovanja, proizvodi se više hrane, odjeće, obuće, povećava se proizvodnja energije, raste proizvodnja stanova, izgradnja vodovoda i kanalizacije, raste proizvodnja automobila,  poljoprivrednih i transportnih vozila, rapidno je porasla proizvodnja kućanskih aparata, televizora, telefona, kamera, porastao je broj škola, knjižnica, fakulteta, zdravstvenih ustanova i ljekarni, raste broj proizvedenih rekreacijskih i zabavnih usluga itd. 

Navedene promjene zahvatile su i odnose proizvodnje i druge odnose između ljudi. U prilog ovoga govore činjenice da se raniji odnosi stroge nadređenosti i podređenosti (hijerarhijski, ne samo u procesima proizvodnje) sve više mijenjaju u odnose suradnje i potpomaganja između sudionika procesa materijalne reprodukcije. Ti se procesi odvijaju u suodlučivanju, participaciji i zajedničkom upravljanju. Uz povremena odstupanja, mijenjaju se i odnosi u raspodjeli gdje sve više dolazi do izražaja dogovaranje uvjeta rada i visine plaće. Ovaj je proces posebno vidljiv u tzv. Tripartizmu, tj. dogovoru između poslodavaca, posloprimaca i države oko raznih pitanja funkcioniranja cjeline društvenog procesa reprodukcije. Promjene nastaju i u fazama razmjene i potrošnje. Razmjena je sve više usmjeravana i pod kontrolom tako da se ublažava prekomjerna proizvodnja, ali se kontroliraju i monopoli. U tijeku su promjene i u drugim sferama života: politika postaje otvorenija i javnija, raste uloga predstavničkih tijela i razvija se lokalna uprava i samouprava. U pravnoj sferi raste zaštita ljudskih prava, a i uloga pravne države i civilnog društva. U socijalnoj sferi se poboljšavaju uvjeti života većine članova društva i raste zaštita najugroženijih kategorija stanovništva. Proširena je baza zdravstvenog i mirovinskog osiguranja. U obrazovnoj sferi sve je više mladih obuhvaćeno na svim stupnjevima obrazovanja, proširen je broj fakulteta i znanstvenih centara, a smanjen broj nepismenih i neinformiranih. Konačno, značajne se promjene odvijaju i u sferi međunarodnih ekonomskih i drugih odnosa. Raste obujam međunarodne trgovinske razmjene, dolazi do liberalizacije (olakšavanja) međunarodne trgovine, proširuju se međunarodne integracije, raste uloga međunarodnih ekonomskih organizacija, slobodnije je kretanje čimbenika proizvodnje, osobito fizičkog i financijskog kapitala.

Niti ovo društvo nije oslobođeno brojnih proturječnosti. Npr. podjela svijeta na razvijene  i nerazvijene, pri čemu prvi kontroliraju 2/3 bogatstva, a imaju ispod 1/3 stanovništva. Između razvijenih i nerazvijenih širi se razvojni jaz kao posljedica mnogo viših stopa ekonomskog rasta kod razvijenih. Zatim podjela svijeta na proizvođače primarnih proizvoda i proizvođače gotovih proizvoda. Prvi proizvode sirovine, usvajaju prljavu industriju, imaju zastarjelu tehnologiju, dok drugi stvaraju proizvode visoke tehnologije. Ovako različiti položaj u proizvodnji odražava se na tržištu jer su cijene gotovih i modernih proizvoda povoljnije od onih poluproizvoda. Svijet se još dijeli na znanstveno superiorne i znanstveno inferiorne zemlje, zatim na dužničke i vjerovničke zemlje, te na migracijske i  imigracijske zemlje.  Iz prvih bježi radna snaga, posebno ona vitalna i obrazovana, a u druge dolazi znanje i sposobnost.  Svijet se suočava i s problemom golemih izdataka za naoružanje kao posljedice nepovjerenja, različitih suprotstavljenih geopolitičkih i geoekonomskih interesa. U posljednjih tridesetak godina svijet češće nego ranije pogađaju ekonomske recesije i krize.  Podrazumijeva se kako u pretežnom dijelu današnjeg svijeta nisu prevladane ni klasične suprotnosti ranijih društava koje proistječu iz odnosa vlasnika i nevlasnika, odnosa grada i sela, odnosa umnoga i fizičkoga rada. 

Temeljne ekonomske odnose suvremenog društva izuzetno je teško definirati. Prelamaju se razni odnosi i nije jednostavno izlučiti onaj koji dominira. Tako se u visoko razvijenim i demokratskim zemljama sve više probijaju odnosi suradnje u svim sferama reprodukcijskog procesa. Pod pritiskom razvoja došlo je do spoznaje o međuovisnosti rada i kapitala. U srednje razvijenim zemljama još uvijek su nadmoćni odnosi dominacije kapitala nad radom. U nerazvijenim zemljama vladaju odnosi svojstveni prvobitnoj akumulaciji, a u zaostalim zemljama odnosi iz pretkapitalističkog i predindustrijskog vremena. Naravno ovo šarenilo odnosa može se razumjeti iz različitosti stupnja razvitka materijalnih proizvodnih snaga, pa se neće pogriješiti kada se kaže da ti različiti stupnjevi razvijenosti materijalnih temelja društva neminovno uvjetuju raznolike ekonomske odnose (odnose proizvodnje).  Može se zaključiti da u suvremenom društvu na globalnoj razini istodobno egzistira više načina proizvodnje, tj. skupova ekonomskih odnosa. 

Upravo u rezultatima znanstveno-tehničke revolucije treba tražiti one tendencije, već spomenute, koje nagovješćuju odnose suradnje između kapitala i rada, poslodavaca i posloprimaca. Ove tendencije su najjasnije u najrazvijenijim zemljama i u njima treba tražiti model novih odnosa proizvodnje. Ukoliko ove tvrdnje sučelimo s realnim kretanjima suvremenoga svijeta, razvijenoga, srednje razvijenog i nerazvijenog, zapazit ćemo da su upravo rezultati znanstveno-tehnološke revolucije ona pokretačka snaga koja mijenja vladajući svijet odnosa proizvodnje i stvara uvjete za novi svijet tih odnosa. Razumije se pritom uvijek treba imati u vidu da je proces znanstveno-tehničke revolucije vrlo različitog intenziteta u raznim dijelovima svijeta pa iz toga i zaključak o različitosti njegovih rezultata u tim dijelovima. Ako se to zanemari, opasnost je da svijet vidimo kako nama odgovara a ne onakvim kakav on uistinu jest, što je manje štetno, ali i da time ne doprinosimo njegovu mijenjanju, što je izuzetno opasno i protivno temeljnoj zadaći znanosti, a to je istraživanje i objašnjenje svijeta, a da bi ga se mijenjalo, svakako nabolje.   

9.   

Čovjekovo mijenjanje i prilagođavanje materijalnih i društvenih uvjeta života pojedinca i društva vlastitim ciljevima i potrebama započinje neolitskom revolucijom, odnosno pronalaskom poljoprivrede. Zbog prve društvene podjele rada i specijalizacije na ratare i stočare raste produktivnost čovjekovog rada i po prvi puta se javlja višak proizvoda u odnosu na egzistencijalni minimum. Pojava viška omogućila je pojavu trgovine i klase trgovaca, kao i odvajanje trgovine kao posebne društvene djelatnosti. Kao posljedica daljeg širenja podjele rada i rasta produktivnosti dolazi do razvoja zanatstva i prometa, a zatim i do pojave odvajanja dijela pripadnika plemena od materijalne proizvodnje (vjerskih poglavara, plemenskih vođa, vojnih zapovjednika, nadzornika radova) i njihovo pretvaranje u rodovsku aristokraciju sa zadaćom obavljanja funkcija osiguranja zadovoljavanja  proizvodnih, organizacijskih, psiholoških i drugih društvenih potreba. Aristokracija uvodi privatno vlasništvo nad zemljom i sredstvima za proizvodnju, zarobljene neprijatelje pretvara u robovsku radnu snagu i stvara državu kao najčešći oblik društveno-političkog uređenja. Nastaju gradovi, pojavljuju se umjetnici i znanstvenici (neproizvodna zanimanja), dolazi do izuma pisma, novca, prava i ugovora.  

Do ovog napretka dolazi zbog, prije svega, sve bržeg i trajnijeg razvoja proizvodnih snaga i podizanja razine produktivnosti rada (usprkos povijesnim padovima i stagnacijama). Pojedinci i društva sve bolje razumiju i sagledavaju svoje potrebe te postaju sve efikasniji u njihovom zadovoljavanju, a najrazvijenija društva i u smanjivanju razlika između bogatijih i siromašnijih pojedinaca u mogućnostima zadovoljavanja potreba.  Tehnički i tehnološki napredak za mnoge je suština ekonomskih promjena. Ljudsko znanje o tehnici i tehnologiji racionalne upotrebe raspoloživih resursa (inputa) napredovalo je posebno brzo na početku industrijske revolucije u 17. i 18. st. Od sredine 20. st. ta su znanja još više narasla (čemu su pridonijeli mikroelektronika, robotika, biotehnologija) i time su se proširile mogućnosti primjene različitih kombinacija proizvodnih faktora (inputa) u različitim vrstama proizvodnje. Ostvaren je fascinantan napredak u mogućnostima supstitucije svih proizvodnih faktora (inputa): neobnovljivi resursi (npr. nafta) sve se uspješnije zamjenjuju obnovljivim (npr. hidroenergijom, sunčevom itd.), rijetki resursi obilnim, ekološki škodljivi neškodljivim, skupi jeftinijim, itd. Promijenili su se i odnosi proizvodnje, koji su od grubo antagonističkih, koji nisu u potpunosti isčezli, ipak postali kako-tako suradnički. To se dogodilo zahvaljujući spoznaji jednih i drugih, poslodavaca i posloprimaca, da će njihovi interesi biti kvalitetnije ostvareni ukoliko se opredijele na suradnju u ekonomskoj dimenziji života gdje se ti interesi i realiziraju. Na dalji razvoj takvog ponašanja, uz napredak svijesti kod ljudi, najviše prisiljavaju tehnološka rješenja znanstvene revolucije. Drugim riječima, treba shvatiti da se rađa jedan novi svijet -  gdje neće biti „nepomirljivih protivnika“ u ekonomskim odnosima i gdje će materijalni temelji života biti još bogatiji.  A proteklih je pet stotina godina, da razmotrimo samo ovo razdoblje,  vidjelo fenomenalan i neviđen rast ljudske moći. Godine 1500. u čitavom je svijetu bilo oko 500 milijuna homo sapiensa, danas ih je 7 milijardi. Ukupna vrijednost roba i usluga što ih je čovječanstvo proizvelo godine 1500. procjenjuje se na 250 milijardi u današnjim dolarima. Danas se godišnja vrijednost stvorena ljudskim radom procjenjuje na 60-70 bilijuna dolara (60 do 70 tisuća milijardi). Godine 1500. čovječanstvo je konzumiralo oko 13 bilijuna kalorija energije dnevno. Mi ih danas konzumiramo oko 1500 bilijuna kalorija dnevno. Dakle, broj ljudi je narastao 14 puta, proizvodnja za 240 puta, a potrošnja energije za 115 puta.   Još je bolja vijest da se prosječni životni vijek ljudi već  produljio sa 45 godina, koliki je bio na početku 20. st., do današnjih 80-tak, dok bi do 2025. godine životni vijek mogao narasti na 120 godina.
VI. Ekonomski proces (udžbenik, str. 39-72) 

1. Stupanj  zadovoljavanja ljudskih potreba na određenom stupnju razvijenosti društva i privrede zavisi od, najopćenitije kazano,  sposobnosti ljudi da ekonomiziraju, odnosno uspješno primjene princip ekonomske racionalnosti. S ovim smo se pojmovima već ranije sreli, pa sada dodajmo još to kako racionalno ekonomsko ponašanje znači  takvo postupanje koje minimizira utroške proizvodnje (rad, prirodne resurse i tehnička sredstva)  uz maksimiziranje učinaka (rezultata) proizvodnje. Ekonomiziranjem se, dakle, nastoji  ostvariti što povoljniji odnos između utrošenog i stvorenog. Za primjer ovoga prisjetimo se procesa učenja na studiju i očekivanih rezultata tog procesa – kako uz što manje vremena i napora utrošenih na učenje postići brže i kvalitetnije savladavanje ispitne materije i  polaganje ispita. Odgovor se u ovom slučaju nalazi u sustavnom (redovitom) i koncentriranom učenju (a ne u opasnim i nemoralnim prečicama). Dobro ekonomiziranje studentskim vremenom omogućuje studentu i niz drugih zanimljivih i korisnih aktivnosti.        

2.  «Proizvodne mogućnosti (potencijal) društva» su pak izraz  koji se odnosi na prosudbu o proizvodnim potencijalima pojedine privrede (društva). Što su proizvodni potencijali veći, raste i mogućnost porasta materijalne (kao i kvalitetnijeg i sigurnijeg zadovoljavanja prirodnih i povijesno nastalih potreba).

3. «Proizvodne mogućnosti društva» posebno zavise od: 
i) granice proizvodnih  mogućnosti (GPM),  
ii) tehničkih i tehnoloških dostignuća, 
iii) pogodnosti alternativnih rješenja, 
iv) zahtjeva potrošača, i drugih tržišnih kretanja  i  
v) društvenog okvira privređivanja (propisi, ograničenja, zabrane, korupcija itd.)

4. Granica proizvodnih mogućnosti (GPM) neke privrede je maksimalna količina proizvodnje koju ona može postići, uz korištenje svih dostupnih inputa (faktora) proizvodnje i dostignuto tehnološko znanje. Kad se privreda nalazi na granici proizvodnih mogućnosti, tada se proizvodi efikasno – što znači da se faktori (inputi, utrošci) proizvodnje koriste u cijelosti i da ih nema neiskorištenih (svaki stroj koji ne radi  je neiskorišten, kao i svaki nezaposleni pojedinac, svaka površina neobrađenog zemljišta  itd.). Drugim riječima, efikasnost proizvodnje postoji kada se u društvu ne može povećati proizvodnja bilo kojeg proizvoda, a da se zbog toga ne smanji proizvodnja drugoga. Ne može se npr. povećati proizvodnja maslaca a da se ne smanji proizvodnja npr. bicikala budući da u društvu nitko nije nezaposlen i netko bi morao iz proizvodnje bicikala prijeći u proizvodnju maslaca
5. Najčešće bilo koja nacionalna privreda nije potpuno efikasna jer se ne nalazi na granici svojih proizvodnih  mogućnosti. Negdje je unutar te granice, što pokazuje postojanje, veće ili manje,  nezaposlenih inputa (faktora) proizvodnje – npr. neiskorištenih tvorničkih zgrada, kamiona koji ne prevoze, neobrađene zemlje, nezaposlenih na burzi rada itd. Zato kad kažemo da privredu neke zemlje treba oživiti (ojačati),  prije svega mislimo na smanjivanje neiskorištenosti i nezaposlenosti proizvodnih faktora (a kako bi se privreda približila vlastitoj granici proizvodnih mogućnosti).

6. GPM neke privrede može se i proširiti, a to je situacija u kojoj se ta granica pomiče kao rezultat ekonomskog razvoja: optimalnih i interaktivnih kvalitativnih promjena u strukturi privrede. 
7. Ekonomski razvoj je složen, dugotrajan i rizičan proces. Teško se može postići spontano, a najbrže se postiže ukoliko se poduzimaju promišljene, planirane i dobro organizirane društvene akcije. Čimbenici koji ga uvjetuju podjednako su važni – zemlja i njezina privreda moraju imati obrazovano stanovnišvo i umjereni prirodni prirast stanovništva (umjereno demografsko napredovanje – niti pad stanovništva niti brzi prirast), neophodni financijski kapital, kvalitetni poduzetnički sloj stanovništva, modernu proizvodnu tehniku i tehnologiju (sredstva za proizvodnju i metode proizvodnje), prirodna bogatstva, zatim jeftinu, efikasnu i nekorumpiranu državnu organizaciju, te mudre, poštene i obrazovane političare koji vladaju tako da služe svom biračkom tijelu i općem dobru.  

8. Saznali smo kako je uvjet čovjekova opstanka kontinuirano zadovoljavanje njegovih potreba. Zato je pored biološke reprodukcije u svrhu održanja vrste prijeko potrebno i neprestano stvaranje (proizvodnja) predmeta potrošnje – dobara i usluga (proizvoda, outputa). Dio fizioloških potreba čovjek ostvaruje trošenjem slobodnih dobara - prirodno nastalih resursa (voda, zrak, svjetlo itd.). Na takav se način zadovoljava tek manji dio ukupnih potreba ljudi. Pretežan dio potrošnje radi zadovoljavanja preostalih potreba temelji se na rezultatima  ljudskog stvaralaštva u procesima proizvodnje. No, opstanak i razvoj čovjeka ne zavise samo (iako ponajviše) od procesa proizvodnje i njihovih rezultata (količine i vrste outputa), već i od  pažljive raspodjele proizvodnih rezultata,  slobodnog razmjenjivanja novca za konkretna dobra i usluge na tržištima dobara, te od oblika i strukture potrošnje.  

9. Materijalna reprodukcija društva (i pojedinca) odvija se kroz cjelokupni ekonomski proces. Ekonomski proces je međuzavisan slijed proizvodnje, raspodjeljivanja, razmjenjivanja i trošenja dobara i usluga. Ekonomski proces se kroz svoje faze odvija  etapno, ali i simultano. Ove se faze ekonomskog procesa međusobno razdvajaju radi boljeg upoznavanja svake od njih, ali i zbog očigledne logike prema kojoj iza faze proizvodnje  slijedi raspodjela proizvedenih proizvoda (na pojedince i društvo), njihova razmjena među ljudima te konačno i njihova potrošnja. No, sve se ove faze u konkretnoj stvarnosti odvijaju istodobno (simultano) – dio stanovništva trenutno radi (stvara proizvode), dio kupuje (razmjenjuje zarađeni ili darovani novac za proizvode), a dio stanovništva upravo troši proizvode da bi zadovoljili potrebe. Naravno, svi će dijelovi stanovništva povremeno sudjelovati u svim fazama ekonomskog procesa. Ekonomski proces – od proizvodnje do potrošnje -  obuhvaća cjelokupnost individualnih i društvenih napora koji uz prevladavanje brojnih ograničenja svjesno teže zadovoljavanju potreba pojedinaca i društva.  

Opširniji prikaz ekonomskih aktivnosti koje se odvijaju u svakoj fazi ekonomskog procesa tek slijedi, te stoga ovdje samo kratko rezimiramo specifičnosti svake od faza: 

i) Proizvodnja je djelatnost stvaranja dobara (outputa) u cilju zadovoljavanja ljudskih potreba. Dobra se stvaraju korištenjem proizvodnih čimbenika (inputa) – “zemlje”, rada i kapitala. Pod “zemljom” ili «prirodom» podrazumijevamo sve što uzimamo i koristimo iz prirode, pod «radom” umne i fizičke napore i sposobnosti čovjeka, a pod «fizičkim kapitalom” građevinske i infrastrukturne objekte, alate, strojeve, kompjutore, robote i brojna druga sredstva za proizvodnju. Važno je upamtiti da novac ne pripada u osnovne čimbenike (inpute) proizvodnje, već čini posebno važnu kategoriju financijskog kapitala koji “podmazujući” omogućuje proizvodnju, raspodjelu i razmjenu. Naime, u robnoj proizvodnji bez novca se ne mogu pribaviti proizvodni inputi, u novcu se obavlja gotovo cjelokupna raspodjela,  a bez novca ljudi ne mogu sudjelovati niti u razmjeni kroz koju pribavljaju proizvode za potrošnju. Politička  ekonomija se pojmom „kapital“ koristi i za označavanje prirode društvenih odnosa među ljudima, slojevima i klasama u ekonomskoj sferi. U tom se smislu koriste izrazi: kapital-odnos, kapitalizam, kapitalistički društveni odnosi. Oni znače takvu vrstu društveno-ekonomskog uređenja koje se temelji na privatnom vlasništvu nad sredstvima za proizvodnju i proizvedenim dobrima i uslugama, te na iznajmljivanju rada zaposlenih za plaću. Velika većina suvremenih zemalja danas ima upravo kapitalističko društveno-ekonomsko uređenje.  

ii) Raspodjela je faza ekonomskog procesa u kojoj se ukupni rezultat društvene proizvodnje raspodjeljuje najprije na sve sudionike proizvodnje (vasnike sredstava za roizvodnju I zaposlene). Iako u raspodjeli sudjeluju nakon sudionika proizvodnih procesa, u raspodjeli zatim sudjeluje i cjelokupno preostalo stanovništvo, premda nisu sudjelovali u društvenoj proizvodnji (djeca, nezaposleni, bolesni, umirovljenici...). Udjele u raspodjeli određuju: tržište (doprinos vlasništva i doprinos rada) i državna regulativa (mjere i propisi o vantržišnim dohotcima).  Svačiji se pojedinačni udjel u raspodjeli utvrđuje u novčanom obliku (u brojnim vrstama dohodaka), a zarađeni ili dodijeljeni novac se u fazi razmjene zamjenjuje za konkretna korisna dobra i usluge. Pojedinci svoj dohodak mogu potrošiti odmah i u cijelosti ili dio uštedjeti (akumulirati) za buduću potrošnju ili investiranje (razvoj).
iii) Razmjena je faza u kojoj pojedinci (i država) svoje kroz raspodjelu utvrđene kvantitativne udjele (u obliku novčanog dohotka) u društvenom proizvodu pretvaraju u kvalitativan oblik,  tj. u konkretne proizvode (dobra i usluge) namijenjene osobnoj ili društvenoj potrošnji. Jednostavno kazano, pojedinac svoju plaću ili neki drugi dohodak (npr. profit) troši na tržištima outputa (u trgovinama najčešće) pri čemu svoj novac razmjenjuje za dobra i usluge koje mu trebaju kako bi zadovoljio neku individualnu potrebu. To isto čini i država kada svoje prihode (najčešće od poreza) troši da bi „kupila“ (financirala) proizvodnju javnih dobara i usluga koje će poslužiti za zadovoljavanje društvenih (kolektivnih) potreba.

iv) Potrošnja znači konkretnu individualnu ili društvenu (opće, kolektivno) upotrebu (trošenje) u proizvodnji stvorenih materijalnih i nematerijalnih vrijednosti (dobara i usluga) kako bi se zadovoljile individualne ili društvene (opće) potrebe. Potrošnja može biti djelomično nerealizirana jer pojedinci i društvo mogu svoju potrošnju odgađati i tako štedjeti nepotrošeni dio svojih dohodaka.     
Integralni model tijeka ekonomskog procesa (uključeni su izvorni inputi, a nisu izvedeni inputi): Objedinjujući osnovne proizvodne inpute („zemlju“, rad i fizički kapital) u ekonomskom procesu (P) ljudi proizvode, raspodjeljuju i razmjenjuju outpute (dobra i usluge, G + S) koja koriste ili za izravnu potrošnju (CO, potrošni proizvodi) ili za obnavljanje (i proširenje) proizvodnje (I, proizvodi za dalju proizvodnju, investicije).   Potrošnja prvih za posljedicu ima zadovoljavanje potreba ljudi (U, korisnost, blagostanje) i njihovu biološku reprodukciju, a potrošnja drugih osigurava nesmetano i kontinuirano odvijanje proizvodnje u jednostavnom ili proširenom obliku.
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 VII. Proizvodnja (str.  73-86) 

1. Realni ekonomski život znatno je složeniji od pojednostavljenog opisa faza ekonomskog procesa. Stoga je nužno prikazati temeljne karakteristike svake od faza ekonomskog procesa. Započinjemo s pojašnjenjem najvažnije faze ekonomskog procesa – faze proizvodnje. 

2. Proizvodnja stvara materijalni temelj opstanka ljudi jer prerađuje inpute u upotrebne vrijednosti – dobra i usluge (proizvode, outpute) kojima se zadovoljavaju brojne ljudske potrebe. Nakon što je napustio okvire sakupljačke privrede čovjek je postupno razvijao vlastite proizvodne procese kroz koje ovladava silama prirode, koristi prirodna bogatstva, različite alate, naprave, mehanička sredstva, strojeve, transportna sredstva i različite oblike pogonskih energija (životinje, drvo, ugljen, naftu, paru, sile atoma). No, pored primarnih (izvornih)  inputa – prirodnog, humanog i kapitalnog resursa (drugi nazivi za «zemlju», rad i  kapital) – mnogi teoretičari danas drže kako suvremene proizvodnje ne bi bilo bez poduzetništva, poslovne organizacije, znanja, tehnologije, informacija itd. Ovi se dodatni elementi (inputi, čimbenici, faktori) proizvodnje stoga nazivaju izvedeni inputi.  

3. Politekonomski definirano, materijalna proizvodnja je stvaralačka, organizirana, svjesna, svrhovita i unaprijed planirana aktivnost ljudi. Proizvodnja je trajni i nezaobilazni uvjet civiliziranog opstanka ljudske vrste. U uvjetima oskudnih (ograničenih) mogućnosti zadovoljavanja brojnih prirodno i povijesno nastalih individualnih i društvenih potreba ljudi su prisiljeni ekonomizirati – to znači pažljivo i racionalno koristiti sve ono što je nužno za postizanje temeljnog cilja proizvodnje (stvaranje i povećanje materijalnog bogatstva). Bogate i siromašne zajednice, razvijene i slabije razvijene zemlje (privrede) ne razlikuju se danas po svojim temeljnim ciljevima na području zadovoljavanja potreba, nego po stupnju njihova ostvarivanja. Materijalnom bogatstvu namijenjenom potrošnji teži cjelokupno čovječanstvo.
4. Tehnički kazano materijalna proizvodnja je proces pretvaranja inputa u outpute, pri čemu se čovjek služi tehnikom (alatima, napravama, mehaničkim sredstvima, strojevima, transportnim sredstvima, pogonskom energijom itd.) i tehnologijom (načinima, metodama, "receptima" o uvjetima i načinima objedinjavanja inputa u procesima proizvodnje). Proizvodnja se može definirati i ovako: Proizvodnja (ili produkcija) jest posebna aktivnost ljudi koji opremljeni inputima - potrebnim sredstvima (strojevima i alatima) i tehnologijom, koristeći se vještinama, sposobnostima i znanjima prerađuju prirodnu materiju u - obličja (proizvode, outpute) prikladna za zadovoljenje potreba. U suvremenim procesima proizvodnje sve manji relativni značaj imaju prirodni inputi (prirodni resursi) jer je sve veći dio društvene proizvodnje usmjeren na proizvodnju brojnih usluga kojima se zadovoljavaju nematerijalne potrebe ljudi i za čiju proizvodnju prirodni resursi imaju mali značaj – proizvodnja zdravlja, zabave, obrazovanja, komunikacije itd. U tim oblicima proizvodnji najviše sudjeluju nematerijalni inputi proizvodnje kao što su ljudsko znanje, imaginacija, afekti itd. Primjeri za takve proizvode su knjige, filmovi, kompjutorski programi, glazba, zdravstvene i odvjetničke usluge, turističke i rekreacijske usluge itd. No, rast udjela uslužnog proizvodnog sektora u odnosu na poljoprivredu i industriju ne znači da se u ovim potonjim privrednim sektorima proizvodi manje nego ranije. Potpuno suprotno, upravo zbog porasta proizvodnosti (količine proizvedenih dobara) poljoprivrednih i industrijskih djelatnosti sve se veći dio društvenog kapitala i rada može preusmjeriti na razvoj i proizvodnju usluga. 
5. S obzirom na konačnu namjenu rezultata proizvodnje (proizvoda, outputa) moguće je cjelokupnu proizvodnju razvrstati na: 
i) proizvodnju materijalnih dobara i usluga kojima se izravno zadovoljavaju potrebe članova društva (outputi za potrošnju) i 
ii) proizvodnju sredstava (fizičkog kapitala) i materijala (prirodnih sirovina, poluprerađevina, komponenti proizvoda) sa svrhom stvaranja potrebnih pretpostavki za kontinuirano odvijanje proizvodnje namijenjene potrošnji. Treba upamtiti kako je to zbog toga što je svaka proizvodnja ujedno i potrošnja kako ljudskog rada tako i kapitalnih dobara te prirodnih resursa. Dakle, s obzirom na konačnu namjenu rezultata proizvodnje pojedinih privrednih grana, cjelokupnu proizvodnju razvrstavamo na: 
i) proizvodnju sredstava za izravnu potrošnju  namjenjenih zadovoljavanju potreba stanovništva i koja u potrošnju ulaze nakon raspodjele i razmjene. Trošeći proizvode (tj. njihovu upotrebnu vrijednost) ljudi osiguravaju svoju biološku egzistenciju (opstanak i reprodukciju vrste), ali i obnavljaju svoje radne sposobnosti. Ne smije se smetnuti  kako je ljudski rad također proizvodni input bez kojeg se, naravno, ne može organizirati niti jedan jedini proizvodni proces.  Druga skupina proizvodnih procesa usmjerena je na:

ii) proizvodnju sredstava za proizvodnju koja nisu namijenjena neposrednoj potrošnji. Procesi proizvodnje koji završavaju nastankom novih sredstava  namjenjenih budućoj proizvodnji pretpostavka su obnavljanja a ponekad i proširivanja postojećih procesa proizvodnje. Ovo su outputi koji se kao inputi koriste u brojnim i raznorodnim procesima proizvodnje. Naime, u svakom se procesu proizvodnje troše inputi proizvodnje - rad, "zemlja" i kapital. Kontinuitet rada se osigurava kroz materijalnu i biološku reprodukciju čovjeka, a kontinuitet neophodnog fizičkog kapitala se osigurava kroz proizvodnju novih alata, strojeva, zgrada itd. koji će zamijeniti potrošenu ili tehnički dotrajalu proizvodnu opremu.  
6. Uz ovu podjelu vežemo izraze jednostavne i proširene reprodukcije proizvodnih aktivnosti. Kod jednostavne reprodukcije proizvodna sredstva (fizički kapital) se obnavljaju u istom opsegu u kojem postoje u na nekoj razini proizvodnje, dok se kod proširene reprodukcije sredstva proizvodnje povećavaju i tako podižu proizvodne potencijale na višu kvantitativnu i kvalitativnu razinu. Npr. poduzeće koje dnevno hoće proizvesti  nekoliko tona deterdženta za pranje rublja mora se, uz zaposlene i prirodne sirovine, opremiti i potrebnim brojem  strojeva, alata, pogonskih uređaja itd. S vremenom se ovaj fizički kapital troši i/ili zastarjeva i potrebno je kupiti nove alate, strojeve itd, koje proizvode drugi specijalizirani potrošači. Poduzeće mora obnavljati fizički kapital kako bi proizvodilo istu količinu deterdženta, ali može i poboljšati svoju opremljenost fizičkim kapitalom (investirati) i početi proizvoditi veće količine deterdženta nego ranije. Naravno, ukoliko procijeni da potrošačima treba više ovog proizvoda i pod uvjetom da zaposli dodatnu radnu snagu i nabavi više prirodnih sirovina. Proširena reprodukcija kao ponavljanje procesa proizvodnje u širem razmjeru može se odvijati u okviru nekog poduzeća, jedne grane proizvodnje ili cjelokupne nacionalne privrede. U  pretkapitalističkim načinima proizvodnje proširena reprodukcija je bila izuzetak, dok je u kapitalizmu, posebno nakon industrijske  revolucije,  proširena reprodukcija uobičajena pojava (osim u razdoblju ekonomske i/ili društvene krize) i za svaku proizvodnu jedinicu i za svaku nacionalnu privredu. Proširena reprodukcija omogućuje visoku zaposlenost stanovništva, ali ujedno i kvalitetno zadovoljavanje potreba i razmah želja.         

7. U tržišnom privređivanju proizvodi (outputi) dobivaju oblik robe. Roba je proizvedeno dobro ili usluga koja će u konačnici zadovoljiti neku čovjekovu potrebu, a do roba kupci dolaze razmjenjujući ih za novac (kupujući) na tržištu outputa (proizvoda). Razmjena između proizvođača i kupaca (kupoprodaja), najčešće posredstvom trgovaca, jasno pokazuje da se outputi proizvode radi potreba drugog čovjeka, a ne samog proizvođača. Zbog toga i najbolji proizvod propada ako ne nađe kupca, pa je potraga za kupcem postala isto toliko važna koliko i sama proizvodnja robe. 
8. Iz robnog karaktera proizvodnje i razmjene proizlazi i robni karakter inputa proizvodnje. Zemlja, prirodne sirovine, strojevi i sva druga proizvodna oprema prodaje se i kupuje kao i svaka druga roba (s određenim malobrojnim izuzecima, npr. rijetke ili opasne sirovine).  No, to ujedno znači da se i input «rad» može slobodno kupiti i prodati. Sve je u robnom privređivanju podređeno robno-novčanim odnosima, pa su i čovjekov život i rad unutar društvene organizacije privređivanja i rada podvrgnuti  utjecajima robnih odnosa.  

9. Iz navedenog proizlazi da u robnoj proizvodnji, u kojoj i sama ljudska radna snaga postaje roba,  iza prividno «slobodnog» rada leži  i) prisila fizičkih potreba i ii) prisila drugog čovjeka (iza najamnine za zaposlenog i profita za vlasnika nalazi se njihov  međusobni odnos koji  može biti suradnički, ali i prepun konflikta).  U svezi s ovim ekonomskim odnosom politička ekonomija od svog postanka postavlja pitanja i istražuje porijeklo ekonomskog viška (profita) kojeg prisvajaju vlasnici proizvodnih sredstava (kapitalisti). Ekonomski višak je dio prinosa (proizvodnje) ili prihoda  (prodaje) koji preostaje nakon odbitka troškova (cijene inputa i društvenih davanja). On je rezultat proizvodnog rada, ali ga ne prisvajaju  radnici  (sudionici proizvodnje) već vlasnik (jedan ili više njih)  poduzeća. Dok jedni drže kako je to logično i poželjno, jer je vlasnik uložio vrijeme, novac i rizik u pokretanje i organizaciju neke proizvodnje, drugi pak drže kako je takav odnos temelj eksploatacije čovjeka nad čovjekom.  

10. Eksploatacija (kada postoji) je posebna funkcija koja proizlazi iz prirode (pravila) nekog društvenog procesa rada i koja pripada tom procesu, a obavljaju je sami vlasnici ili uz pomoć posebnih osoba koje su za to plaćene (poslovođa, upravitelja, direktora itd.). No, nisu svi oni koji žive od  tuđeg rada eksploatatori. U proizvodnji i društvu postoje čitavi slojevi čiji se pripadnici (npr. profesori, suci, liječnici itd.) ne bave materijalnom proizvodnjom, a  sredstva za svoje uzdržavanje crpe iz rada drugih. Dakle, nisu svi oblici prisvajanja tuđih materijalnih plodova rada eksploatacija drugih!  

U nastavku izlaganja gradiva o proizvodnji kao prvoj fazi ekonomskog procesa opširnije i detaljnije će se opisati i objasniti većina izvornih i izvedenih inputa (čimbenika, resursa, faktora, utrošaka)  proizvodnje. Prvi na redu je input rad ili ljudski faktor.   
VIII. Ljudski faktor 
(str. 87-110)
1. Da bi se održali i razvijali ljudi  uvijek moraju iznova proizvoditi, pribavljati i trošiti proizvode. Najprije su to bili samo poljoprivredni proizvodi, zatim su im se pridružili zanatski, pa industrijski, a danas informacijski, komunikacijski i afektivni proizvodi. U proizvodnji su najprije dominirala materijalna dobra, da bi s razvojem proizvodnih snaga i odnosa sve više na značenju i brojnosti dobivale proizvedene usluge. Materijalno bogatstvo stvara proizvodni rad ljudi, no rad još uvijek nije slobodna i kreativna djelatnost već prisilna aktivnost na koju ljude tjera nužda fizičkih potreba i prisila drugog čovjeka. Uz druge inpute proizvodnje, ljudski rad je neizostavan dio svakog proizvodnog procesa. Rad je svjesno   naprezanje čovjeka pri kojem se njegove tjelesne i intelektualne snage i sposobnosti  svrhovito troše.  Svjesno i svrhovito znači da čovjek radi prema unaprijed utvrđenom planu i s ciljem da ostvari rezultat koji mu je unaprijed poznat i kojem teži. Tijekom rada čovjek uvijek koristi sredstva za rad (koja su rezultat njegove ranije djelatnosti) kako bi uspješno djelovao na predmet rada. 

2. S obzirom na značaj čimbenika (inputa) rada ekonomska povijest čovječanstva dijeli se na tri razdoblja (etape): i) razdoblje dominacije agrara; ii) razdoblje industrijalizma i iii) razdoblje postindustrijskog ili informacijskog društva. U svakom razdoblju ljudski faktor (input, resurs, čimbenik) ima različite važne uloge i značaj.
3. i) U početnim oblicima proizvodnje, u poljoprivredi, dominira čovjekov fizički (manuelni) rad. Ovaj rad ne iziskuje posebnu izobrazbu i vještinu, već samo snagu i izdržljivost, te priučenost za određeni posao. Pretežno agrarna proizvodnja ne zahtijeva visoke intelektualne napore. Razvojem društvene podjele rada izdvaja se zanatstvo koje već pak zahtijeva neke posebne vještine i veća znanja nego što su oranje, kopanje, košenje itd. Zanatskih vještina ipak nema bez prethodnog osposobljavanja – savladavanja pravila struke, usvajanja vještina baratanja alatima, poznavanja materijala koji se obrađuje itd. Fizički oblik rada u poljoprivredi i zanatstvu, uz korištenje raznih oruđa, ručnih alata i srodnih pomagala dominira sve do pojave industrije. 
ii) Pojava industrije i strojne proizvodnje znači zamjenu ograničenih radnih (fizičkih) sposobnosti čovjeka sa strojevima i mehaniziranom tehnologijom. Ljudski fizički rad i dalje ostaje nužna komponenta proizvodnje,  ali sada ovaj oblik rada dijeli sa strojevima. Industrijski način proizvodnje realizira masovnu (serijsku) proizvodnju u kojoj se smanjuju troškovi proizvodnje po jedinici proizvoda, povećava ukupna količina proizvoda i širi mogućnost plasmana širokim masama potrošača. S pojavom industrijskog načina proizvodnje zaposleni se počinju značajnije dijeliti na one koji obavljaju fizičke poslove u proizvodnji te na one koji u proizvodnim procesima obavljaju umne poslove.
iii) Novo tehnološko razdoblje u koje ulaze najrazvijenije svjetske privrede karakterizira primjena kompjutorski integrirane proizvodnje zasnovane na sprezi kompjutora, automata i robota i sličnih metoda proizvodnje. Kao što je u zanatstvu (manufakturi) ograničena fizička sposobnost čovjeka (limitiranost) uvjetovala nužnost njegova nadomještavanja strojem, jednako tako danas, na kraju industrijske ere, čovjek postaje zapreka rastu efikasnosti i kvalitete zbog ograničenih sposobnosti u manipulativnoj, posluživačkoj, upravljačkoj i kontrolnoj funkciji (umnim sposobnostima). U ovom razdoblju, dakle, razvoja tehnike i tehnologije u većini fizičkih poslova čovjekove fizičke snage su zamijenili strojevi (robot je jedan od strojeva), ali i dobar dio umnih poslova u procesima proizvodnje umjesto čovjeka obavljaju kompjutori i drugi suvremeni tehnički uređaji. Ipak, čovjek i u suvremenim procesima proizvodnje zadržava one radne funkcije u kojima je još uvijek superiorniji suvremenoj tehnici: u sferi intelektualne kreativnosti i apstraktnom mišljenju. To znači kako se čovjek sve više povlači izvan neposrednog akta proizvodnje novih proizvoda, ali se zadržava u pripremnim fazama kreiranja proizvodne tehnike, tehnologije i samih proizvoda, kao i kod otklanjanja zastoja i kvarova u proizvodnji. Upravo stoga ljudska vrsta i ljudski rad kao proizvodni faktor (input) u nadolazećem razdoblju preuzimaju funkcije dostojne ljudskog intelekta i ljudskog bića – kreativne i nadzorne funkcije u proizvodnji. U postindustrijskoj (informacijskoj) eri definitivno će nestati podjela rada na fizički i umni, zatim podjela na umne i fizičke poslove unutar procesa proizvodnje, a prestati će i podčinjavanje pojedinca jednoj djelomičnoj i doživotnoj djelatnosti (poslu, zanimanju). Ljudi će prestati biti  fah-idioti, tj. stručnjaci za male dijelove proizvodnog procesa (i života), a što je za posljedicu imalo nepoznavanje cjeline proizvodnog procesa, otuđenost od procesa rada, nevoljkost pri njegovom obavljanju,  nezadovoljstvo s radom i životom općenito i nesnalaženje u složenoj cjelovitosti svih drugih društvenih djelatnosti.  Istina, proizvodni rad će ostati opća obveza svih članova društva sposobnih za rad, ali taj će rad toliko malo zaokupljati pojedince da će svima ostati dovoljno slobodnog vremena da se bave društvenim poslovima, umjetnošću, znanošću itd. prema svojim sklonostima i društvenim potrebama. 
4. Ulaskom u postindustrijsku (informacijsku) eru proizvodnje završava dugi povijesni proces započet sakupljačkim privređivanjem u prapovijesti i mukotrpnim napredovanjem u metodama osiguravanja opstanka. Već od svojih početaka čovjek je svjestan da mu opstanak i razvitak zavise od podjele rada, budući kako niti jedan  čovjek nikada ne može u isto vrijeme obavljati različite poslove (već ih raspoređuje i naizmjenično obavlja). Iako s razvojem društva podjela rada postaje sve raznovrsnija i složenija, ona je u suštini kroz povijest samo  mijenjala oblik i način  svog ispoljavanja. U predagrarnim zajednicama raširena je prirodna podjela rada (poslova unutar skupine) prema spolu i dobi. Toj se podjeli rada  nakon neolitske revolucije priključuje i razvija (sve do naših dana kada postupno odumire) društvena podjela rada u okviru koje se najprije razdvajaju zemljoradnja i stočarstvo, a zatim se odvajaju obrt i trgovina kao posebne djelatnosti. S nastankom i razvojem industrijske proizvodnje uz poljoprivredu, zanatstvo i trgovinu formira se u okviru privrede nova velika skupina djelatnosti – industrija. Svaka se od ovih velikih privrednih djelatnosti s vremenom počinje dijeliti na grane proizvodnje, pa su tako npr. u okviru industrije nastale tekstilna, drvna, kemijska, metalna itd. grane.  U svakoj se grani proizvodnje formiraju i osnivaju specijalizirana poduzeća u kojima rade pojedinci trajno vezani uz neki posao, a u cilju vlastite specijalizacije i podizanja produktivnosti. Svrha opće (privredne djelatnosti), posebne (grane), tehničke i pojedinačne (poduzeća, pojedinci) podjele rada sastoji se u podizanju proizvodnosti, produktivnosti i širenju varijeteta društvenih djelatnosti bez čega nema opstanka i napretka u zadovoljavanju individualnih i društvenih potreba! Društvo jednostavno mora razviti podjelu rada do krajnjih granica kako bi razvilo proizvodne snage i stvorilo uvjete koji omogućuju da se podjela rada – ukine. 

5. Privreda (gospodarstvo, ekonomija) je živi, složeni i dinamički  organizam s  mnogobrojnim  obrtima,  radionicama i poljoprivrednim  imanjima,  industrijskim  poduzećima i njihovim udruženjima, malim i velikim trgovačkim kućama,  radnjama i prodavaonicama, bankama i štedionicama,  mjenjačnicama, burzama i agencijama itd.  Njihovo formiranje, organiziranje, povezivanje,  funkcioniranje i razvijanje izvor je brojnih i složenih problema koje treba riješiti kako bi se ekonomski proces nesmetano odvijao. Usprkos ovim raznorodnim i brojnim problemima, svaka privreda je u konačnici više ili manja skladna i učinkovita cjelina. Ključ razumijevanja skladnog funkcioniranja privredne cjeline nalazi se upravo u postojanju društvene i pojedinačne podjele rada (specijalizacije). Podjela rada znači da su se unutar privrede i društva pojedinci, privredne organizacije i teritorijalne zajednice (gradovi, regije, zemlje, šira područja) specijalizirali kako bi podigli svoje proizvodne mogućnosti. Ljudi, organizacije i teritoriji se dragovoljno ili prisilno priklanjaju određenoj posebnoj ekonomskoj djelatnosti i tako podređuju postojećoj podjeli rada, ali se istodobno čvrsto povezuju i surađuju kako bi u okviru privrede mogli uzajamno razmjenjivati rezultate raznorodnih i brojnih proizvodnih aktivnosti.   

6. Dakle, ljudski rad je u karakterističnim oblicima i povijesno uvjetovanom opsegu nezaobilazan čimbenik (input) u svim tehnološkim razdobljima ekonomske povijesti. Pri tome je brojnost stanovništva bitna privredna odrednica u dvojakom smislu. S jedne strane veličina stanovništva određuje strukturu i veličinu potreba, a  s druge strane brojnost, obrazovanost i radne navike onog dijela stanovništva koji radi određuje snagu  i  dinamiku ekonomskog razvoja. Zbog toga je poznavanje karakteristika stanovništva (brojnost, stope rasta ili stope opadanja, prosječna dužina života, obrazovna struktura, zanimanja i vještine itd.) i svjesno usmjeravanje njegova razvoja u kvantitativnom i kvalitativnom smislu (kroz  npr. populacijsku, obrazovnu i druge politike) od velike važnosti za ukupni društveno-ekonomski razvoj. Za mnoge ekonomiste, posebno one koji su razradili teoriju ljudskog kapitala, postoji pozitivna korelacija između investiranja u obrazovanje i materijalnog napretka pojedinca i društva. Ovim se i sličnim pitanjima uz ekonomske discipline bavi i posebna znanost o stanovništvu – demografija (o kojoj smo nešto već rekli ranije). 

DODATAK:PRIRODNA BOGATSTVA I PRIRODNE SILE („ZEMLJA“)

 (nije obrađeno u udžbeniku)

1. Priroda je sveukupni materijalni svijet koji nas okružuje. U njoj čovjek pronalazi prirodne resurse, odnosno bogatstvo prirode koje je dostupno ljudima i kojim se oni koriste u procesu materijalne proizvodnje. To su sve vrste rudnog bogatstva, plodnost zemlje, vodene snage (neživa, anorganska priroda), kao i šume, različite druge biljke i životinje živa, organska priroda). Prirodni resursi obuhvaćaju i prirodnu materiju koju ljudi odvajaju, mijenjaju i prilagođavaju svojim potreba te snage i sile prirode koje ljudi podčinjavaju i iskorištavaju u procesu proizvodnje. U ekonomskoj teoriji izraz „prirodni resursi“ često je identičan s pojmom zemlja, pri čemu se pod zemljom misli na sve živo i neživo iznad površine, na površini i ispod zemljine površine.

2. Priroda opskrbljuje čovjeka prvim živežnim namirnicama, naravno u granicama djelovanja zakona oskudnosti, tj. u  predagrarnoj etapi oskudno i na granici egzistencijalnog minimuma (u zavisnosti od promjenjivih prirodnih uvjeta). U kasnijem razvoju svojih proizvodnih snaga čovjek u prirodi pronalazi predmete svog rada (plodnost zemlje, drvo, kamen, metal…) Napokon, ona mu je prvobitni izvor njegovih sredstava za rad – alata i drugih pomagala. Stupanj korištenja prirodne materije i snaga i sila prirode odražava dostignutu razinu ekonomskog razvoja nekog društva. 

3.  Dio ovog materijalnog svijeta koji pripada određenom društvu (državi) i dostupan mu je da ga u svojoj ekonomskoj aktivnosti odvaja, mijenja i prilagođava svojim potrebama čini njegovo prirodno bogatstvo. To se bogatstvo ljudskim radom stalno preoblikuje u proizvedeno bogatstvo.  Zbog toga politička ekonomija i definira rad kao proces između čovjeka i prirode, proces u kojem čovjek vrši svoju razmjenu materije s prirodom i tu razmjenu omogućava, uređuje i nadzire vlastitom djelatnošću. Odnos između čovjeka i prirode je jedan od tri osnovna ekonomska odnosa (vidi šire kod karakteristika političke ekonomije). Proizvodna snaga rada uvelike zavisi od prirodnih uvjeta. Različiti prirodni uvjeti djeluju tako da ista količina rad u različitim situacijama i na različitim mjestima daje nejednake rezultate. Plodnija zemljišta, bogatija rudna nalazišta, povoljnije klimatske prilike, bogatija mora itd. djeluju tako da isti rad primijenjen pod takvim okolnostima daje veću količinu proizvoda nego rad pod lošijim prirodnim uvjetima.

4. Prirodni okoliš (prirodna materija i sile prirode) se danas nalazi u višestrukoj krizi. Iz tog je razloga svako suvremeno društvo nužno orijentirano na postavljanje i pridržavanje ekoloških kriterija razvoja, odnosno konkretnih ekoloških standarda u sve dimenzije života, a osobito u područjima proizvodnje, rada, transporta, potrošnje i slobodnog vremena, kulture i politike. Obrambena moć prirode zbog čovjekovih je zahvata silno oslabljena. Zbog toga je na mnogim mjestima ekološki prirodni tijek prekinut. Bezobzirno eksploatiranje prirode u proizvodnim procesima, epidemija konzumerizma, naglo globalno demografsko povećanje i zaostalost svijesti o ekološkim granicama nužno su vodili ka ugrožavanju okoliša.
  Predmoderna društva (agrarna) imala su integralni pristup odnosu društva (zajednice, sela) i okoliša (prirode), koji je u sebi sadržavao specifičan socijalnoekološki metabolizam. Industrijsko društvo (moderno društvo, nastaje od sredine 18. st.),  razvijajući svoju samostalnost i neovisnost od prirode, uspostavilo je novi tip socijalnoekološkog metabolizma – industrijski metabolizam. On danas prijeti prirodi i okolišu zagađivanjem (unošenjem ljudskog otpada u atmosferu, tlo i vode), degradacijom (uništavaju se prirodne ljepote) i iscrpljivanjem (živih i neživih prirodnih resursa). Ekološko zagađivanje i degradacija ipak nisu isto što i oskudica resursa. Naime, prirodni resursi dostupni čovječanstvu stalno rastu, a sva je prilika da će  se taj rast nastaviti. I baš su stoga sva proročanstva o sudnjem danu zbog nestašice sirovina vjerojatno sasvim promašena. Nasuprot tome, strah od ekološke degradacije je itekako poduprt činjenicama. U budućnosti sapiens možda i steklne vlast nad rogom izobilja novih materijala i energetskih izvora, ali se može dogoditi da pritom uništi i zadnje ostatke prirodnog okoliša i većinu preostalih životinja i biljaka otjera u izumiranje. To možda ugrozi opstanak i samog sapiensa. Zbog globalnog zatopljenja, dizanja oceana i općeg zagađenja možda i čitav planet postane manje gostoljubiv našem rodu, pa bi budućnost stoga mogla biti svjedokom spiralne utrke između ljudske moći i ljudskom rukom stvorenih prirodnih katastrofa. Dok ljudi svojom moći  suzbijaju prirodne sile i ekosustav podređuju svojim potrebama i hirovima, oni lako stvaraju i sve više i više nepredviđenih i opasnih nuspojava. A njih će opet najvjerojatnije biti moguće suzbiti samo još drastičnijim manipulacijama ekosustava, što onda vodi u još gori kaos. Zbog svojih karakteristika (sukcesivnost, kumulativnost i trajnost) ekološki problemi poput degradacije i zagađenja svakodnevno prostorno proširuju (globalne klimatske promjene, razaranje ozonskog omotača, smanjenje biološke raznolikosti itd.) i produbljuju ekološku krizu. Stoga su, ponovimo, ekološki kriteriji, standardi i zakoni nužni, a to su ujedno i najvažnije smjernice budućeg globalnog ekonomskog i društvenog razvoja. 

5. Premda je onečišćenje i svakovrsno uništavanje okoliša planetarno rasprostranjeno, posljedice se ne odražavaju u svim dijelovima svijeta na podjednak način. U siromašnijem dijelu svijeta, koji je uslijed gladi, demografske eksplozije i/ili neimaštine opterećen vlastitim preživljavanjem, ekološki problemi dodatno otežavaju čak i preživljavanje. U razvijenim i bogatim zemljama, koje su i tehnološki naprednije, naglasak se stavlja na već odavno ugroženom okolišu i oporavku od posljedica onečišćenja: onečišćenom zraku i vodi, neracionalnoj uporabi vode, onečišćenom zemljištu (najviše zbog suvremene poljoprivrede), erozijama, zračenjima, otpadu, buci te ugroženosti životinjskih i biljnih vrsta. 

6. Čovjekov prirodni paradoks  je naziv za čovjekov dvojak položaj u prirodi. Naime, čovjek se prirodi istodobno prilagođava i suprotstavlja.  Čovjek je prirodno biće, podložno prirodnim zakonima (biološke evolucije), identificira se s prirodom. Sve dok je „identičan“ s prirodom, razumije što je živa priroda kao što razumije i svoj život i lakše joj se prilagođava. Čim se odvoji od prirode, od „prve prirode“ i postane „druga priroda“ (kultura), a prva priroda postane za njega „mrtvi“ objekt, čovjek prestaje suosjećati s njom i počinje misliti kako je moguć život izvan „prirodne prirode“. Usprkos razvijenoj znanosti i tehnici, čovjekov ambivalentni položaj u prirodi u biti je nepromjenjiv. Suvremeni čovjek je u situaciji da se sukobljava i s „prirodom“ i s „drugom prirodom“ (kulturom). „Prva priroda“ prijeti jer se čovjek od nje suvišno odvojio (udaljio) i jedva joj pripada; „druga priroda“ prijeti mu jer postaje sve ovisniji o njoj i sve joj više pripada. Neki ističu da je moderni čovjek „izgubljen“ u prostoru i vremenu jer je nepripremljen za prilagodbu novim brzim promjenama proizvodnih i tehničkih sustava i urbanim aglomeracijama. No zato čovjek svoju prilagodbu obavlja u hodu kulturne evolucije, nastavljajući mijenjati fizički okoliš u kojem živi, ali i biološki samoga sebe. Što sam sebi ne učini učinit će sama promijenjena (prilagođena) priroda bez koje ne može. 

IX. Tehnički napredak - 1-2
(str.  111-186) 
1. Sredstva za rad su skup stvari s kojima čovjek nadopunjuje ili zamjenjuje svoje fizičke i/ili umne snage u sklopu procesa proizvodnje, odnosno prilikom djelovanja na predmete rada u procesu njihovog prerađivanja. Za razliku od prirodnog bogatstva i prirodnih sila koje su prirodni kapital ili prirodni input proizvodnje, sredstva za rad (fizički kapital)  su proizvedena sredstva za proizvodnju, tj. proizvodi koji nisu namijenjeni potrošnji ljudi, već daljoj proizvodnji. Dakle, upotrebom sredstava za rad indirektno (neizravno) se zadovoljavaju potrebe potrošača.

Prva sredstva za rad čovjek pronalazi u prirodi (kamen, toljaga, itd.) dok na višim razinama društveno-ekonomskog razvoja čovjek sredstva za rad sve više proizvodi. Sredstva za rad koje koristi suvremeni čovjek u potpunosti su rezultat čovjekove inovativnosti i proizvodne djelatnosti. Upotrebom i trošenjem sredstava za rad stvaraju se nova materijalna dobra i isporučuju usluge namijenje zadovoljavanju čovjekovih potreba. 

Najvažnija skupina sredstava za rad su oruđa za rad – alati, strojevi, postrojenja, razni uređaji i slično. U širu skupinu sredstava za rad ubrajaju se i elementi infrastrukture – poslovne i stambene zgrade, prometnice, mostovi, luke, kanali, vodovodi, dalekovodi itd. – koji ne ulaze izravno u proces proizvodnje ili ulaze samo djelomično, ali su uvijek nužni da bi se proizvodnja izvršila.  Sveukupnost sredstava za rad kojima se čovjek služi u materijalnoj proizvodnji često se naziva tehnikom proizvodnje. Tehnika proizvodnje nije isto što i tehnologija proizvodnje (oiva se dva pojma često pogrešno poistovjećuju) jer je tehnologija ukupnost znanja o svojstvima materije i energije te načinima kombiniranja inputa (faktora, resursa) proizvodnje. Tehnologija je «recept» za proizvodnju nekog proizvoda, npr. bez «recepta» za proizvodnju palačinki nećemo znati kako i kada međusobno kombinirati brašno, jaja, ulje, sol, vodu, tavicu, štednjak, mikser itd.     
2. Čovjekova emancipacija od prirodnih uvjeta egzistencije i njihovo prilagođavanje svojim potrebama zapravo započinje onda kada je počeo proizvoditi sredstva za rad. Prije toga čovjek svoju egzistenciju temelji na sredstvima za rad i predmetima zatečenim u prirodi, što ipak nije bilo dovoljno za ništa više do pasivnog odnosa prema prirodi (lov i skupljanje). Nakon otkrića poljoprivrede ona postaje dominantna društvena proizvodnja i osnovni izvor materijalnih dobara nužnih za opstanak sve do pojave industrijskog kapitalizma u 17. stoljeću, ali i baza nastanka i razvoja novih alata i oruđa korisnih u različitim granama poljoprivrede. U ovom se tisućama godina dugom razdoblju uz poljoprivredu postupno razvija i zanatstvo (kasnije manufaktura kao niz zanatskih djelatnosti objedinjenih na jednom mjestu) koje upotrebljava brojne, u odnosu na poljoprivredno oruđe različite i raznorodne ručne alate. Zanatstvo je bilo glavni poticaj ljudskoj inventivnosti u pronalaženju novih proizvodnih postupaka i savršenijih oruđa proizvodnje sve do pojave strojne proizvodnje i industrijskog načina proizvodnje. 
S nastankom i razvojem industrijskog načina proizvodnje ručni (manuelni) rad zanatlija,  dobro opremljen alatima i oruđima  no ipak ograničen fizičkim osobinama obrtnika (npr. umor, bolest, starost itd.) i ograničenim prirodnim mogućnostima, zamjenjuju strojevi i strojne metode proizvodnje. Neprestano povećanje broja strojeva i drugih uređaja iziskuje povećanje mase rada koja je zaposlena uz strojeve i povećanje neophodnih sirovina i poluproizvoda. S industrijskom revolucijom i tehničkim progresom ubrzano se mijenja tehnička opremljenost rada, što znači da sve manja količina radne snage može pokrenuti sve veću masu sredstava za rad (strojeva i uređaja). S ovom tehničko-tehnološkom promjenom mijenjaju se ekonomski i društveni uvjeti života pojedinaca i društava, a promjene uključuju pojavu novih vrsta industrijskih poslova, povećanje broja radnih mjesta i ukupno zaposlenih, rast plaća i životnog standarda zaposlenih, širenje gradova, porast urbanog stanovništva i gradskog načina života, opadanje brojnosti seoskog stanovništva, značenja sela i poljoprivrede (koja je također industrijalizirana i stoga sve produktivnija), jačanje međunarodne trgovine te rast ukupnog broja stanovnika u najindustrijaliziranijim zemljama. Sve su to posljedice novog industrijskog načina proizvodnje s kojim raste ukupna količina proizvedenih dobara i usluga, dohodak stanovništva, kvaliteta prehrane, oblačenja i stanovanja, te sigurnost i zdravlje ljudi.  

Povijesno najbrži  razvitak sredstava za rad dogodio se, dakle, kao posljedica industrijske revolucije započete krajem 17. st., no čini se kako će razvoj suvremenih visokotehnoloških sredstava za rad – računala, robota, lasera, 3d printera, satelita itd. – još više promijeniti način proizvodnje, ali i potrošnju i način rada i života ljudi. Kao što je uvođenje strojeva u proizvodnju zamijenilo čovjekove ograničene fizičke snage, tako isto uvođenje informatizirane, automatizirane i robotizirane  proizvodnje od druge polovice 20. stoljeća omogućuje zamjenu ograničenih intelektualnih funkcija i mogućnosti proizvođača s posebnim uređajima i napravama. Dok je u strojnom načinu proizvodnje stroj preuzeo pogonsku funkciju i neposrednu obradu predmeta rada (sirovina) ostavljajući čovjeku pripremu, rukovođenje i kontrolu proizvodnog procesa, informatizacija, automatizacija i robotizacija proizvodnje svodi ulogu čovjeka na osmišljavanje novih proizvoda, novih predmeta rada (sirovina), kreiranje tehnike/tehnologije i programiranje proizvodnog procesa. 
3. U proizvodnom procesu sredstva za rad postupno prenose svoju vrijednost na proizvode, pri čemu se njihova upotrebna vrijednost s vremenom smanjuje (potrošenost, zastarjelost) pa ih se zbog toga mora neprekidno obnavljati i zamijenjivati, odnosno povećavati onoliko koliko pojedinci, poduzeća i društvo žele i) razgranati i povećati svoju proizvodnju; ii) proširiti asortiman proizvoda ili poboljšati već postojeće proizvode; iii) smanjiti potrošnju  proizvodnih inputa ili ih zamijeniti novim jeftinijim i  dostupnijim faktorima proizvodnje; iv) poboljšati  organizaciju i upravljanje proizvodnim procesom; te v) humanizirati uvjeta života i rada ljudi i zaštiti prirodni okoliš kroz tzv. ekološku proizvodnju.     

Sva sredstva za rad (tehnika)  imaju svoj životni ciklus sastavljen od faza kroz koje prolazi svako otkriće ili izum od trenutka nastanka preko korištenja do odbacivanja (degradacije) kao završne točke njegove primjene. Životni ciklus tehnike i tehnologije u suvremeno doba postaje sve kraći kao posljedica ubrzanog znanstveno-tehnološkog napretka. Tehničko-tehnološki napredak je opredmećenje ostvarene razine znanja, a suvremeni tehničko-tehnološki razvoj gotovo u potpunosti zavisi od razvoja znanosti i stupnja korištenja njenih rezultata
. Znanstveno-tehnološki razvoj svojim doprinosom povećava tehnološki potencijal nekog društva odnosno osnažuje njegovu sposobnost stvaranja i primjenjivanja vlastite tehnologije, kao i sposobnost odabira, prilagođavanja i primjenjivanja tehnike/tehnologije koju pribavlja od drugih (transfer). Transfer  proizvodne tehnologije, pribavljanje od drugih tehnologije koju nismo sami proizveli, odvija se kroz i) kupovinu proizvedenih sredstava za rad, ii) kupovinu licenci i know-howa te putem iii) proizvodnih kooperacija i zajedničkih ulaganja (joint-venture). Tehnološki potencijal društva pozitivno utječe na njegovu sposobnost da ostvari efikasnu proizvodnju, a  time i na kvalitetnije zadovoljavanje potreba i mogućnosti gospodarskog razvoja u budućnosti.  Jačanje tehnološkog potencijala zbog svoje društvene i ekonomske važnosti već nekoliko desetljeća predstavlja područje svjesnog i organiziranog društvenog djelovanja. Ciljano, planirano i organizirano društveno djelovanje  sprovodi se putem i) sve izdašnijeg financiranja znanstveno-istraživačkog rada; ii) povećanja broja istraživačkih kadrova i podizanju njihove kvalitete; iii) akumulacije znanstveno-istraživačke opreme i ostale potrebne infrastrukture; iv) širenja poticaja i motivacija za znanstvenu proizvodnju; te v) otvaranja društva bogatstvu znanstvenih spoznaja na globalnoj razini. 
Znanstveno-tehnološki napredak ima eksponencijalni rast, što znači da razvijene zemlje s velikim tehnološkim i znanstvenim potencijalom brže i snažnije znanstveno-tehnološki napreduju, a zbog toga se između njih i ostatka svijeta povećava znanstveno-tehnološki jaz. Znanstveno-tehnološki jaz između razvijenih i tehnološki zaostalih ugrožava ekonomski suverenitet (ekonomsku samostalnost) tehnološki slabije razvijenih i nerazvijenih zemalja, tj. njihovu mogućnost izrade i realizacije vlastitih optimalnih strategija gospodarskog razvoja u skladu s vlastitim mogućnostima i potrebama, kao i slabljenje mogućnosti zaštite vlastitog gospodarstva. Nedostatni ekonomski suverenitet utječe i na opadanje političkog suvereniteta neke zemlje, tj. na sposobnost društva da samostalno donosi najvažnije društveno-političke odluke i da ih sprovodi na svom teritoriju. Suverenitet podrazumijeva postojanje uvjeta za efektivno sprovođenje odluka utemeljenih na autentično koncipiranoj strategiji društveno-ekonomskog razvoja. No, ekonomski suverenitet ne znači i ne smije samodostatnost i ekonomsku izolaciju od ostatka svijeta jer to uvijek šteti vlastitoj proizvodnoj efikasnosti, životnom standardu stanovništva i ekonomskom razvoju. 

4. Elemente prirodnog bogatstva i brojnost radne snage, koji su nekada činili nenadoknadivu prepreku za one koji ih nemaju, u suvremenosti je daleko lakše nadomjestiti nego oskudnost i zaostalost vlastite tehnike i tehnologije. Tehnika i tehnologija kao oblik primjene znanstvenih spoznaja danas su najznačajniji dinamički faktor razvoja. Tehnologija je bitan čimbenik proizvodnih snaga, pa čak i zasebna proizvodna snaga društva. Oskudnost tehnologije je primarni razlog svih oblika zaostajanja u ekonomskoj sferi. Najveći dio hrvatske industrije koristi se danas tehnikom četvrtog stupnja - poluatomatskim strojevima i tekućom  trakom - ili niže razine, što upozorava na veliko tehnološko zaostajanje prema visokorazvijenim zemljama. U vremenu od državnog osamostaljenja Hrvatska se gotovo isključivo oslanjala na vanjske izvore (uvoz) tehnologije i tehnološkog napretka. Oskudnost Hrvatske s vlastitim izvorima tehnološkog napretka, uz oskudicu financijskog kapitala i visoko obrazovanog rada, najsnažnije je razvojno ograničenje privredne (ne)efikasnosti. Hrvatska mora pristupiti izradi strategije tehnološkog razvoja kao najvažnijeg elementa ukupne strategije društvenog i gospodarskog razvoja. Glavna načela strategije tehnološkog razvoja RH trebaju biti: selektivnost područja istraživanja, restriktivnost u određivanju ciljeva, prioritetnost ciljeva i maksimalna racionalnost ulaganja  oskudnih sredstava (npr. financijskog kapitala).
5.  ZABRINUTOST –u svezi novih sredstava za rad (tehnike, tehnologije)
X. Poduzetništvo, vlasništvo i 
     upravljanje (management) 

     (str. 187-256)

1. Poduzetništvo je izvedeni faktor proizvodnje koji se može razmotriti zasebno ili u sklopu razmatranja o čimbeniku rada (jer je poseban oblik proizvodnog rada).  O njegovoj važnosti za privređivanje već pišu dubrovčanin Benedikt Kotruljević u 15. st.,  R. Cantillon na početku 18. st. i J. B. Say na početku 19. stoljeća. Say definira poduzetnika kao osobu koja “kombinira faktore proizvodnje u jedan cjeloviti proizvodni organizam da bi se ostvario cilj stjecanja profita".     
2. Poduzetnik je osoba koja kupuje inpute po poznatim, a prodaje outpute po nepoznatim cijenama. To je i logično budući da nijedan poduzetnik/proizvođač ne može unaprijed znati hoće li njegovi proizvodi biti prihvaćeni od strane kupaca. Stoga su  neizvjesnost i rizik bitne odrednice poduzetničke funkcije. No, poduzetnici svejedno osnivaju nova poduzeća, donose odluke o vrsti proizvodnje, kapacitetu, lokaciji, izboru kombinacije proizvodnih čimbenika, itd. Poduzetništvo podrazumijeva nerutinsko odlučivanje, suptilno procjenjivanje poslovnih perspektiva budućnosti, intuitivne prosudbe ostvarivosti rizičnih poslovnih pothvata u uvjetima brojnih neizvjesnosti. Ista osoba može istodobno biti poduzetnik, vlasnik i upravljač (menadžer) u poduzeću, ali je i moguće da to budu tri različite fizičke osobe. Zavisno od životnih uvjeta, talenta i nagnuća,  svaki čovjek je potencijalni poduzetnik. 

3. Važnost poduzetnika i poduzetništva posebno ističe ekonomist J. A. Schumpeter. Za njega je poduzetnik glavni pokretač ekonomskog razvoja. Poduzetnikova je funkcija inoviranje, neprestano uvođenje novih kombinacija proizvodnih čimbenika. Razlikuje pet oblika inovacija: uvođenje novih proizvoda (ili poboljšanje postojećih), uvođenje novih metoda proizvodnje, otvaranje novih tržišta, osvajanje novih izvora sirovina i poluprerađevina i kreiranje novih oblika industrijske organizacije. Prema Schumpeteru dok postoje inovacije poduzetnika, opstaje i sustav odnosa i institucija kapitalističkog načina proizvodnje. Razvoj je stvaralačka destrukcija, uvođenje inovacija – tehničkog napretka kojim se ostvaruje rast efikasnosti i blagostanje. 

4.  Poduzetnik je nosilac napretka u ekonomskom i/ili tehničkom smislu. Kod poduzetnika je veoma važna informiranost o stanju na tržištu. Informacije koje prima poduzetnik iskrivljuje državna regulativa, pa stoga pretjerano normirani privredni sustavi sputavaju razvoj poduzetništva jer onemogućuju efikasnu organizaciju i stvaraju zapreke za kvalitetna predviđanja i s tim povezanu realizaciju poduzetničkih ideja. 

5. Poduzetnički rizik proizlazi iz i) konkurencije drugih proizvođača u cijeni, kvaliteti itd., kao i zbog ii) neizvjesne strukture i  veličine ukupne potražnje za njegovim proizvodom. Nitko sa sigurnošću ne može predvidjeti buduću potražnju i ponašanje potrošača. Neizvjesnost se donekle može smanjiti pažljivim istraživanjem tržišta, ali ne i otkloniti.  Tržišna pravila podrazumijevaju da se u rizik poduzetništva ulazi s vlastitom imovinom, vlastitim kapitalom (koji može biti i pozajmljen od banaka), te osobno snose sve posljedice uspjeha  ili  neuspjeha. 

6. Pseudopoduzetnik je lažan poduzetnik (tajkun, kvazipoduzetnik), prikriven rentijer, spekulant u negativnoj konotaciji tog pojma. To je osoba koja osim gramzivosti, egoizma i želje za bogaćenjem teško da posjeduje bilo koju pozitivnu, društveno poželjnu osobinu. 

7. Kompetentni poduzetnik danas ima sljedeće osobine: 
i) strategijske vještine - one obuhvaćaju globalno mišljenje u međunarodnim dimenzijama, umreženo mišljenje, sposobnost za viziju, odlučivanje i sprovođenje, sigurnost pregovaranja; ii) socijalnu kompetentnost - ona obuhvaća sposobnost za međunarodne timove, sposobnost za učenje i inovacije; 
iii) stručnu kompetentnost - ona obuhvaća sveučilišno obrazovanje, boravak u inozemstvu, dodatne kvalifikacije, moralnu kompetentnost.

8. Ekonomsko ponašanje poduzetnika treba razlikovati od ekonomskog ponašanja bilo kojeg čovjeka. Za razliku od poduzetnika, svi drugi ljudi u svom postupanju pored ekonomskih sagledavaju i socijalne te političke posljedice životnih i ekonomskih izbora,  težeći ciljevima koji nisu samo ekonomski. 

9. Između stupnja profitabilnosti poduzetničkog poduhvata i stupnja rizičnosti postoji pozitivna korelacija. Visoki su profiti povezani s visokim rizicima. Jedna od taktika smanjenja rizika je mogućnost upravljanja tržištem kroz npr. dogovore s prodavačima ili kupcima, odnosno kroz  marketing i propagandu proizvoda. Drugi je način diverzifikacija proizvoda, to jest situacija u kojoj jedan proizvođač proizvodi različite proizvode. Ako opada cijena i plasman jednog proizvoda, to  se ne događa s ostalima. 

10. Poduzetništvo i upravljanje (management, menadžment) nisu iste proizvodne funkcije.  Poduzetnička funkcija prethodi upravljanju i stvara uvjete za nju jer formira kapital u konkretnu faktorsku kombinaciju. Poduzetnička je funkcija kreiranje i odlučivanje o realizaciji poslovne ideje - što, kako, koliko i za koga proizvoditi. Upravljanje (management) je zasebna funkcija čiji se sadržaj u primarnom smislu svodi na operativno donošenje tekućih odluka koje osiguravaju efikasno odvijanje procesa privređivanja. Menadžer upravlja s uobličenim kapitalom koji je realizacija poduzetničke ideje: o vrsti proizvodnje, o prostoru na kojem će se neka proizvodnja odvijati, o kapacitetima proizvodnje, o tehnologiji koja će se upotrebljavati. No, ne treba smetnuti s uma kako niti upravljanje nije rutinska, nekreativna i manje važna funkcija u procesu  privređivanja.  

XI. Organizacija i djelovanje poduzeća 
(str. 257-300)
1. Pojedinačno i izolirano čovjek ne bi opstao, te je stoga svoje gospodarske aktivnosti oduvijek organizirao s drugima: u primitivnim društvima kroz prikupljanje i naturalnu proizvodnju u okviru plemena, roda ili šire obitelji, a u suvremenim društveno-ekonomskim uvjetima temeljna proizvodna jedinica robnog oblika privređivanja je poduzeće. Organizacija i djelovanje (proizvodnja, poslovanje) poduzeća pripadaju u izvedene inpute (čimbenike, resurse) proizvodnje. 

2. Poduzeće je samostalan organizacijski oblik zajedničkog djelovanja ljudi i kapitala u procesu proizvodnje. Ponekad se ovoj definiciji dodaje svrha ili cilj postojanja privatnog poduzeća: ostvarivanje zarade ili profita za vlasnika. Poduzeće je slobodno u pokušaju ostvarivanja ovog cilja, ali je u svom djelovanju podvrgnuto djelovanju ekonomskih zakona i pravnih pravila o načinu dopuštenog djelovanja. Ekonomski zakoni, uvjeti i okolnosti koje utječu na poslovanje poduzeća jesu: odnosi konkurencije (rizici), kupovna moć i preferencije potrošača, cijene inputa, društvene institucije, porezi i druga davanja, tehnologija i kvaliteta ljudskog resursa. No, potencijalni profit vlasnike i motivira na osnivanje poduzeća koja ujedno društvenu zajednicu opskrbljuju korisnim dobrima i uslugama.    

3. Prva poduzeća nastaju u razdoblju raspada feudalne ekonomije i razgradnje naturalnog sustava privređivanja, a sitne robne proizvođače (zanatlije udružene u cehovske zajednice)  i pojedinačne trgovce (udružene u gilde) postupno zamjenjuje kapitalistički način proizvodnje (13-14 st.). Razgradnju cehovskog sustava najviše potiče trgovački kapital i trgovci jer zanatski sustav, naročito od 15. st. i velikih geografskih otkrića, svojim normama, kvotama i zabranama koči razvoj i rast proizvodnje.

4. U povijesnom procesu razvoja od cehovske zanatske radionice do industrijskog poduzeća postoje faze:  

i) Jednostavna kooperacija - kooperacija se od ručne zanatske proizvodnje ne razlikuje u tehnološkom smislu, već u razmjerima korištenih čimbenika (inputa) proizvodnje. Više zanatlija proizvode proizvod od početka do kraja (bez međusobne podjele rada) na jednom mjestu i pod upravljanjem vlasnika kooperacije;  

ii) Manufaktura - to je radionica s unutrašnjom (tehničkom) podjelom rada, gdje se cjeloviti zanatski proces proizvodnje dijeli na pojedine faze koje obavljaju specijalizirani pojedinci. Zbog toga oni postaju spretniji,  djelotvorniji, štedi se vrijeme a zbog razdvojenosti proizvodnog procesa na pojedine faze daje se snažan poticaj usavršavanju ručnog alata i poboljšanju u organizaciji proizvodnje. Manufaktura ima dvije varijante: heterogenu i organsku  manufakturu. Manufaktura postoji od 16. do 18. st., a  u  19.  st. se pojavljuje novi oblik industrijskog poduzeća. 
iii) Strojna proizvodnja i industrijsko poduzeće. Ovim započinje industrijska revolucija, odnosno razdoblje masovne proizvodnje temeljene na raširenoj primjeni strojne obrade predmeta rada. 

5. U aktualnim uvjetima globalizacije  kao skupa procesa uklanjanja svih prepreka za slobodan planetarni protok dobara i usluga, premještanje proizvodnji,  trgovinu i kolanje financijskog kapitala poduzeća postaju međusobno konkurentna na čitavoj planeti. Zbog toga uvjeti poslovanja poduzeća postaju znatno složeniji, povećava se neizvjesnost i rizičnost poslovanja. Poduzeća se uvjetima globalne konkurencije prilagođavaju povećanjem vlastite fleksibilnosti (u kratkom vremenskom intervalu brzo reagiraju na promjene u globalnom okruženju), ali i države nastoje stvoriti privlačan ambijent za strane investitore i poduzeća kroz smanjivanje poreza i drugih društvenih davanja, kvalitetno obrazovanje domaće radne snage, investiranje u izgradnju željeznica, cesta i slobodnih carinskih zona, smanjivanje pravnih i birokratskih prepreke stranom ulaganju, razvijanje dobrih političkih odnosa  s drugim zemljama i pružanje pravne i društvene sigurnosti stranim poduzećima, građanima, financijskim investitorima, njihovoj imovini i profitima. S druge strane povećane konkurentnosti nalaze se globalne prilike za velike profite.       

6. Vrste poduzeća: 
i) prema aktivnosti: proizvodna i uslužna (trgovina, bankarstvo, turizam itd.); 
ii) prema profitabilnosti: nisko i visokoakumulativne; 
iii) prema tržišnoj orijentaciji: lokalna, nacionalna, izvozna (multinacionalna, transnacionalna);
iv) prema broju zaposlenih: mala - do 125 zaposlenih, srednja - od 126 do 499, velika - 500 i više zaposlenih; 
v) prema vlasništvu: privatna (personalna - s jednim vlasnikom, ortaštvo i kapitalna - dionička društva), državna i mješovita.

7. Kako je dobit (profit, zarada) jednog ili više vlasnika krajnji cilj osnivanja privatnog poduzeća, njega je potrebno ustrojiti kao funkcionalnu (efikasnu) cjelinu. U funkcionalnom smislu poduzeće je sustav sastavljen od niza podsustava: 

- poduzetništvo i menadžment;

 - kadrovski odjel (u suvremenim je poslovnim uvjetima ljudski kapital sa svojim znanjem, kreativnošću, inovativnošću i drugim osobinama ključni faktor konkurentnosti i razvojnog potencijala poduzeća); 

- odjel nabave (nabavne službe nastoje minimizirati zalihe sirovina, u čemu im pomaže informatička tehnologija sa trenutnim pregledom zaliha); 

- odjel marketinga i prodaje (ispituju ukuse potrošača, diferenciraju proizvode prema individualnim potrošačkim zahtjevima, utvrđuju strategiju promoviranja proizvoda i utjecaja na ponašanje kupaca); 

- odjel financija i računovodstva (prikuplja podatke o uspješnosti poslovanja); 

- proizvodni odjel (najvažniji odjel koji određuje količinu, kvalitetu i troškove proizvodnje); 

- odjel istraživanja i razvoja (R&D - istražuje efikasnije metode proizvodnje, usavršava proizvode, stvara nove proizvode); 

- odjel strateškog planiranja (zbog globalne konkurencije i brzog tehnološkog napretka planira se budući dugoročni razvoj poduzeća na temelju istraživanja okruženja i tendencija njegovih promjena); 

- odjel obrazovanja (uposlenici trebaju sve više novih znanja i vještina, a ovaj odjel priprema programe obrazovanja prema potrebama samog poduzeća i njegovih karakteristika).
XII. Elementi teorije troškova 
(str. 307-324)
1. Privredni subjekti, prije svega poduzeća, na tržištu provjeravaju svoju sposobnost opstanka ili propasti – jer je tržište nepristrani arbitar koji kažnjava ili nagrađuje ekonomičnost, produktivnost i rentabilnost.

Na tržištima outputa (proizvoda) poduzeća koja proizvode slične ili iste proizvode bore se za naklonost potrošača kojima nude svoje proizvode određenih karakteristika, kvalitete i cijene. 

2. Poduzeća su uspješni tržišni takmaci ukoliko: 1. prodaju proizvode; 2. podmiruju dospjele obveze; 3. osiguravaju akumulaciju; 4. ostvaruju dobit vlasniku/vlasnicima kapitala i ostvaruju tehnološki razvoj. 

3. TEORIJA TROŠKOVA se bavi  ekonomskom efikasnošću privrednih subjekata, a troškovi poduzeća i njihova veličina su ponajbolji pokazatelji racionalne upotrebe proizvodnih faktora (inputa), odnosno njihovog ekonomiziranja. 

Svaki je proces proizvodnje odabiranje faktorske kombinacije (sirovina, energije, rada, industrijske opreme, zgrada, infrastrukture i slično) - to je tehnička efikasnost poduzeća, a svaki od  faktora (čimbenika, inputa)  poduzeće pribavlja po određenoj cijeni - ta je cijena novčani trošak poduzeća ili njegov rashod.  Zbrajanjem i pravilnim obračunom novčanih izdatka u svezi proizvodnje stvara se analitički temelj troškovnih kalkulacija. Na taj se način procjenjuje kvaliteta odlučivanja o izboru faktorske kombinacije i sposobnost djelotvorne upotrebe korištenih faktora. 

Ponašanje privrednih subjekata svodi se na postizanje maksimalne razlike između ukupnih prihoda od prodaje proizvoda i ukupnih rashoda, troškova ili izdataka. Troškovi se prate radi donošenja efikasnih odluka poduzeća. Naime, DOBIT (PROFIT) = UKUPNI PRIHOD  minus UKUPNI TROŠAK 

4. Troškovi proizvodnje  se prema teoriji troškova dijele na fiksne i varijabilne. Fiksni su troškovi takva vrsta rashoda čija veličina ne zavisi od opsega proizvodnje: bilo da je minimalna ili maksimalna proizvodnja veličina je fiksnih troškova jednaka - konstantna (npr. troškovi osiguranja, komunalne naknade, amortizacije zgrada, plaće čuvara, znanstveno-istraživačka aktivnost itd.).   Budući da su uvijek isti, oni će manje sudjelovati u ukupnim troškovima  proizvodnje kako njezin opseg bude veći. Varijabilni  troškovi su oni koji ovise o opsegu proizvodnje - što je veća proizvodnja to će biti viši varijabilni troškovi energije, sirovina, plaće većeg broja zaposlenih itd. Varijabilni trošak može rasti brže od opsega proizvodnje (progresivno) ili sporije (regresivno). UKUPNI TROŠAK = FIKSNI + VARIJABILNI TROŠKOVI

Ukupni prihod se povećava kada se povećava opseg proizvodnje,ali i prodaja na tržištu po istim cijenama:

UKUPNI PRIHOD = Q (količina prodanih proizvoda) x P (konstantna ili prosječna prodajna cijena) 

5. Prosječni (jedinični) troškovi se izračunavaju tako da se ukupni troškovi podijele s količnimo proizvodnje:

PROSJEČNI (JEDINIČNI) TROŠKOVI =   UKUPNI TROŠKOVI/KOLIČINA PROIZVODNJE       

Na optimalnoj razini opsega proizvodnje proizvodnje prosječni su troškovi minimalni. 

6. GRANIČNI (MARGINALNI) TROŠKOVI PROIZVODNJE pokazuju povećanje troškova proizvodnje s dodatnom jedinicom proizvoda (povećanje proizvodnje s npr. 100 jedinica na 101. jedinicu proizvoda). Zašto su granični troškovi važni?  Odluka o povećanju proizvodnje povezana je s neizbježnim povećanjem proizvodnih troškova radi nužne prilagodbe - zapošljavanja dodatne radne snage, uvođenja novih strojeva, više smjena i većih plaća, proširenja skladišta, proizvodnih hala itd. Zbog tih promjena troškovi će ponekad rasti iznadproprocionalno u odnosu prema povećanju proizvodnje. U tom slučaju poduzeću se smanjuje rentabilnost i povećanje opsega proizvodnje nema ekonomsko opravdanje. U računanju marginalnog troška uzimaju se u obzir samo dodatni varijabilni troškovi. 

7. INDIVIDUALNI I DRUŠTVENI TROŠKOVI PROIZVODNJE. Individualni troškovi su oni rashodi koji padaju na teret privrednih subjekata - njihovi fiksni i varijabilni troškovi. No, dio troškova proizvodnje koje ne plaćaju proizvođači naziva se društveni trošak proizvodnje - npr. troškovi saniranja onečišćenja prirodnog okoliša. Kada se dio troškova prouzročen proizvodnom aktivnošću ne internalizira stvara se iskrivljena slika o stvarnim ekonomskim i društvenim efektima određene ekonomske aktivnosti. 

8. OPORTUNITETNI TROŠKOVI nisu novčani troškovi, već je oportunitetni trošak propušteni dohodak zbog izbora alternativne proizvodne aktivnosti. Procjena oportunitetnih troškova ne koristi se isključivo u proizvodnoj sferi. Što i koliko gubimo postupajući na određeni način u životu? Što je oportunitetni trošak vašeg studiranja? Njega čine potrošeno vrijeme, izostanak dohotka, umor itd.

9. NAČELO MINIMALIZACIJE TROŠKOVA  proizlazi iz činjenice kako nijedan proizvodni input nije besplatan. Ostvarenje uspjeha u poslovanju zavisi s jedne strane od maksimiranja prihodovne strane, a s druge strane od minimiziranja rashodovne ili troškovne strane poslovanja. Minimiziranje troškova postiže se postizanjem najboljeg omjera upotrijebljenih faktota proizvodnje - rada i kapitala. Za određeni opseg proizvodnje bolje je koristiti više fizičkog kapitala, a manje rada, dok je za drugu razinu proizvodnju optimalnije koristiti više rada nego fizičkog kapitala (strojeva, robota itd.). Pretpostavka odabira je međusobna zamjenljivost (supstitubilnost) proizvodnih faktrora (inputa) - nadomještanje skupljeg inputa jeftinijim ili oskudnim sa obilnim na način koji ne ugrožava ostvarenje ciljeva proizvodnje. 
XIII. mjerenje rezultata privređivanja – u poduzeću
(str.  325-360)
1. U materijalnoj robnoj proizvodnji, danas najčešće u okviru poduzeća, stvara se temelj individualne i društvene potrošnje - output ili proizvod. Iz kuta neposrednih sudionika proizvodnog procesa, dakle, smisao i svrha proizvodnje je zadovoljavanje potreba izvan sfere rada, jer ne proizvode i ne rade za vlastite potrebe već za drugoga (proizvodi se, naime, prodaju najčešće nepoznatim kupcima). 
2. Iz navedenog razloga ljudi rad pretežno osjećaju kao nuždu i kao sredstvo koje omogućava da se živi i uživa poslije rada, a ne kao izvor zadovoljstva i punine života. Ovaj osjećaj izražava i zajednička etimologija riječi rad: u indoeuropskom je to orbho-s (siromah, osirotio), u slavenskom rabota (ropsko, trudno, nedostojno djelovanje), u gotskom  arbailos (sairoče unajmljeno za teški fizički rad) i u staroengleskom earfode (siroče).   

3. Čovjek uvijek radi svjesno prema unaprijed izrađenom planu i s ciljem da ostvari rezultat koji mu je unaprijed poznat. Pošto se, dakle, rad uvijek odvija u nekom svrsishodnom obliku, svaki  rad daje neki korisni učinak koji se ogleda u upotrebnoj i prometnoj vrijednosti njegova proizvoda. Ta se upotrebna vrijednost rezultata materijalne proizvodnje može mjeriti – kako na razini pojedinačnog proizvodnog procesa (u poduzeću, zanatskoj radionici, poljoprivrednom imanju itd.), tako i na razini cjelokupne privrede (hrvatske ili bilo koje druge u svijetu). Rezultati mjerenja su važni – oni opisuju i ocjenjuju sadašnjost ali su i indikativni za budućnost!

4.  Za individualne proizvođače i poduzeća najvažniji su mjesečni i zatim kvartalni, polugodišnji i godišnji obračuni njihovog proizvodnog djelovanja, dok je društvenoj (državnoj) zajednici najvažniji godišnji obračun rezultata privređivanja svih proizvođača, odnosno pojedinih privrednih djelatnosti, grana i sektora proizvodnje. 

5. U tržišnoj privredi uspješnost jednog proizvođača (poduzeća, obrta, poljoprivrednog gospodarstva) mjeri se razlikom između ulaganja i učinaka, tj.  razlikom između troškova i prihoda. 

Troškovi su svi rashodi potrebni da bi se u proizvodnji ili u poslovanju ostvarili određeni učinci. Dijelimo ih na:
i) Troškove proizvodnje obuhvaćaju: materijalne troškove (predmeta rada – sirovina, pomoćnog materijala, nedovršenih proizvoda – i podmirivanje tuđih proizvodnih usluga), plaće zaposlenih i amortizaciju kao naknadu utrošenih sredstava za rad. 

ii) Troškove poslovanja obuhvaćaju: troškove proizvodnje + druge izdatke poslovanja, npr. plaćanje poreza i drugih davanja, izdatke za reklamu, sudjelovanje na sajmovima itd.

Prihod je iznos (suma, svota)  novca koju individualni proizvođač dobiva (prihoduje) prodajom svojih proizvoda tijekom dana, tjedna, mjeseca, tromjesečja, polugodišnje ili godišnje. Godišnji prihod je osobito važan pokazatelj uspješnosti poslovanja i iskazuje se u završnom računu. Prihod se još naziva ukupnim prihodom, godišnjim prihodom, godišnjim prometom, bruto prihodom, bruto dohotkom. 

6. Poduzeće uspješno posluje kada ostvaruje prihode kojima u cijelosti podmiruje rashode, tj. troškove proizvodnje + troškove poslovanja. Ukoliko se u poslovanju pojavi neki višak prihoda iznad rashoda, poduzeće ostvaruje dobit ili profit. On se pojavljuje i pod drugim nazivima kao što su: ekstraprofit, ekstradohodak, izvanredna zarada, neto profit, čista dobit itd. Vlasnici imaju pravo na prisvajanje profita kao osobnog dohotka i slobodno ga mogu trošiti u skladu sa svojim potrebama i željama (ali, u okvirima zakonskih ograničenja). U suprotnom, kada su ukupni rashodi veći od ukupnih prihoda privredna organizacija posluju s gubitkom. 

7. Plaće zaposlenih i drugih skupina sudionika u proizvodnji (poslovanju) poduzeća ulaze u troškove proizvodnje. Zaposleni  (radnici, menadžeri,  službenici) dobivaju plaće,  vlasnici proizvodnih i trgovačkih poduzeća profit (industrijski i trgovački),  vlasnici banaka i drugi financijeri kamate, a vlasnici poslovnih prostora, zemljišta, strojeva i druge opreme koje poduzeće koristi (jer nema svoje u vlasništvu) dobivaju rente.  Ostvarenu dobit ili profit prisvaja jedan ili više vlasnika poduzeća ili neke druge poslovne organizacije (npr. trgovine,  a koja ostvaruje dobit na razlici između nabavnih i prodajnih cijena).    

8. Kako bi poduzeće imalo uravnotežene prihode i rashode, odnosno kako bi ostvarilo dobit, ono se treba u svom poslovanju pridržavati nekoliko osnovnih načela dobrog privređivanja: 

Ekonomičnost je odnos između vrijednosti proizvodnih učinaka i ukupnih rashoda proizvodnje. Ekonomičnost je tim veća što su niži troškovi isporuke jedinice proizvoda. Povećava se primjenom inovacija, tehnološkim usavršavanjima, uštedama, poboljšanjem organizacije rada itd.

Produktivnost (proizvodnost) je izdašnost  ukupnog procesa proizvodnje ili pojedinog faktora (inputa) proizvodnje u odnosu na rezultat proizvodnje. U tom smislu govorimo o: produktivnosti rada, produktivnosti kapitala, produktivnosti zemlje  i ukupnoj produktivnosti. 

Rentabilnost je odnos između ostvarenog dohotka prema uloženim ili utrošenim sredstvima (rashodima, troškovima) izražen najčešće u obliku postotka. Izračunava se tako da se dobitak (profit) pomnoži sa 100 i dobiveni rezultat podijeli s uloženim ili utrošenim sredstvima. Što je postotak veći, to je poslovanje unosnije, uspješnije,  odnosno rentabilnije. Zavisi od ekonomičnosti, produktivnosti, smanjivanja troškova, podizanja kvalitete i opsega...

Xiv. mjerenje rezultata NACIONALNOG 

         (DRUŠTVENOG) privređivanja 
         (str.  325-360)
1. Sva poduzeća i drugi privredni subjekti u jednoj privredi (zemlji) ostvaruju pojedinačne ekonomske rezultate, a njih mjerimo (zbrajamo) iz dva razloga: 1. usporedbe rezultata jedne nacionalne privrede sa rezultatima drugih nacionalnih privreda i 2. spoznaje o nužnosti poduzimanja mjera (ekonomske politike) koje će poboljšati najvažnije privredne rezultate - ukupnu proizvodnju, zaposlenost, stabilnost cijena i međunarodnu trgovinsku  razmjenu (izvoz i uvoz). 
2. Suvremena ekonomska znanost poznaje brojne metode mjerenja i analiziranja ekonomskih rezultata cjelokupne privrede. Najvažnije metode su izračunavanje (mjerenje) društvenog bogatstva, bruto društvenog proizvoda, društvenog proizvoda i  nacionalnog dohotka (proizvoda). 

3. DRUŠTVENO BOGATSTVO - to je ukupnost dobara kojima raspolaže određena društvena zajednica (država, regija, grad) u određenom trenutku (na dan mjerenja). Društveno bogatstvo obuhvaća dvije skupine dobara: i)  prirodna dobra (prirodno bogatstvo - novčanu vrijednost svih šuma, oranica, ruda itd.) i ii) proizvedena dobra (proizvedeno bogatstvo - novčanu vrijednost svih strojeva, zaliha proizvoda u skladištima, cesta, luka i drugih javnih dobara, stambenih zgrada, bolnica, škola, itd.). Mjerenje društvenog bogatstva ne obuhvaća vrijednost umjetničkih djela, znanstvenih rezultata, patenata i slično. Također se ne mjeri postojeća, ali teško izraziva vrijednost prirodnih ljepota, biološke raznolikosti, čistog zraka, spomenika, galerija, muzeja itd.  Društveno se bogatstvo najčešće izračunava tako da se popišu svi elementi bogatstva i zbrajaju njihove procjenjene novčane vrijednosti. Što je neko društvo ekonomski razvijenije, to će mu  proizvedeno bogatstvo rasti u odnosu prirodno bogatstvo.  

4. BRUTO DRUŠTVENI PROIZVOD -  za razliku od društvenog bogatstva koji uključuje prirodno i proizvedeno bogatstvo stvoreno do dana mjerenja, s bruto društvenim proizvodom se mjere rezultati privređivanja u nekom razdoblju - u jednoj godini (za npr. 2010.),  pola godine ili jednom tromjesečju. Za bruto društveni proizvod (BDP) se još koristi i naziv bruto domaći proizvod (od GDP - eng. gross domestic product). Bruto društveni proizvod izračunava se zbrajanjem učinaka svih privrednih subjekata, izraženih u novčanim jedinicama, u jednoj poslovnoj (kalendarskoj) godini.  BDP je ukupni (agregatni) novčani zbroj proizvedenih dobara i usluga svih stupnjeva prerade i svih grana cjelokupnog nacionalnog gospodarstva u određenom razdoblju. Zbog različitosti proizvoda (materijalna dobra i usluge, kao što su npr. financijske, obrazovne, zdravstvene, upravne i dr.) BDP se može izračunati samo kao zbir njihovih novčanih vrijednosti.  BDP = tržišna ili procijenjena vrijednost (cijena) svih proizvedenih dobara i usluga.
RAST BDP-a je u postotku izražena pozitivna promjena BDP-a u jednoj godini u odnosu na raniju godinu

5. DRUŠTVENI PROIZVOD - za razliku od BDP-a društveni proizvod (DP) mjeri društvenu proizvodnju nešto uže. DP uključuje novčani izraz vrijednosti  novih proizvoda, no od tog izraza oduzima iznose materijalnih troškova proizvodnje (sirovina, energije, itd.), odnosno vrijednost inputa pribavljenih "izvan" poduzeća. 

6. NACIONALNI DOHODAK (PROIZVOD) -  njime se mjeri ukupni novostvoreni dio u materijalnoj proizvodnji cijele privrede. Nacionalni proizvod (NP) se mjeri tako da se od bruto društvenog proizvoda (koji se najprije izračunava) oduzimaju troškovi proizvodnje i amortizacija. Amortizacija je otpisivanje vrijednosti osnovnih proizvodnih sredstava (strojeva, opreme, uređaja, laboratorija, alata itd.) koji se korištenjem troše (imaju vijek ili rok trajanja) ili čija se vrijednost gubi tehnološkim zastarijevanjem. Sav se fizički kapital kroz kraće ili duže vrijeme amortizira (tj. vrijednost mu se izgubi), pa se od nacionalnog proizvoda mora oduzeti ono što je pri njegovom stvaranju potrošeno. Npr. kada u vrijednost NP ubrojimo vrijednost  novosagrađenih kuća i stanova u jednoj godini, moramo od NP oduzeti određenu vrijednost zbog starenja i trošenja ranije izgrađenih kuća i stanova.
ND (NP)  = BDP minus (troškovi proizvodnje + amortizacija)

NP je, dakle, ukupna novostvorena vrijednost proizvodnje cjelokupne privrede jedne zemlje u jednoj godini, a od njegove veličine zavisi društvena i individualna potrošnja u zemlji i životni standard društva i pojedinca.

7. NP zbog veličine zemalja (broja stanovnika, zaposlenih, broja strojeva i prirodnih bogatstava) može pokazivati ogromne razlike, iako one zapravo ne postoje. Da bi se podaci o NP  mogli uspoređivati (komparirati) veličina se nacionalnog proizvoda podijeli s brojem stanovnika i tako se dobije realniji NP  po glavi stanovnika (per capita).
NP se stvara u djelatnostima: industriji i rudarstvu, poljoprivredi i ribarstvu, šumarstvu, vodoprivredi, građevinarstvu, prometu i vezama, trgovini, ugostiteljstvu i turizmu, obrtništvu, stambeno-komunalnoj djelatnosti, financijskih i drugih usluga, obrazovanju i kulturi i zdravstvenoj zaštiti i socijalnoj skrbi. 

NP se može izračunati na još dva načina: zbrajanjem svih dohodaka u zemlji u jednoj godini (plaća, profita, kamata i renti - PERSONALNA METODA) i zbrajanjem svih troškova proizvodnje i investicijskih troškova (RASHODNA METODA). Prilikom računanja NP mora se biti oprezan i isključiti utjecaj inflacije (rasta cijena)  na veličinu NP-a. Naime, NP se, kao što je navedeno, izračunava zbrajanjem količina proizvoda pomnoženih s njihovom cijenom. Na taj način dobivamo nominalni NP.  No, cijene u godini dana mogu rasti i na taj način utjecati na veličinu NP-a, iako se količina proizvoda nije povećala. Zato u izračunu realnog NP-a koristimo uvijek iste cijene proizvoda (iz neke bazne godine, npr. 1990), kako bi izbjegli nerealno povećanje NP-a zbog rasta cijena, a ne ukupne proizvodnje.  

XV. RASPODJELA - Opće karakteristike raspodjele, 
        proturječnosti i uloga SUVREMENE države 
        (str.  373-377)

1. Raspodjela, kao i razmjena koja slijedi, povezuje proizvodnju i potrošnju. Smisao i zadaća raspodjele je najprije utvrđivanje kvantitativnih udjela sudionika ekonomskih procesa u diobi novostvorene vrijednosti (proizvedenih dobara i usluga), a zatim i kvantitativnih udjela svih ostalih članova društva u novostvorenoj vrijednosti (nacionalnom dohotku, proizvodu).  

2. Raspodjela je kao ekonomska i društvena tema trajna preokupacija teorijskih promišljanja društvene zbilje, razlog političkih i drugih sukobljavanja, socijalnih polarizacija i antagonizama, pokretač revolucija i brutalnih razračunavanja konfrontiranih socijalnih slojeva, klasa,  kasta i pojedinaca. To ne treba čuditi jer od raspodjele zavisi ekonomska sudbina svakog člana društva i zadovoljavanje njegovih potrošačkih aspiracija:  prehrane, odijevanja, stanovanja, očuvanja zdravlja, zadovoljavanje kulturnih i rekreacijskih potreba itd. Pojedinčev položaj u raspodjeli ima dugoročni učinak i na materijalni i socijalni položaj njegove obitelji i društvene grupe kojoj pripada. Osobni interes pojedinca stoga nije ni u jednoj drugoj vrsti društvenih odnosa toliko izražen kao što je to u procesu raspodjelu. Proces raspodjele se može analizirati s moralnog, etičkog, ekonomskog, političkog, filozofskog i drugih aspekata, a njime se trajno bave ekonomisti, pravnici, filozofi, političari, teolozi, sindikalisti, književnici i drugi intelektualci.

3. Drugim riječima kazano isto kao pod točkom 1., smisao i zadaća ove faze ekonomskog procesa je utvrditi visinu participacije pojedinca u potrošnji dobara i usluga koje su, ne zaboravimo, količinom i vrstama ograničene (i kod proizvedenih dobara i usluga vlada zakon oskudnosti!)

4. Veoma je važno utvrditi principe ili kriterije utvrđivanja udjela u raspodjeli novostvorene vrijednosti; oni zavise od ekonomskih zakonitosti, realnih odnosa društvenih snaga, stupnja ekonomske, kulturne i demokratske razvijenosti, tradicije, pravnog poretka i stupnja vlasništva, prirodnog obilja ili oskudnosti, naslijeđene nejednakosti…

5. Svaki je sustav raspodjele također opterećen proturječjem između nužnosti podjednakog zadovoljavanja brojnih i trajnih potreba svake individue i razlikama u ljudskim sposobnostima, naslijeđenim talentom, intelektualnim i fizičkim potencijalima, stečenim navikama itd. Oskudnost raspoloživih proizvoda i prirodno i društveno uvjetovane razlike u sposobnostima i doprinosima ljudi materijalnoj reprodukciji neotklonjivi su razlozi koji sprječavaju egalitarnu raspodjelu novostvorene vrijednosti  (po načelu "svima jednako").

6. Udio u raspodjeli novostvorene vrijednosti danas se u suvremenim društvima temelji na radu ljudi i dohotku (plaći) kojeg na taj način steknu. Preostali dio onih koji zarađuju dohodak to čine temeljem svog vlasništva nad sredstvima proizvodnje i dohocima koji proizlaze iz vlasništva nad novcem (kamata), realnom pokretnom i nepokretnom imovinom (renta) i poduzećima (profit/dividenda). No, u raspodjeli sudjeluju i neaktivni članovi društva – nezaposleni, bolesni, radno nesposobni – a to je posljedica kako naraslih materijalnih mogućnosti društva tako i stupnja dostignute humanizacije društva. 

7. U procesu raspodjeljivanja novostvorenih vrijednosti nužno je uvažavati pored aktualnih i buduće potrebe društva. Proizvodnja nije jednokratan čin jer su ljudske potrebe trajne. Zato je u raspodjeli stvorenih vrijednosti potrebno odricanje od dijela moguće potrošnje u svrhu investiranja (proširenja proizvodnih mogućnosti unutar poduzeća i cjelokupne nacionalne privrede). Na taj se način stvaraju pretpostavke za rast potrošnje u budućnosti. Odricanjem od dijela moguće potrošnje (trošenja dohotka – plaća, kamata, renti, profita) akumulira se novčana vrijednost (ljudi štede novac u bankama) koja se kasnije može investirati u širenje materijalne reprodukcije i na taj način omogućiti budući rast potrošnje.       

8. Od trenutka svog nastanka država sudjeluje u raspodjeli i trošenju novostvorene vrijednosti. Smisao ovog državnog uplitanja u gospodarski život nalazi se u potrebi stvaranja povoljnog političko-socijalnog okruženja. U tu svrhu država održava stabilni socijalni mir, prihvatljive socijalne razlike, otklanja socijalne nesigurnosti i sl. Spomenimo kako država intervenira ne samo u fazi raspodjele, već i ranije – u fazi proizvodnje.  U ovoj fazi država podupire ekonomsku racionalnost privrednih subjekata i privrede u cjelini, ali i stvara infrastrukturne pretpostavke u najširem smislu (energetska, prometna, telekomunikacijska, pravna, sudska, administrativna, sigurnosna itd.)

9. Država svojim fiskalnim instrumentima (porezima, doprinosima, trošarinama) zahvaća dio dohodaka ekonomski aktivnih pojedinaca i iz tako stečenih prihoda financira svoje brojne i zahtjevne funkcije, a u fazi raspodjele država: određuje mirovinsko i zdravstveno osiguranje, naknade za nezaposlenost, minimalne nadnice, posreduje između poslodavaca i sindikata, skrbi o socijalno ugroženim skupinama financirajući socijalnu skrb, nadzire poštivanje propisa i prava zaposlenih, oporezuje profite, dohotke i imovinu nastojeći umanjiti socijalne razlike, investira u infrastrukturne objekte i objekte iz područja prosvjete, kulture, sporta, zdravstvene, obrazovne i znanstvene ustanove, u administrativne, policijske, vojne, sudske i druge objekte i opremu, putem proračuna osigurava dohotke svojim namještenicima te drugim osobama koje na taj način ostvaruju određena prava (umirovljenici, socijalno ugroženi...).   
        RASPODJELA - Mehanizmi raspodjele i dohotci 
        vlasnika proizvodnih čimbenika 
        (str. 378-436)
MEHANIZMI RASPODJELE

1. U raspodjeli stvorenih rezultata privređivanja sudjeluju svi članovi društva i u slučaju kada ne obavljaju društveno koristan rad - nezaposleni, nesposobni za rad zbog životne dobi ili zdravstvenog stanja sudjeluju u raspodjeli temeljem obiteljske, društvene ili generacijske solidarnosti. 

2. U robnom obliku privređivanja udjeli u raspodjeli utvrđuju se u  novčanom obliku.

3. Raspodjela se odvija postupno: 
i) Na prvom stupnju (primarna raspodjela) sudjeluju neposredni sudionici stvaranja novostvorene vrijednosti - iz novčanog prihoda od prodaje proizvoda i usluga zaposleni dobivaju plaće, vlasnici pozajmljenog kapitala kamate, vlasnici nekretnina rente, dioničari odnosno vlanici poduzeća dobivaju profit ili dividendu;
ii)  Oni kojima su u primarnoj ili prvotnoj (tržišnoj) raspodjeli pripali  dohotci mogu ih upotrebljavati prema svom nahođenju - to se naziva preraspodjela raspoloživog dohotka. Trošenjem svojih dohodaka (plaćanjem robe u trgovinama, usluga frizeru ili mehaničaru, poreza i carina državi, različitih doprinosa, odlaskom u kino ili na utakmicu, kupovinom knjiga itd.) formiraju se izvedeni dohodci 
a) davalaca usluga i 
b) državni fondovi (državni proračun, mirovinski fond, zdravstveni fond...) iz kojih se isplaćuju izvedeni dohotci državnih činovnika, policajaca, sudaca, vojnika, liječnika, znanstvenika, profesora itd., zatim umirovljenika, primalaca socijalne pomoći ili naknade za nezaposlenost itd. Također, što je veoma važno, primaoci dohotka na prvoj razini svoj dohodak ne moraju potrošiti, već dio mogu i štedjeti (akumulirati); 
iii) Treća razina preraspodjele odvija se unutar obitelji u kojima ekonomski aktivni članovi uzdržavaju ekonomski neaktivne (npr. djecu, nezaposlene odrasle članove obitelji, itd.). 

OBLICI  I NAČIN PRISVAJANJA DOHOTKA VLASNIKA 

PROIZVODNIH ČIMBENIKA

1.) INDUSTRIJSKI KAPITAL I PROFIT

1. PROFIT ILI DOBIT- investirani novčani kapital u proces proizvodnje svojim vlasnicima donosi profit ili dobit kao pozitivnu razliku između ukupnog realiziranog prihoda i ukupnih troškova proizvodnje. Taj se proces naziva oplodnja kapitala (uloženog, investiranog novca). Za razumijevanje procesa oplodnje nije važno da li se oplodnja odvija u proizvodnim ili neproizvodnim djelatnostima, nije važno da li se ona odvija u poduzeću s jednim vlasnikom, ortaštvu ili dioničkom društvu, a nije  važno ni oplođuje li se vlastiti ili pozajmljeni kapital. 

2. Profitna motivacija  vlasnika investiranog kapitala odvija se u okvirima tržišnog privređivanja i natjecanja s neizvjesnim ishodom u pogledu uspješnosti pojedinih sudionika. Uspjeh u privlačenju naklonosti kupaca jednih istodobno je neuspjeh drugih sudionika tržišne utakmice. U prvoj fazi oplodnje kapitala novčani se kapital transformira u potrebne proizvodne čimbenike (inpute). Iza toga slijedi faza proizvodnje, kao proces pretvaranja inputa u outpute. Rezultati proizvodnje se iznose na tržište gdje potrošači novcem kupuju proizvode u čijim je cijenama sadržan profit. Novčani iznos (prihod) na kraju procesa oplodnje veći je od početno uložene svote novca. Profit, kao razlika između količine uloženog novca i količine zaprimljenog novca, vlasnici kapitala mogu prema vlastitom nahođenju neproizvodno potrošiti (za zadovoljavanje vlastitih potreba) ili ga reinvestirati (uložiti u proširenje postojeće proizvodnje ili za pokretanje novih oblika proizvodnje).
3. Od čega zavisi visina profita (rentabilnost investiranja)?
Investiranjem vlastitog ili pozajmljenog kapitala poduzetnici žele ostvariti profit, no u tome nailaze na različite prepreke - neki zbog njih propadaju, neki uspijevaju s visokim, osrednjim ili malim profitom. U ostvarivanju namjere da oplodi uloženi novčani kapital (ostvari profit) poduzetnik mjeri uspješnost poslovanja kako bi na temelju konkretnih indikatora ustanovio svoje rezultate. Na temelju svojih i tuđih rezultata on prosuđuje što treba proizvoditi, koliko i kako. Svi  poduzetnici djeluju u veoma različitim uvjetima koji zavise od: visine početnih ulaganja, trajanja proizvodnog ciklusa, trajanja korištene tehnologije, kretanja cijena inputa i outputa, izloženosti konkurenciji, uvjetima kreditiranja, mogućnostima brze promjene proizvodnje, veličine tržišta, kupovne moći potrošača itd. Glavni indikator (pokazatelj) uspješnosti oplođivanja kapitala je profitna stopa (pfs), koju poduzetnik izračunava stavljanjem u omjer ukupnog godišnjeg profita (dobiti) i ukupnog predujmljenog kapitala (puta sto). Uvrštavanjem konkretnih vrijednosti u navedenu formulu dobija se postotni izraz veličine oplodnje uloženog kapitala u jednogodišnjem razdoblju (npr. pet posto, deset posto, itd.). Što je profitna+ stopa veća, to je i veći dohodak (profit) vlasnika poduzeća (industrijskog kapitala). 

Visina  profitne stope zavisi od:

i) brzine obrtaja kapitala - što je kraće vrijeme potrebno za pretvaranje novca u inpute proizvodnje, što proizvodnja traje kraće i što se prodaja proizvoda brže odvija, to će povoljnije utjecati na visinu profitne stope. Što je broj obrtaja kapitala u godini veći, to će i profitna stopa biti veća. Brzina obrtaja razlikuje se od grane do grane proizvodnje: kapital se u poljoprivredi  npr. obrće mnogo sporije  nego u industriji.    

ii) strukture faktora (inputa) proizvodnje - pod ovom se strukturom podrazumijeva odnos između kapitala uloženog u materijalne inpute (sredstva rada i predmete rada) i kapitala uloženog u radnu snagu. Na profitnu stopu ponekad povoljno utječe ulaganje u tehnološku modernizaciju proizvodnje, a ponekad ulaganje u dodatno zapošljavanje ili osposobljavanje zaposlenih.   

iii) minimiziranje fiksnog i cirkulirajućeg kapitala;

iv) kvaliteta proizvedenih proizvoda (eliminacija škarta i zaliha).
2.) TRGOVAČKI KAPITAL I TRGOVAČKI PROFIT  

1. Funkcija je trgovca i trgovačkog kapitala obavljanje posredničke funkcije između proizvođačkih i potrošačkih subjekata u privredi i društvu. Bolje obavljanje ove funkcije podiže rentabilnost uloženog kapitala (što manja količina uloženog kapitala uz što brži obrt). Naime, tek naplatom prodanih proizvoda poduzetnik ostvaruje cilj investiranja novčanog kapitala. Ishodom tržišnog plasmana (prodaje) potvrđuje se ili opovrgava pravilnost odluke o tome što, kako, na koji način i za koga proizvoditi. U načelu je novčani kapital oskudan resurs za svakog poduzetnika, pa svaka imobilizacija novčanog kapitala u npr. neprodanim proizvodima izaziva probleme: dodatne kamate na pozajmljena sredstva ili nedostatak novca za nove proizvodne cikluse. 

2.Primajući od industrijskog proizvođača gotove proizvode, trgovac svojim kapitalom zamjenjuje industrijski kapital - novac trgovca koji za svoje proizvode primi industrijalac omogućuje mu nove cikluse proizvodnje, dok gotovi proizvodi industrijalca postaju vlasništvo i robni kapital trgovca.

3. Trgovački kapital ne stvara novu vrijednost, ali posredno omogućuje uvećanje rezultata društvene reprodukcije. Naime, trgovac pronalazi kupce brže i vještije od proizvođača, uz istovremeno minimiziranje troškova prometa. 

Vlasnik trgovačkog kapitala jednako je motiviran maksimiranjem profita kao i vlasnik proizvođačkog kapitala. 

Trgovac pribavlja industrijske proizvode po cijenama koje su niže od tržišne vrijednosti. Prodajući svoje proizvode trgovcu, vlasnik industrijskog kapitala u cijenu pored proizvodnih troškova uračunava samo jedan dio profita (dobiti). Na tako formiranu nabavnu cijenu trgovac pridodaje svoj dio troškova prometa i svoj dio profita. 

4. Struktura cijene koju plaća finalni potrošač izgleda ovako: tržišna cijena = troškovi proizvodnje + industrijski profit + troškovi prometa (trgovine) + trgovački neto profit
5. U namjeri da se približe potrebama potrošača trgovci preuzimaju i obavljaju određene poslove proizvodnog karaktera, radnje koje se mogu dijelom smatrati i nastavkom proizvodnog procesa. Npr. trgovine obavljaju i pakiranje proizvoda, njihovo prilagođavanje potrebama kupaca (npr. šivanje zavjesa itd).

6. Trgovački troškovi dijele se na: čiste (izdaci knjigovodstva, skladištenja, troškovi manipulacije novcem itd.) i ostale (transportiranje robe, dorađivanje, držanje robe u posebnim prostorijama zbog zrenja, fermentacije, sušenja i slično).

7. Aktivnošću trgovačkog kapitala snižavaju se troškovi prometa i ostvaruju drugi pozitivni učinci - veća racionalnost procesa reprodukcije, bolja opskrbljenost, bolja informiranost proizvođača, veća zaposlenost itd. 

- Premda je u sektoru trgovine angažiran veliki kapital, nepostojanje trgovačkog kapitala iziskivalo bi od industrijskog kapitala znatno veća ulaganja i daleko veće troškove poslovanja. 

8.Ključno je pitanje uspješnosti trgovačkog kapitala kako  minimizirati zalihe na razinu koja neće pogoršati opskrbljenost, odnosno kako stvoriti stanje u kojem će svaki zahtjev kupca biti zadovoljen a istovremeno minimizirati količinu kapitala angažiranog u zalihama robe.  Tome pomaže dobro poznavanje tržišta - ukusa i potreba potrošača u dnevnim, tjednim i mjesečnim količinama, poznavanje sezonskih oscilacija, trendova potrošnje i koeficijenata elastičnosti potražnje za određenom vrstom robe. Ova je znanja potrebno kombinirati s planiranjem nabava, osiguranje pouzdanih izvora kvalitetne robe, te povoljnih izvora financiranja u slučaju oskudnosti obrtnim kapitalom. Proizvođači mogu pokušati organizirati vlastitu prodajnu mrežu, ali bi veličina prometnih troškova bila neusporedivo veća, a posebni gubici zbog usporenog kretanja ukupnog kapitala znatni. 
9. U trgovačkoj djelatnosti (branši) postoji niz specijaliziranih sektora: vanjska i unutrašnja trgovina, trgovina na veliko i malo, trgovina reprodukcijskim materijalom i finalnim proizvodima, trgovina robom široke potrošnje i proizvodima namijenjenim reprodukcijskoj potrošnji.

10. Napredak na području informatike i komunikacija utječe i na unaprijeđivanje trgovine i na tehnike koje se u razmjeni koriste. Elektronsko evidentiranje financijskog i robnog aspekta prodaje omogućuje vrlo jednostavno dnevno ažuriranje zaliha, tj. dnevno praćenje uspješnosti poslovanja. Metoda just in time primjenjuje se i u trgovini. Razvijaju se i novi načini  prodaje i kupovine - kupoprodaja korištenjem kompjutora (e-trgovina), plaćanje elektronskim novcem, kreditnim karticama itd. U tijeku je tehnološko revolucioniranje trgovine koja će na novim informacijskim osnovama unaprijediti pozitivne učinke na ukupan proces reprodukcije a svoju važnost uzdignuti na još veću razinu. 

3.) ZAJMOVNI KAPITAL I KAMATA

1. Svaki proizvodni input (faktor, čimbenika) ima svoju cijenu. Njih se ne može pribaviti bez novčanog kapitala, kojeg poduzetnici koji organiziraju proizvodnju često nemaju uopće ili nemaju dovoljno. Ustupanje (pozajmljivanje) novčanog  kapitala poduzetnicima uz naknadu donosi kamate vlasnicima novčanog kapitala. 

Novčani kapital se ustupa drugima jer njihov vlasnik iz nekog razloga ne želi aktivno sudjelovati u procesu reprodukcije.

2. S tim u svezi djeluju posebne institucije - banke, čija je zadaća uspostavljanje mehanizma koji potiču prikupljanje slobodnog novčanog kapitala i uređivanje odnosa između vlasnika slobodnog kapitala i poduzetnika zainteresiranih za pozajmljivanje te rješavanje problema rizika i zaštite vlasnika kapitala. 

3. U slučaju pozajmljivanja slobodnog novčanog kapitala novac postaje roba - poduzetnici ga "kupuju" kako bi ga obrtanjem uvećali.  Pozajmljivanje je specifičan oblik kupnje upotrebne vrijednosti novca na određeni rok. Mogućnost korištenja tuđeg novca u određenom razdoblju ne znači prijenos prava vlasništva. Istekom ugovorenog roka zajmoprimac je dužan vratiti pozajmljeni iznos uvećan za ugovorene kamate.

4. Kamate su ugovorena cijena korištenja tuđeg novca. U ekonomskom smislu one su dogovoreni udio u višku vrijednosti koji je obrtanjem može ostvariti. Zajmodavac prisvaja kamate neovisno o ostvarenom rezultatu obrtanja, dakle i u slučaju kada su se očekivani rezultati izjalovili. 

Stoga što su po svojoj ekonomskoj biti kamate dio potencijalnog profita zajmoprimca, gornja granica kamatne stope je prosječna profitna stopa u vrijeme zaključivanja ugovora o zajmu. Ukratko, profitna stopa ne smije biti  manja od kamatne stope jer inače poduzetnici ne bi pozajmljivali novčani kapital. za ulaganje u proizvodnju 

Kamate odražavaju i veličinu rizika  kojem se zajmodavac  izvrgava  ustupajući  kapital  poduzetniku. 

5. Veličina kamatne stope formira se i djelovanjem mehanizma ponude i potražnje na tržištu novca. Nestašica zajmovnog kapitala (višak potražnje nad ponudom novca) podiže njegovu cijenu, dok obilje zajmovnog kapitala cijenu novca obara na nižu razinu

6. Osim što je dohodak zajmodavca, kamata je važan regulator cjelokupne privredne aktivnosti, efikasan instrument usmjeravanja ekonomske aktivnosti i nezamjenljiv kriterij selekcije poduzetničkih ideja.
4.) ZEMLJA I ZEMLJIŠNA RENTA 

1. Zemlja i drugi prirodni resursi (minerali, nafta, ugljen, voda, vodena energija, plovnost rijeka i jezera itd.) su proizvodni inputi  bez kojih se teško može odvijati bilo koji proces stvaranja dobara. 

2. Zemljišna renta je dohodak od vlasništva nad zemljištem. Zemljište se pored korištenja u građevinarstvu i rudarstvu koristi i za poljoprivredu. Poljoprivreda je strateška privredna grana svakog gospodarstva. Zbog svoje povezanosti s upotrebom tla i djelovanjem prirodnih zakonitosti poljoprivreda se u mnogo čemu razlikuje od ostalih privrednih grana. 

3. Jedna od razlika je i ta što pored poduzetnika i zaposlenih, u poljoprivredi svoj dohodak očekuju i zahtijevaju i vlasnici zemljišta. Bez  njihovog  pristanka proizvodnja nije moguća.

4. Zemljišta za poljoprivredu se međusobno razlikuju prema svojoj prirodno određenoj plodnosti i udaljenosti od tržišta. Drugim riječima, jednake količine rada  i kapitala uložene u jednake poljoprivredne površiine različite plodnosti ostvarit će nejednake prinose ili različiti prihod. 

5. Zemljišta su ograničeni resurs pa se proizvodnja odvija i na manje plodnim površinama. Da bi se stvorili uvjeti rentabilne proizvodnje i na lošijim zemljištima, cijene poljoprivrednih proizvoda ne formiraju se prema prosječnim troškovima kao što je to slučaj u industriji. Kada bi se isto formirala proizvodnja na ispodprosječnim zemljištima bi stvarala gubitak. Cijenu poljoprivrednih proizvoda određuju troškovi proizvodnje u najnepovoljnijim uvjetima, na najmanje plodnom i najudaljenijem zemljištu. Vrijednost poljoprivrednih proizvoda formira se dakle na specifičan način tako da je veća od troškova proizvodnje i u primjeru najmanje plodnog zemljišta. 

- APSOLUTNU ZEMLJIŠNU RENTU prisvajaju svi vlasnici koji su zemljište ustupili poduzetnicima radi obrade neovisno o položaju i plodnosti. U obliku apsolutne rente plaća se pravo upotrebe tuđeg zemljišta. Odnosi između vlasnika zemljišta i poljoprivrednog poduzetnika reguliraju se ugovorom o zakupu.

-DIFERENCIJALNA RENTA 1 je dohodak vlasnika zemlje putem kojeg se valorizira veća plodnost ili povoljniji položaj u odnosu na najmanje plodna ili najudaljenija zemljišta. I ovaj oblik dohotka zemljovlasnika prisvaja se u obliku zakupnine koja je razmjerno veća za plodniju ili povoljnije smještenu zemlju. U ovom slučaju zakupnina pored aps. rente kao cijene upotrebe zemlje sadrži i naknadu za veću plodnost ili povoljniji položaj. 
- DIFERENCIJALNA RENTA 2 je poseban oblik dohotka koji se pojavljuje u slučaju umjetnog poboljšanja  plodnosti  tla kroz agrotehničke mjere. Ovu rentu najprije prisvajaju poduzetnici koji su unaprijedili plodnost, a tek zatim zemljovlasnik stječe pravo prisvajanja ove rente kroz povećanje zakupnine u sljedećem razdoblju  zakupa.  

6. Zemljišta pogodna za iskorištavanje ekonomski interesantnih minerala, energenata, termalnih voda, pitke vode, šumskog bogatstva i slično omogućuju vlasnicima prisvajanje rudničke rente ili šumske rente. kao specijalnih oblika zemljišne rente. Isto tako, zemljišta u turizmu omogućuju naplaćivanje turističke rente. Postojanje vlasništva nad zemljištem omogućuje naplaćivanje građevinske rente u slučaju građevinarstva.    

5.) DIONIČKI KAPITAL I DIVIDENDA  
1. Nakon feudalizma i dominacije agrarnog sektora nastupa industrijalizacija (ekspanzija sekundarnog sektora) čije su karakteristike razmah poduzetništva, brz  razvoj proizvodnih snaga, krupni investicijski poduhvati, okrupnjavanje privrednih subjekata, širenje svjetske trgovine, urbanizacija seoskog stanovništva itd.  Industrijalizam se razvija na kapitalu kao ključnom proizvodnom čimbeniku.

2. Industrijski poredak omogućuju promjene u tehnološkoj i ekonomskoj strukturi  privređivanja. U tehnološkoj strukturi pojavljuje se parna energija kao nova energetska osnova, zatim raširena upotreba strojeva te Taylorov i Fordov pristup organizaciji proizvodnje i poduzeća. U ekonomskoj strukturi se uspostavlja tržišni mehanizam kao temeljni regulator ekonomske aktivnosti i pravni sustav kao temeljni regulator odnosa između ljudi.

3.  U organizaciji poduzeća dogodila se još jedna velika promjena. Ona ima čvrste veze s ostalim promjenama – s npr. krupnim investicijskim projektima, masovnom proizvodnjom i s ekspanzivnom proizvodnjom za sve veća tržišta (više zemalja, kontinente, čitav svijet). Ove i druge promjene u privređivanju donijele su sa sobom i nove poduzetničke probleme. Dva najveća su: problem pribavljanja krupnog investicijskog kapitala  (za pokretanje masovnih proizvodnji) i problem smanjivanja sve većeg ulagačkog (investicijskog) rizika. 

4. Rješenje za oba problema pronađeno je dioničkom organizacijskom obliku poduzeća. Dionička društva predstavljaju objedinjavanje pojedinačnih ulagačkih kapitala više osoba čime se uspješno rješava problem prikupljanja potrebnog iznosa kapitala za realizaciju određenog krupnog investicijskog  projekta – izgradnju i opremanje čeličane, rafinerije, hidroelektrane ili infrastrukturnog objekta (npr. željeznice,  autoceste itd.). Također, dionička društva omogućuju udruženim pojedincima da podijele s drugima i  smanje poslovni rizik kao objektivne posljedice nepredvidivosti tržišnog privređivanja. Dioničari svoje pojedinačne kapitale udružuju, ali isto tako snose rizik samo do iznosa svog uloženog kapitala. Preostala imovina dioničara, naime, potpuno je odijeljena od imovine dioničkog društva te se ne može teretiti obvezama nastalim poslovanjem ili propašću društva. Koristi se povećavaju, a rizici smanjuju!  

5. Ciljevi dioničkih društava (dioničara)  ne razlikuju se od ciljeva inokosnih poduzetnika ili ortaka – svrha je stjecanje dobiti ili profita. Dioničko društvo formira se emitiranjem i kupovinom dionica primarne emisije. Dionice su vrijednosni papiri  koji predstavljaju ispravu o vlasništvu nad određenim dijelom dioničkog društva. Kupovinom jedne ili više dionica pojedinac postaje dioničar (suvlasnik) i nositelj određenih prava s osnova dioničarstva. Vrste dionica su: obične i privilegirane (povlaštene, prioritetne).

6. Ukoliko dioničko društvo temeljem svog poslovanja ostvari dobit ili profit, svaki dioničar u toj dobiti participira (sudjeluje)  razmjerno svom vlasničkom udjelu. Isplaćeni dio dobiti naziva se dividenda. Dioničarima se može kroz dividendu isplatiti cjelokupna dobit dioničkog društva ili se može dio isplatiti a dio reinvestirati – ponovno uložiti u proširenje i poboljšanje procesa proizvodnje. Reinvestiranje najčešće vodi  ka povećanju tržišne vrijednosti dionica iznad njihove nominalne vrijednosti. Odluku o načinu raspodjele dobiti dioničari donose samostalno na glavnoj skupštini društva na temelju prijedloga upravnog odbora.

7. Dioničari očekuju dividendu razmjernu riziku i postojećim okolnostima u kojima društvo posluje. Budući kako je dioničarstvo (u konačnici) rizičnije od bankovne štednje ili kupnje državnih obveznica, težnje vlasnika dionica (koji je mogao svoj novac staviti na štednju ili kupiti državne obveznice) bit će zadovoljene dividendom većom od važeće kamatne stope koje banke trenutno isplaćuju na štednju. 

8. Nastankom dioničkih društava (korporacija) započinje odvajanje vlasništva kapitala od upravljanja kapitalom kao profesionalne funkcije. U ime vlasnika (dioničara) društvom upravlja profesionalni tim menadžera (tehnostruktura). Dioničari izabiru menadžere u tijela koja u ime vlasnika upravljaju dioničkim društvom: upravni odbor, izvršni odbor  i  nadzorni odbor.  

9. Utvrdimo! Prednost je dioničkog oblika vlasništva što omogućuje investiranje novčane uštede pojedinaca nezainteresiranih za aktivno poduzetništvo. Zbog nedostatka nužnih sposobnosti, nespremnosti preuzimanja složenih zadaća i odgovornosti upravljanja kapitalom (poduzećem) i drugih razloga, pojedinac kao dioničar stječe mogućnost profitabilnog ulaganja kapitala (vlastitog novca) u razdoblju koje on sam određuje. Temeljem procjena o perspektivnosti takvog ulaganja (hoće li poduzeće pozitivno poslovati i ubuduće,  hoće li dobiti dividendu i naredne godine, da li će tržišna vrijednost dionice i dalje rasti) u svakom trenutku vlastite dionice može prodati posredstvom burze (mjesto i organizacija za prodaju i kupovinu dionica).  Prodajom dionica prodaje se udjel u vlasništvu i pravo prisvajanja dividende! Udjeli i prava prelaze na druge.  
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6.) RAD I NAJAMNINA (PLAĆA)  

1. Osobni dohodak od rada najraširenija je osnova stjecanja prava u raspodjeli nacionalnog dohotka. Otprilike između 75 i 90 posto novostvorene (novoproizvedene) vrijednosti društva raspodjeljuje se u obliku najamnina ili plaća – novčanog dohotka zaposlenih. 

2. Visinu dohotka od rada (najamnina, plaća) kojeg primaju zaposleni određuje tržište rada. Visina najamnine formira se pod utjecajem zakona ponude i potražnje za radom. Ponuda određene vrste rada (ponudu rada čine oni koji traže posao, zaposlenje) koja je veća od potražnje (potražnju za radom imaju poduzeća) u pravilu obara visinu nadnice, dok u suprotnom slučaju visina nadnice raste. No, na visinu nadnica također utječe i zakonodavstvo koje određuje minimalne nadnice i regulira radna prava zaposlenih i druga prava privremeno nezaposlenih, kao i sindikalno udruživanje i pregovaranje.

3. Ljudski rad je specifičan proizvodni čimbenik (input) jer je svaki čovjek unikatna prirodna kreacija s mnoštvom naslijeđenih i stečenih osobina koje pokreće kompleksni motivacijski sustav. Rad proizvođača utječe veličinom svojeg doprinosa na novostvorenu vrijednost, ali determinira (određuje) i veličinu proizvodnih troškova s obzirom na cijenu po kojoj je nabavljen.

4. Najamnine su dio ukupnih troškova svakog proizvodnog subjekta te utječu svojom veličinom na tržišnu konkurentnost proizvođača. Iako se čini kako je dogovorena cijena rada između poslodavca i radnika rezultat umješnosti pregovaračke moći, to je privid jer je već kazano kako se one kreću unutar raspona kojeg određuju ponuda i potražnja za radom. Niske najamnine u nekom poduzeću u odnosu na trenutno važeću razinu najamnina izazvat će osipanje i bijeg radnika na bolje plaćen posao, dok će previsoke nadnice u odnosu na važeću razinu nadnica prouzročit nekonkurentnost proizvoda stvorenih preskupim radom i sljedno  tome ugroziti rentabilnost poslovanja. 

5. Najamnina se može iskazivati u nominalnom i realnom obliku. Nominalna najamnina je novčani iznos koji radnik prima kao naknadu za rad, a realna najamnina izražava kupovnu moć novca isplaćenog radnicima u obliku najamnine. Nominalna najamnina može čak i rasti, a da pri tome kupovna moć najamnine realno opada (u slučaju inflacije npr.). 

6. U svjetskim su razmjerima razlike u visini najamnina za isti rad ogromne - kreću se u rasponu 100:1 ili u novcu od 50 US $  naprama 50 centi za jedan sat istog rada. 

7. Najamnina se zaposlenima može utvrđivati (obračunavat) na dva načina:

i) Najamnina od vremena - novčani dohodak je određen prema ugovorenoj cijeni vremenske jedinice - sata ili radnog dana utvrđenog trajanja (koliko sati rada tolika najamnina);

ii) Najamnina od komada ili na akord -  određena je prema obavljenoj količini radnih operacija ili prema broju proizvedenih komponenti ili broju dovršenih proizvoda (bez obzira na utrošene sate ili dane rada). 

8. U visoko razvijenim privredama jača uloga ljudskog kapitala – ali samo visokoobrazovanih stručnjaka. Njihov kreativni rad nemoguće je zamijeniti strojevima ili stimulirati zastarjelim sustavom nagrađivanja koji je formiran u eri dominacije serijskog načina proizvodnje masovnom upotrebom priučenog radništva. 

9. U uvjetima globaliziranih uvjeta privređivanja svjetska konkurencija zaoštrava uvjete plasmana na svjetskom tržištu niskim cijenama i zavidnom kvalitetom. Velike korporacije premještaju svoje proizvodne kapacitete iz matičnih država u nove regije (Azija, Južna Amerika) i zbog niskih najamnina koje tamo prevladavaju.  Posljedica premještanja radnih mjesta u druge zemlje i regije je ukidanje radnih mjesta u razvijenim zemljama. Zbog toga, između ostalih razloga, raste nezaposlenost u npr. zapadnoeuropskim državama. Drugačije rješenje bilo bi smanjivanje prosječnih najamnina u razvijenim zemljama, a što bi dovelo do pada životnog standarda zaposlenih.  
10. Dodatna pitanja u svezi pozicije rada danas izaziva tehnološko prestrukturiranje u postindustrijskoj eri. Navedeno je kako dislokacija (premještanje) proizvodnih kapaciteta u područja jeftinog rada također pridonosi nezaposlenosti. Dodatno treba istaći kako je sasvim  sigurno da će uslijed informatizacije i robotizacije proizvodnog kompleksa dio radno-sposobnog stanovništva u visokorazvijenim zemljama biti trajno suvišan, tj. kronično nezaposlen. Oštre reakcije zapadnog radništva na svaku najavu ukidanja ili smanjivanja radnih mjesta i socijalnih prava, te na najavu tehnološke modernizacije procesa proizvodnje,  upozoravaju na moguću narušenu klimu dijaloga između vlasnika kapitala i radništva (zaposlenih) i nestajanje recipročnog uvažavanja interesa rada i interesa vlasnika kapitala (poduzeća).  
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DODATAK: VLASNIŠTVO – POJAM I SUŠTINA 

(nije obrađeno u udžbeniku)
1. Temelj  prisvajanja industrijskog i trgovačkog profita (dividendi), kamata i renti očigledno se nalazi u privatnom vlasništvu nad sredstvima za proizvodnju (fizičkim kapitalom, financijskim kapitalom i prirodnim resursima). «Vlasništvo» je uvijek istovremeno i stanje i proces. Za ispravno razumijevanje vlasništva potrebno je shvatiti njegovu pozitivnu suštinu. Pozitivnu suštinu svakog vlasništva čini čovjekova djelatnost iz  koje vlasništvo proizlazi.  Vlasništvo postaje sredstvo kojim se čovjekova djelatnost ostvaruje, održava i podiže na višu razinu. Istovremeno, u ljudskoj je prirodi bezgranično širenje čovjekovih potreba u svim manifestacijama njegova života i gdje nema prepreka vlasništvo se afirmira  kao potvrđivanje svih čovjekovih interesa i osjetila.

2. Osnovna dva oblika vlasništva su: privatno i društveno (kolektivno, javno, državno). Postoje i mješoviti oblici vlasništva: od suvlasništva i dioničarstva u većim poduzećima i dioničkim društvima, preko vlasništva teritorijalno-političkih zajednica i organa lokalne, regionalne i državne vlasti (gradovi, županije i država), pa do pluralističkih interesnih organizacija poput investicijskih fondova, fondova mirovinskih udruga i fondova osiguravajućih društava. 

3. Privatno vlasništvo je karakteristično za svako klasno društvo gdje vanjski uvjeti rada i sredstva za proizvodnju pripadaju samo pojedinim ljudima, podjednako za robovlasničko, feudalno i kapitalističko. Ono se kombinira na različite načine s masovnim nevlasništvom i prisilnim (ekonomska i vanekonomska prisila) radom robova, kmetova i najamnih radnika. Robovlasnici, feudalci i kapitalisti se ponašaju  i djeluju kao eksploatatori. U njihovim su rukama sredstva za proizvodnju, ali i većina sredstava za potrošnju u jednom društvu budući oni u svom interesu utvrđuju pravila raspodjele proizvedenih dobara i usluga.  Društveno i privatno vlasništvo se nalaze u stalnom previranju, nadmetanju i sukobljavanju. Cjelokupna pisana povijest čovječanstva ispunjena je tim sadržajima i oko njih se pletu svi važniji povijesni problemi i događaji. 
4. Pravo vlasništva je pravni odnos koji propisima (normama) i običajima osigurava određenom pravnom subjektu pravo posjedovanja, iskorištavanja i raspolaganja sredstvima za proizvodnju i sredstvima za potrošnju.  Jedino do kraja izvedeno privatno vlasništvo jest ekonomsko vlasništvo. Ekonomsko vlasništvo treba shvatiti u smislu pripadanja dijela prirode, proizvoda rada ili duhovnog stvaralaštva (intelektualno vlasništvo) određenoj osobi, obitelji, privrednoj organizaciji, društvenoj skupini ili državnoj zajednici. Ekonomsko vlasništvo se svodi na posezanje za tim objektima temeljem zakona i običaja. Podrijetlo ekonomskog vlasništva treba tražiti u raspadu plemenskog zajedništva i nestajanju njegovih ustanova i odnosa. Raspad plemenskog zajedništva započinje s podjelom rada, iz koje su proistekle nejednakosti u korištenju zajedničkog. 
5. Subjektivnu suštinu ekonomskog vlasništva uvijek čini rad, kolektivno ili pojedinačno prisilno djelovanje kojemu je svrha pribavljanje materijalnih sredstava za život. Potenciranje i favoriziranje materijalnog postaje osjetilni izraz onečovječenog čovjeka, ljudskog bića koje sve svoje potrebe svodi na golo održavanje životne egzistencije i svoje stvaralačko djelovanje na rutinsko obavljanje neke djelomične fizičke potfunkcije. Stoga se pribavljanje materijalnih dobara pretvara u jedini motiv i interes čovjeka, a vanjski pokazatelj toga povijesnog zaokreta jest afirmacija materijalnog bogatstva kao izraza i simbola čovjekova društvenog statusa i općenito prihvaćenog društvenog cilja.  

6. Velika je razlika između ekonomskog vlasništva zasnovanog na vlastitom radu i ekonomskog vlasništva zasnovanog na tuđem radu.  Ali, dokle god oba oblika proizlaze iz prisilnog  rada, dotle zajednički podliježu deformiranom reduciranju svih ljudskih fizičkih i duhovnih svojstava i interesa na naglašeno osjetilo posjedovanja, imanja, pripadanja. Dominacija privatnog ekonomskog vlasništva svodi čovjekov život na pravo raspolaganja stvarima – na pravo upotrebe i potrošnje. 

7. Uspon privatnog vlasništva na ruševinama zajedničkog i društvenog nije nikakav povijesni promašaj. Pojava privatnog vlasništva popratna je pojava procesa emancipacije čovjeka u njegovom nastojanju da sebi pokori prirodu i uzdigne se do drugačijeg stanja u kojem će biti oslobođen od prirodno potrebnog rada i u kojem će istraživati, pronalaziti i osvajati nepoznato. 
XVI. RAZMJENA - Uloga razmjene u ekonomskom 
         procesu, tržišni mehanizam I ROBNA PROIZVODNJA 

           (str. 437-470)
1. Zbog vlastite specijalizacije (odabira zanimanja kao posljedice društvene podjele rada) pojedinac vlastite potrebe zadovoljava trošeći proizvode koje su proizveli drugi ljudi - a pribavlja ih razmjenjivanjem novca i tih materijalnih dobara i usluga na tržištima proizvoda (outputa). Dok se u fazi raspodjele (i preraspodjele) utvrđuje kvantitativan udio svakog člana društva u novostvorenoj vrijednosti, u fazi razmjene taj se udio iz kvantitativnog (novčanog) oblika pretvara u kvalitativan oblik - u konkretna materijalna dobra i usluge koji će poslužiti potrošnji. 

2. Razmjena se odvija uz pomoć tržišta - organizacijskog oblika suradnje ljudi u kojem oni razmjenjuju materijalna dobra i usluge posredstvom novca. Na tržištu se sučeljavaju ponuda i potražnja dobara i usluga pri čemu se kroz odnos ponuđenih i potraživanih količina formiraju njihove cijene te zaključuju kupoprodajne transakcije i obavlja razmjena. Kupci svojim odlukama (zaključenjem kupoprodaje) nagrađuju uspješne proizvodne subjekte potvrđujući ispravnost poduzetničkih odluka o vrsti, količini i načinu proizvodnje dobara i usluga. Odluke subjekata proizvodnje o tome što, koliko i na koji način proizvoditi činom uspješne razmjene stječu društvenu potvrdu svoje ispravnosti. Neprodani proizvodi pak dokaz su nezainteresiranosti potražnje da po traženoj cijeni ponuđene količine proizvoda kupnjom apsorbira.  

3. Na tržištima se proizvoda (outputa) potrošači pojavljuju s količinom novca razmjerno svom kvantitativnom udjelu u procesima proizvodnje (svom dohotku ostvarenom na 1. stupnju raspodjele) i/ili onolikom količinom novca koju je priskrbio na 2. i  3. stupnju raspodjele (društvene i obiteljske preraspodjele). Njihovu potražnju dakle najprije određuje količina novca s kojom raspolažu. No, količina i struktura individualne i ukupne potražnje (svih potrošača) određuje se kao posljedica brojnih činilaca – visine cijena, navika, ukusa i znanja, veličine i dobne strukture stanovništva itd. Ukoliko su cijene niske, proizvodi će biti traženiji, dok rast cijena izaziva suprotan učinak. Ova je tvrdnja načelno ispravna, ali se ne odnosi na egzistencijalno neophodna dobra. Kruh i sol npr.  potrošači će kupovati neovisno o promjeni cijena.  

4. Vođeni svojim potrebama i željama za određenim proizvodima kupci rijetko razmišljaju o mehanizmima koji omogućuju dobru opskrbljenost tržišta: tko vodi računa o preferencijama potrošača i kako je moguće u trgovinama kupiti željene proizvode bez prethodne najave. No, dobra opskrbljenost nije nimalo slučajna, i to stoga jer je podudarnost proizvođačkih odluka i potrošačkih želja polsjedica dobrog funkcioniranja mehanizma koordinacije u robnoj proizvodnji – tržišta. Valja napomenuti da je upravo opisana potražnja za finalnim proizvodima (na tržištu uotputa) samo dio ukupnih potreba društva. Pored finalne postoji i reprodukcijska potrošnja – potreba za sirovinama, energijom, međufaznim proizvodima, strojevima i radnom snagom – inputima nužnim za proizvodnju, a ova se potražnja realizira na tržitu inputa.  
5.  Ponuda je ukupna količina nekog proizvoda koju proizvođači nude ili su spremni ponuditi kupcima uz određenu cijenu, na određenom tržištu u određenom vremenskom razdoblju. Kretanje veličine ponude upravno je razmjerno promjenama cijena. Ako cijene rastu, povećava se i ponuda. Obrnuti je slučaj kada cijene padaju jer se razmjerno smanjuje količina proizvoda koja se nudi na tržištu. Kretanje cijena (rast ili pad) neposredno odražava stanje opskrbljenosti (stupanj zasićenosti) tržišta i tendencije promjena potrošačkih preferencija. Prateći tržišne signale – kretanje cijena vlastitih proizvoda i cijena proizvodnih inputa – proizvođači kalkuliraju učinke nekog odnosa ovih cijena. Načelno robni proizvođači nastoje maksimirati razliku između prodajne cijene i proizvodnih troškova (cijene inputa – rada, sirovina, energije i drugih inputa). Niski troškovi proizvodnje i visoke cijene finalnog proizvoda potiču rast proizvodnje. Povećanje cijena inputa i pad cijena finalnog proizvoda djelovat će na smanjenje ili čak napuštanje takve vrste proizvodnje. U ovom potonjem slučaju proizvođači će se preorijentirati na proizvodnju alternativnih proizvoda kojima cijena nije pala. Napredak u metodama proizvodnje kojim se smanjuju troškovi također poticajno djeluje na rast ponude jer se uvećava profitabilnost.  

6. Tržišni mehanizam određivanja cijene kroz sučeljavanje ponude i potražnje nije savršen ali su sve raspoložive alternative manje efikasne. U nesavršenim uvjetima djelovanja, postojanja monopola i monopsona te oligopola i oligopsona, tržišni mehanizam je nužno korigirati mjerama državne intervencije. Država u okviru svoje ekonomske politike korigira spontano formirane cijene i njihove međusobne odnose i to posredno i/ili neposredno. Posredan utjecaj na formiranje cijena može se ostvariti npr. kroz uvoz konkurentskih proizvoda iz inozemstva (i tako povećati ponudu, što će oboriti cijene) ili prodajom robnih rezervi nekih proizvoda po nižim cijenama. Neposredan utjecaj država provodi odlukama o zamrzavanju cijena, garantiranjem cijena, odobravanjem viisne cijena, propisivanjem minimalnih i/ili makismalnih cijena itd.   

7. Razmjena je proces koji se javlja u najranije doba ljudske povijesti, čak i prije nastanka novca i robne proizvodnje. Primitivni oblici suradnje ljudskih zajednica putem trampe (dobra za dobra) izraz su nužnosti poboljšanja strukture raspoloživih dobara namijenjenih potrošnji. Razmjenjujući viškove vlastite proizvodnje za nedostajuće upotrebne vrijednosti (onoga što su drugi imali kao višak), ljudi su poboljšavali mogućnosti zadovoljavanja vlastitih potreba. Suština tog procesa ostala je nepromijenjena do danas. Neophodnost razmjenjivanja proizvoda i usluga sadržana je u potrebi ljudi da istovremeno pribave potrebne, a otuđe viškove, sa aspekta upotrebne vrijednosti "nepotrebnih" proizvoda. No, postojanje takvih viškova  je neophodna  osnova za sudjelovanje u razmjenjivanju dobara.

8. Povremena potreba razmjenjivanja u ranim danima ljudske vrste  bila je posljedica prirodnih faktora, npr. klimatskih, te obilja ili oskudnosti prirodnih resursa kojima su se koristile lokalne zajednice. Na određenom  stupnju društveno-ekonomskog razvoja ne proizvodi se više samo za vlastite potrebe (kako je to bio slučaj u plemenskoj organizaciji, na robovlasničkoj latifundiji, feudalnim veleposjedima i imanjima patrijarhalnih obiteljskih zadruga te u ranoj fazi kapitalizma), već se u višim fazama razvoja kapitalizma počinje  proizvoditi za drugoga, pri čemu se proizvodi prodaju očekivanim ili pak nepoznatim kupcima Ekspanzijom robnog oblika privređivanja (proizvodnje za tržište) razmjena postaje i ostaje uobičajen i nenadomjestiv način zadovoljavanja ljudskih potreba. Usavršava se tehnika razmjenjivanja (kupoprodaje) i potrebni instrumenti kupoprodajnih transakcija. Gradski ili obližnji prostori koje danas nazivamo tržnicama ili trgovinama nekada su služili upravo kao okupljališta kupaca i prodavača, dnevno ili u određene sajmene dane. Naravno da tržnice, npr. «zelene», «stočne» i druge, postoje i danas, premda se na njima odvija manji dio ukupnih kupoprodajnih transakcija u društvu. 

9.  Robna proizvodnja funkcionira na principu posrednog zadovoljavanja potreba ljudi. Razmjenom se pribavljaju upotrebne vrijednosti drugih proizvođača kao protučinidba prodaje vlastitih proizvoda. U povijesti čovječanstva razmjenjivanje dobara pojavljuje se u dva oblika: kao već spomenuta naturalna razmjena - trampa i kao robno-novčana razmjena (do koje dolazi s pojavom novca). Dakle, temeljna funkcija novca je posredovanje u razmjeni robe. Zahvaljujući nastanku novca do tada neodvojive operacije - kupnja i prodaja - odvijaju se kao zasebni akti, a što olakšava, ubrzava i proširuje robno-novčanu razmjenu.  Naime, svaki prodavač svoju robu prodaje za novac,  a on se ne mora odmah potrošiti na kupovinu drugih roba.
10. Suvremeni pojam tržišta prevladao je prostornu koncepciju jer se stubokom izmijenio i opseg i način razmjenjivanja dobara. Dok je fizički kontakt kupaca i prodavača uz mogućnost razgledavanja robe nekada bio dominantan oblik trgovanja, danas se na temelju dostignuća moderne tehnologije  trgovina može odvijati bez fizičkog susretanja kupaca i prodavača (telefonom, telefaksom, računalom, putem kataloških narudžbi i drugim modernim načinima). 

11. U vezi suvremenog razvoja tržišta treba spomenuti globalizaciju kao skup procesa uklanjanja svih prepreka za slobodan planetarni protok dobara i usluga, premještanje proizvodnji,  trgovinu i kolanje financijskog kapitala. Poduzeća i proizvodi stoga postaju međusobno konkurentni po čitavoj planeti, a kupci (potrošači) imaju priliku odabirati po njihovoj procjeni najbolje proizvode bez obzira na njihovo „nacionalno porijeklo“. 

12. Tržišta su ukupnost odnosa ponude i potražnje, a tržišta je moguće klasificirati s obzirom na obuhvat geografskog prostora i na predmet razmjene. 

S obzirom na obuhvat prostora tržište može biti lokalno, regionalno, nacionalno, međunarodno i svjetsko. 

Prema predmetu razmjene osnovna podjela je na i) tržišta inputa (tržište sredstava za potrošnju, npr. tržišta radne snage, tržišta raznih sirovina) i ii) tržišta outputa (tržište sredstava za potrošnju), a ova mogu biti specijalizirana, tržišta npr. poljoprivrednih proizvoda, raznih industrijskih proizvoda, tržišta usluga itd. Posebna vrsta tržišta predstavljaju iii) tržišta kapitala, koja dijelimo na tržišta vrijednosnih papira (burze dionica i obveznica) i na tržišta novca (pribavljanje kratkoročnih kredita). 
13. Dakle, u suvremenim privrednim sustavima tržište (tržišta inputa i outputa), kao samonavođeni upravljač robnog oblika privređivanja («nevidljiva ruka»), spontano i automatski reulira cjelokupan proces društvene reprodukcije obavljajući istodobno tri ključne funkcije: 

i) alokativna funkcija -  U okviru ove funkcije rad, «zemlja» i kapital se kroz djelovanje tržišnog mehanizma (ponude i potražnje na tržištima inputa) usmjeravaju u pojedine privredne sektore i grane sukladno izraženim potrebama za određenim proizvodima. Subjekti proizvodnje (npr. poduzeća)  svoje odluke o tome što (vrsti), koliko (količina) i kako (odabir tehnike i tehnologije) proizvoditi temelje na tržišnim informacijama o potražnji potrošača. Premda su ove odluke samostalne procjene proizvodnih subjekata, one su posredno odraz tržišnih signala o zadovoljavanju potreba potražnje.
ii) selektivna funkcija -  U razmjenjivanju dobara na tržitu outputa višestruko se određuje sudbina stvaratelja upotrebnih vrijednosti. Rezultat razmjene određuje materijalni probitak i zadovoljavanje potrošačevih potreba, ali isto tako i daljnji opstanak proizvođača te njegove perspektive u gospodarskoj sferi. Proizvodnja je samo nužna pretpostavka sudjelovanja u razmjeni, a tek nakon obavljene razmjene moguće je ocijeniti uspješnost privređivanja. Ako proizvode ne uspije prodati ili u razmjeni ostvari nepovoljan omjer, proizvođač doživljava poslovni neuspjeh koji ga može odvesti u stečaj i likvidaciju. Uvjet je uspješnog privređivanja svakog poslovnog subjekta zadovoljavajući ishod u razmjenjivanju dobara, a to podrazumijeva prodaju cjelokupnog opsega proizvodnje po cijenama koje mogu pokriti troškove poslovanja. Neuspješne proizvođače koji plasiraju (prodaju) nepotrebne, nekvalitetne ili preskupe proizvode tržišni mehanizam kažnjava na taj način da oni svoje proizvode ne mogu pretvoriti u novac. I obratno. «Nevidljiva ruka» na ovaj način odabire najbolje proizvode i nagrađuje njihove proizvođače. Aktivnosti proizvođača se tako usklađuju s potrebama društva u pogledu kvantitete i kvalitete.

iii) distributivna funkcija – Proizvod društva raspodjeljuje se između svih članova zajednice neovisno od njihove pozicije u društvenoj podjeli rada. Na prvom stupnju raspodjele prisvajaju se novčani dohoci. Temeljem tržišne prodaje (na tržištu outputa) prema trenutno vladajućim cijenama subjekti  proizvodnje prisvajaju novčane dohotke. Ti su dohoci predmetom daljnjih stupnjeva raspodjele i preraspodjele. Ovisno o cijenama formiranih na tržištu, proizvođačima na prvom stupnju raspodjele pripadaju veći ili manji dohoci.  Cijene koje su pale ili ostale niske smanjuju udio proizvođača u primarnoj raspodjeli, a obrnuto podižu udio proizvođača u primarnoj raspodjeli.      

14. Treba se podsjetiti da tržište (ponuda i potražnja), iako ključni, nije jedini mehanizam (način) koordinacije društvene reprodukcije. Koordinacija djeluje  i posredstvom planskog mehanizma. Zbog nemogućnosti tržišta da pravodobno upozori na buduće potrebe potrošnje, kod određenih proizvoda (npr. energetskih) se na temelju predviđanja budućih potreba investiraju potrebni resursi, a ne na temelju tržišnih signala. Tržište je ex post  mehanizam jer pokazuje stanje, odnos ponuđenih i traženih proizvoda, nakon što je proizvodni ciklus dovršen. Planski mehanizam je ex ante mehanizam koji se temelji na prdviđanju potražnje u budućnosti. Djelotvorna koordinacija (alokacija) proizvodnih potencijala društva iziskuje paralelno korištenje tržišnog i planskog mehanizma u skladu sa spoznatim granicama njihove efikasnosti.

Model kružnog toka inputa i outputa te dohodaka u tržišnoj privredi (na primjeru privrede Sjedinjenih Država) 
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Legenda:

1. Product market = tržišta outputa (proizvoda); 2. Factor market = tržišta inputa; 3. U.S. firms = američka poduzeća; 4. U.S. households = američka kućanstva (pojedinci)

Objašnjenje: 1. Tijek ružičastog pravca – Američka kućanstva posredstvom tržišta inputa opskrbljuju američka poduzeća proizvodnim inputima (labor, land and furnished capital – rad, «zemlja» i fizički kapital) čiji su vlasnici upravo kućanstva (pojedinci). Inpute proizvodnje poduzeća kupuju i plaćaju po cijenama čije kretanje zavisi od od odnosa ponude i potražnje na tržištima inputa. 

2. Tijek žutog pravca - Pribavljene inpute poduzeća kroz proizvodnju preoblikuju u outpute (proizvode)  i isporučuju na tržišta proizvoda gdje ih prodaju kućanstvima (pojedincima). Cijene outputa formiraju se kroz sučeljavanje ponude i potražnje za proizvodima. Nakon obavljene kupoprodaje kućanstva su pribavila proizvode za potrošnju. 

3. Tijek zelenog pravca -  Odnosi se na tijek novca (dohotka), a ne inputa i outputa. Ovaj tijek dohotka odvija se u suprotnom smjeru od tijeka inputa i outputa. No, i kod ovog tijeka s objašnjenjem se može započeti bilo gdje unutar prikazanog modela. Kućanstva, ako krenemo od njih, na tržištima inputa zarađuju svoje dohotke (plaće, rente, kamate i dividende/profite). Zarađeni novac troše na tržištima outputa, gdje novac postaje prihodom poduzeća. Poduzeća ga troše kako bi pribavili inpute proizvodnje na tržištima inputa i time stvaraju dohotke kućanstvima. Krug je zatvoren i kreće ispočetka.          

Model kružnog toka inputa i outputa te dohodaka u mješovitoj privredi – tržište + država (na primjeru privrede Sjedinjenih Država)
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Objašnjenje: Sve su privrede danas mješovite, odnosno izgradile su ekonomski sustav u kojem se kombinirano prepliću  elementi privatnog vlasništva (nad sredstvima proizvodnje, inputima, i rezultatima proizvodnje, outputima) i slobodne inicijative s državnim vlasništvom i državnom intervencijom u privredi. Zbog posebnog značenja pojeidne robe i usluga (energija, nužne namirnice, javni prijevoz itd.) ili zbog specifičnosti druge vrste (zaštite strateški važnih privrednih sektora i sl.) država kontrolira, maksimira ili neposredno diktira cijene. Mjerama iz područja vanjskotrgovinskopg poslovanja (carinama, kvotama, zabranama uvoza ili izvoza itd.) država utječe na stupanj konkurentnosti domaćih proizvođača.  Pored ovih i drugih funkcija (npr. monetarnih, fiskalnih, socijalnih, obrazovnih itd.) država u privredi intervenira i na način da organizira proizvodnju tzv. javnih dobara i usluga radi zadovoljavanja određenih nužnih pojedinačnih i kolektivnih potreba. Ova se proizvodnja organizira u javnim poduzećima  i javnim službama, a država ju organizira iz razloga što privatni sektor (poduzeća) ne želi proizvoditi niskoprofitabilne proizvode ili to iz tehničkih razloga nije u stanju napraviti.  Javna poduzeća, premda nisu u privatnom vlasništu, također pripadaju u nacionalni poslovni sektor (poduzeća i drugi organizacijski oblici proizvodnje). Javna poduzeća, baš kao i privatna, potrebne inpute proizvodnje nabavlju kupujući ih od kućanstava, te ih preoblikuju u gotovo proizvode koje isporučuju istim tim kućanstvima (pojedincima). Novac koji su zaradili prodajući javnim (državnim) poduzećima inpute u svojem vlasništvu, kućanstva troše na kupovinu javnih dobara i usluga. Ipak, brojne su situacije u kojima javna poduzeća svoje proizvode kućanstvima ne prodaju po tržišnim cijenama, već po cijenama koje su u razini ili ispod razine troškova proizvodnje.  Kada je ovo slučaj, država novcem iz proračuna (od poreznih prihoda) sufinancira i pokriva veći ili manji dio troškova proizvodnje. Zaključno se može utvrditi kako ukupna ponuda dobara i usluga u mješovitoj privredi svoje porijeklo ima u privatnom i javnom poslovnom sektoru (poduzećima itd.), a da kućanstva (pojedinci) svoje dohotke zarađuju prodajući istodobno inpute privatnim i javnim proizvodnim subjektima.
RAZMJENA – pojava, razvoj i funkcije novca 

           (str. 480-493)
1. Već smo napomenuli kako bez  novca  ne može  postojati suvremena razmjena, tj. kupoprodaja inputa i outputa. Na taj smo način spoznali  temeljnu  funkciju novca kao posrednika u razmjeni.  U tom je posredovanju i sam novac roba. Međutim, novac je specifična roba koja vrši ulogu općeg ekvivalenta i stoga ima društvenu upotrebnu vrijednost. Društvena upotrebna vrijednost novca sastoji se u tome da novac kao opći ekvivalent izražava vrijednost svih drugih roba i po tome se on razlikuje od njih. Ali novac ne može izražavati svoju vrijednost, jer je nelogično razmjenjivati npr. gram zlata za gram zlata ili jednu kunu za jednu kunu. 

2. Novac ima pet funkcija:

i) Novac u funkciji prometnog sredstva (posrednik u razmjeni). Budući kako novac osigurava promet roba između sudionika razmjene, novac je posrednik između proizvođača i potrošača. Vlasnik novca kupuje robu (N za R), to je akt kupnje, dok vlasnik robe prodaje robu (R za N), a to je akt prodaje. Budući da se u ovoj funkciji roba mijenja za novac, a novac za robu, govorimo o metamorfozi robe u novac i novca u robu. 

ii) Novac kao mjerilo vrijednosti.  Novac sa svojom vrijednošću izražava, tj. mjeri vrijednost drugih roba. Svaka roba ima svoju cijenu kao novčani izraz njezine vrijednosti. Npr. 10 sati rada koju predstavlja ili sadrži novčana jedinica izražava vrijednost druge robe koja sadrži tu količinu rada. Podrazumijeva se kako se vrijednost stalno mijenja od jedne do druge robe. No, cijene veoma često odstupaju od vrijednosti jer se formiraju pod utjecajem promjena u ponudi i/ili potražnji. 

U ovoj funkciji novac ne mora biti prisutan na tržištu. On ovu funkciju obavlja kao idealno zamišljen. Tj. ne moramo imati novac u ruci da bismo saznali vrijednost neke robe, jer imamo informaciju o mjerilu cijene koja nam to omogućuje. 

iii) Novac u funkciji blaga. Novac je univerzalna roba  kojom se može kupiti sve druge robe. No, vlasniku novac osigurava ne samo gospodarsku nego i svaku drugu moć. Zato vlasnik i želi imati novac. Da bi imao novac povlači ga iz opticaja – tezaurira ga. Gomilanjem novca povećava se bogatstvo njegova vlasnika i tako se vrši funkcija novca kao blaga. No, gomilanje novca može biti učinjeno i na druge načine: pretvaranjem novca u nakit, zlatne poluge, slike, skupocjeno posuđe itd. Vlasnik novca može novac uložiti  i u banku,a ona mu plaća kamate.Na taj način se njegovo bogatstvo još  povećava (ako banka ne propadne). 

iv) Novac u funkciji platežnog sredstva.  Ova je funkcija novca vezana uz kreditne odnose koji se javljaju u robnom prometu. Npr. pretpostavimo da neki robni proizvođač završi proces proizvodnje i robu iznese na tržište. Tamo nalazi kupca koji je spreman kupiti robu, ali trenutačno ne raspolaže novcem jer, recimo, nije svoju robu realizirao. Kako ne bi došlo do zastoja u odvijanju procesa reprodukcije, doći će do prodaje robe iako prodavatelj za tu robu neće odmah dobiti novac. Dobit će ga naknadno. Prodavatelj dobiva sigurnost stjecanjem vrijednosnog papira (obično mjenicom) kojim kupac garantira da će po isteku određenog vremena platiti kupljenju robu. Prodajom robe na kredit uspostavljaju se dužničko-vjerovnički odnosi. Značaj ove funkcije novca je izuzetan jer ona ubrzava robni promet, a samim tim i cjelokupni proces reprodukcije. Budući da kod ove funkcije novca kolaju razni novčani surogati koji osiguravaju kreditne odnose, za njih se ćčesto kaže da predstavljaju tzv. kreditni novac.  Razvitak kreditnih odnosa u robnoj proizvodnji dovodi do lanca međusobnih dugovanja i potraživanja. To često može dovesti do pojave nelikvidnosti – stanja kada poslovne organizacije ne mogu izvršiti svoje obveze. Teret troškova funkcije novca kao platežnog sredstva pada na dužnika. Osim osnovnog duga on mora platiti i kamate koje su često visoke. U povijesti su pod pritiskom ovog tereta bili razni pojedinci, društveni slojevi i/ili  zadužene zemlje. 

v) Svjetski novac.  Novac se javlja i kao posrednik u međunarodnoj razmjeni. Da bi novac u međunarodnoj razmjeni mogao obaviti  tu  zadaću on  mora izgubiti svoje nacionalne karakteristike (npr. kuna prestaje biti platežno sredstvo) te poprimiti oblik plemenitih metala. To znači da se na svjetskom tržištu ne može plaćati ovom ili onom novčanom jedinicom već sa plemenitim metalom. Dugo su povijesno vrijeme ti plemeniti metali bili zlato i srebro. No, na određenom stupnju međ. razmjene zlato i srebro prestaju biti svjetski novac, a tu ulogu preuzimaju tzv. konvertibilne valute  ili novac zemlje kupca pretvoren u novac zemlje prodavatelja, tj. proizvođača. U nedostatku konvertibilne valute međ. razmjena se obavlja i prebijanjem dugovanja i potraživanja između dvije zemlje.  Danas ulogu svjetskog novca pretežno igraju konvertibilne valute. To su one valute koje sve zemlje žele razmjeniti za svoj novac, odnosno to su one valute koje svaka zemlja prima u naplati svojih potraživanja. Unutar njih primat imaju valute najrazvijenijih zemalja – npr. dolar, euro, jen... Zemlje čije valute igraju ulogu svjetskog novca imaju veliku korist od toga, jer se te valute čuvaju kao rezerve u raznim državama. Raspored svjetskog novca krajnje je nepovoljan jer je on danas koncentriran uglavnom u visokorazvijenim zemljama, a što otežava međunarodnu razmnjenu između nerazvijenih i razvijenih zemalja, a osobito unutar nerazvijenih zemalja.
RAZMJENA – međunarodna razmjena 

           (str. 494-510)
1. Međunarodna se razmjena neprestano višestruko povećava, a države se sve više ekonomski politički zbližavaju neprekidnim tokom dobara i usluga (iako zbog trgovine može doći i do izbijanja oružanih sukoba). Koji razlozi nagone države (zemlje), poduzeća i pojedince da se uopće upuštaju u međunarodnu razmjenu? Najvažniji razlog je raznolikost. U okviru tog općeg načela razmjena se javlja zbog:

i) razlika u uvjetima proizvodnje (prirodnih – klima i bogatstvo resursa), 
ii) zbog opadajućih troškova (tj. ekonomije razmjera ili opsega – što se više proizvodi jednog te istog proizvoda prosječni troškovi po jedinici proizvoda opadaju) i 
iii) zbog raznolikosti u ukusima i drugih društveno uvjetovanih razlika između zemalja –  između ostalih i zbog razlike u obrazovanosti i vještinama radnika za neku proizvodnju jer ne mogu sve zemlje podjednako dobro proizvoditi automobile, skijašku opremu, turističke usluge itd.). Gospodarstvo koje je značajnom uključeno u međunarodnu razmjenu naziva se otvoreno gospodarstvo.
2. Zašto se međunarodna razmjena sve više povećava? Jednostavno kazano, razmjena potiče specijalizaciju a specijalizacija povećava produktivnost. Tijekom dužeg roka, povećana razmjena i veća produktivnost povećavaju svačije standarde življenja. Zemlje sve više uviđaju kako je međunarodna razmjena jedan od najsigurnijih puteva u ekonomski napredak. Iako mnogi prigovaraju kako razmjena s inozemstvom gasi domaće proizvodnje i radna mjesta, jednostavna je istina kako svaka zemlja specijalizirajući se na svojim područjima najveće relativne produktivnosti može trošiti više nego što bi sama  mogla proizvesti.

3. Temelj međunarodne razmjene (pa i razmjene unutar obitelji, gradova i regija u nekoj zemlji) leži u načelu komparativne prednosti (objasnio ga je engleski ekonomist David Ricardo) koje tvrdi da će svaka zemlja imati korist ako se specijalizira u proizvodnji i izvozi ona dobra koja može proizvoditi uz relativno niži trošak (u kojima je relativno efikasnija od drugih zemalja). Obrnuto, svaka će zemlja imati koristi ako uvozi ona dobra koja proizvodi uz relativno viši trošak (u kojima je relativno manje efikasna od drugih).

4. Kada se zemlje otvore međunarodnoj trgovini (razmjeni) i kada se svaka koncentrira na proizvodnju ili više njih u kojima ima komparativne prednosti u odnosu na druge zemlje, svaka dolazi u bolji položaj. Zaposleni u svakoj zemlji mogu dobiti veću količinu dobara i usluga za potrošnju za jednaku količinu rada kao posljedicu specijalizacije na područjima komparativne prednosti i kada razmjenjuju vlastitu proizvodnju za dobra i usluge u kojima oni imaju relativno nepovoljan položaj. Kada se nacionalne granice otvore međunarodnoj razmjeni, nacionalni se proizvod (dohodak) svake zemlje uključene u razmjenu povećava.

5. Ipak, povećanje međunarodne razmjene nije samo po sebi neproblematično. Pri razmjeni između zemalja na različitim stupnjevima razvoja, opremljenosti tehničkim kapitalom i proizvodnosti rada, uvoz može ugasiti dio proizvodnji slabije razvijene zemlje, zaposlenike ostaviti bez radnih mjesta i zemlju vezati za uvoz dobara koja s eviše ne proizvode, premda bi neke privredne grane i njihova poduzeća u slabije razvijenoj zemlji s vremenom razvile podjednako efikasnu i kvalitetnu proizvodnju da nije bila ugašena. Mnoge su danas najrazvijenije privrede svojevremeno carinama, kvotama i drugim protekcionističkim mjerama štitile brojne grane domaće proizvodnje od strane konkurencije, sve do trenutka dok ne bi bile ravnopravne ili čak konkurentnije od stranih proizvođača. Danas međunarodni ugovori i uzance uglavnom zabranjuju otvoreni protekcionizam, ali razvijene zemlje unatoč proklamiranoj otvorenosti često pronalaze i koriste  mjere i načine prikrivenog protekcionizma na štetu stranih proizvođača i manje razvijenih privreda. Ove zemlje su često nemoćne da recipročno primijene iste mjere, a što snažno usporava njihov ekonomski razvoj.  

6. Ljudi, naravno i prije svega, razmjenjuju dobra i usluge na domaćim tržištima proizvoda (tržišta outputa) i u okviru nacionalnog gospodarstva. U čemu je razlika između domaće i međunarodne razmjene?:

i) u proširenju mogućnosti razmjene (kada bi stanovništvo bilo prisiljeno trošiti samo domaće proizvode bili bi siromašniji i na materijalnoj i na duhovnoj razini);

ii) u pitanju ekonomskog i političkog suvereniteta država (razmjena preko granica isprepliće stanovništvo i poduzeća iz različitih država, pa se ponekad razmjeni s inozemstvom podižu političke prepreke); 

iii) u deviznim tečajevima (svaka zemlja ima svoju valutu, iako sve više zemalja prihvaća dolar ili euro kao zajedničku valutu, pa sustav međunarodnih financija mora osigurati neometak protok tih i drugih valuta kako ne bi došlo do prekida razmjene).

7. Vanjska trgovina ima sličan efekat na bruto nacionalni proizvod i zaposlenost kao što to imaju investicije ili državna potrošnja. Kada neto izvoz raste, pojavljuje se povećanje ukupne potražnje za domaćom proizvodnjom. Na povećanu inozemnu potražnju domaći proizvođači reagiraju povećanom proizvodnjom koja nadmašuje domaću potražnju. Zbog toga raste nacionalni proizvod i dohoci stanovništva, pa zbog pozitivnog utjecaja (multiplikativnog)  neto izvoza na domaću proizvodnju sve veći broj zemalja danas nastoji ojačati svoj izvozni sektor privrede. Na kretanja izvoza i uvoza, pored inozemne potražnje, snažan utjecaj ima devizni tečaj neke valute. Što je on veći tim više opada  izvoz a raste uvoz, dok  slabljenje deviznog tečaja daje obrnute efekte – rast izvoza i pad uvoza. «Igre» s tečajevima danas primjenjuju i velike gospodarske sile poput Sjedinjenih Država, Europske unije i Kine, premda se načelno slažu oko toga da se ova metoda rasta izvoza ne bi smjela često primjenjivati.  
8. Međunarodna razmjena uključuje upotrebu različitih valuta, koje se povezuju relativnim cijenama što se zovu devizni tečajevi. Devizne tečaje određuje složena međuigra mnogih zemalja koje između sebe prodaju i kupuju. Kada se tokovi razmjene ili kapitala mijenjaju ponuda i potražnja se premještaju i ravotežni se tečajevi mijenjaju. Deprecijacija je pad tržišne cijene neke valute. Rast vrijednosti valute zove aprecijacija. U sustavu u kojemu države obznanjuju službene tečajeve, smanjenje se službenog tečaja zove devalvacija dok se povećanje zove revalvacija.  

9. Bilanca međunarodnih plaćanja je skup računa koji mjeri sve ekonomske transakcije između neke zemlje i ostatka svijeta. Ona uključuje izvoz i uvoz dobara, usluga i financijskog kapitala. Izvozi su potražne stavke dok su uvozi dugovne stavke. Općenitije, stavke su potraživanja neke zemlje transakcije koje donose inozemne valute  toj zemlji, a dugovne one koje smanjuju posjedovanje inozemnih valuta. Bilanca međunarodnog plaćanja sastoji se i) tekućeg računa dobara i usluga i od ii) računa financijskog kapitala (privatne i državne kupovine financijskog kapitala i imovine).
XVII. Potrošnja – potrošnja i štednja, osobna   

           potrošnja, investicije i potrošnja države 
             (str. 511-521) 

1. Iako neki ekonomisti drže kako potrošnja ne pripada u predmet istraživanja političke ekonomije jer je potrošnja individualni i društveni čin trošenja dobara u svrhu zadovoljenja potreba, potrošnja je ipak faza ekonomskog procesa daleko složenija od obične potrošnje i motivacije na dalju  (ponovnu) proizvodnju. 

2. Potrošnja je izravan odraz potreba pojedinca i društva da kontinuirano zadovoljavaju brojne potrebe. Stoga je potrošnja vječiti uvjet opstanka ljudske vrste, a proizvodnja vječita pretpostavka ostvarenja potrošnje. Fazu potrošnje čine aktivnosti konačne upotrebe (trošenja) društvenog proizvoda ili  nacionalnog dohotka.

3. No, jedan dio nacionalnog dohotka (onog što se proizvelo) izuzima se od potrošnje iz razloga što se pored zadovoljavanja tekućih (aktualnih) potreba treba zadovoljiti i potrebe ekonomske budućnosti. Dakle, pored zadovoljavanja neposrednih osobnih i društvenih potreba, rezultati materijalne proizvodnje trebaju omogućiti i zadovoljavanje budućih  individualnih i društvenih potreba, tj. ekonomski razvoj. Kako? 

4. Budući ekonomski razvoj omogućuje izuzimanje od potrošnje dijela novostvorene vrijednosti. To izuzimanje nazivamo štednja. Međutim, to izuzimanje ili štednju valja shvatiti uvjetno. Ne misli se pritom na skladištenje, tezauraciju, gomilanje dijela proizvodnih rezultata i njihovo netrošenje u bukvalnom značenju. Štedjeti  zapravo znači također trošiti, ali u sasvim specifičnom smislu. U stvarnoj privredi štedjeti (S) znači investirati (I), pa je u tom smislu S=I. Razlika između potrošnje i štednje u realnom ekonomskom životu nije u tome da se dio rezultata proizvodnje troši, a dio ne troši. Razlika je u svrsi trošenja. Štednja također podrazumijeva trošenje, ali u sasvim određene svrhe – u investiranje za razvoj. Pozitivni rezultati investiranja jesu ekonomski rast (tj. rast nacionalnog proizvoda), rast zaposlenosti, rast produktivnosti, tj. povećanje blagostanja u budućnosti. 

5. Pored stanovništva u štednji i investiranju sudjeluju i privredni subjekti (poduzeća i drugi). Privredne investicije jesu ukupna privredna ulaganja u obnavljanje postojećih i gradnju novih proizvodnih kapaciteta (poslovnih zgrada, strojeva i svih vrsta proizvodne opreme). Izvori sredstava za investiranje su uštede pojedinaca i privrednih subjekata u bankama (pozajmljenim kapitalom), kao i amortizacijski fondovi u poduzećima (samofinanciranje vlastitim kapitalom).

6. Ne treba zaboraviti da se privredni napredak i ekonomski rast ne odvijaju samo kroz investiranje u fizički kapital (zgrade i strojeve), već i doprinosom tzv. neinvesticijskih čimbenika. U suvremenom privređivanju naročito se ističe doprinos ljudskog kapitala (obrazovane, vješte i marljive radne snage), unapređenje organizacije, informacija, primjena znanstvenih dostignuća itd. Također ne treba zaboraviti da iako investicije jesu pretpostavka ekonomskog razvoja, one to nisu automatski i same po sebi – investicije mogu biti neuspješne, tj. neefikasne i nerentabilne. Primjeri neuspješnih investicija upozoravaju na složenost privrednog razvoja, tj. međuovisnost privrednog i društvenog sustava (politička situacija u zemlji, uvjeti kreditiranja, visina poreza, veličina tržišta, stupanj iskorištenosti postojećih kapaciteta itd.)

7. Suvremena država svojom aktivnošću pored klasičnih funkcija države (obrana od vanjskog i unutrašnjeg neprijatelja - vojska i policija, administracija, sudstvo) zadire i u područje gospodarstva na različite načine:
i) Suvremena država sprovodi ekonomsku politiku (koja se  sastoji od monetarne, fiskalne, antiinflatorne i vanjskotrgovinske politike) radi održavanja ekonomske stabilnosti i poticanja ekonomskog rasta i razvoja;

ii) Putem državnog proračuna država raspolaže značajnim dijelom društvene proizvodnje. Fiskalnim i nefiskalnim instrumentima (porezima, doprinosima, carinama, koncesijama, izdavanjem obveznica, prihodima od vlastite djelatnosti, prihodima od vlastite imovine itd.) država prikuplja značajna sredstva u državni proračun. Prije svega kroz prikupljanje poreza od potrošačkih i proizvođačkih subjekata ona snažno utječe na raspodjelu stvorene vrijednosti te se može smatrati ključnim subjektom preraspodjele; 

iii)  Država (na svim svojim razinama: središnja, županijska, gradska i općinska) također preuzima funkciju poduzetnika ulažući značajna sredstva u privredne subjekte čiji je vlasnik, financira institucije koje je osnovala ili ulaže u javna dobra na opću dobrobit.  Dakle, država se ne bavi ekonomskim problemima samo donošenjem mjera ekonomske politike (kao pod i), nego i kao aktivni poduzetnik u podržavljenom dijelu privrede. Država je i glavni investitor u energetsku i prometnu infrastrukturu, počesto u znanstvenu, obrazovnu i zdravstvenu infrastrukturu.
           Potrošnja – potrošnja države I KONTROVERZIJE O 

           SKUPOJ I JEFTINOJ DRŽAVI

             (str. 522-526) 
1. Aktivna uloga države u suvremenoj privredi (gospodarstvu, ekonomiji) usmjerena je ka ostvarivanju određenih ciljeva u svim fazama ekonomskog procesa – proizvodnji, raspodjeli, razmjeni i potrošnji:

i)  zadovoljavanje interesa domaće privrede (Kroz ekonomsku politiku država potiče ekonomski rast i razvoj,   zaposlenost, konkurenciju, zdrav novac, rast izvoza itd. No, država se i sama pojavljuje kao poduzetnik kada investira u bilo koju vrstu infrastrukture, ali i kada osniva javna, državna  poduzeća za proizvodnju javnih dobara i usluga, odnosno onih proizvoda za čiju proizvodnju privatni sektor nije zainteresiran.);

ii)  zadovoljavanje «općeg interesa» (npr. pravnih, ekoloških, obiteljskih itd. vrednota i prava koja mogu biti ugrožena  ili povrijeđena ekonomskim procesima i aktivnostima); 

iii) zadovoljavanje «socijalnih interesa» (kroz preraspodjelu država osigurava dohodak i skrb za bolesne,  nemoćne,  nezaposlene, djecu, osobe starije dobi itd.)

2. Kako bi bolje razumjeli ekonomske funkcije države navodimo nekoliko (potpuna lista je neizmjerno duža) konkretnih aktivnosti države, bez razvrstavanja u gore navedene kategorije ekonomskih uloga (i. – iii.):  

- reguliranje radnih odnosa, prava i obveza radnika i poslodavaca te mogućnosti organiziranja, djelovanja i sudjelovanja u donošenju i izvođenju odluka; 

-stvaranje državnog vlasništva nacionalizacijom, konfiskacijom, otkupom, investicijama itd.;

- iskorištavanje tih sredstava i državno upravljanje ili participiranje u upravljanju poduzećima;

- donošenje akata kojima se postiže preraspodjela nacionalnog dohotka (BDP-a) preko proračunskih prihoda i rashoda, poreznih i drugih nameta te oslobađanjem od obveza i raznih davanja;

- uvođenje državne kontrole bankarstva i kredita te provođenje državne monetarne politike;

- osiguranje državnih subvencija pojedinim poduzećima i granama proizvodnje;

- razno posredovanje i arbitriranje u odnosima rada i kapitala, ekonomskih subjekata i regionalnih zajednica;

- opsežno socijalno zakonodavstvo i svestrana socijalna zaštita djelatnog i ostalog stanovništva;

- reguliranje i usmjeravanje međunarodnih ekonomskih odnosa i pogotovo međunarodnog kretanja robe, rada i kapitala;

- održavanje ekonomske ravnoteže i usmjeravanje privrednog rasta, zapošljavanja  te ublažavanje cikličkih privrednih kretanja;

- financiranje nerentabilnih ali nužnih privrednih djelatnosti, skupih energetskih objekata, eksperimentalnih pogona, svemirskih i drugih fundamentalnih istraživanja;

- stvaranje i održavanje uvjeta za znanstveno-tehnološki razvoj, povezivanje velikih proizvodnih i prometnih sustava te uključivanje državnih tijela u jedinstvenu proizvođačku i potrošačku cjelinu;

-  organiziranje i unapređivanje odgoja, obrazovanja i znanstvenoistraživačkog djelovanja te praćenja modernih svjetskih dostignuća i razvojnih tendencija itd. Itd.   

3. Današnje privređivanje ima sve veće razmjere i postaje sve složenije i neizvjesnije. Uključivanje u svjetsku (globalnu) privredu povećava  međunarodnu  konkurenciju i traži nastavak podrške vlastite države za održavanje prosperiteta  nacionalnih privrednih subjekata i cjelokupne nacionalne privrede u  novom međunarodnom ekonomskom poretku.   Svjetsko ekonomsko povezivanje na putu izgradnje organski srasle svjetske privrede (pri čemu nacionalne privrede sve više gube nacionalni karakter – proizvodnje pretežno usmjerene na zadovoljavanje potreba domaćeg stanovništva - i postaju dijelom svjetske podjele rada i proizvodnje) prati i svjetsko političko integriranje. I u tim procesima, naravno usko povezanim s ekonomskom integracijom, aktivno sudjeluje nacionalna država. 

4. U tijeku je i sve jače povezivanje nacionalnih privreda radi unapređenja međusobne trgovine, uspješnijeg financiranja raznih izdataka, koordinacije proizvodnje i prometa, znanstveno-tehničke suradnje, zajedničkih  istraživanja itd. Jedan od oblika ekonomskog povezivanja je i osnivanje i formiranje poduzeća (korporacija) bez  nacionalnog podrijetla: one pripadaju ljudima iz različitih zemalja i obavljaju svoje proizvodne funkcije na različitim mjestima u svijetu, pri čemu vode računa o svjetskim mogućnostima, interesima, potrebama, strategijama razvoja itd. Političko povezivanje zemalja koje prati ekonomsko zbližavanje objašnjava se potrebom izgradnje svjetskog društva, a koje neće biti  iznutra podijeljeno državnim i političkim granicama.  

5. U svezi  širenja i jačanja uloga države u privredi treba biti veoma oprezan: nju slijedi birokratizacija ekonomskog,  poslovnog, duhovnog i političkog života. Iako birokracija doprinosi učvršćivanju društvenih veza i osigurava društveno komuniciranje, ona se može izroditi u bitni ograničavajući faktor ekonomskih i političkih sloboda.  Pod ovim su obrazloženjem krajem 20. st. i početkom 21. st.  u brojnim privredama (npr. američkoj, britanskoj, EU) neke ekonomske uloge države reducirane, a kako bi se podigla njihova  efikasnost.  
1. Aktivna uloga države u suvremenoj privredi (gospodarstvu, ekonomiji) usmjerena je ka ostvarivanju određenih ciljeva u svim fazama ekonomskog procesa – proizvodnji, raspodjeli, razmjeni i potrošnji:

i)  zadovoljavanje interesa domaće privrede (Kroz ekonomsku politiku država potiče ekonomski rast i razvoj,   zaposlenost, konkurenciju, zdrav novac, rast izvoza itd. No, država se i sama pojavljuje kao poduzetnik kada investira u bilo koju vrstu infrastrukture, ali i kada osniva javna, državna  poduzeća za proizvodnju javnih dobara i usluga, odnosno onih proizvoda za čiju proizvodnju privatni sektor nije zainteresiran.);

ii)  zadovoljavanje «općeg interesa» (npr. pravnih, ekoloških, obiteljskih itd. vrednota i prava koja mogu biti ugrožena  ili povrijeđena ekonomskim procesima i aktivnostima); 

iii) zadovoljavanje «socijalnih interesa» (kroz preraspodjelu država osigurava dohodak i skrb za bolesne,  nemoćne,  nezaposlene, djecu, osobe starije dobi itd.)

2. Kako bi bolje razumjeli ekonomske funkcije države navodimo nekoliko (potpuna lista je neizmjerno duža) konkretnih aktivnosti države, bez razvrstavanja u gore navedene kategorije ekonomskih uloga (i. – iii.):  

- reguliranje radnih odnosa, prava i obveza radnika i poslodavaca te mogućnosti organiziranja, djelovanja i sudjelovanja u donošenju i izvođenju odluka; 

-stvaranje državnog vlasništva nacionalizacijom, konfiskacijom, otkupom, investicijama itd.;

- iskorištavanje tih sredstava i državno upravljanje ili participiranje u upravljanju poduzećima;

- donošenje akata kojima se postiže preraspodjela nacionalnog dohotka (BDP-a) preko proračunskih prihoda i rashoda, poreznih i drugih nameta te oslobađanjem od obveza i raznih davanja;

- uvođenje državne kontrole bankarstva i kredita te provođenje državne monetarne politike;

- osiguranje državnih subvencija pojedinim poduzećima i granama proizvodnje;

- razno posredovanje i arbitriranje u odnosima rada i kapitala, ekonomskih subjekata i regionalnih zajednica;

- opsežno socijalno zakonodavstvo i svestrana socijalna zaštita djelatnog i ostalog stanovništva;

- reguliranje i usmjeravanje međunarodnih ekonomskih odnosa i pogotovo međunarodnog kretanja robe, rada i kapitala;

- održavanje ekonomske ravnoteže i usmjeravanje privrednog rasta, zapošljavanja  te ublažavanje cikličkih privrednih kretanja;

- financiranje nerentabilnih ali nužnih privrednih djelatnosti, skupih energetskih objekata, eksperimentalnih pogona, svemirskih i drugih fundamentalnih istraživanja;

- stvaranje i održavanje uvjeta za znanstveno-tehnološki razvoj, povezivanje velikih proizvodnih i prometnih sustava te uključivanje državnih tijela u jedinstvenu proizvođačku i potrošačku cjelinu;

-  organiziranje i unapređivanje odgoja, obrazovanja i znanstvenoistraživačkog djelovanja te praćenja modernih svjetskih dostignuća i razvojnih tendencija itd. Itd.   

3. Današnje privređivanje ima sve veće razmjere i postaje sve složenije i neizvjesnije. Uključivanje u svjetsku (globalnu) privredu povećava  međunarodnu  konkurenciju i traži nastavak podrške vlastite države za održavanje prosperiteta  nacionalnih privrednih subjekata i cjelokupne nacionalne privrede u  novom međunarodnom ekonomskom poretku.   Svjetsko ekonomsko povezivanje na putu izgradnje organski srasle svjetske privrede (pri čemu nacionalne privrede sve više gube nacionalni karakter – proizvodnje pretežno usmjerene na zadovoljavanje potreba domaćeg stanovništva - i postaju dijelom svjetske podjele rada i proizvodnje) prati i svjetsko političko integriranje. I u tim procesima, naravno usko povezanim s ekonomskom integracijom, aktivno sudjeluje nacionalna država. 

4. U tijeku je i sve jače povezivanje nacionalnih privreda radi unapređenja međusobne trgovine, uspješnijeg financiranja raznih izdataka, koordinacije proizvodnje i prometa, znanstveno-tehničke suradnje, zajedničkih  istraživanja itd. Jedan od oblika ekonomskog povezivanja je i osnivanje i formiranje poduzeća (korporacija) bez  nacionalnog podrijetla: one pripadaju ljudima iz različitih zemalja i obavljaju svoje proizvodne funkcije na različitim mjestima u svijetu, pri čemu vode računa o svjetskim mogućnostima, interesima, potrebama, strategijama razvoja itd. Političko povezivanje zemalja koje prati ekonomsko zbližavanje objašnjava se potrebom izgradnje svjetskog društva, a koje neće biti  iznutra podijeljeno državnim i političkim granicama.  

5. U svezi  širenja i jačanja uloga države u privredi treba biti veoma oprezan: nju slijedi birokratizacija ekonomskog,  poslovnog, duhovnog i političkog života. Iako birokracija doprinosi učvršćivanju društvenih veza i osigurava društveno komuniciranje, ona se može izroditi u bitni ograničavajući faktor ekonomskih i političkih sloboda.  Pod ovim su obrazloženjem krajem 20. st. i početkom 21. st.  u brojnim privredama (npr. američkoj, britanskoj, EU) neke ekonomske uloge države reducirane, a kako bi se podigla njihova  efikasnost.  
XVIII. Ekonomski razvitak – ČINITELJI USPJEŠNOG 
            RAZVOJA I ZAPREKE EKONOMSKOM RAZVITKU (KAKO    

            POVEĆATI MATERIJALNO BOGATSTVO?) 

              (str. 527-548) 

1. Politička ekonomija se najviše bavi problemom povećanja individualnog i društvenog materijalnog bogatstva (dobara i usluga). Povećanje bogatstva ljudima i društvima omogućuje povećanje životnog blagostanja, tj. šire i kvalitetnije zadovoljavanje njihovih prirodnih i povijesnih potreba. Porasta materijalnog bogatstva, blagostanja i  zadovoljenosti potreba nema bez privrednog razvoja (ekonomskog rasta i razvitka, tj. ekonomskog napretka). 

2. Treba upozoriti kako privredni razvoj ne mora odmah dovesti do povećanja materijalnog bogatstva za sve (nekima blagostanje čak može i opasti zbog npr. gubitka posla, iako većina ima zaposlenje), niti do jednakomjerne raspodjele povećanog materijalnog bogatstva na sve članove društva (neki dobivaju više od porasta bogatstva, a neki  manje ili ništa).

3. Privredni razvoj i napredak razlikuju se od zemlje do zemlje, pa su neke bogate i razvijene dok su druge nerazvijene ili slabo razvijene i siromašne. Razlike u razvijenosti vide se kroz BDP (bruto društveni proizvod) kao mjere vrijednosti ukupne količine proizvedenih dobara i usluga u jednoj zemlji tijekom jedne godine (potsjećamo kako se BDP izražava u novcu).

4. Preko jedne milijarde ljudi u svijetu danas živi u apsolutnom siromaštvu, tj. u slabo razvijenim zemljama. Pitamo se što uzrokuje velike razlike u bogatstvu između zemalja i naroda? Može li svijet mirno preživjeti sa siromaštvom usred obilja koje vlada u razvijenim zemljama? Koje mjere mogu poduzeti siromašniji narodi i zemlje kako bi  ubrzali svoj privredni razvoj i poboljšali vlastiti standard življenja?

5. Nerazvijene i slabo razvijene zemlje zajedno nazivamo zemljama u razvoju. Zemlja u razvoju je zemlja s BDP-om per capita (po glavi stanovnika) koji je nizak u odnosu na onaj u industrijaliziranim (razvijenim) zemljama poput SAD-a, Japana ili Europske Unije. U ljudskim pojmovima, zemlje u razvoju obično imaju stanovništvo slabog zdravlja,  s niskim razinama pismenosti, neprikladnim domovima i oskudnom ishranom.

Pretežan dio svijeta sastoji se od zemalja u razvoju,  a takve zemlje pored navedenih problema opterećene su i s brzim rastom stanovništva i visokim udjelom stanovništva  koje živi i radi na poljodjelskim imanjima. Unutar skupina zemalja u razvoju neke su novindustrijalizirane zemlje sa srednjim dohotkom. Ova je skupina bila uspješna u prekidanju začaranog kruga nerazvijenosti. 

6. Ključ bržeg razvoja leži u četiri osnovna faktora: 
i) sposobnostima ljudi, 
ii) prirodnim bogatstvima, 
iii) tvorbi domaćeg ili uvezenog kapitala   
iv) tehnologiji. 
Pučanstvo uzrokuje probleme eksplozivnog rasta, dok Malthusovo predviđanje opadajućih prinosa pogađa nerazvijene zemlje. Na konstruktivnom području rada prednost ima unapređenje zdravlja pučanstva, obrazovanje i  tehničko usavršavanje. 

7. Malthusova teorija stanovništva zasniva se na zakonu opadajućih prinosa. On je smatrao da bi stanovništvo, ukoliko ne bi bilo ograničenja kao što su npr. ratovi i bolesti, imalo tendenciju porasta po geometrijskoj stopi (2,4,8,16,32...), uz udvostručavanje broja u toku otprilike svake generacije. Svaki član rastućeg  stanovništva imao bi sve  manje zemljišta i prirodnih proizvodnih faktora s kojima bi mogao raditi. Zbog zakona  opadajućih prinosa, dohodak bi mogao rasti u najboljem slučaju po aritmetičkoj  stopi (1,2,3,4,5...): proizvodnja po osobi imala bi tendenciju pada tako nisko koliko bi bilo potrebno da se stabilizira stanovništvo pri razini preživljavanja slično gladovanju. 

8. Koncept demografske promjene pomaže objasniti povijesne trendove stanovništva. To je proces koji se sastoji od četiri razdoblja, tijekom kojih se jedno tradicionalno društvo pomiče od stabilnog stanovništva s visokim stopama rođenja i smrtnosti k stabilnom stanovništvu s  niskim stopama rođenja i smrtnosti. U tijeku procesa, zemlje se uglavnom sreću s pojavom da njihove stope smrtnosti padaju prije njihovih stopa rođenja, pa tako može doći do eksplozije stanovništva.

9. Stope tvorbe proizvodnog kapitala u siromašnim zemljama su niske jer su dohotci tako niski da se malo može uštedjeti za budućnost (začarani krug nerazvijenosti). Financiranje je privrednog razvoja  u siromašnijim zemljama uvijek bila nestabilna veza u proizvodnom mehanizmu. Najnovija je kriza izbila kada su se mnoge zemlje sa srednjim dohotkom 1970-ih jako zadužile da bi financirale ambiciozne programe razvoja. Ekonomsko usporavanje početkom 1980-ih dovelo je do nabujalih zaduženja, pa te zemlje nisu mogle dovoljno izvoziti da bi mogle podmirivati svoj dug ni postizati uobičajene razine uvoza. Posuđene novce iskvarene političke elite u nerazvijenim zemljama često potroše na svoj luksuz a ne za investiranje.

10. Tehnološke se promjene često združuju s investicijama i novim postrojenjima. Velika se nada polaže u zemlje u razvoju jer one mogu primijeniti  produktivnije tehnologije naprednih zemalja. To zahtijeva razvijeno poduzetništvo u društvu. Jedna je od zadaća razvoja poticanje unutarnjeg širenja poduzetničkog duha i vještina.

11. Mnogobrojne teorije ekonomskog razvoja pomažu objasniti u određeno vrijeme postoje li ili ne postoje četiri osnovna faktora razvoja. Geografija i klima, običaji, vjerska i poslovna stajališta, klasni sukobi i politički sustavi nesumnjivo utječu na ekonomski razvoj. No ni jedan faktor ne utječe na jednostavan i nepromjenljiv način. 
Najuvjerljivije teorije su: 
i) teorija uzleta (u skladu s kojom se kombiniraju rastući prinosi i opći društveni kapital da bi se u kratkom razdoblju omogućio brzi rast), 
ii) hipoteza zaostalosti (u skladu s kojom se manje razvijene zemlje mogu brzo približavati razvijenim zemljama pozajmljujući od ovih tehnologiju i stručnjake) i 
iii) stajalište o uravnoteženom rastu (prema kojemu zemlje imaju tendenciju da rastu skoro jednakom stopom bez obzira jesu li razvijene ili zaostale). 
DODATAK – EKONOMSKO TUMAČENJE POVIJESNOG RAZVOJA 

TEHNOLOŠKI DETERMINIZAM
KAO OPĆI ZAKON RAZVITKA

1.   Jedno od središnjih pitanja, ako ne i najvažnije,  na koje politička ekonomija traži odgovor je: što je glavni  pokretač (determinator)  promjena u razvitku ljudskog društva?  

2. Iako potpuno točan odgovor uključuje mnoštvo čimbenika, među njima se posebno izdvaja odgovor – to je tehnologija, odnosno tehničko-tehnološki napredak. 

3. Sve čimbenike razvitka, uključujući i tehnologiju, treba sagledavati kroz aktivnosti čovjeka poticanog na promjene sa svrhom boljeg zadovoljavanja njegovih potreba. Te promjene i nisu ništa drugo nego nova rješenja u načinu proizvodnje.  Nova rješenja su ranije u povijesti bila rezultat promišljanja i ideja talentiranih, pametnih, zainteresiranih i ustrajnih pojedinaca i malih grupa ljudi, a danas su najčešće rezultat organizirane, ekipirane te dobro financirane i opremljene znanstvene djelatnosti. .   
4. U proizvodnji korisnih dobara i usluga čovjek pronalazi razna pomagala koja mu proizvodnju olakšavaju i povećavaju.  Sva  mu  pomagala – ovdje obuhvaćena izrazom tehnologija – pomažu u ovladavanju prostorom i vremenom, tj. prirodom i njezinim bogatstvima i silama. 

5. Čovjek neprestano usavršava svoja pomagala  kako bi  bolje zadovoljio prirodne i povijesne potrebe. Kroz razvoj tehnologije čovjek povratno razvija i svoje postojeće umne sposobnosti ali i razvija  nova saznanja i vještine (pa i potrošačke  želje). 

6. Čovjek svojim naporima i uz pomoć stvorene tehnologije mijenja prirodnu materiju i prilagođava je svojim potrebama. Takvu aktivnost čovjeka zovemo materijalnom proizvodnjom.  Opseg i raznovrsnost proizvodnje, dakle, zavisi od: 
i) čovjekovih znanja i sposobnosti; 
ii) tehnike i tehnologije; 
iii) raspoloživog prirodnog bogatstva.
Ukupnost ovih čimbenika čini proizvodnu moć jednog društva.    

7.  Ova moć određuje sposobnost pojedinca, grupe ili društvene cjeline da proizvodi više ili manje, jednolikije ili raznovrsnije itd. Od ovoga zavisi stupanj zadovoljavanja potreba. 

8. Uz ovo, s druge strane, od proizvodne moći pojedinca i društva zavise i odnosi koji vladaju u proizvodnji dobara i usluga (ekonomski odnosi).  

Proizvodna snaga (moć) društva, dakle, određuje odnose proizvodnje koji u njemu vladaju. Ona nam pokazuje da je proizvodna moć društva ona pokretačka poluga koja određuje karakter odnosa proizvodnje, ali i svih drugih odnosa koji u društvu postoje.  

9. Ukoliko pogledamo povijest razvitka tehnologije (jednostavna, poluautomatska i automatsko-informatička tehnologija) možemo zaključiti kako je svakom stupnju razvijenosti tehnologije odgovarao opseg proizvodnje, ali i  oblik društvenih odnosa. Drugim riječima, razvijenija tehnologija osigurava veću proizvodnju, bogatije rezultate i viši materijalni standard. Usporedno s tim veća i raznovrsnija proizvodnja omogućuje naprednije odnose proizvodnje, a time i sve druge društvene odnose. Ukratko, razvijenija tehnologija osigurava veću proizvodnju dobara i usluga, a to je uvjet za razvoj naprednijih društvenih odnosa.   

10.  Zato tvrdimo kako postoji  uzajamna uvjetovanost i međuzavisnost materijalnog i društvenog, tj. ovisnost oblika privređivanja o stupnju tehnološkog napretka i nužnost prilagođavanja odnosa proizvodnje njegovim dostignućima. To za političku ekonomiju, barem prema ovom viđenju, predstavlja opći zakon ekonomskog razvitka društva.

11. Ova nam shema, makar pojednostavljena, odgovara na pitanje glavnog pokretača promjena i razvitka ljudskog društva. Taj je pokretač, dakle, tehnološka osnovica proizvodnje.  Stoga i govorimo o tehnološkom determinizmu.  (Determinizam je inače vjerovanje da povijesne, kulturalne, ekonomske, tehnološke i druge sile iz prošlosti determiniraju budućnost i pojedinaca i društava – i nije baš omiljeni pogled na svijet).

12. Ovaj se determinizam ne smije svesti na golu tehnologiju, već se radi o ukupnosti proizvodne (privredne) osnove jednog društva, njegovih objektivnih i subjektivnih moći koji se mogu iskoristiti u cjelokupnoj proizvodnji. Tehnologija je samo izraz  ove moći. 

13. Spomenutu ukupnost  proizvodne moći čine: snaga i brojnost izvora energije, raširenost obrazovanja i razvijenost znanosti, razvijenost prometne i svake druge infrastrukture, opseg i kvaliteta stambenih i zdravstvenih uvjeta života, kvaliteta prehrane, zabave itd. itd. 

14. Treba upozoriti kako sama primjena moderne tehnologije ne dovodi automatski i do novih proizvodnih i društvenih odnosa. Želi se samo naglasiti kako nema naprednijih proizvodnih i društvenih odnosa bez naprednije tehnološke osnovice društva. 

15. Prema tome, zakonitost tehnološkog determinizma djeluje kao tendencija, a ne automatski i u svakoj situaciji. Ovo je i logično, jer kako je već istaknuto, mnoštvo je čimbenika koji određuju ukupnost povijesnih kretanja, a poneki od njih mogu na kraće vrijeme i prevagnuti u odnosu na oblikovni utjecaj tehnologije. 









KOMPENDIJ





OSKUDNOST





DRUŠTVENA RASPODJELA 1


- DOHODAK OD VLASNIŠTVA














BRUTO OSOBNI DOHODAK OD VLASNIŠTVA


(PROFIT, RENTA, KAMATA)





IZVEDENA RASPODJELA ILI PRERASPODJELA 


- ZAPOSLENI U JAVNIM SLUŽBAMA


(SLUŽBENICI, SUCI, PROFESORI, LIJEČNICI, VOJNICI, POLICAJCI ITD.)








PRIMARNA 


RASPODJELA 


           -


VLASNICI PODUZEĆA (PROIZVODNIH I USLUŽNIH), IMOVINE I NOVCA





minus





POREZI, PRIREZI, DOPRINOSI





PRORAČUN


(državni, županijski,


gradski, općinski)





jednako








NETO OSOBNI DOHODAK OD VLASNIŠTVA


(NETO PROFIT, KAMATA I RENTA)





potražnja za dobrima i uslugama





osobna i obiteljska štednja





osobna i obiteljska potrošnja





(OBITELJSKA PRERASPODJELA - OBITELJSKA SOLIDARNOST)





akumulacija kapitala u bankama





investiranje


- povećanje proizvodnje





socijalna sigurnost - naknade i pomoći socijalno ugroženima





DRUŠTVENA RASPODJELA 2


- DOHODAK OD RADA

















BRUTO OSOBNI DOHODAK OD RADA


(NAJAMNINA


ili PLAĆA)





IZVEDENA RASPODJELA ILI PRERASPODJELA 


- ZAPOSLENI U JAVNIM SLUŽBAMA


(SLUŽBENICI, SUCI, PROFESORI, LIJEČNICI, VOJNICI, POLICAJCI ITD.)








PRIMARNA 


RASPODJELA 


           -


ZAPOSLENI KOD PROIZVODNIH SUBJEKATA (PODUZEĆA, OBRTNIKA...)





minus





POREZI, PRIREZI, DOPRINOSI





PRORAČUN


(državni, županijski,


gradski, općinski)





jednako








NETO OSOBNI DOHODAK OD RADA


(NETO NAJAMNINA


ILI PLAĆA)





potražnja za dobrima i uslugama





osobna i obiteljska štednja





osobna i obiteljska potrošnja





(OBITELJSKA PRERASPODJELA - OBITELJSKA SOLIDARNOST)





akumulacija kapitala u bankama





investiranje


- povećanje proizvodnje





socijalna sigurnost - naknade i pomoći socijalno ugroženima








� Politička ekonomija je naziv jednog od studijskih predmeta čiji sadržaj studenti usvajaju kroz predavanja, seminare, konzultacije, ispite i proučavanje preporučene literature. Kao i kod svih drugih ekonomskih predmeta, nastavnici i literatura iz Političke ekonomije studentima žele prenijeti, objasniti i   usustaviti specifičnu skupinu znanja koja se općenito nazivaju ekonomska, odnosno politekonomska. Do ovih znanja nastavnici iz Političke ekonomije došli su kroz vlastitu znanstvenu potragu (istraživanjem) za ekonomskim spoznajama (znanjima) i/ili preuzimanjem već postojećih ekonomskih znanja od drugih znanstvenika s kojima dijele isti ili sličan predmet istraživanja.


� Johannes Henfner, profesor prava iz 19. st., zakonodavcima, sucima, pravnim savjetnicima i odvjetnicima poručuje: "Velika, naime, obveza kojoj svi oni podliježu, obveza čestitog pravorijeka i dijeljenja pravde građanima, bez ispravnog znanja o političkoj ekonomiji ispada veoma teška, ako ne upravo nemoguća, u više slučajeva u kojima naime, ne samo da valja čestito upoznati među pučkim slojevima građana nastale sporove oko nadnice za rad, tekućih dugova, ispunjavanja ugovora, kamata i druge oko tako zvanog mojeg i tvojeg, već i, zbog nerijetkog uplitanja različitih sveza koje treba upoznati iz prirode svake pojedine grane privređivanja, teške i veoma zapletene parnice i raspre, među različitim razredima špekulanata, mjenjača, trgovaca, tvorničara, obrtnika i rukotvoraca, ne drukčije, no iz načela političke ekonomije, te ih pravdi i jednakosti sukladno riješiti". Ova poruka iz pretposljednjeg stoljeća, premda izrečena pomalo arhaičnim riječima, ni danas nije izgubila na svojem značenju. Ukoliko ju se ne posluša i ne uvažava može se dogoditi sljedeće: "Pregled nastavnih planova pravnih studija fakulteta iz više od dvadeset država relevantnih područja svijeta (EU, kontinentalni i anglosaksonski, istočna Europa uključujući države na području ex Jugoslavije) pokazuje da je osnovni ekonomski predmet (Politička ekonomija) prisutan kao obavezan sadržaj svugdje, a nadograđuje se s posebnim ekonomskim predmetima (financijske prirode) te izbornim predmetima pravno-ekonomske prirode. S uvođenjem tržišnog sustava kapitalizma povećan je značaj ekonomije u životu ljudi, pa zato također u pravosuđu i upravi, gdje se zapošljavaju pravnici. Zanemarivanje te činjenice jedan je od osnovnih razloga nedjelotvornosti državne uprave i pravosuđa kao najslabijih točaka preoblikovanja novih članica EU-e…" Autor ovih rečenica je Franjo Štiblar, svojedobno dekan Pravnog fakulteta u Ljubljani, a rečenice se nalaze u referatu «O ulozi općih predmeta u studiju prava s posebnim osvrtom na ekonomiju», prezentiranom na Trećem susretu pravnih fakulteta Sveučilišta u Gracu, Ljubljani, Mariboru, Rijeci, Sarajevu, Skopju, Trstu i Zagrebu održanom u svibnju 2004. godine 








� Problemi proizvodnje su uvijek isti – osnovni je osmisliti proces objedinjavanja oruđa, postupaka ljudi i prirodnih sirovina kako bi se proizvela određena vrsta proizvoda. No, tu postoji još veliki niz pitanja na koje treba odgovoriti: npr. kako pribaviti oruđa, kako ljude privoliti radu, kako pribaviti prirodna sredstva i gdje, itd. Pa pitanja raspodjele npr., kome i koliko pripada u onome što se proizvelo.


� Drugi nazivi za ovu ekonomsku disciplinu su: povijest ekonomske analize, povijest ekonomskih učenja, povijest ekonomskih ideja, povijest političke ekonomije, povijest ekonomskih doktrina. 


� Proizvodni odnosi su svi odnosi u koje ljudi međusobno ulaze kad god proizvode, ali i raspodjeljuju, razmjenjuju i troše materijalna dobra i proizvedene usluge. 


� Ekonomske škole su sustavi ekonomskih znanja koji se međusobno razlikuju po i) načinu pristupanja istraživanjima ekonomskih pojava (ekonomskog procesa), ii) po izboru ekonomskih problema koji su predmet njihova istraživanja, po iii) metodama ekonomske analize i po iv) svojim teorijskim shvaćanjima. Svaka pojedina škola okuplja veći broj ekonomista koji imaju približno ista shvaćanja premda se mogu i međusobno razlikovati. Najčešće se na čelu pravca ekonomske misli (škole) nalazi jedan veliki ekonomist, osnivač i glavni teoretičar, a njegove stavove prihvaćaju, populariziraju, razrađuju i nadopunjavaju njegovi sljedbenici. Svaka škola ima svoj posebni naziv, bilo prema imenu osnivača, bilo prema mjestu u kojem se začela i u kojem djeluje pretežan dio pripadnika škole, bilo prema njenom osnovnom metodološkom pristupu ili teorijskim koncepcijama. Najpoznatije ekonomske škole su: kanonisti, merkantilisti, klasična politička ekonomija, fiziokrati, socijalisti-utopisti marksistička politička ekonomija, marginalisti, austrijska škola, keynezijanska škola,  čikaška škola (neoliberalizam) itd..  


� Na pitanje čime se bavi politička ekonomija Mill odgovara: «Ona se bavi čovjekom samo kao subjektom koji želi posjedovati bogatstvo, i koji je u stanju prosuditi komparativnu efikasnost sredstava koja mu služe da bi postigao taj cilj. Ona predskazuje samo one pojave  koje nastaju kao posljedica težnje za bogatstvom. Ne uvažava niti jednu drugu ljudsku strast ili motivaciju; osim onih koje se mogu smatrati principima koji su trajnoj suprotnosti sa željom za bogatstvom, kao što je averzija prema radu... Oni se uzimaju u obzir, u stanovitoj mjeri, zbog toga što ne samo da povremeno dolaze u koliziju, kao ostali, s težnjom za bogatstvom, već je uvijek prate kao zapreka ili smetnja i s njom su neraskidivo povezani.» 


� J. K. Galbraith je ustvrdio: „Ma što bilo izvorištem industrijske revolucije, ona je snažno oblikovala razvitak ekonomije. I ponovno, važan je kontekst. Iz njega su proizašla dva najglasovitija lika u povijesti tog predmeta, Adam Smith i tri četvrtine stoljeća kasnije  Karl Marx. Jedan je bio prorokom njezinih dostignuća i izvorištem njezinih usmjeravajućih pravila, drugi je bio kritičar moći što ju je ona dala onima koji su posjedovali sredstva  proizvodnje, kako će poslije biti nazvana, kao i siromaštva i ugnjetavanja koja je time namijenila svojim radnicima.“ 


� Naziv „politička ekonomija“ za ukupnost pravila dobrog upravljanja privredom prvi put se spominje 1615. godine, a prva katedra na kojoj se predavao studijski predmet „politička ekonomija“ osnovana je 1754. godine na Sveučilištu u Napulju. Napuljski filozof Antonio Genovesi bio je prvi izabrani profesor na predmetu.  Godine 1763.  Joseph von Sonnenfels je imenovan profesorom političke ekonomije na Sveučilištu u Beču, a �HYPERLINK "https://en.wikipedia.org/wiki/Thomas_Malthus" \o "Thomas Malthus"�Thomas Malthus�  1805. postaje prvi engleski profesor političke ekonomije. 


� Izraz ekonomika se rabi i u značenju gospodarskog stanja, problema razvoja neke nacionalne privrede ili stanja i načina poslovanja pojedinih privrednih grana, poduzeća, te ekonomskog stanja i problema razvoja regija unutar pojedinih zemalja. Prema tome često se susreću pojmovi kao što su regionalna ekonomika, ekonomika poljoprivrede, ekonomika industrije, ekonomika međunarodne trgovine, ekonomika poduzeća, ekonomika turizma itd. 


� Determinizam je shvaćanje o uvjetovanosti ljudske aktivnosti, odnosno ovisnosti čovjekovih stajališta i djelovanja o vanjskim prilika te dostignutom stupnju tehnološkog razvoja, institucionalnim okvirima društva i prevladavajućeg ponašanja. Ti čimbenici ograničavaju mogućnosti i domašaje ljudske volje i bitno određuju izgled, strukturu i karakter društva. Kada se promjena društvenih odnosa objašnjava isključivo promjenama u sferi proizvodnje, govori se o ekonomskom determinizmu. 


� Tako se, primjerice, pravnim normama reguliraju razna pitanja prava vlasništva (tko je vlasnik, što je predmet vlasništva, sadržaj prava vlasništva itd.), trgovine dobrima (koja dobra mogu biti predmet trgovanja, a koja ne, itd.), odnosi kupnje i prodaje, kreditni odnosi, odnosi štednje, razni novčani iznosi, zatim se pravom reguliraju razna pitanja koja se javljaju kod osnivanja poduzeća, npr. njegovog funkcioniranja do likvidacije, pravo regulira odnose između poslodavca i zaposlenika, uz to organizaciju i funkcioniranje  burzi roba i vrijednosnih papira, itd.   


� Dr. Blaž Lorković, profesor političke ekonomije na Pravnom fakultetu u Zagrebu (u 19. st.) i istaknuta ličnost u povijesti hrvatske ekonomske znanosti, o važnosti nauke narodnog gospodarstva (Nauka o narodnom ili nacionalnom gospodarstvu (privredi) je danas rijedak i arhaičan izraz koji se gdjekad upotrebljava umjesto izraza Politička ekonomija)  kaže  da  su  ekonomske  znanosti, prije svih  Politička  ekonomija,  korisne  radi 


i) široke opće naobrazbe te ii) razumijevanja činjenica s kojima se pravnici susreću u obavljanju svog zanimanja. Njegovim riječima: "Velika i obćenita korist nauke narodnog gospodarstva kao znanosti stoji najprije u tom što je ona vrlo nuždni element obće naobrazbe. Ne može se nitko u istinu obrazovanim smatrat, ako ne poznaje načela gospodarskog poretka... Gospodarska nauka važna i potrebna je nadalje historiku, politiku i pravniku jer poznavanje njenih načela olahkoćuje dotičnim poznavanje činjenica kojima se napose po svom zvanju imadu baviti... Pravniku potrebna je nauka narodnog gospodarstva, što obje discipline imadu množinu zajedničkih predmeta, pa je i onom pravniku potrebno upoznati se sa gospodarskom naukom koja se bavi lih privatnim pravom... Roscher veli: sve što će pravnik kao odvjetnik braniti ili o čem će kao sudac riešavati: najveći dio tih predmeta dolazi na razmatranje u nacionalnoj ekonomiji".  Navedena mišljenja i stavovi istaknutih profesora vrijede i danas bez obzira na arhaičnost njihova stila izražavanja. 


� Premda se ne mogu u potpunosti nazvati sinonimima (istoznačnicama), umjesto pojma  „privreda“ mogu se koristiti i pojmovi «gospodarstvo» i «ekonomija». Korištenje pojma „ekonomija“ kod početnika može izazvati zbunjenost jer se isti pojam (riječ) često koristi kao naziv za ekonomsku znanost u cjelini, kao skraćeni naziv za „političku ekonomiju“ te kao sinonim za pojam „privreda“. Tako se može npr. reći, a da nije ništa pogrešno ili besmisleno kazano: «Ekonomija je znanost koja istražuje ekonomske aktivnosti ljudi u okviru jedne ili više ekonomija». 


� Ekonomski zakon je onaj trajni odnos što se uvijek iznova susreće u neprekidnom mijenjanju ekonomskih  pojava i zbivanja. To je takav odnos koji neminovno proizlazi iz određenih uvjeta društvenog života i koji se objektivno i nužno nameće ljudima nezavisno od njihove volje, svijesti i namjera. Dvije ekonomske pojave ili više njih ili dva ekonomska procesa ili više njih nalaze se u takvoj uzajamnoj zavisnosti da jedna pojava ili jedan proces nužno pretpostavlja ili izaziva drugu pojavu ili drugi proces, a kretanje jedne pojave ili jednog procesa u određenom pravcu objektivno izaziva kretanje druge pojave ili drugog procesa u istom ili obrnutom pravcu. Teoretskim uopćavanjem tih uzročnih odnosa i veza dolazi se do spoznaje pojedinih ekonomskih zakona. 


� Npr. politička ekonomija istražuje obje strane proizvodnog procesa s naglaskom na ekonomske odnose, dok ekonomika prvenstveno istražuje materijalnu stranu, tj. mogućnosti optimalnog iskorištavanja inputa proizvodnje kroz sve oblike podjele rada i korištenja tržišnog mehanizma. Isto kazano na drugi način: Ekonomika je prije svega usmjerena na efikasnu upotrebu inputa i efikasno funkcioniranje privrede neke zemlje, regije i svijeta, dok je politička ekonomija usmjerena na razvoj pojedinca i društva temeljem njihove proizvodne djelatnosti.  Tako npr. dok ekonomiku zanima kvaliteta proizvodnog organiziranja u recimo proizvodnji automobila neovisno o vlasničkim odnosima, političku ekonomiju u istoj proizvodnji prije svega zanima odnos vlasnika i radnika u toj proizvodnji.  No,  ne  može se izričito tvrditi kako ekonomiku uopće ne zanimaju ekonomski odnosi  a političku ekonomiju konkretni materijalni procesi proizvodnje! 





� S obzirom na predmet istraživanja potpuna i cjelovita sistematizacija znanosti izgleda ovako:  društvene znanosti (ekonomija, pravo, politologija, sociologija, psihologija, pedagogija, demografija itd.); prirodne znanosti (matematika, fizika, geologija, kemija, biologija, geofizika, itd.); humanističke znanosti (filozofija, filologija, teologija, povijest, arheologija, itd.); tehničke znanosti (arhitektura i urbanizam, brodogradnja, elektrotehnika, građevinarstvo, metalurgija, računarstvo, rudarstvo, strojarstvo); biotehničke znanosti (poljoprivreda, biotehnologija, prehrambena tehnologija, itd.); biomedicina i zdravstvo (temeljne medicinske znanosti, kliničke medicinske znanosti, javno zdravstvo i zdravstvena zaštita, veterinarska medicina, dentalna medicina, farmacija). Svaka znanost ima svoje grane ili discipline, pa tako nama interesantna ekonomija ima grane: politička ekonomija, ekonomika, ekonomska politika, računovodstvo i financije, ekonomska statistika, međunarodna ekonomija itd., a pravo ima grane: financijsko pravo, građansko pravo, građansko procesno pravo, kazneno pravo, kazneno procesno pravo, kriminologija, viktimologija, međunarodno pravo, međunarodno privatno pravo, obiteljsko pravo, pomorsko i općeprometno pravo, povijest prava i države, radno i socijalno pravo, rimsko pravo, teorija prava i države, trgovačko pravo i pravo društava, ustavno pravo, europsko javno pravo, europsko privatno pravo. 


� Npr., fizika kao prirodna znanost za predmet istraživanja ima najvažnije uzroke (odrednice) nastanka i funkcioniranja našeg svemira, tj. pokušava objasniti kako su (i zašto) prije otprilike 13,5 milijardi godina i odmah nakon Velikog praska masa, energija, vrijeme i prostor počeli postojati. Kemija, još jedna prirodna znanost ili disciplina, istražuje uzroke koji su otprilike 300.000 godina nakon Velikog praska doveli do toga da su se masa i energija počele skupljati u složene tvorevine, najprije u atome, a iz njih u molekule. Biologija istražuje organizme, odnosno uzroke zbog kojih su se prije otprilike 3,8 milijardi godina na našem planetu neke molekule složile i stvorile posebno velike i zapletene tvorbe, takozvane organizme.


� Priroda je postojana i ljudi vjeruju da će prirodni svijet nastaviti funkcionirati onako kako je to uvijek činio, jer prihvaćamo da je priroda postojana. Evo primjera kako ljudi svakodnevno razmišljaju: Priroda je postojana → zakon gravitacije vrijedit će i za pet minuta → ako skočim kroz prozor razbit ću se → bolje da siđem dizalom. 


� Kako bi se ipak približili istini, tj. objasnili neku ekonomsku pojavu, odnos ili proces, ekonomisti neke od uzroka (koji nisu glavni) mogu zanemariti, ignorirati ili pak razmišljati kao da su fiksni. U ovom slučaju ekonomisti tvrde da njihove teorije vrijede samo ceteris paribus – „ako su ostali uzroci nepromijenjeni“. Na primjer: „Ako potražnja za nekim dobrom raste, raste i cijena tog dobra – ceteris paribus“. To znači da je u normalnim okolnostima ova tvrdnja točna, ali da iz nekog razloga i ne mora biti točna.      


� Spoznaji najviše na putu stoje magija i religija. To su u odnosu na znanost drugačiji pogledi i pristupi stvarnosti. Npr. duga se može promatrati na znanstveni način kao lom sunčeva svjetla u kapljicama vode ili na magični način kao simbol Božjeg saveza s čovjekom. Činjenica da se voda slijeva niz planine znanstvenici objašnjavaju kao posljedicu visine planine, a na magičan način može se objasniti nesklonošću vode planinama. No, znanost se temelji na pretpostavci da ništa ne treba objašnjavati u božanskim okvirima jer postoji jedino fizički svijet.  Stoga znanost nije samo skup znanja, već i način razmišljanja i gledanja stvarnosti. Taj se pogled temelji na razumu, logici, kritici, sumnji te objektivnom, slobodnom i samostalnom razmišljanju. To ne znači da se znanost danas posve odvojila od religije, niti da je znanost izbacila religiju iz uloge koju ima u uspostavljanju odnosa ljudi s okolinom. 


� Problem po J. S. Millu proizlazi iz činjenice da je svijet zamršen nama, sitnim ljudskim bićima, koji ne posjedujemo cjelovitu sliku situacije u kojoj se nalazimo. To je «praktičan» problem, jer da je svijet jednostavniji (da ima, npr. manje uzročnih faktora) ili da imamo bolji ključ za pristup (da možemo npr. vršiti kontrolirane eksperimente), mogli bismo, u načelu, potpuno upoznati društveni svijet. 


� Jedan od najpoznatijih primjera klasificiranja u prirodnim znanostima je periodički sustav koji sustavno raspoređuje poznate kemijske elemente, a koji je 1869. osmislio Dmitrij Mendeljejev. 


� Zbog toga što ekonomsko-društvene pojave imaju brojne uzroke (skup uzroka) – priroda, politika, vjera, tehnologija,  itd. – iz praktičnih razloga je potrebno pojedinu vrstu uzroka proučavati «izolirano» od ostalih, na način da se njegove posljedice mogu jasno prepoznati. Također moramo shvatiti na koji se način pojedini uzroci međusobno kombiniraju. Taj se postupak ponekad naziva metodom analize i sinteze: jedan složen problem podijeli se na jednostavnije dijelove (analiza), pod-problemi se rješavaju pojedinačno, a zatim se dobivena rješenja ponovno kombiniraju da bi se vratilo na cjelinu (sinteza). Npr. problem uzroka nezaposlenosti (pojava) dijela radno aktivnog stanovništva u jednoj privredi. Pojedinac može biti nezaposlen ukoliko (uzroci): uopće ne želi raditi, želi ali ne može pronaći posao. Posao se ne može pronaći: zbog toga jer su njegova znanja i vještine nepotrebni (npr. potkivača konja danas), kriza je pa njegova znanja i vještine trenutno nisu potrebni, znanja i vještine su potrebni ali kao čovjek ima nedostatke (npr. nema radne navike ili je kažnjen je za neko kazneno djelo) i nitko ga ne želi zaposliti, znanja i vještine su potrebni ali je trenutno bolestan i ne može dolaziti na posao itd. Dakle, mnoštvo je uzroka zbog kojih je netko nezaposlen, a svi se nezaposleni mogu razvrstati u skupine prema razlozima nezaposlenosti. Broj pripadnika svih skupina zajedno daje ukupan broj nezaposlenih u jednom društvu, što se može izraziti i u postotku kao stopa nezaposlenosti u odnosu na ukupan broj radno aktivnog stanovništva. Postoje dva oblika ekonomske analize: mikroanaliza i makroanaliza. Mikroanaliza je istraživanje pojava i odnosa vezanih uz djelatnost pojedinaca, poduzeća, kućanstava i drugih pojedinačnih dijelova jedne privrede. Kao primjeri takve analize mogu se spomenuti istraživanje o ponašanju potrošača, o potrošnji osobnog dohotka, o reagiranju proizvođača na pad potražnje potrošača, itd. Makroanaliza pak istražuje ukupna kretanja u nacionalnoj privredi, kao što su društveni proizvod, ukupna zaposlenost, ukupna nacionalna štednja, prosječni osobni dohodak zaposlenih, nacionalna stopa rasta cijena, itd. Neke se ekonomske discipline više služe mikroanalizom te ih stoga svrstavamo u mikroekonomske, dok druge nazivamo makroekonomskim disciplinama.           


� Zbog rijetke mogućnosti  eksperimentiranja u društvenim znanostima (što ne znači da je nemoguće eksperimentirati, tj. u umjetno stvorenim okolnostima testirati predviđanja ekonomskih teorija o ponašanju ekonomskih aktera), umjesto metode eksperimenta politička ekonomija se u procesu spoznavanja mora poslužiti metodom apstrakcije. U mnoštvu ekonomskih pojava  ova metoda pronalazi ono što im je zajedničko, bitno i zakonito. Otkriva njihove unutarnje prikrivene veze. No, da bi bile znanstvene, apstrakcije se moraju temeljiti na stvarnom svijetu, koji je, istina, podložan stalnim promjenama.    


� U svijetu zbog toga raste broj znanstvenika, a računa se kako danas djeluje preko 90 posto svih znanstvenih radnika u povijesti čovječanstva. U najrazvijenijim zemljama ima ih dvadeset puta više nego prije drugog svjetskog rata i tisuću puta više nego prije stotinjak godina. Sredinom 19. st. dolazio je jedan znanstvenik na 100.000 stanovnika, a sada na oko 350 stanovnika. Broj istraživača u znanosti povećava se u razvijenim sredinama od 8 do 15 posto godišnje, što znači da se udvostručuje svakih 6 do 12 godina. Ovaj porast prati i nevjerojatan porast znanstvenih informacija, što se vidi i po tome što je 1760. u svijetu izlazilo samo deset znanstvenih časopisa, 1800. već njih stotinjak, 1850. oko tisuću, početkom dvadesetog stoljeća oko deset tisuća, a danas ih izlazi više od stotinu tisuća.                      


� Ideal objedinjavanja znanosti (uključujući i društvene) živi i još uvijek nadahnjuje mnoge istraživačke programe. Ukoliko međutim promatramo stvarni razvoj znanstvenog istraživanja, primjećujemo da se ono razvija više podjelom nego spajanjem, s novim poddisciplinama koje se neprestano granaju iz izvornog debla i koje su definirane novim metodama, novim teorijama, novim modelima.  


� Politika je djelatnost s kojom na različitim teritorijalno-političkim razinama (lokalne, regionalne, nacionalne, nadnacionalne) organi vlasti (dužnosnici) i javne uprave (službenici) uređuju, potiču i usmjeravaju društveni život u svim njegovim dimenzijama. Jedna od njih, vjerojatno i najvažnija, je ekonomska dimenzija života društva.  


� Veoma često ekonomska znanost npr. ne može predvidjeti nadolazak ekonomske krize (pad proizvodnje, smanjivanje osobnih dohodaka, rast nezaposlenosti i pad prosječnog životnog standarda), ponuditi na vrijeme preporuke za sprječavanje nastanka ekonomske krize ili ideje za brzi izlazak iz krize, a zbog toga je veliki dio javnosti zbunjen i iz egzistencijalnih razloga opravdano ogorčen na ekonomsku znanost i ekonomiste. Razlog leži u tome što znanstvenici premda načelno raspolažu istim podacima o ekonomskoj stvarnosti nude različita rješenja (modele, teorije i doktrine) za iste ekonomske probleme. Sve ovo se nažalost dogodilo i još se uvijek događa od 2008. godine, tj. od  izbijanja financijsko-ekonomske krize naovamo.  


� Ekonomska i socijalna teorija definira potrebe kao individualne i kolektivne nedostatke koji se moraju zadovoljavati u svrhu opstanka ljudi ili skupine ili pak u svrhu potvrđivanja ljudskosti potrebite osobe, odnosno uspostavljanja ili održavanja samopoštovanja. U filozofskoj antropologiji koncept potreba je jedan od temeljnih kriterija definiranja čovjeka kao prirodnoga, društvenoga i ljudskog bića. Za psihologiju potreba je nagon za podmirivanjem nekoga zbiljskog ili prividnog nedostatka ili manjka.


� A. Smith je povijest podijelio na svega dva stupnja: prvobitno stanje i kapitalističko društveno uređenje. Njemački ekonomist List je povijest podijelio na pet stupnjeva razvoja: lov i ribolov, stočarstvo, poljodjelstvo, poljodjelstvo i prerađivačka djelatnost, te na poljodjelstvo, prerađivačka djelatnost i trgovinu. F. Engels ostvareni razvoj ljudskog društva dijeli na divljaštvo, barbarstvo i civilizaciju, a civilizaciju dodatno dijeli na robovlasništvo, feudalizam i kapitalizam. Postoji i podjela povijesti na pet ekonomskih formacija: prvobitna zajednica, robovlasništvo, feudalizam, kapitalizam i socijalizam. 


� Među društvenim i prirodnim znanstvenicima vlada poprilično neslaganje oko uvjeta i kvalitete života prosječnog homo sapiensa.  Za neke među njima čovjekovi preci (hominidi) su su živjeli životom koji je bio «nikakav, odvrata, okrutan i kratak», dok se to nikako ne može reći za život lovaca i sakupljača. Mnogi među njima su, pače, uživali u «blagostanju kamenog doba» (paleolitika): izobilju divljači, visokom stupnju uhranjenosti, slobodnome vremenu koje se protezalo danima i danima, a kakvo je bilo nepoznato u većini kasnijih poljoprivrednih zajednica, te vremenu za promatranje prirode i razmišljanje o opažanjima. Plodovi toga vidljivi su u dosezima npr. paleolitske umjetnosti. Ovakvo «ružičasto» viđenje, što ne znači da je neznastveno ili pojednostavljeno, ima problem u pronalaženju razloga zbog kojih su ljudi nakon stotina tisuća godina prilično naglo prestali skupljati hranu i počeli je proizvoditi, a uz što je barem na počecima poljoprivredne proizvodnje išla i pojava gladi, bolesti, biljnih i životinjskih štetočina i život na skučenom prostoru.     


� Iako je teško jasno odrediti vjeru prije izuma pisma, arheološka otkrića poput grobnica, prikaza božanstava te ostataka hramova i žrtvenika svakako su dokazi ranoga vjerskog izražavanja. Značenje i ritualnu upotrebu ovih otkrića možemo samo nagađati, premda je vjerojatno da su ranom religijom, obredima i magijom ljudi htjeli nadzirati prirodne događaje i udovoljiti duhovima radi poboljšanja vlastite ili plodnosti onih životinja o kojima je ovisila njihova prehrana. Isto je tako moguće da su vračevi ili šamani, za koje se vjerovalo da su u dodiru sa svijetom duhova, predvodili obredne ceremonije. Pretpostavlja se kako su moderni ljudi počeli pokapati preminule članove prije otprilike 80.000 godina. Kasniji pokopi postali su razrađeniji te su podrazumijevali odjeću i predmete za zagrobni život. Nekolicina vrlo starih, pronađenih lokaliteta s grobovima otkrila su nam mnogo o stavu koji su pretpovijesni ljudi imali prema smrti. Kada su u grobovima pronađeni i raznoliki predmeti, oni su nam dokazi ranog vjerskog izražavanja. Špiljski crteži su pak najpoznatiji oblik umjetnosti pretpovijesnih ljudi, a neki potječu iz vremena prije više od 30.000 godina. Pronađene su još starije skulpture i ukrasni predmeti (npr. nakit), uključujući i nedavno otkriće koje smješta apstraktnu umjetnost u davnu prošlost, čak prije 70.000 godina. Kruže mnoge teorije o svrsi ovih umjetničkih djela, koje se pozivaju na ideje o magiji, vjeri i lovačkim obredima. Stručnjaci se slažu da su ova djela možda imala simbolička značenja svojim stvarateljima i da su svakako predstavljala način na koji su oni izražavali svoje osjećaje i vjerovanja.


 � Usput da spomenemo da danas, gotovo 5.000 godina kasnije od nastanka prvih gradova, ljudi prerastaju u vrstu koja uglavnom živi u gradovima. Trebalo nam je, dakle, tisuće godina da se približimo nadvladavanju gradskih problema povezanih s bolestima, sigurnošću i održivim mogućnostima za život koji niču iz velikog i širokog preoblikovanja prirodne okoline. Dio posljedica još nam nije posve jasan i ne znamo hoćemo li uspjeti izbjeći katastrofe koje su pogodile sve dosadašnje urbane civilizacije. 


� Ovo se pismo sastojalo od kombinacije slikovnih simbola, zvučnih oznaka (poput glasanja sove, primjerice za slovo m) i ostalih simbola. Pismo se uglavnom rabilo za napise u grobnicama i hramovima, a manje od jedan posto Egipćana znao je služiti se ovim pismom u čitanju ili pisanju.  To je značilo da pisari imaju važnu ulogu u životu Egipćana i uglavnom su radili za vladare i svećenike.  Prije 3.500 godina u Kini je razvijeno piktografsko pismo na kostima i životinjskim oklopima. Iako su neki znakovi promijenjeni, osnovni sustav je i dalje ostao isti, što pisani kineski čini najstarijim sustavom pisanja koji je i dalje u upotrebi. Prije 3.200 godina Feničani rabe alfabet od 22 slova za bilježenje svog semitskog jezika. Ovaj alfabet kasnije preuzimaju stari Grci te on tako postaje predak svih alfabeta zapadnog svijeta. U Srednjoj Americi prvo hijeroglifsko pismo se razvija prije 2.800 godina.   





� S pojavom gradova-država i klasnog društva usko se veže i pojava zakona i prava. Prvi poznati zakoni potekli su iz Mezopotamije. Zakonik kralja Lipit-Ištara iz Sumera, nastao približno prije 3.800 godina, nedvosmislen je pokušaj sveobuhvatnog reguliranja društva. U objašnjenju stoji da ima božansko nadahnuće, a cilj mu je bio natjerati «djecu da podupiru oca, a oca da podupire djecu... dokinuti neprijateljstva i pobune, dokinuti plač i naricanje... donijeti pravdu i istinu, te Sumeru i Akadu podariti blagostanje». Navedeni društveni problemi sigurno su posljedica i namjere „klase besposlenih i imućnih“ da uz pomoć pravnih normi učvrsti društveno stanje u kojem je netko postao vlasnik nekog dojučerašnjeg zajedničkog dobra ili je postao robovlanik. Hamurabiju, vladaru Babilona tijekom prve polovice 18. st. prije Krista, današnji pravni teoretičari poklanjaju posebnu pažnju i zahvalnost budući da je njegov zakonik prvi očuvan u cijelosti. Uklesan je u kamenu, a nad njim se nalazi reljef na kojem kralj zakone prima iz božjih ruku. Prema epilogu jasno je da je zakonik trebao zamijeniti fizičku nazočnost vladara jer u sve većim gradovima-državama kralj ne može osobno suditi i presuđivati u svim pravnim pitanjima i sporovima. Umjesto njega to počinju raditi suci koji sude na temelju zakona, a stoga se njihove odluke doimaju objektivnima. Zakone je s vremena na vrijeme moguće modificirati prema okolnostima, a takav pristup pogoduje i demokraciji, jer moć sa sudaca – koji su u većini društava samoizborna elita – prelazi na zakonodavce koji bi trebali zastupati narod. Zakoni će i dalje tisućama godina biti legitimni jedino na temelju božanskog blagoslova i tako će biti sve dok se prije otprilike 2.600 godina u Kini i Grčkoj nisu pojavile sekularne pravne teorije. 





� Predmoderna društva imala su integralni pristup odnosu društva (zajednice, sela) i okoliša (prirode), koji je u sebi sadržavao specifičan socijalnoekološki metabolizam. Industrijsko društvo, u nastajanju od sredine 18. st.,  razvijajući svoju samostalnost i neovisnost od prirode, uspostavilo je novi tip socijalnoekološkog metabolizma – industrijski metabolizam. On danas povećava 'dužničko ropstvo' (u društvu i prirodi),  'ekološki otisak stopala' i čini  kraćim 'dan ekološkog duga'. Zaprijetio je prirodi i okolišu zagađivanjem i degradacijom.


� Znanstvena istraživanja imaju svoje razine s obzirom na doprinos tehničko/tehnološkom napretku:  


i) fundamentalna istraživanja - fundamentalna, temeljna ili bazična istraživanja su usmjerena stjecanje općih spoznaja o prirodi i njenim zakonitostima. Rezultati fundamentalnih istraživanja nisu direktno primjenjivi u ekonomskom procesu, ali su posebno važni jer tvore podlogu tehničko/tehnološkog napretka; 


ii) primijenjena istraživanja – istraživanja kojima se neposredno rješavaju određeni praktični problemi, tj. koja se obavljaju s određenim ciljem, da bi se postigla neka praktična korist. Rezultat je primijenjenih istraživanja nova tehnika i nova tehnologija.  


iii) razvojna istraživanja – primjenjuju rezultate fundamentalnih i primijenjenih istraživanja, odnosno kombiniraju ih s praktičnim iskustvom u razvoju novih proizvoda, procesa, tehnika i tehnologija. 
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