44.

46.

47.

48.

Cenjem. Kako su zakoni posvuda neprisilne (dispozitivne) prirode, bivaju zaobi-
deént ugovornim formularima poduzeca i njihovih udruZenja (RABEL, 19-20).

Ova konstatacija RABELA od prije pola stoljeca dobiva znatno veéu vrijednost
u_suvremenoj_trgovackoj praksi Cije je obiljeZje sve vedi stupanj organiziranosti
(UdriZenja prodavalaca u nekoj struci,.udruzenja kupaca, udruZenja proizvodaca
u néekoj struci) 1 gotovo redovna upotreba formularnih ugovora, koji_potpuno
zamjenjuju_zakonske propise kod pojedinih tipova ugovora. Cesto izradeni u
taticine, formularni ugovori (opéi uvjeti poslovanja, tipski 1 adhezijski ugovori)
teZe iskljucenju primjene posebnog dijela zakonskih propisa ugovornog prava.

Razlozi su takvoj praksi viSestruki. Ili su propisi zastarjeli, ili zbog uopéenosti
neprikladni za pojedine struke, ili pak nisu ili nisu mogli uzeti u obzir potrebe
poslovne prakse. Pogotovo, sve veda povezanost s medunarodnim transakcijama
1 prihvacanje medunarodne poslovne prakse u domacim transakcijama traZe rjese-
nja koja ¢e biti istovjetna ili sli¢na s praksom u drugim zemljama. Kao primjer
moZze, uz brojne druge, posluZiti praksa u nacinu reguliranja $pediterskih poslova.
Nacionalni opéi uvjeti za $pediterske usluge pokazuju frapantnu sli¢nost; isti uvjeti
i potrebe iziskuju istovjetna rjesenja.

Koliko dakle »op¢i dio« ugovornog prava u nacionalnim zakonima odgovara
potrebama, toliko »posebni dio« dobrim dijelom ostaje kao pravo namijenjeno
potrosackim transakcijama, dakle za transakcije medu netrgovcima i u prometu
sa Sirokim krugom neposrednih potroSaca. Tako je i Konvencija UN o medunarod-
noj prodaji robe svoju primjenu izuzela od »potrosacke prodaje« odredbom da se
Konvencija ne primjenjuje na prodaju robe kupljene za osobnu ili porodiénu
upotrebu (¢l. 2 (a)). I TRAT
Sv,y 7:?/;'41 : 4

e + "ﬂ"‘:

: " v
5. TIPOLOGIJA TRGOVACKIH UGOVORA

Tipologija trgovackih ugovora klasificira i sistematizira tipove trgovackih
ugovora. Svrha je tome ustanoviti koji tipovi ugovora.mogu_imati jedinstvena ili
neka zajednicka pravila, a Koji su.ugovorni-tipovi toliko individualizirani, tailor-
made, dakle »krojeni po mjeri« da ¢e biti tesko, ili ak nemoguée, na njih primi-
jeniti pravila mjerodavna za imenovane tipizirane ugovorne tipove.

Tem_eljna je klasifikacijska osnova podjela na/ »imenovane«-i»neimenovane« /
ugovore. Preferiramo terminoloski prihvadenu podjelu na nominatne 1 inominatne
: il Aoy RO NN LINOIMINAING

kako je to u znanstvenoj literaturi &eée. Prvi su oni ugovorni tipovi_

konirakte,
yulirani.zakenom koji ureduje ugovorne odngse, a potonji oni |

isu :,e )&I\ﬁéi« { w&emwrmJgﬁkk_m;ﬁmdm
/ezmm_odnosima (ZQOJ, U Svicarskom Obligacijski zakon (OR), u
ancuskom, austrijskom pravu trgovacki zakoni tih zemalja, u Ttaliji

Gradanski zakonik.

U engleskom je pravu za prodaju mjerodavan zakon o prodaji Sale of Goods
Act 1979. U pravu Sjedinjenjih Drzava Uniform Commercial Code 1962 Official
text, koji obuhvaca »izvjesne trgovacke poslove«, kako se navodi u uvodu tom
zakonu.

Nije za podjelu na nominatne i inominatne kontrakte mjerodavno kako ih

‘nazivaju odnosno Klasificiraju upravni propisi. Upravni zakoni spominju i inomi-

natne kontrakte za porezne ili carinske svrhe.

_Sloboda ugovaranja, kao nacelo obveznopravnih ugovora, omoguéila je slo-
bodu izbora _tipa ugovora (Typenfreiheit). To pak znaci da ugovorne strane mogu
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izabrati ugovorni_tip _ i&van zakonom predvidenih ugovornih_tipova. To pravo

i%?ﬁ@jo‘;{dii u_stvarnom_pravu, niti_u_pravu trgeveckih drustavd, Na tim
podrudjima su tipovi prisilnim propistma odredem (7ypenzwang).

Klasifikacija inominatnih ugovora

Inominaini_se_kontrakti mogu podijeliti_na tipicue i gtipicue. Tipicni su oni
inominamni kontrakti koji_su toliko prolireni L jeni y sadriaju da su
u poslovnoj praksi debili.ime.

Q’ j JTipi¢ni ugovorniktipovi nastaju obi¢no u_poslovnu krugu neke struke u nekoj
A1 nitipov | U _poslovnul Krugu nexe st 1€XO]
Z

50.

51.

zemlji, pa ih poslije prihvate pripadnici struke odiasno mjiliova udruzenjal Konag-
no, takav s€ tip”ugovora prosiruje u medunarodnoj razmjeni, da bi S¢, za neke
od njih, moglo reci da su univerzalno prihvaceni.

Tipi¢ni se ugovori ubrzo internacionalizi ]_a_‘]l.lr[ ednoobraznom poslovnom prak-
som. koja nastaje najprije u.zemlji porijekla, da bi se zatim prosirila izvan_njezinih
granica. Sirenju prakse doprinose dva ¢imbenika: racionalnost i opca prihvattfi=
vost, Sto uvjetuje Siroko prihvacanje od poslovnih ljudi, a osim toga 1 ekonomski.
poloZaj > pronalazaca« Iljfc_mg fipicnog_ugovora. Njegov poloZaj na trziStu, koji
moZe biti dominantan. doprinosi brzem Sirenju te” vrSte ugovora, jer poslovna
povezanost u zemlji i medunarodna doprinosi da se prihvati tip ugovora koji
dominirajuca-strana nudi. Ekonomski je utjecaj raznolik. Ili su to financijeri (kao
kroz leasing poslove), ili nosioci odredenog tipa poslova s monopolnim poloZajem

> «-tog-tipaugovora. (kao $to je slucaj kod ugovora o kontroli
robe). )

Sudionici transakgija, uvidajuéi svrsishodnost nekog tipi¢nog ugovora, prihva-
¢aju taj tip i kasnije sami uvjetuju transakciju prihvacanjem takyog tipa ugavora.
Iustrativii-j€ slica) s lgovor , oli.robe (the contract of goods inspection)
‘&iji_je sadrZaj gotovo potpuno ujednacen u praksi kontrolnih poduzeéa na svim
kontipentima, o demu sv ié%)?gjédﬁ%bﬁ:@ifgrﬁﬁkﬁfi’fJod"gzé'c'a_'_li svim zemljama.
(GOLDSTAIN, (13).) Meduzavisnost u poslovanju 1 prilivatljiva rjeenja za nosioce
te djelatnosti doprinose Sirenju takvih ugovora.

Razvoj kroz koji su pro$li nominatni kontrakti ponavlja se sada pred nasim
ofima i u pogledu inominatnih ugovora. Ali danas-intenzivna i brza medunarodna
poslovna suradnja omogucuje da nadregionalne asocijacije iste struke i meduna-
rodne organizacije jedinstvenim ugovornim formularima, opéim uvjetima. poslova-
nja, model-zakonima i konvencijama unapreduju Sirenje suvremenih uzanci i ugo-
vorne tipove (SIEHR, 26).

d tinicnil se

il OOV {1 _

formulari (v. formularno pravo, 303).™-/ 1 ¢
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Tipic{ni ugovori imaju Cesto englesko ime zbog toga §to je takav tip ugovora
nastao na engleskom jezi¢nom podrudju, najéesée u Sjedinjenim Ameri¢kim Drza-
vama. Zbog-prosirenosti poslovnih veza i engleskog jezika, engleski se naziv ne
prevodi u izvanengleskom jezi¢nom podrucju u velikim i razvijenim zemljama.
ZadrZavajuéi izvorni naziv postize se da se njime posvuda razumije isti sadrzaj i
razvija identi¢na poslovna i ujednacena sudska praksa. Posebno doprinose takvu
razvoju trgovacke arbitraZe. Primjera radi, neprevodiv je naziv leasing, factoring,
Jranchising, know-how, joint venture, i mnogi drugi. Kod nekih je naziv povezan .
‘s pravaoim sistemom, pa bi, primjerice, prevodenje leasinga, kako su pokusaji

okazali, dovelo do nesporazuma usporedujuéi ga sa zakupom ili s najmom.

Drugu kategoriju inominatnih kontrakata ézna’ﬂmm.ugg_v_o_mﬁf 0 Su ugovorni
tipovi_koji nisu sadrZajno ustaljeni, koji se prilagodavaju_konkretnim potrebama
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